


FUNINVERSIDAD
I INTERMACIOMNAL

¢ ISEK

UNIVERSIDAD INTERNACIONAL SEK

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS,
ADMINISTRATIVAS Y TURISMO

Trabajo de fin de carrera titulado:

“EFECTO DE LA POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR
EN LA BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA,
PERIODO 2005-2010"

Realizado por:

GEOMARA LIZETTE GARRIDO RAZA

Como requisito para la obtencién del titulo de:

ECONOMISTA

Quito, abril 2012






DECLARACION JURAMENTADA

Yo, Geomara Lizette Garrido Raza, declaro bajonanato que el trabajo aqui descrito es
de mi autoria; que no ha sido previamente presenpada ningun grado o calificacion

profesional; y, que he consultado las referencibBobraficas que se incluyen en este
documento.

A través de la presente declaracion cedo mis desedte propiedad intelectual
correspondientes a este trabajo, a la Universideracional SEK, segun lo establecido
por la Ley de Propiedad Intelectual, por su Regtemg por la normatividad institucional
vigente.

Geomara Lizette Garrido Raza



DECLARATORIA

El presente trabajo de investigacion de fin deecarttitulado

“EFECTO DE LA POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR EN LA
BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA, PERIODO 2005-2010

Realizado por la alumna
GEOMARA LIZETTE GARRIDO RAZA
Como requisito para la obtencion del titulo de

ECONOMISTA
Ha sido dirigido por el profesor
ECONOMISTA PABLO CABEZAS

guien considera que constituye un trabajo origileasu autora.

Econ. Pablo Cabezas, MSc.

Director

Vi



LOS PROFESORES INFORMANTES

Los profesores informantes
MBA Carlos Andrade Ayala
MSc. Hernan Viscarra A.
Después de revisar el trabajo escrito presentado,

lo han calificado como apto para su defensa otal @rtribunal examinador.

MBA Carlos Andrade Ayala MSc. Hernan Viscarra A

Lector de tesis Lector de tesis

Quito, abril 2012

Vi



DEDICATORIA

Con profundo amor dedico este trabajo, signo dritér de cinco afios de estudio y
esfuerzos en la carrera de mis suefios, a mi farRiiea ti mama por los abrazos y
cuidados interminables, para ti papa por las fiseyzaalabras de aliento, para ti hermanita

por tu apoyo constante y ser mi amiga mas fiel.

iLes amo!

viii



AGRADECIMIENTO

Sin duda alguna, mi agradecimiento mas sentidosapauires: Patricio Garrido y Raquel
Raza, por cada gran esfuerzo realizado para danmesida llena de privilegios y sobre
todo de tanto amor. No me he de cansar de repetglee han sido y son mi ejemplo de
vida, mi soporte, mis aliados, mi fuerza, porqudasma de ser tan honorable, dignos de
respeto y aprecio de todos quienes les rodearsiporteligencia, la lucha por la justicia,
los derechos no solo de ustedes sino que son an@ata los que no pueden levantar su
voz, su capacidad de reflexion, su necesidad dw esttanto de los acontecimientos
nacionales e internacionales, por su defensa deensamientos, ideologias y respeto
hacia las otras opiniones, por su calidez de pass@or mantener a la familia unida, por
sus habilidades para educar y ser felices de caimgar que conocen, por Ser..
Sencillamente grandiosos, han formado desde elrhogapersona con cimientos sdlidos,
con valores, con suefios tan altos y sabiendo geet@wcon ustedes para alcanzarlos,
sensible y fuerte a la vez ante el dolor ajencstprpara dar carifio, respeto y comprension
a la gente que me rodea, porque eso he recibidmwe kentido y se ha convertido en una
forma de actuar, amante de mi pais, su culturaradgiones y, pensando y actuando para

mejorarlo.

Gracias hermanita amada por tu carifio, por apoyamedo instante, porque aunque seas
menor, tu también eres un gran ejemplo para miyiste tu lucha y dedicacion por
alcanzar la perfeccion y ese corazon tan puroigoeg, tu sonrisa que alegra mi dia y todo

lo que compartimos me hace inmensamente feliz.

A mi tios, tias, primos y primas, gracias, porgigmpre he recibido de ustedes palabras
de aliento, mucho carifio, me han llenado de abrazamantenernos unidos, Vvivir

experiencias juntos, me ha sostenido con la miigdhacia la cumbre.



A mi enamorado, muchas gracias por su apoyo caesyagl amor que me demuestra cada
dia, porque aunque las circunstancias han sidariastambiantes, siempre ha estado

presto para ayudarme.

A mis amigas del alma porque siempre han estadpahireir y llorar juntas, viviendo

experiencias Unicas que me hacen sonreir al rec@dacias por su verdadera amistad.

A mis amigas y amigos de la universidad por acorapa@, colaborar y compartir durante

este trayecto una infinidad de emociones y con@itos.

A mis abuelitos, la mayoria ya en el cielo, pordrdormado a mis padres; a mi abuelita
Rosita por su alegria y mantener a la familia uryidami mami Luz por sus cuidados y

ensefianzas desde muy pequefia.

Gracias a mi director de tesis, Econ. Pablo Cab@oaissu aporte y ensefianzas en esta mi
altima etapa universitaria de pre- grado; su cdlicamo persona y profesional, me brindd

la suficiente confianza para resolver mis inquietug avanzar con paso firme en mi tesis.

Mil gracias a todos mis profesores, que duranteliez semestres de carrera universitaria,
compartieron sus conocimientos y experiencias fmaraarnos en el ambito profesional y
personal. Son ustedes los que me brindaron ur@awuisés amplia del mundo, su realidad,
beneficios y problemas, y las herramientas parasdircion a los mismos. Muchos de
ustedes, no solo representan para mi, ser graatkdraticos sino forjadores de suefios y

comparieros con los que cuento actualmente.

A mi ilustre Universidad, que puso ante mi, granplesgesionales para que me forjen y al
enfrentarme al mundo laboral, sea realmente cotiyaeti con una vision de empresaria

socialmente responsable.



RESUMEN EJECUTIVO

En un pais en vias de desarrollo, como es la gituael Ecuador, el comercio exterior es
el factor elemental para su crecimiento econématomado también por la OMC al

sefalar que paises con una actividad comerciafaetria tienden a ser los que mas han
avanzado en la mitigacion de la pobreza y mejandesniveles de vida; relevando de esta
manera, la importancia de analizar la politica ai@ercio exterior ecuatoriana mas aun al
ser el comercio internacional el mayor receptor dilsas, sustento necesario para
mantenernos en el régimen de la dolarizacién e rswseen un mundo cada vez mas

globalizado.

Este estudio analiza el efecto de la politica dmercio exterior en la evolucion vy
composicion de la balanza comercial no petroleral greriodo comprendido desde el afio
2005 al 2010, evaluando desde diversos aspectogslitca comercial ecuatoriana como
son: los procesos aduaneros que se gestionaredasiaciones internacionales; estimando
indicadores de comercio exterior, todo enmarcadotrdedel contexto nacional e
internacional en el que el Ecuador se ha desemviwdirante el lapso de tiempo

mencionado.

Al hacer uso de los elementos de la politica coi@lerse aumenta o restringe el

intercambio comercial, pero ¢cual es la magnitudetexto causal de estas politicas en
conjunto sobre el comercio?, es la pregunta quesgonde mediante la aplicacion del
modelo de gravedad bajo la metodologia ampliaddade (2002). EI modelo de gravedad
del comercio internacional tiene un éxito consigemistorico tanto como herramienta
empirica como en la teorica. Las elasticidadescdelercio con respecto al ingreso y la
distancia son econdmica y estadisticamente sigtifees, ademas que explica las tres

quintas partes de la variacion en el comerciodaiddt como se evidenciara mas adelante.

Los resultados de la aplicacion del modelo econoooésugieren que la politica comercial

exterior ecuatoriana ha favorecido el comerciantdrcambiar un 30% mas que el nivel
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“natural” del comercio, pero la calidad de insencitel Ecuador en el mundo no ha sido la
mejor, puesto que seguimos manteniendo en su naayarimodelo primario- extractivo
exportador al depender mas del 50% de nuestragtagjmes en el petréleo, los cinco
principales productos de exportacion representafV® de nuestras exportaciones y los
cinco primeros no petroleros simbolizan el 30% gnkiE@n son en su mayoria no
industrializados. Los cinco principales paises adae se exporta representan 57% del
total y de los que se importa representan el 55Ptotkd de importaciones, reflejandose

una alta concentracion de la canasta exportabiebde productos y destinos (mercados).

Aun cuando la diferencia entre productos industaalos y primarios como porcentaje de
las exportaciones no petroleras no es abrumadoeh 80% del total de las partidas
exportadas pertenecen al sector manufacturerddjos volumenes y/o de precios de los
bienes industrializados es muestra de reducidadasiwde productividad y diferenciacion
de productos frente al resto del mundo; en cang@ajebe aprovechar que los productos
principales no petroleros primarios estan entre posneros cinco lugares en los
intercambios comerciales a nivel mundial (banamimcppal exportador; camarén: cuarto
lugar; flores: tercera posicion; cacao: sexta p@sjc Lo mencionado revela la existencia
de una falla estructural en la balanza comerciadod que importamos bienes
industrializados y exportamos en términos FOB enmsyoria primarios, lo que ha
provocado a lo largo de los afios que la balanzeeraoah no petrolera sea deficitaria,
llegando a un maximo en la historia ecuatorianaeleafio 2010 al reportar USD $ -
7.419,18 millones.

Sin embargo, a partir de diciembre de 2010 se di@ambio en la politica comercial
ecuatoriana al regirse bajo el Codigo de la Pradac€omercio e Inversiones, buscando
justamente cambiar el patron de produccidon de umagpio exportador a uno de
conocimiento, de alto valor agregado, ganando &atzntegrarnos a nivel regional sin
dejar de lado los acuerdos bilaterales, siempngapdo, sean Acuerdos de Comercio para
el Desarrollo y demas politicas, estrategias, @eades planificadas, delegadas,
coordinadas y con metas fijas para dar seguimigmantrol a las mismas, por lo que, en
un mediano y largo plazo se espera mejorar la balanmercial total y la no petrolera,
aportando en mayor medida al crecimiento econéngemerando mayores plazas de
trabajo y repercutiendo en la mejora de la calidad/ida de los ecuatorianos, siempre y

cuando los ingresos generados puedan ser distbeittre la mayoria de la poblacion.
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Este trabajo de investigacion esta dividido enesapitulos. En el primer capitulo se
describe el problema, las hipotesis a comprobarsé disefio del trabajo. El segundo
capitulo abarca el marco tedrico tanto de la palitie comercio exterior como del modelo
de gravedad para el comercio internacional. Eketetapitulo corresponde al analisis de la
evolucion y estructura de la balanza comercial etoofera en el periodo 2005- 2010. El
cuarto capitulo es una evaluacién de las polit@scomercio exterior en la balanza
comercial no petrolera entre los afios 2005 y 2@lOquinto capitulo contiene los

principales indicadores de comercio exterior daldeior. El sexto capitulo corresponde a
la aplicacion del modelo de gravedad de Rose (2088 el caso ecuatoriano, periodo
1950- 2010 y por udltimo en el capitulo séptimo seoeen las conclusiones y

recomendaciones.
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SUMMARY

When a country finds itself in a process of develept such as Ecuador, foreign trade is a
key factor for its economic growth, and so it affs the WTO, pointing out that countries
with a successful commercial activity tend to hayeater improvement in terms of
poverty mitigation and better living standards;ghwinging up the relevance of analyzing
Ecuador’'s foreign trade policy even more when itstated that the largest foreign
exchange collector is indeed external commerce,clwhs necessary to stayin the

regimen of dollarization and immersed in an incirggly globalized world.

This study analyzes the effect of foreign tradagyoin the evolution and composition of
the non-oil trade balance in the period from 2@92@10, evaluating the Ecuadorian trade
policy from different aspects, such as: customscgulares, international negotiations;
estimating external commerce indicators, all ofsthdramed within the national and

international contexts that have unfolded durirgypkriod indicated above.

By using the elements of trade policy, commerce lmaeither increased or restricted, but
what is the magnitude of the causal effect of thmdies on commerce? This question is
widely answered by applying the gravity model @it under the expanded methodology
of Rose (2002). The gravity model of internatiotrade has a consistent historic success
both as an empirical tool and in theory. Tradetel#i®s regarding income and distance
are economically and statistically significant, plit explains the three fifths of the

variation in bilateral trade.

The results of applying the econometric model sagteat the Ecuadorian external trade
policy has favored commerce, by exchanging 30% ntloa¢ the “natural” trade level,
nevertheless the country’s quality of insertioroitite world hasn’'t been the best since we
still keep a primary-extractive exporting model which more than 50% of our
exportations depend on oil, the main five expordpicts represent 77% of our total

exports and the first five non-oil ones symbolize amount of 30% while also being
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mostly non-industrialized. The top five countriesvthich our exportations go account for
57% of the total meanwhile the main five from whisle import represent 55% of the
total, thus reflecting a high concentration of éxgortable basket as far as where products

and destinations are concerned (markets).

Even when the difference between manufactured amnghpy products as percentages of
non-oil exportations is not overwhelming and th&38f the total exported items belong to
the manufacturing sector, low volumes and/or prafesanufactured goods is evidence of
reduced levels of productivity and product diffdration from the rest of the world;
however we should take advantage of the fact ti@iain non-oil primary products are
among the top five in global trade (banana: maipoexproduct, shrimp: fourth place,
flowers: third place, cocoa: sixth place). Thisealg the existence of a structural flaw in
the trade balance, we buy in FOB terms manufactgoedis and sell mostly primary ones,
which has caused over the years for the non-alletf@alance to be in deficit, reaching a
maximum in Ecuadorian history in the year of 20&parting USD $7.419,18 millones.

This research work is divided into seven chaptarsthe first chapter | describe the
problem, the hypothesis to be tested and the desitire study. The second chapter covers
both the theoretical framework of foreign trade ipplas of the gravity model for
international trade. The third chapter correspotwshe analysis of the evolution and
structure of the non-oil trade balance in the gkfiom 2005 to 2010.The fourth chapter is
an assessment of the foreign trade policies imtheoil trade balance between the years
2005 and 2010. The fifth chapter contains the nradrcators of foreign trade of Ecuador.
The sixth chapter corresponds to the applying ofeR® gravity model for the case of
Ecuador, period 1950- 2010 and finally in the sévemapter | expose the conclusions and

recommendations.
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CAPITULO |

1. GENERALIDADES

1.1 TEMA

“Efecto de la Politica de Comercio Exterior en Edhza Comercial no petrolera, periodo
2005-2010.”

1.2 INTRODUCCION

El estudio analiza el impacto de la politica de eano exterior en la evolucion de la

balanza comercial no petrolera, en el periodo cengido desde al afio 2005 al afio 2010,
en el que existe la presencia de aspectos a coarsdecomo la caida del mandato de
Lucio Gutiérrez en el 2005, luego el cambio de gotm en el 2007 desde la presidencia de
Alfredo Palacio al actual Primer Mandatario Raf@elrrea Delgado, y por ende, de la
politica econdmica y filosofia a aplicarse en al&tor, ademas, de la crisis financiera por
la burbuja inmobiliaria que se desaté en Estadadddnen el afio 2008, que redundo en

una crisis a nivel mundial.

Al momento de imponer politicas de comercio extenya sea que tiendan a aumentar o
contraer la participacion e integracion de Ecuamtor el resto del mundo, las mismas no
pueden tener el éxito que se espera al estableceyta dos razones: las politicas
comerciales por si mismas (como fueron establecmgstivo, plazo, alcance) y por las
cuestiones institucionales que son la que determimh resultado de dichas
politicas(cuantos procedimientos se requieren, tagaimstituciones estan involucradas,

costos para el exportador o importador, tiempageentros).



Ante la posibilidad de presentarse cualquier radolten referencia a estar mas o menos
integrado a los mercados mundiales, mediante ilm&stn de un modelo econométrico se
cuantificara el impacto de las politicas de conwemiterior y la institucionalidad de las
mismas sobre el comercio global del pais. La méogim a utilizarse esta basada en la
establecida por Rose (2002), cuya base es el mdeetpavedad, que permite estimar el
volumen de comercio entre dos paises (bilaterathvaés de dos variables: la masa que

influye de manera positiva y la distancia entresetjue tiene un efecto negativo.

El estudio es de caracter analitico, comparativougnérico, determinando el tipo de
medidas de politica de comercio exterior que setti@mado en un tiempo establecido, sus
consecuencias sobre la balanza comercial no petrgléa cuantificacion de las mismas
sobre el total del comercio exterior ecuatoriaramigndo en manifiesto la importancia de
mantener y crear nuevos mercados internacionalesyar productos, aumentar el nimero

de exportadores, entre otros aspectos relacionados.

1.3 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Existen diversas herramientas, mediante las cuate€stado puede intervenir en la
economia del pais, una de ellas es la politicaodeercio exterior que ha tomado gran
relevancia, desde la década de los noventa, pastascturas globalizadas en las que se

manejan las economias actuales.

Una politica de comercio internacional que no edra o bien definida, funda
inestabilidad y no genera confianza en los invaldos en el intercambio comercial, ni
mejora las condiciones y negociaciones con nuewvdsnpiales alianzas estratégicas
extranjeras para la compra y venta de bienes ycgesvLa politica de comercio exterior
ecuatoriana estuvo regida por mas de diez afios lhajey de Comercio Exterior e
Inversiones (LEXI), que mencionaba el aspecto dibée Ecuador hacia el mundo, pero no
los instrumentos de politica de comercio exteriontifizarse ni de administracion de
comercio, tampoco se daba a conocer los mecanigmaos integrar la economia
ecuatoriana con la internacional, por tanto, exiddsconocimiento e incertidumbre en el
medio; los incentivos y politicas implementadasestaban estratégicamente planificadas
ni tenian un tiempo definido, eran de caracterzoottal; ademas, se prestaba poco interés

en realizar misiones comerciales para dar a cormgarestro pais y ampliar los socios
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comerciales, por lo que, nada de lo mencionado puataado para cambiar el modelo
productivo del pais, manteniéndonos bajo un moebdi@ctivo primario exportador.

Por otro lado, aunque en el Ecuador se han tomadasvmedidas restrictivas a las
importaciones, la balanza comercial no petrolergpresentado déficits, o bien al retirar
estas medidas temporales, la brecha negativa meastatre exportaciones e importaciones
ha sido cada vez mayor que antes de ajustarlasales alarmante, mas aln en economias
como la nuestra que no contamos con moneda progganys hace imprescindible captar
divisas para mantenernos en la dolarizacion y mearanuevamente, un impacto social y

economico incalculable si llegamos a perder egfienen.

La cifras confirman lo mencionado, la balanza caméno petrolera al final de cada afio
termina siendo negativa; haciendo mencion desd&éa@P008 de enero a diciembre se tuvo
un déficit de USD $ 7.096,36 millones, en el ai0®6e redujo en un 31,87% al pasar a
USD $ 4.834,72 millones, explicado fundamentalmerde la caida del valor FOB en
importaciones de materia prima y bienes de conswnppr las restricciones a las
importaciones impuestas por el gobierno en ese [@o, en el 2010 se genera el mayor

déficit en la historia ecuatoriana alcanzando 18®W$ 7.419,18 millones.

Como lo afirma la Organizacién Mundial del Comer@@MC) en varios de sus estudios,
en un pais en vias de desarrollo, como es el Ecuatiofactor elemental para su
crecimiento econdémico es el comercio exterior,dartra al comercio internacional;por
ello, manejar una economia que ha dejado de sdecpionista para pasar a ser
paternalista, al proteger a los sectores produstje “presentan bajas contribuciones en
la generacién de valor agregado y empleo, comoasb @el grupo de productos No
Alimenticios Elaborados” (BCE (2003). Pagind,®s ineficiente, y al no especificar el
tiempo de duracion de la medida de proteccion,irdsistrias han tendido a dejar la
basqueda de ser competitivas y a dedicarse a $erreatistas al beneficiarse de la
proteccion que le brinda el Estado, que adjuntolacerminacién de buenas relaciones
con organismos internacionales, como la que seogasén este gobierno, no es un buen

augurio para el posible crecimiento de la econaoraonal en el mediano y largo plazo.

'Banco Central del Ecuador (2003, junio). “Indicagode Competitividad: apertura comercial y capital
humano”. Direccién General de Estudios.



1.4 OBJETIVOS

1.4.1 OBJETIVO GENERAL

Analizar y cuantificar el efecto de la Politica @@mercio Exterior en la Balanza

Comercial no petrolera, periodo 2005-2010.

1.4.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

1. Aplicar el modelo econométrico de Rose (2002), quentifique el impacto de la
politica comercial externa y la institucionalidad & misma sobre el comercio del

Ecuador con el mundo.

2. Determinar el tipo de medidas de politica de comdrdernacional que mantiene el

Ecuador en relacion al resto del mundo.

3. Examinar el efecto de la politica de comercio @atesobre la evolucion de la Balanza
Comercial no petrolera, en el periodo 2005- 20Xmmrobandocon los resultados

obtenidos de la aplicacién del modelo econométrico.

4. Establecer la influencia que posee la balanza coataro petrolera en la economia

nacional.



1.5 HIPOTESIS

1.5.1 HIPOTESIS GENERAL

Las politicas de comercio exterior suministradaslp® gobiernos entre el periodo 2005-
2010 han provocado un mayor déficit en la balarmaeccial no petrolera, o que ha

perjudicado el crecimiento de la economia ecuataria

1.5.2 HIPOTESIS ESPECIFICAS

1. Existe menor intercambio comercial con los paisesagtualmente tenemos relaciones

de comercio que el volumen natural de comercio.

2. Ecuador aunque posee politicas para la aperturaercah sus medidas son

proteccionistas en relacion al resto del mundo.

3. Los datos histéricos de las variaciones en las rexg@ones e importaciones no

petroleras corroboran los resultados obtenidos emodelo econométrico.

4. Las variaciones en la balanza comercial no petadhkan perjudicado a la economia

ecuatoriana.



1.6 JUSTIFICACION

Ante una economia globalizada, las politicas deetoim exterior que se implementen en
el Ecuador, podrian tener gran relevancia en elroiento de la economia, por ello, que la
manera como se formulen, cuanto tiempo demorergyéasector o producto afecten,se

vera reflejado en un aumento o disminucion de iosles de ingreso del pais.

Estas politicas buscan regular las relaciones coates del pais con el resto del mundo,
donde necesariamente mantener vinculos de apoywmugfmas relaciones politicas con los
diferentes paises u organismos internacionalesusé/es elemental en una economia

abierta.

Con este estudio se busca realizar un analisisglefectos de las politicas de comercio
exterior tomadas durante el periodo 2005- 2010adralanza comercial no petrolera, que
de hecho conlleva muchas mas personas que trabajda produccion del producto
exportable que las que trabajan en el sector petroinvolucra también la industria
naciente; de esta forma se pretende evaluar larienmia de la politica de comercio

internacional en el desarrollo del pais.

Los resultados que arroje este analisis podranrssmo base para que las politicas en
comercio internacional sean congruentes con loblgmas del sector externo de la
economia ecuatoriana y poseer una clara visioa @@értura al mercado mundial que se
desea conseguir, que realmente mejore las relacioriernacionales, el intercambio

comercial, y siempre y cuando los mayores nivetemgresos obtenidos de dicha apertura
sean distribuidos en forma equitativa, repercutédaamejora de la calidad de vida de los

ecuatorianos.



1.7 DISENO DE LA INVESTIGACION

Para el desarrollo de este estudio se utilizaren@bdo analitico, mediante el cual se
analizara el efecto de las politicas de comerciterex en la balanza comercial no
petrolera, periodo 2005- 2010, se podra evaluaeféxtividad de las mismas y se

determinara su importancia.

Igualmente, a través de la aplicacion de un modetmométrico se establecera el tipo de
medidas de politica de comercio exterior de Ecuapmr se han implementado en un
tiempo determinado en relacién al resto del mugdal, resultado que arroje este modelo
econométrico se relacionara con las variacionegdritas en la balanza comercial
ecuatoriana, y se pondra en manifiesto la imporamge mantener y crear nuevos

mercados internacionales, en pro de un crecimezaadmico y beneficio a la sociedad.

El modelo econométrico a aplicarse esta basada esttategia empirica establecida por
Rose (2002), cuyo trabajo fue destinado al Fondodtrio Internacional, bajo el nombre
de “Estimating Protectionism through Residuals fithe Gravity Model” cuya base es el
modelo de gravedad, utilizando para su célculo Midsi Cuadrados con efectos fijos
especificos que permite estimar el volumen de ccimeatural entre dos paises (bilateral)
a través de dos variables principales: la masarjluge de manera positiva y la distancia

entre ellos que tiene un efecto negativo.

Se elaborara una base de datos con todas lasleari@resarias de los principales paises
con los que comercializa Ecuador, y utilizandorkmiltados (coeficientes de las variables)
del modelo de gravedad de Rose (2002) se estinhar@danen de comercio natural de

Ecuador con cada uno de sus principales sociosrc@ies; luego, en una segunda etapa
se calcularan los residuos del modelo, los cualegsponden al volumen de comercio que
no esta explicado por las caracteristicas inclugsiasl modelo. Estimando el promedio de
los residuos obtenidos de forma bilateral, se auis® la cuantificacion de las

distorsiones de la politica comercial, aplicadaEenador, que varian el comercio de su

nivel “natural”.



CAPITULO Il

2. MARCO TEORICO

2.1 POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR
2.1.1 MARCO LEGAL

Por catorce afios la Politica Comercial del Ecuagkiuvo normada por la Ley de
Comercio Exterior e Inversiones (LEXI), aprobada pb Congreso Nacional el 22 de

mayo de 1997 y publicada en el Suplemento del Redi¥icial N° 82 de junio 9 de 1997.

En el afio 2009 mediante publicacion en el Regisficial N° 156 de marzo 25 se efectia
la primera Ley Reformatoria a la LE%Iuna segunda reforma a la Ley se expide mediante
Registro Oficial N° 219 el 26 de noviembre de 2009

Sin embargo, esta Ley de Comercio Exterior e InoBes no contenia los instrumentos de
politica comercial y de administracion de comergio,fomentaba las inversiones en
sectores estratégicos para el Estado, por lo quafio después, es decir a finales del 2010,
la LEXI es derogada a traves de la expedicion adeligd de la Produccion, Comercio e
Inversione$que define, recopila y armoniza la legislacién neiée a la produccién, sus

factores, proceso y su ciclo junto con las polétide comercio exterior e incentivos a

2 Se realizan pocas reformas sobre las funcionegjguee el COMEXI y la forma de constituir la Coidis
Ejecutiva (Presidente del Organismo, el MinistroQtemercio Exterior, Industrializacion y Pesca y par
representante del sector privado).

% Dentro de las principales reformas esta la elinitrade las verificadoras u otras entidades eslzamias
para la determinacion del valor declarado en Ig®eaciones de productos ecuatorianos no sujatts
fijacion de precios minimos referenciales FOB. Bem, se disminuye las funciones del COMEXI ya que
no propondran los lineamientos y estrategias den&gociaciones internacionales que el Gobierno
Nacional realice en materia de Comercio Extetitegracion Econémica e Inversion Directa, ycaanto

a las directrices sobre las politicas arancelagimsaduanas tanto al COMEXI como al Ministerio de
Comercio Exterior, Industrializacion y Pesca tadntse les cancela esta atribucion.

“Recientemente, en el registro oficial No. 435 déld2 abril de 2011, se publica el Reglamento de
Aplicacion del Libro IV del Coédigo Organico de laoduccion, Comercio e Inversiones, en Materia de
Politica Comercial, sus Organos de Control e Insémntos.



lasinversiones que se incluyen para el cometidie &xligo se publico el 29 de diciembre
de 2010 en el suplemento del Registro Oficial Nd..3

Se debe sefialar que la LEXI creé el Consejo de @oond=xterior e Inversiones
(COMEXI) conformado por 6 representantes del septdnlico y 5 representantes de las
Camaras de la Produccion del pais. Por la partidpade estos udltimos cinco
representantes (Federacion Ecuatoriana de Expoesgdeederacion Nacional de Camaras
de Industrias del Ecuador, Federacion Nacional dmaas de Comercio del Ecuador,
Federacion Nacional de Camaras de Agricultura deliaBfor y de los sectores
Agropecuario, Acuicultura y Pesquero de produc®sxportacion), el Presidente actual
del Ecuador, Econ. Rafael Correa Delgado preserad@emanda de inconstitucionalidad
la cual fue aprobada y se excluyeron a estos remia@ses, a través de la Resolucion No.
0003-2008-TC del Tribunal Constitucional publicada el Suplemento del Registro
Oficial No. 432 del 24 septiembre de 2008.

Ahora, en lugar del COMEXI, entra en funcionamiegt@omité de Comercio Exterior e
Inversiones (COMEXI, mismas siglas), segun dict&€&iligo de Produccién, Comercio e
Inversiones, conformado por un cuerpo colegiadaal@cter intersectorial publico que
involucra los Ministerios de politica de comercigtegior, politica agricola, politica
industrial, de desarrollo productivo, politica e@ornica, el encargado de sectores

estratégico el organismo de planificacién nacional y la aida aduanera.

El principal deber del COMEXles determinar las politicas de comercio ®ttete
bienes, servicios y tecnologia, integracion e isiger directa, en afinidad con el principio
de libre comercio y el entorno nacional e intero@al en materia comercial, alineados

con el programa macroeconémico y de desarrollpalis.

® Sustentado en el Art. 123 de la Constitucién,leual se dicta que no pueden ser funcionariosiaimiros
de organismos directivos de entidades que ejeezpntestad estatal de control y regulacién, quiteregan
intereses o representen a terceros que los tuvigrdas areas que vayan a ser controladas o regulpdr
tanto, ya no seran miembros del COMEXI tales represites de las Federaciones.

®Para la priorizacion de sectores productivos seonsties indicadores: productividad sistémica, @b
vivir y la insercion estratégica mundial, éstanddt captura los sectores que sin tener grande<idapas
productivas reveladas tienen gran potencial dedi@einternacional

"Art. 78, literal ii) del COPCI: “La Secretaria Téca del Comité de Comercio Exterior e Inversionestara
con las &reas técnicas necesarias para: disefiicgmpublicas y programas de politica comereinlisis
de las inversiones que fomenta esta normativaoasd su monitoreo y evaluacion”.



Las atribuciones sobre las cuales tiene competehG®MEXI son:
v Dictamen previo, lineamientos y estrategias paaégociaciones internacionales.

v' Formulacién y aprobacion de politicas y estratega@a el fomento y promocion de las
exportaciones e inversiones.

v" Creacién o modificacion de tarifas arancelariasamades.

v" Normas de origen, registros, licencias de card@gteeral y sectorial, asi como medidas
para la eficiencia administrativa en materia de @@ exterior.

v Aprobacién de contingentes a las operaciones demiorexterior.

v" Nomenclatura para la clasificacién y descripciénlade mercancias de importacion y
exportacion.

v' Fomento de las exportaciones y promocion de impiori@s de productos agricolas o
industriales ambientalmente responsables.

v" Procedimientos de exportacion e importacion, distite los procesos aduaneros.

v' Medidas para contrarrestar practicas deslealesrdercio.

Ademas, la Ley cred otro organismo denominado Gagidn para la Promocion de
Exportaciones e Inversiones (CORPEI), de dereclvadgw sin fines de lucro, cuya
funcion principal era la de ejecutar la promocidanfimanciera de las exportaciones en
Ecuador y en el exterior, y orientar y dirigirgeomocion de la inversion directa en el
pais, pero a partir de la publicacion del COPGihas responsabilidades fueron asumidas
por el Ministerio de Relaciones Exteriores, Con@eilntegracion, en coordinacion con
los demas organismos e instituciones del Estadioresc de la materia, hasta que el
Presidente de la Republica, estructure y regulduetionamiento del Instituto de
Promocién de Exportaciones e Inversiones Extrasjegae segun el Art. 95 de éste
codigo, serd un ente adscrito al Ministerio reaerla Politica de Comercio Exterior
(Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio tedracion§. Sin embargo, la CORPEI

Nno cerrara sus puertas, puesto que operara comiogiitacion promotora privada.

®El 16 de mayo de 2011 via Decreto Ejecutivo 776 expide el reglamento para el Instituto de Proéroci
de las Exportaciones e Inversiones, PRO ECUADOR,fgqndamenta su trabajo en tres ejes: diversificaci
de productos y mercados e incremento del nimerexgertadores ecuatorianos, creando una cultura
exportadora y de investigacién para hallar opodaés comerciales, y de atraccién de inversionistas
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Por otro lado, es imprescindible citar que en laaklagna aprobada mediante consulta
popular el 29 de octubre de 2008 y en el Plan Matipara el Buen Vivir se establecen los
principios que deben regir la politica comerciafjug en lo fundamental, se orientan a una
articulacion inteligente del pais a nivel intermaal, promoviendo a la diversificacion de
productos, de mercados, empresas Yy propietarios/ilegrando la integracion
latinoamericana, propiciando la inclusion econémiealas MYPYMES y fomentando a
nivel internacional una gestion responsable en $etheaproduccion y medio ambiente. Se
busca modificar el patrén de especializacion prodaicdel pais, de un enfoque de
produccion primario exportador a uno incluyente ¢ tdansformacién, basado en el
conocimiento y en actividades de alto valor agregad

La politica comercial también debe propiciar uneioambio justo y mercados
transparentes, deben impulsar la promocion del woasy produccion de bienes

ambientalmente responsables.

Dentro de los principios en materia de politica ewmial para las relaciones

internacionales, se impulsan, entre otros los sigas:

Independencia e igualdad juridica de los Estadasgcdnvivencia pacifica y la
autodeterminacion de los pueblos, asi como la caopm, la integracion y la

solidaridad.

* Promueve la conformacién de un orden global mublipoon la participacion activa de
bloques econdmicos y politicos regionales, y etafecimiento de las relaciones
horizontales para la construccién de un mundo jugmocratico, solidario, diverso e

intercultural.

* Impulsa prioritariamente la integracién politicajltaral y econémica de la regiéon

andina, de América del Sur y de Latinoamérica.

» Fomenta un nuevo sistema de comercio e inversitia kr$ Estados que se sustente en
la justicia, la solidaridad, la complementariedad;reacion de mecanismos de control
internacional a las corporaciones multinacionales gstablecimiento de un sistema
financiero internacional, justo, transparente yitagjuo. Rechaza que controversias
con empresas privadas extranjeras se conviertaardiictos entre Estados.
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En cuanto a los dos ultimos puntos de los prinsipge puede citar que ha habido un
avance en estos aspectos, por cuanto el 08 denthi@ede 2004, en el Cuzco, Perq; se
reunieron los lideres de los paises de América Slal y crearon la Comunidad
Sudamericana de Naciones, que luego tomdé el nondereUnion de Naciones
Suramericanas, conocida por su acrénimo (Unasuy) tratado constitutivo fue firmado
el 23 de mayo de 2008, durante la tercera Cumbréatesejo de Jefas y Jefes de Estado y

de Gobierno celebrada en Brasilia, Brasil

Asi también, Ecuador entré a formar parte de lardaBolivariana para los Pueblos de
Nuestra América— Tratado de Comercio de los PuebloALBA-TCP), organismo
internacional de ambito regional creado en dicient® 2004 entre Venezuela y Cuba, en
junio de 2009, y uno de los objetivos principalsdaeimplementacion del Sistema Unico
de Compensaciéon Regional (Sucre) que lo establefiaittvamente como unidad de
cuenta comun, para realizar transacciones comesciahtre Bolivia, Cuba, Ecuador,

Nicaragua, y Venezuela, paises aliados a estensiste

El Sistema Unico de Compensacion no requiere dat géra las transacciones, por lo que
mediante este tratado ( inscrito el 17 de octubrg@9 en Cochabamba, Bolivia y puesto
en vigencia el 27 de enero de 2010) se ratificareposito de afianzar su independencia y
soberania monetaria y financiera, en la perspedgagrar el desacoplamiento progresivo
del dolar estadounidense, mediante la creacion nde unidad de cuenta denominada
“sucre” como expresion del fortalecimiento de lehesion econdmica y social y del

establecimiento de un proceso de integracion, doaisma la consolidacion de una zona de
complementacion econdémica regional”, que nace deelesidad de crear una nueva
arquitectura financiera regional, que sea capdzedieicir la vulnerabilidad externa de sus
economias, que propicien, impulsen y dinamicenal@acidad productiva de la region,

transformen el aparato productivo, promuevan ylifani el intercambio comercial y

coadyuven a la reduccién de asimetrias entre lieega

°El tratado entré en vigencia el 11 de marzo de 26dtpliendo con el requisito de que después di&0

de la ratificacion del noveno pais (fue Uruguay) eitado Constitutivo de la UNASUR entrara en vigor

% | TCP es un tratado marco del ALBA entre Boliajba y Venezuela, el mismo que fue firmado el 29 de
abril de 2006 en la Habana. En este tratado senexpas instrumentos de intercambio solidario y
complementario entre los paises destinados a b&reéi los pueblos, en contraposicion a los Tratatod
Libre Comercio tradicionales, que consisten en i@mnsecomerciales regionales o bilaterales paraiamgl
mercado de bienes y servicios entre los paisegiparttes” (Tercer parrafo del comunicado conjut¢ola
Habana del 28 y 29 de abril de 2006 en el marc&dBR).
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Ecuador ha asumido no solo compromisos regionalesnta también con acuerdos
amplios que liberalizan el comercio de bienes coomChile y el mismo MERCOSUR y
acuerdos de caracter selectivo que ofrecen niddgberalizacion comercial, como con

Cuba y México.

2.1.2 ESTRATEGIAS PARA LA APLICACION DE LA POLITICA COMER CIAL
EXTERNA.

La politica comercial forma parte de la politicadustrial del pais, y como tal, le
corresponde ser un instrumento de la politica dardello productivo y del cambio del
patron primario exportador a uno de inclusién y éoto de actividades de alto valor
agregado, que tiene como principal factor el can@mito, del que se deriva la tecnologia.
A su vez, la politica comercial debe propender ntercambio justo y promocionar la

produccion y consumo de bienes amigables con eionaaabiente.

A modo de resumen y para no dejar pasar la histeria politica industrial en el Ecuador,
la primera politica de fomento industrial se origian 1957 con la Ley de Fomento
Industrial del Ecuador. En el gobierno nacionalistaevolucionario del Gral. Guillermo

Rodriguez Lara, los extraordinarios ingresos pdscglm petrolero repercutieron para la
eliminacién de algunos tributos y el incrementdatecréditos a través del Banco Nacional
de Fomento (BNF) y la Corporacion Financiera Naaid@FN). Luego, en los ochentas,
en los gobiernos de Ledn Febres Cordero (1984-)19&drigo Borja (1988- 1992) se

aplicaron medidas neoliberales que favorecian aelg®rtaciones como por ejemplo

mediante la maquila, desgravacion arancelariagaptn del arancel externo comun.

Las politicas de desarrollo productivo en el Ecuaelo el pasado fueron de caracter
horizontal sin asignar prioridades estratégicagntadas Uunicamente a la promocion de
exportaciones por demanda y sin la potencia, cofzeet integralidad suficiente, por lo que

en el 2007 Ecuador experimentaba una triple cormant™;

v' “Concentracion del valor agregado en pocos produdoexportacion: solo el 46% de

las exportaciones no petroleras son industrial@@gR

Yextraido de “Estrategias econdmicas, comercialgsrogductivas del Ecuador para alcanzar un mejor
desarrollo economico y social’”, publicado por Né&éaCely, febrero 2011. Pagina web:
http://www.nathaliecely.com/
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v' Concentracion de mercados de destino: Estados &lniderd, Chile y Colombia
constituyen los mas importantes destinos, y didgega entre l1os que se encuentran
Venezuela, Italia, Espafia, Alemania, Holanda, Bélgioncentran el 81% de las

exportaciones.

v Alta concentracién de la propiedad empresarialadeempresas que hay informacion
sobre su capital accionario, el 95% de las emprtésasn el capital en manos de cinco
accionistas y de éstas, el 72% en un solo accinign que la mayor parte de sectores

empresariales su actividad se encuentra concehtrada

El gobierno del actual Presidente Eco. Rafael @Goptantea la construccion de un nuevo
modelo de desarrollo y sustenta la forma de condegutravés del Plan Nacional para el
Buen Vivir (PNBV) 2009-2013, que incluye una nuevanera de generacion de riqueza y
redistribucion post-petrolera, definiendo doce atsfias de cambidé A su vez, la
Presidencia de la Republica y el Consejo Sectdedh Produccion aprobaron los ejes para
el disefio de una Agenda de Transformacién ProdudNTP)=, basada en politicas
horizontale¥®, sectoriales, y de frontera, es decir que, comansestra en el COPCI,
“integra las politicas de fomento productivo cos omerciales, y las de sustitucion
inteligente de importaciones con las de promociénegportaciones”, siendo éstas dos
Ultimas las estrategias en politica de comercieraxtque plantea el gobierno.

2.1.2.1 SUSTITUCION ESTRATEGICA DE IMPORTACIONES

Los continuos déficits en la balanza comercial Btrgbera, situacion que tiene mayor
relevancia dentro del contexto de dolarizacionsimrean que se busque soluciones que

12 véase “Plan Nacional para el Buen Vivir (2009- 201 pagina 59. En materia de comercio exterior,
sobresalen: la transformacion del patron de esgiadn de la economia a través de la sustituséectiva

de importaciones para el Buen Vivir, aumento dertaductividad real y diversificacion de las expoitaes,
exportadores y destinos mundiales; insercion égficd y soberana en el mundo e integracion
latinoamericana; recalcando que las demds estaategtan intimamente relacionadas

'3 La Agenda contiene un enfoque integral que irelaylogistica, matriz energética, reforma edueayide
salud para el desarrollo del talento humano y leajd cuatro ejes transversales: fomento de la adujd
democratizacion del acceso a los medios de prodgicanclusion de la dimension ambiental; equidad
regional y competitividad sistémica.

4 La politicashorizontaleshacen referencia a los esfuerzos del Estado pergecompetitividad sistémica
y un ecosistema para la innovacién y el emprenditnjéas selectivasa la promocién de sectores con altas
externalidades en mejorar la productividad en gangrlas defrontera, a las de ciencia y tecnologia que
provoquen un cambio estructural en el patrén ddymrcion
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vayan mas alla del alcance parcial (salvaguardias)o es la sustitucién estratégica de
importaciones (SEI), para generar estabilidad eseelor externo, alentando la industria

nacional y desacelerando o disminuyendo las imgiorias.

Nathalie Cely, ex Ministra de Productividad, menaia@ue “la definicion de los productos
candidatos a la SEI se realiz6 en base a una dladrsle criterios entre los cuales se
encuentran la capacidad para encadenar otros egqiooductivos, la potencialidad de
crear productos con condiciones parecidas, similite estructura productiva con paises
gue son competencia, la fuerza del comercio imastrial”, entre otros; y aunque es un
modelo que fracasé en los afios cincuenta en padés@sérica Latina por no fortalecer a
la par la estructura exportadora (no se buscé mescaxternos ni fueron estables las
politicas en la region y los insumos para prodseiimportaban a precios elevados), esta
vez, se fomentara a los sectores que sean poEngata ingresar a este sistema, que a
mas de ser productos que se importen en volumenonto significativo, exista oferta
productiva en el pais y por tanto, genere emplegoma los niveles de productividad y de

innovacion y diversifique la produccion.

Esta sustitucion estratégica de importacionesrabiém una medida temporal, en tanto en
cuanto, una vez que las empresas que hayan ree@sidgroteccion y beneficios se hayan
consolidado y crecido, deberan ser expuestas aotapetencia dentro del mercado

mundial, ya que serd ésta la Gnica manera que ngsesas maduren, no solo sean
captadoras de rentas y de un mercado cautivogsiadusquen la eficiencia y eficacia en
sus negocios, calidad de servicio, diferenciacidonde el beneficiario final sera el

consumidor. Asimismo, acceder al mercado intermatigpermite crear economias de
escala y ser competitivos por costos, lo cual ithiente se obtendria al atender a una

demanda de mercado relativamente pequefa, cont@&esazlor.
Las estrategias industriales para la’8Eon:
» Atraer inversion privada a sectores priorizados peaiSEI.

» Politica arancelaria condicionada a incorporar cmmepte nacional y mejora de

productividad.

*Tomado de “Estrategias para reducir el déficit ammken el corto y mediano plazo”, Consejo Seatate
la Produccién, 2011, pagina 17.
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* Subsidios para la investigacion, transferenciadiggica, etc.
» Financiamiento preferencial en banca publica.
* Inversién publica preferencial.

El objetivo de la implementacion de esta estrategial 2013 oscila entre los USD $500 y
USD $650 millones.

2.1.2.2 FOMENTO DE LA OFERTA EXPORTABLE

Fomentar la oferta exportable se refiere a elevarivel de exportaciones mediante la
diversificacion de productos (aumentandolos enidadty representatividad en la canasta
de productos no petroleros y fundados en el corienitm), ampliacién y diversificacién de

mercados, disminucion de la concentracion de lgsoitaciones por pais de origen e

integrando a mas actores econdémicos en el merotetoacional.

A inicios del 2009, se comenz0 las acciones paegdatura y fortalecimiento d#icinas
comerciales del Ecuador en el extranjeentre las primeras sedes estuvieron: Los Angeles
y Nueva York (Estados Unidos), Paris (Francia), &dofRusia) Hamburgo (Alemania),
entre otros destinos. Hasta diciembre de 2010, nsegiuMinisterio de Relaciones
Exteriores, Comercio e Integracion se tiene 24irdie comerciales (OCE) distribuidas en
todos los continentes, con excepcion de Oceanéapaumocionan a Ecuador en diferentes
ambitos y se piensa seguir ampliando la red denaBcalrededor del mundo en lugares

como: Australia, Holanda, Argentina, Hong Kong,Wam, Polonia, Chicago y Houston.

En cuanto a laiversificacion de productose proyecta que en el afio 2013 el nuamero de
partidas arancelarias exportadas llegue a 386&yisu@l analisis de tendencia con el cual
se estimaria llegar a 3451 partidas. Las estrat@giea este cometido abartan

« Promover la competitividad de sectores tradicianatediante el apoyo en mejoras
logisticas, reduccion de costos de produccion feximnmado con la mano de obra,

adopcion de mejor tecnologia, entre otras.

*Tomado de “Estrategias para reducir el déficit ammken el corto y mediano plazo”, Consejo Seatate
la Produccién, 2011, pagina 6.
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* Programas de mejoras sectoriales.
* Programa RENOVAINDUSTRIA para la exportacion supémla obsolescencia.

* Promover mediante incentivos fiscales el nacimigntmnsolidacion de nueva oferta

exportable.

Caso similar se presenta paranéimero de exportadorepues se pretende superar la
tendencia creciente para el afio 2013 de 6006 a &J&ftes econdmicos involucrados en
las ventas externas. Cabe destacar, que el golieisea incorporar, en particular, a las
unidades economicas pertenecientes anlas, pequefias y medianas empregaslas de

la economia popular y solidaria, ya que son eéstasgque generan mayor cantidad de
empleo en el pais. La forma de introduccion desesittores es mediante dos vias:
directamente mediante canales de distribucion cesrel modelo de comercio justo, donde
aungque el consumidor paga un precio mayor por ccignoducto, la renta esta
equitativamente distribuida y se mejora el nivelvitla, en especial, de las comunidades
agricolas. El otro empuje que se debe dar consistéa agrupacion de esta gente,
organizarla y fusionarla de manera que logren pmoden altos volimenes, disminuyan

costos y mejoren la calidad de sus productos.

En cambio, de manera indirecta podrian particimataecadena de valor del proceso de
exportacion y aunque no exporten directamente, gguegoyar prestando sus servicios o

integrando algunos elementos.

Otra herramienta para intervenir en las MYPYMES ebriin de que se conviertan en
unidades exportadoras, es potenciandolas a tra@omipras publicas y del programa

EXPORTA PYME mediante el co-financiamiento empriega& incentivos fiscales.

Bajo uno de los objetivos de la promocién de exgmiohes, como es el deitgegracion
especialmente la regional, a través del fomentorédmo que genera ventas en el corto
plazo y crea una imagen positiva del pais, todaguezlos acuerdos que se busca negociar
con los potenciales socios comerciales del Ecuadan Acuerdos de Comercio para el
Desarrollo, llamados asi por ser complementariade ydesarrollo para los paises que
formen dicho acuerdo, ya que toma en considerdaitiaterogeneidad entre los paises y la
necesidad de un trato especial diferenciado patedec en varios ambitos (grado de

diferencia en términos econdmicos), lo cual es tadep dentro de la normativa
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internacional y compatible con la Organizacion Mahdel Comercio, 6rgano multilateral

gue tutela el comercio internacional.

Si los paises con los que se quiere negociar tiemasm matriz productiva no
complementaria se debera establecer Acuerdos dm@ddParcial y con los que tengamos
altos déficits comerciales se deberad también bulscanversion extranjera directa, el
financiamiento de las exportaciones por parte d&d pnportador, priorizar la importacion

de materia prima, insumos y bienes de capital grastcooperacion técnica.

Por los volumenes de exportacion hacia Estadosddnydla Union Europea se buscara
renovar el ATPDEA y el Acuerdo de Comercio paraDelsarrollo, respectivamente.
Ademas, para eliminar las barreras sanitariassdititarias, certificaciones se crearé

programas para ayudar a cumplir con estos reqgsisito

Por otra parte, una de las estrategias pategrar tecnologia e innovacion en la
produccionde bienes y servicios, es la reforma a la nornearggula las zonas francas por
las Zonas Especiales de Desarrollo Econdmico (ZBDfSque se estaba utilizando este
mecanismo que posee beneficios tributarios paradatir productos al mercado nacional,
lo que provocd una competencia totalmente destgaladicion, las ZEDES incorporan
servicios logisticos como almacenamiento de catiquetado, empaque, administracion

de inventarios, entre otros.

Sobre el monitoreo de lasiportaciones de consumlas estrategias a seguir se resumen

en:

Controlar aquellas importaciones de consumo noddwoaque hayan crecido por

encima del 35%, susceptibles de contrabando.

» [Establecer registro de importadores para vehicalsmnaticos, refrigeradoras, CKS y
celulares. En otras palabras, utilizacion de mecaos de registro de importadores a

bienes.
* Enla politica arancelaria se colocara maximosaafeslos a bienes de consumo.

+ Estrictez de la utilizacion de medidas sanitarias.
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Los responsables del cumplimiento e implementad®m®stas estrategias son Ministerio
de Industrias y Productividad (MIPRO), Ministerie @iurismo (MINTUR), Ministerio de
Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAWinisterio de Coordinacion de la
Produccion, Empleo y Competitividad (MCPEC) y ehbMterio de Relaciones Exteriores,
Comercio e Integracion (MRECI). El objetivo, segéh Consejo Sectorial de la
Produccion, es fomentar la produccion exportataldi¢cional y diversificarla con mayor
valor agregado para alcanzar en el 2013 un incrend al menos 1% del PIB. (USD
$500- USD $600 millones) y una disminucion en lapartaciones de consumo de al

menos USD $ 493 millones.

2.1.3 POLITICAS DE COMERCIO EXTERIOR

Podemos definir dos tipos de politicas de comeegirior, las cuales son establecidas
desde el gobierno centtaly se arman en base a los intereses publicos yldosa

comunidad empresarial.

Habiamos mencionado que una politica comercialmextes la que rige las relaciones, en

este caso, de Ecuador con el resto del mundogstgareferencia tenemos:

2.1.3.1 POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR PROTECCIONISTA

Segun el Diccionario de Economia de Seldon y Paexenémejor definicion expuesta) “es
parte de la politica economica de un pais, que aacteriza por la aplicacion de
restricciones al comercio de importacion y expadtacestas prohibiciones pueden ser
generales, limitadas, permanentes o temporalemngrticomo finalidad principal proteger
las producciones nacionales de la competenciargetea Otros objetivos son los fiscales,
de proteccidon de la salud publica, defensa a lpigdad intelectual, seguridad nacional,

etc.”

Segun el diccionario de Comercio exterior REEXPOR®#a definicién es “doctrina o

sistema de politica econdmica nacional frente arext mediante la implantacion de

"Suele primar el pensamiento econémico del Primenddtario de cada nacién, su ideologia, forma de
gobierno.
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gravamenes a la importacién de bienes y servicimrgeros. Todos los paises tienen
implantadas practicas comerciales para protegansusados.”

2.1.3.2 POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR DE LIBRE CAMBIO

Segun el Diccionario de Economia de Seldon y Parenasta politica esta “caracterizada
por la apertura comercial externa sin barrerascafanas que permitan el libre flujo de
bienes y servicios de un pais a otro. Quienes apeyee tipo de politicas buscan facilitar
la division internacional del trabajo, a la vez quantribuye al progreso del producto

nacional de un pais y a la elevacién del nivelida de sus habitantes”.

Una politica comercial aperturista se produce coamd gobierno estimula las
exportaciones y abre las importaciones. En el calesceconomia Internacional de la
Universidad de Medellin, se expone que esta palfpcetende incrementar la demanda de
productos nacionales en el exterior y ademas sonsetl& industria nacional a la
competencia externa, bajo el supuesto que le slligamodernizarse y redundara en
menores precios para los consumidores nacionalesdePgenerar déficit o superavit

comercial dependiendo de la relacién entre expiorias e importacione¥”

2.1.4 INSTRUMENTOS DE POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR

Existen diferentes instrumentos de Politica Coraérgi en su mayoria las decisiones
tomadas desde los gobiernos de turno para la aeidiicae algin o algunos instrumentos
de politica exterior son controladas por la Orgacitm Mundial del Comercio (OMC),
gue regula la actividad comercial entre los difegempaises del mundo.

Se puede afirmar que la politica comercial se dafimbieén como el manejo del conjunto
de instrumentos al alcance del Estado, para mami@ierar o modificar las exportaciones

y/o importaciones del pais.

Los instrumentos que incidiran sobre la balanzaeroial se dividen en dos categorias: las

arancelarias y las no arancelarias; las mismas dppendiendo como se apliquen

'8 Universidad de Medellin, Curso de Economia Ireteional dictada por el p profesor Juan Carlos Asang
2011. Pagina 8.
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modificaran las cardiades importadas o exportadas o el precio de E®ebiy servicio
gue entran o salen del territorio nacional, cofireliltimo de promover una reduccior

aumento del intercambio comerc

En el cuadro siguiente se observa las medidaslé&a@omecial y como estas afectan

intercambio internacional:

Instrumentos de
Politica
Comercial

Reduce el Aumenta el
comercio comercio

Cantidad Cantidad

Cuota Restriccion Subsidio para Aumento
Voluntaria de importar/ voluntario de
Exportar exportar importacion

Gréfico 2.1 Instrumentos de Politica Comercial
Fuente: www.zonaeconomica.com
Elaborado por: El Autor

A continuacion se describen los instrumentos déigamlde comercio exterior arancelar
y no arancelarios:

2.1.4.1 INSTRUMENTOS ARANCELARIOS

Funcionancomo un mecanismo protector y de captacion de sesypara el Estado q
gravan a los bienes objeto de comercio extericadi@indo un componente artificial

precio del articulo y volviéndolo, por to menos competitivo.
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Los aranceles pueden tomar la forma de impuessobsidios. Como mecanismos frente a

las exportaciones se tiene:

v" Impuestos: cuando se predice un desabastecimiento interra@rga un impuesto a los

productos nacionales para evitar que salgan débtés nacional.

v' Subsidios: que son impuestos negativos, se los da para imaera produccion

nacional sea en valor monetario o fisico. Ejemptassos técnicos

En cambio, como mecanismo frente a las importasioles aranceles pueden ser de tres

tipos:

v' Arancel especifico o fijo: que es un impuesto monetario fijo por unidad disic
importada.

v' Arancel Ad- Valorem: porcentaje que se cobra sobre el valor monetarimnd unidad

del bien que se importa.
v Arancel mixto: es una combinacion de un arancel ad- valoremundeespecifico.

Dentro de las medidas arancelarias se encuentrdnéia los regimenes especiales.

Regimenes especialts de acuerdo a la Ley de Aduanas existen los sigseegimenes
especiales aduaneros:

v' Transito Aduanero

v" Importaciéon Temporal con reexportacion en el migtstado
v Importacién Temporal para perfeccionamiento activo

v' Depésito Aduanero

v" Almacenes libres y especiales

v' Exportacién Temporal con reimportacion en el migtstado

No se ahondara en los diferentes regimenes esgmcles este estudio tiene como finalidad medir el
efecto de la politica comercial como un todo, sdarbalanza comercial no petrolera, mas no, undastu
detallado de los instrumentos de Politica Comercial
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v Exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo
v Devolucién Condicionada

v" Reposicion con franquicia arancelaria

v' Zona Franca

v' Régimen de maquila

Otra variable a tomarse en cuenta sobre las pditarancelarias son los acuerdos
comerciales que posee el Ecuador, que haran, comaestro caso con la CAN, adoptar

un Arancel Externo Comdn Andiffo

Existen aranceles aplicados de acuerdo al origegrgfco de las importaciones como son
la Ley de Preferencias Arancelarias Andinas y Luthtidrogas (ATPDEA) o el Sistema
General de Preferencias Andinas (SGP) de la Unigogea.

2.1.4.2 INSTRUMENTOS NO ARANCELARIOS

Las barreras no arancelarias tienden a distorsi@naentaja comparativa de los paises

involucrados en el comercio.

v' Cuotas de importacion:limites dados sobre la cantidad que de un prockefouede
importar. Esta restriccion directa se la controleagés de la expedicion de licencias de
importaciorf® o depésitos previos en moneda extranjera paraectorsen particular,

grupo de empresas o individuos.

v' Restricciones voluntarias a las exportaciones (RVE}I pais exportador impone una
cuota a la cantidad de exportacion, por lo gergaed evitar una sobre oferta del bien y
poder mantener el precio del mismo en el merca@onacional; o también a solicitud

del pais importador.

20 A partir de 1995 el Ecuador asumi6 el compromiscaglicar un arancel comin junto con Venezuela,
Colombia, Peru y Bolivia.

2L En el Ecuador se aplican licencias de importasiopara productos agropecuarios como parte de los
controles sanitarios y fitosanitarios.
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v" Registros de contenido nacional (Normas de origengxige que cierta fraccion del
bien a importar, sea ésta en porcentaje sobre let waonetario o porcentaje del
contenido fisico, sea producido dentro del paisontaglor. “Se lo utiliza como medida
compensatoria indirecta para proteger el emplemnak, segun Juan Carlos Arango
(2011¥2

v Politicas antidumping: primero se debe establecer que se entiende pgridgm

El dumping es una practica de competencia desleal en lsseusnde los bienes en el
pais extranjero a un precio menor que el de pradiico cuando el precio de venta en

el pais extranjero de dicho bien esta por debdjoaler “justo” de mercado.

Desde otra perspectiva, Miltiades Chacholiadesudibro Economia Internacional, el
dumping es “una discriminacion de precios interoiaaies y se presenta cuando un
monopolista (o competidor imperfecto) cobra un mmepiecio a los compradores

extranjeros que a los compradores domésticos pbiemrigual (0 comparabley:

Juan Carlos Arango, considera que el dumping “esnétodo mediante el cual las
empresas liberan su produccién excesiva en losatescextranjeros o pueden ser
resultado de un comportamiento rapaz, cuando logluptores utilizan ganancias
sustanciales de sus mercados nacionales para ianlssl precios en un mercado

extranjero con la finalidad de eliminar a ciertospetidores de su propio mercatfo”

Por lo general, esta operacion involucra lavadalidero o bien ayuda estatal para
tratar de introducir el producto y ganar participacen un mercado estratégico donde
ya esta consolidado algun o algunos proveedoregu@@ara una empresa comun no

le seria factible mantenerse en el mercado vendibaj sus costos.

Esta clase de instrumentos de politica comercialsow validos en el comercio
internacional, por lo que, el pais que esta siafdctado puede presentar ante la OMC

el reclamo pertinente y este organismo determilagraanciones debidas.

2 profesor de la Universidad de Medellin, ColomBiarso de Economia Internacional, 2011. Pagina 11.

3 Chacoliades, Miltiades, Economia Internacionalxidé Mc Graw Hill, segunda edicién 1992. Pag. 254
24 Universidad de Medellin, Curso de Economia Inteioral dictada por el profesor Juan Carlos Arango,
2011. Pagina 13.
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Ecuador para el efecto cred el Reglamento paraeRiew Remediar Practicas de
Dumping y Subsidids.

Dentro del texto unificado de legislacion del Mierso de Comercio Exterior,
Industrializacion, Pesca y Competitividad, en elulbi XVI se instituye los
procedimientos para prevenir las practicas de duogfihiel cual tiene por objeto
aplicar las disposiciones establecidas por la Qrgaidon Mundial del Comercio:
Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo Vildecuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio del GATT de 1994, el Acuerolrs Subvenciones y Medidas
Compensatorias y el Acuerdo sobre Salvaguardiadad®©MC; determinar las
condiciones para la aplicacion de derechos antithgnmlerechos compensatorios,
medidas de salvaguaréiasobre importaciones, con el fin de contrarrestampiracticas
desleales de comercio y corregir las distorsioneseadas por tales practicas, en
cuanto no se vayan en contra de compromisos imiemaes asumidos por el Ecuador

en los tratados o convenios firmados.

En el mismo texto se establece el procedimienta [g&rinvestigaciones técnicas sobre
practicas desleales y salvaguardias, que permitdarndinar la conveniencia de
imponer derechos antidumping, derechos compensatgrimedidas de salvaguardia
gue estan a cargo de la autoridad investigadoraDitaccion de operaciones
comerciales del Ministerio de Comercio Exterioduatrializacion y Pesca (MICIP), a

través de su Unidad Técnica de Defensa Comercial.

Sin embargo, segun Decisidon N° 283 y Decision N6 48 la Comision de la
Comunidad Andina, se determina que las investigasioque tienen como objeto
importaciones originadas en paises miembros sknéadbs a cabo por la Secretaria de

la Comunidad.

Disposiciones sobre compras estatalegoliticas que obligan a todos los organismos,

instituciones gubernamentales a adquirir produatsamal sobre el importado.

% Expedido el 13 de septiembre de 1991. En la peesid de Rodrigo Borja, Pablo R. Better como
Ministro de Finanzas y Crédito Publico y Juan Faid®uig, Ministro de Industrias, Comercio, Integéacy
Pesca.

2’Resolucion No. 052 del COMEXI

?’En lo que respecta a la aplicacién de salvaguapdieslos productos textiles, se procedera de omidad
con lo que dispone el articulo 6 del Acuerdo sdbseTextiles y el Vestido de la Organizacion Munhdiel
Comercio.
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Ecuador cuenta con el Sistema Nacional de Conidatdblica, que lo administra el
Instituto de Compras Publicas (INCGPa través de un sistema electrénico cuyo fin es
proporcionar mayor transparencia en las comprasepleza el Estado ecuatoriano y
obtener informacion estadistica sobre los registeolas compras de bienes y servicios

realizadas.

Dentro del plan de Politica Industrial se encuemirgprograma EcuaCompra cuya
finalidad es la promover el desarrollo de la indastacional (especialmente se busca
dar apoyo a las MYPYMES) a través de la contratagidblica, pues, obliga a los

compradores gubernamentales a priorizar el prochattimnal sobre el extranjéfo

v Politicas administrativas: son regulaciones burocraticas disefiadas parangistios

niveles de importacion y éstas pueden ser:
o0 Inspecciones de aduana.
0 Registros y certificados de tipo ambiental, saitfaocial.
o Tramites en general y la verificacion documental.
o Controles fisicos a la movilidad de personas y araias.

v" Restricciones sobre el comercio de servicitimita el transporte por restricciones a la

politica de cielos y mares abiertos.

Durante el periodo 2005- 2010, los instrumentosPdbdtica Comercial aplicados en el
Ecuador que influyeron drasticamente en el nivelndgortaciones, especialmente en el
afio 2009, fueron los aranceles especificos, loscales ad- valorem y las cuotas de
importacion, medidas que pudieron mantenerse durahtiempo méaximo de un afo
calendario, tiempo fijado por la OMC, después deseg las causas por las que Ecuador
requeria de la imposicion de estas medidas, quiEadpdsnte tenian como finalidad
equilibrar la balanza comercial no petrolera, qaelacvez, presentaba déficits mas

asfixiantes.

28 Creado en el afio 2008.
“En el afio 2007, el 30% de las compras publicagsponden a produccion nacianal
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21.43EFECTO EN LOS EXCEDENTES DE LOS PRODUCTORES Y
CONSUMIDORES

En cuanto a los excedentes entre los productooesumidores y gobierno central, cada
decision tomada tendra un efecto nulo sobre lascgantes, es decir, beneficiard a uno y
perjudicara a otros.

En resumen, la manera como afectan las medidasmpelitica de comercio exterior se
tomen sobre los excedentes de los actores econginfiaciendo uso de los instrumentos
gue se posea en esta materia, se explica coruedrsig cuadro:

Efecto de la aplicacion de los instrumentos de ptitia comercial externa
sobre los excedentes de productores y consumidores

Restriccion
voluntaria a la
exportacion

Excedente Arancel Subsidio Cuota

Excedente productores |Aumenta [Aumenta |Aumenta [Aumenta
Excedente consumidoreg Disminuye [ Disminuye| Disminuyg Disminuye
Ingresos del gobierno  [Aumenta | Disminuye | Sin cambio| Sin cambio
Bienestar Nacional globgl/Ambiguo | Disminuye| Ambiguo | Disminuye

Tabla 2.1 Efecto del uso de los instrumentos de [ftdda comercial externa sobre los excedentes de
productores y consumidores
Fuente: www.zonaeconomica.com
Elaborado por: El autor

A su vez, los efectos de las barreras aranceldependeran de las caracteristicas de la
estructura productiva que posee el pais, que pusederomplementaria a la industria

nacional o sustitutiva de la misma.

2.2 MODELO DE
INTERNACIONAL

GRAVEDAD PARA EL COMERCIO

El modelo de gravedad es un modelo empirico simyéeexplica el volumen de comercio
internacional entre dos paises, siendo proporasnal su masa econdomica, entendida
como ingreso nacional, y es inversamente propaatianla distancia entre los paises

objeto de estudio.
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La ecuacién de gravedad adquiri6 ese nombre desdemilar funcion que describe las
fuerzas de gravedad en fisica de Newton.

2.2.1 ANTECEDENTES

La Ley de la Gravedad fue desarrollada por Newdonembargo la version modificada de
esta ley con el fin de conocer los movimientos elesgnas o mercaderias entre dos puntos
geograficos, tuvo sus inicios en 1962. En 1960a§aw Deutsch desarrollaron un modelo
“aplicable al flujo de cualquier tipo de transaccguantificable, tales como, importaciones
y exportaciones, correos, llamadas telefonicas granién” (Savage y Deutsch, (1960).
Pagina 551).

Pero el primero en desarrollar estudios econonoétde los flujos de comercio basados en
el modelo gravitacional fue Tinbergen (1962), ydaoele siguio Pdyhonen (1963).

Tinbergen en su estudio midié el flujo de comermidre dos paises considerando el PIB
como efecto positivo y la distancia entre ellos cama funcién decreciente; sin embargo

el modelo fue bastante sencillo y no hubo unafjoation tedrica fuerte.

“Linnemann (1966), siguiendo la misma linea queb&ngen, considera el potencial de
oferta del pais exportador, el potencial de cong@apais importador y los factores de
resistencia al flujo de comercio entre ellos, patplicar cuantitativamente el tamafio del

flujo de comercio entre dos paises.” (Deardorf®@)9Péagina 8).

Ya a partir de los afios setenta, el modelo grdenat tuvo una gran acogida y se
realizaron multiples trabajos con base en este lmpdsi también aumentaron los estudios
gue pretendian justificarlo teéricamente. Hubiegarenes del modelo extrajeron teorias y

otros cuantos que daban sustento tedrico al modelo.

Uno de los mas reconocidos tedricos del modeloraeedad es Anderson (1979), “quien
demostré que la ecuacion de gravedad puede seradaride las propiedades de los
modelos de gasto en un contexto de bienes difer@ogj usando el denominado supuesto
de Armington (1969), donde los productos se dismgpor su pais de origen.” (Cafiero,
Revista del CEI. Pagina 78).
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Otros estudios demuestran que la ecuacién de grdvedede provenir tanto de teorias
tradicionales como de las nuevas que surgen emmblt@& de comercio exterior, asi,
Deardorff demostré que este modelo puede partia teoria ricardiana o el de Heckscher-

Onhlin en el que los paises se especializan conmpéztie en la produccidon de un bien.

Poco a poco se fueron introduciendo mas variables mprmitieran explicar de mejor

manera el modelo, por tanto, se incrementaron lagageograficas, como el hecho de
compartir fronteras que le hace menos costosadasacciones, el costo del transporte y el
control al empresario, especialmente PYMES queattes®rir sus puertas al exterior y
prefieren mercados aledafios; también, se integaeables culturales como el idioma, y

su historia: si fueron alguna vez colonias o forambna misma nacion que por estudios
de Menil y Maurel (1994) podemos afirmar que cuanids paises comparten estas
caracteristicas su volumen de comercio bilateraugerior al que predice la version mas

sencilla de la ecuaciéon de gravedad.

A la vez, es utilizado para analizar la influendm las barreras artificiales al comercio
internacional; en este ambito, los estudios engdraontemplan, mayoritariamente, si un
pais pertenece a un acuerdo que incluya prefesencraerciales, el cual puede facilitar el

comercio.

También, se ha manifestado la necesidad de ina@rpbindice de precios en la ecuacion,
para ello se han utilizado algunas medidas comiizartiel deflactor del PIB como
aproximado del indice de precios de cada pais peres certero, actualmente se han
desarrollado modelos que utilizan el método detesefijos para controlar la influencia del
indice de precios de cada pais en el comerciehilaRose y Van Wincoop (2001).

Una muy importante razon para considerar y trabagpar el modelo de gravedad, entre
otras, es los buenos resultados de sus estima@omgsicas. “Por ello, varios autores han
concluido que mas importante que el sustento ®dliel modelo de gravedad es su
utilidad para explicar la variacion del volumen deimercio bilateral a través de una larga

variedad de paises y periodos”. (Cafiero, Revist&Z&l. Pagina 80).

El modelo de gravedad de comercio internacionaheti@ina consistencia histérica

considerable de éxito como una herramienta empirica
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2.2.2 REVISION DE LITERATURA

Algunas de las investigaciones tanto tedricas cole® que conllevan modelos

economeétricos, que se han llevado a cabo en tbtema de este estudio son:

v' Padrao, Reinaldo (2001), Modelo econométrico seictiode la economia portuguesa

e impacto positivo del comercio exterior

En este paper se analiza como la apertura comelitiaimiza la economia portuguesa
durante el periodo 1946- 1999, distinguiendo lapa&t de apertura exterior de las etapas
de autarquia. El autor estima un modelo macro enétrico que comprende el periodo de
1951 a 1992 que pone de manifiesto la importaneitas relaciones intersectoriales y el
impacto positivo del comercio exterior sobre eladeslo industrial y el crecimiento

econdmico.

Para el desarrollo econométrico presenta un sistignacuaciones que relaciona a las
variables enddgenas PIB3 (industrias transformajloPdB5 (sectores de servicios) con el
comercio exterior, el Consumo Interior, el PIB to@ada una de las ecuaciones se estima
tanto por Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO)compMmimos Cuadrados Ordinarios
en 2 Etapas (MC2E), resultando en ambos casosvoogisignificativo el incremento de

la capacidad exportadora sobre el crecimiento el Eh este sistema se consideran como
exdgena, a efectos de simplificacion, las variaBl#1 (sector de agricultura y pesca)
PIB2 (energia) y PIB4 (construccion), ya que elciefedel comercio exterior, aunque
también se muestra positivo sobre ellas, no tiengeeeral un efecto tan importante como

el que incide en las variables PIB3 y PIB5.

Los resultados muestran que en las estimacioneMpomos Cuadrados Ordinarios, el

incremento de las exportaciones resulta positignifscativo tanto sobre PIB3 como sobre

PIB5. Este efecto positivo se transmite tambié@aisumo Interior a través del efecto que
sobre él tiene el incremento del PIB total.

Ademas, utiliza el método de Minimos Cuadrados eRkt&pas, ya que proporciona
estimadores consistentes teniendo en cuenta lademendencia existente entre las
variables, de esta manera comprobd si el efectofis@tivo de las variables explicativas
se mantiene al tener en cuenta la interdependdrasavariables explicativas continuaron
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mostrando un efecto positivo y significativo, y potanto las exportaciones muestran una
importancia grande en el crecimiento del PIB tatal Portugal y en particular de los

sectores de industrias transformadoras y de sesvici

v' Reuven Glick and Andrew K. Rose (2001), Does a @nny Union affect Trade?

The Time Series Evidence

Plantean la siguiente pregunta: ¢Al salir de unanumonetaria se reduce el comercio
internacional? Se responde a esta pregunta conannpgnel de datos anuales que cubren
217 paises establecidos desde 1948 hasta 199ht®wsta muestra un gran niumero de
paises dejo las uniones monetarias, que experimentconomica y estadisticamente
disminuciones significativas en el comercio bilatedespués de considerar otros factores.
Suponiendo simetria, estimaron que un par de pgisegomienza a utilizar una moneda

comun duplica su comercio bilateral.

Rose (2000) mediante un enfoque esencialmenteveemad, usdé datos para un gran
namero de paises entre 1970 y 1990 y encontrélqumreercio bilateral era mas alto para
un par de paises que utilizan la misma moneda geyn par de paises con sus propios
fondos soberanos.

Mas precisamente, el coeficiente de una variabienalyi de union monetaria (CU) en un
modelo empirico del comercio bilateral fue encafdrgositivo y significativo en ambos
términos econdmicos y estadisticos. Su valor ramse cayé por debajo de 1.2, lo que
implica un efecto de la unién monetaria en el camete alrededor de (ekR300%. Esto
fue cierto incluso después de controlar por unig sk otros factores que podrian afectar

al comercio a través del modelo de gravedad.

Parti6 del modelo de gravedad y utiliz6 métodosiguaiquen datos de panel y mediante
la comparacion del comercio antes y después decastbio de régimen por parte del pais
decisor (manteniendo constantes otros efectoguede estimar el efecto de la adhesién

de la Unidn Monetaria al comercio.

Estimaron mediante Minimos Cuadrados Ordenadosegolu mediante efectos fijos,
porque es la forma mas apropiada para explotaatiaraleza de los datos de panel sin
hacer supuestos heroicos.
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Como conclusién, es que un par de paises quieteggan/ disuelven una uniéon monetaria
experimentan una duplicacion/ o reduccidon a la daniteel comercio bilateral. Estos
resultados son estadisticamente significativos seqes insensibles a una serie de

perturbaciones en su metodologia.

v' Cafiero, José A., Modelos Gravitacionales parafelalisis del Comercio Exterior

Menciona que el denominado modelo gravitacionalhaeconvertido en una de las

herramientas de mayor eficacia para analizar lgesdlde comercio entre paises. En su
trabajo, con datos correspondientes a los 74 pales actores del comercio internacional
(compradores) y 147 paises proveedores y utilizaddoicas estadisticas de datos de
panel, se realizé una estimacion sobre el efeatadigiintas variables econémicas generan

sobre el intercambio comercial a escala mundial.

Se presenta un ejemplo para el caso de Argentira ¢ esta forma poder detectar
fortalezas y debilidades en las relaciones conleeciailaterales. También, dentro de este
paper existe una breve descripcion de los modetasitgcionales y su justificacion
tedrica. Los resultados obtenidos sugieren quevdambles del ingreso y del tipo de
cambio tienen una importante relevancia sobre tekraambio comercial. Por otro lado,
tales estimaciones permiten comparar la posicidativa de las exportaciones e

importaciones de los distintos paises.

De la innumerable cantidad de técnicas que se tilrado para estimar el modelo de
gravedad, en este estudio el autor siguid la psipygor Cheng y Wall (2004), quienes
sugieren utilizar el modelo de efectos fijos (EEQn relacion al sesgo por heterogeneidad
dichos autores sefialan: “... en este sentido la nzaad&n con efectos fijos es el resultado
de nuestra ignorancia: nosotros no sabemos bienagisbles son las responsables de esta
heterogeneidad, entonces simplemente incorporamesariable ficticia para cada par de
paises...”.

Después, se desarrollé otro modelo con efectosrioud (AB), que posibilitaron «calibrar
y calificar» el nivel de comercio de Argentina cens socios comerciales a escala
agregada, de forma tal de poder identificar mergamm potencial exportador para ese
pais.
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Concluyé que “no es sencillo esquematizar las teniaticas de los paises con los cuales
Argentina tiene un nivel de comercio «normal» o pdebajo del normal» segun las
estimaciones presentadas. En principio, en ambakelo®) y con la excepcion de México,
el comercio es normal en el caso de los paisesnsmientes a la Asociacion
Latinoamericana de Integracién (ALADI), incluyenddli a los socios del Mercosur”
(Revista de Comercio Exterior e Integracion, pa@an

Segun el primer modelo (efectos fijos) las ventgemtinas estan por debajo de la media

mundial para paises como India, China, Alemaniatralia, Italia, Japon.

Por otro lado, al aplicar el segundo modelo (AB)ceacluye que los paises a los que
Argentina exporta a un nivel inferior al promedansentre otros: los desarrollados o de
desarrollo medio: Finlandia, Irlanda, Israel, Nu&edanda, Noruega, Singapur, Suecia y
Suiza. Dentro de los paises en desarrollo se @estano region Centro Ameérica, es decir,
con estos paises no se esta aprovechando plendameptesibilidades de exportacién que
posee Argentina.

v' Sanso Marcos, Cuariran Rogelio, Sanz Fernando (198%lujo bilaterales de

comercio internacional, ecuacion de gravedad y tiedreckscher- Ohlin

En este estudio se relaciona en que la ecuaci@naskedad, que relaciona el valor de los
flujos monetarios de comercio entre dos paisessasirentas y poblaciones respectivas y
la distancia entre ellos, no es compatible coretsia Heckscher-Ohlin. El estudio surge

por la inexistencia en la literatura de una cldemide cudl es la posicion de ambas.

La razén fundamental de la incompatibilidad est&jes la influencia de las variables de
los dos paises en la ecuacién de gravedad, “extepmtistancia, es distinta de la que se
desprende de la teoria, aunque la forma funci@sparecida y aparezcan exactamente las
mismas variables. Tampoco se cumplen cuando smlutden los costos de transporte, la
propiedad de simetria, caracteristicas de la e@made gravedad” (Investigaciones
Econdmicas, Vol. Xl (1989), pagina 155).

El modelo simple de Heckscher-Ohlin en su modetopk de 2x2x2 con funciones de
utilidad y produccién tipo Cobb- Douglas no es catiipge con la ecuacion de gravedad,
por cuanto la influencia de las variables rentaplacion “tienen sentido contradictorios
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en ambos casos, a pesar de que se obtiene una fonmianal muy préxima a la

doblemente logaritmica y se demuestra que puedentacse una relacion entre las
variables que postula la ecuacion de gravedad’efiiigaciones Economicas, Vol. XIli

(1989), pagina 155).

Mientras que en dicha ecuacion las rentas influgesitivamente y las poblaciones
negativamente, en la ecuacién que se obtiene deolda una poblacion y una renta
influyen positivamente mientras que la otra poldlaciy la otra renta lo hacen

negativamente. La renta del pais relativamenteddnia en capital influye positivamente
y su poblacién negativamente. La renta del pa&ivaimente abundante en trabajo influye
negativamente, mientras su poblacion lo hace pasitente.

v' José E. Duran Lima, Mariano Alvarez; Indicadores d@mercio exterior y politica

comercial: mediciones de posicion y dinamismo coaialr

En este estudio se presenta una gran cantidadigediores para el analisis de la posicion
comercial de un pais en particular, a partir dentiee de datos de comercio exterior
disponibles en cada uno de los paises como soadlznas, bancos centrales, producto
sectorial, entre otras. Se describen las metodadadg calculo de estos indicadores de una

forma sencilla, pudiendo llegar a un nivel mas clejop

Para el mejor entendimiento del patron de comateioin pais y si dinamismo comercial
se hace necesario aplicar indicadores de comextzoi@, teniendo en cuenta los diversos
tipos de empresas y sectores involucrados en eérmiminternacional. Algunos de los
indicadores desarrollados y analizados son: indieediversificacion/concentracion simple
y de Herfindahl Hirschmann; indices de similitudntaja comparativa revelada, indice de

Balassa, indice de comercio intraindustrial (Grdébeloyd), entre otros.

El principal objetivo del trabajo “es dar apoyorti&o y sustantivo a técnicos de gobierno,
negociadores y/o tomadores de decisiones en losta@mpolitico y empresarial. No

obstante, se espera que el trabajo sea tambigpaddtil en dmbitos académicos y de
difusion del estudio de los patrones de comerciermacional en América Latina y el

Caribe” (CEPAL (2008), pagina 5).
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2.2.3 MODELO TEORICO METODOLOGICO
Modelo Econométrico: Modelo Logit con datos de pade Rose (2002)

La metodologia para determinar si la politica demewio exterior aplicada durante el
periodo 2005- 2010 es proteccionista o liberal taode dos etapas. En la primera etapa se
utilizara los resultados del modelo aumentado sdbsedeterminantes del comercio
exterior entre dos paises obtenido mediante el lmodeonométrico con Minimos
Cuadrados con efectos fijos de tiempo y robustdoidos errores estandar, estimado por
Rose (2002). Una vez que se han establecido l@sme#iros que explican el comercio
bilateral a nivel mundial, en la segunda etapaaleulan los residuos del modelo que
representan el volumen de comercio atribuido ddaeras artificiales entre Ecuador con

sus principales socios comerciales.

Para la segunda parte del estudio se debera famaabase de datos de panel, es decir,
muchas observaciones, las mismas que son medidhfesntes momentos de tiempo. En

datos de panel, la misma unidad transversal sdiasiuo largo del tiempo.

Otros nombres que reciben los datos de panel sns cagrupados, combinaciones de

series de tiempo y transversales, datos de micebpdatos longitudinales, entre otras.

Para entender como Rose (2002) aplica el modeipadedad, se explicara el modelo para
datos de panel de Efectos Fijos.

La férmula que distingue de mejor forma datos despes:
Yie = B1 + B2 Xoie + B3X3ie + Uyt
i =1,2,3..n > observaciones

t=1,2,3..,t > momentos

Donde: i significa la i- ésima unidad transversal (observacionesy gl tiempot

(momentos). En forma matricial se tiene:

Yie = Xy +;+ Uyt (1)
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Donde:x; es la heterogeneidad no observada, es decir, gisagk para cada observacion
mas alla del tiempo en el que se encuentre, meua el error es un shock especifico
para cada observacion.

Con efectos fijos son menos restrictivos los sujmsede datos de panel que con efectos
aleatorio’. Por tanto, efectos fijos permitird que exista@acion entre cualquiera de las

variables y la heterogeneidad no observada
El modelo basico de efectos fijos sera:

Y, = X;f +o;+ U; (2)
oc;—aparece como una constante y no varia en t.

Para poder calcular los promedios respecto a &, gpag éste no me cambie se realizara:

_ STy
Y, = @ (2.1)
_ 5T %
X = @ (2.2)
_ Ty
Ul — Zt:l Ult (23)

T

Como se desea eliminar el efecto por el paso eeipd del modeloc;), se realiza una

diferencia de la ecuacion (1) con la (2).

Al realizar esta operacion, no solo desaparegedel modelo, sino que también
desaparecen las variables que no varian en eldiecomo por ejemplo, el idioma oficial

en un pais, Yy los interceptos.

El modelo queda de la siguiente manera:

yéase los supuestos en Gujarati (2009), pagina$B34
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Ylt_?i:YL
Xlt__lz)?; >_ )‘;lleﬁ+~1
Uit__1=~i

Se obtienen, con este procedimiento, estimadorassistentes, pero se requiere

estimadores consistentes y eficientes, para lossuakcesitara comprobar dos supuestos:
» El error es exégeno en el modelo estructural.
» Lavarianza es homocedastica y no existe autoeaiéel.

Si existiese autocorrelacion, busco estimar erroodgistos para dar soluciéon a este

problema. La férmula para calcular la varianzaeddr es:

L SLILLO
“ N(T-1)-K

Al eliminar o corregir estos dos supuestos se paedéar en los resultados obtenidos.

Una vez estimado el modelo sobre los determinadgkesomercio exterior bilateral entre
dos paises, la segunda etapa consiste en calos/lasiduos del modelo que representan el
volumen de comercio atribuido a las barreras edifts, que se obtiene de la diferencia
existente entre el comercio real bilateral y el emo “natural” estimado. Luego,
estimando el promedio de los residuos obtenidogodea bilateral, se conseguira la

cuantificacion de las distorsiones de la politicenercial, aplicada en Ecuador.

2.2.4 ESPECIFICACION DE VARIABLES DEL MODELO DE ROSE (200 2)

El modelo de gravedad ampliado estimado por RA3@2(2es ampliado ya que involucra
tantos factores como es posible para controladii@sentes efectos “naturales” sobre el

comercio. Esta ampliacién al modelo estafidaoma en consideracién el fenémeno

31 El modelo estandar incluye el logaritmo natuealas ingresos totales y la distancia entre losgsai
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cultural, la geografia natural de las nacionesnalairaleza historica de las relaciones entre
los paises.

Las variables del modelo se describen a continnacio

v' Variables demogréficas- culturales:
Las variables de caracter demografico son:

- Poblacion: numero de habitantes de un pais detadmjnexpresado en miles de

millones de unidades.

- Idioma: lengua oficial utilizada mayoritariamenteed pais en mencion.

v" Variables econémicas:
Comprende:

- PIB: Producto Interno Bruto, cantidad de bienesryvisios que produce una

nacion.
- Exportaciones: las exportaciones a precios FOBilonas de doélares.
- Importaciones: las importaciones a precios CIF dlomes de dolares.

- Moneda: moneda oficial utilizada en el pais. En®#studios economeétricos se
concluye que la unién aduanera influye positivameah el intercambio

comercial entre los paises participantes.

v' Variables geogréficas:
- Area: masa terrestre del pais, medida en kilomeuadrados.

- Distancia: expresada en kilometros de un pais @, otredido desde sus
respectivas capitales. Donde estan inmersos ldescds transaccion, a mayor
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distancia, mayor costo de transaccion, a mencardist son menores los costos

de transporte.
- Territorios colindantes: cuando los territorios @amien fronteras terrestres.
- Islas: distincion entre paises continentales s.isla

- Presencia de costas: se toma en cuenta si elgradsstlida al mar o no.

v" Variables histéricas:

- Colonias: se obtendra la informacion referentei a&nsla actualidad o en el
pasado fueron alguna vez o son colonias del misstanizador; o si un pais

alguna vez colonizé el otro.

- Pertenecientes a la misma nacién: si hubo divisionerritoriales e

independencias dentro del periodo estudiado.

v Variables de integracién comercial

-  Tratados comerciales: EEC/EC/EU; US- Israel FTA,HYA, CARICOM,
CACM, PATCRA, ANZCERTA, MERCOSUR, ASEAN y SPARTECA

2.2.5 MODELO EMPIRICO

El modelo econométrico, cuyos resultados se utilipara la presente investigacién es
basado en la metodologia de Rose (2002), tituladstimating Protectionism through
Residuals from the Gravity Model”, en el cual salim una estimacion de los

determinantes del comercio mundial.

El modelo de gravedad para el comercio internatiom&olo en la practica ha presentado
un éxito consistente, algo inusual en la Econosif®y que también es consistente en la
teoria; ahora cual de los modelos tedricos (modeldiferenciacion de bienes por pais de
origen, modelo de diferenciacion tecnoldgica naaiomodelos de dotacion de factores

internacional, entre otros) describe de mejor natas resultados empiricos encontrados
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del modelo de gravedad puede ser un tema de discesi otro estudio pero en éste es
irrelevante, basta conocer que los resultados qugaael modelo son consistentes y

eficientes.

La ecuacion del modelo de gravedad ampliado de R@€2) se detalla a continuacion:

In(X;.)=p, + filnD,;, + B,In(Y,Y,)t + B;In(Y,Y;/Pop;Pop )t - B,Lang ; + Cont
+ BLandl; + B Island, , + B,In(Area, Area ) + ff,ComCol ; + B, ,CurCol, ,

+ B1:Colony ;; + ff,,ComNat;; + ,BH{TU[J.__ ~ B1.FTA;;, + Ertp._ T, + &,
Donde:

« Xijt: valor real promedio en ddlares del comercio éikdtentre el pais iy el pais j en el

momento ¥,

Y: PIB real,

» Pop: poblacion,

» D: distanciaentreiyj,

* Lang: variable dummy gque vale 1 si los paiseségnmparten el idioma y cero si no,
» Cont: variable dummy que vale 1 si iy j comparfftemteras terrestres y cero si no,
» Landl: nimero de paises sin costas en la parejaq@),

« Island: nimero de naciones isla en la pareja (02)1

» Area: masa terrestre del pais,

e ComCol: variable dummy que vale 1 si i y j fuerdguaa vez colonias del mismo

colonizador después de 1945 y cero si no,

* CurCol: variable dummy que vale 1 si iy j son attuente colonias, y cero si no,

% Incluye las exportaciones e importaciones redées hacia j y de j hacia i. Las exportaciones ecios
FOB y las importaciones a precios CIF, las mismassg deflactan por el indice de Precios al Corgomi
de Estados Unidos
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Colony: variable dummy que vale 1 si i alguna vebizo j o viceversa,

ComNat: variable dummy que vale 1 si iy | pertémen a la misma nacion durante el

periodo comprendido en la muestra,

CU: variable dummy que vale 1 si iy j usan la nasmoneda en t,

FTA: variable binaria que vale 1si el pais i y aigj pertenecen al acuerdo de comercio

regional K,

T: Efectos fijos de tiempo,

By ¢: son los coeficientes.

gj: representa la infinidad de otras influencias sa@rintercambio comercial, se asume

estan bien comportados.

Las variables: exportaciones e importaciones red#8 real y PIB per capita estan
transformadas en logaritmo, lo que no implica nmgéoblema de estimacién, dado que

las series originales conservan su comportamiartdagaritmo natural.

Otra variable importante para estimar el volumencdmercio bilateral, es el tipo de
cambio vigente; por ello, para esta investigacignsiguiendo la metodologia de Rose
(2002), se trabajara bajo el supuesto de que ldguhcambiaria entre dos paises es de 1:1
para un periodo de tiempo prolongado. En este &xsen innumerables estudios, que

estan fuera del alcance de este examen.

Como se puede observar, en el modelo se incluydasttas variables levantadas en el
modelo tedrico, sean éstas en los aspectos gampafiulturales, econémicos e historicos,
el objetivo por tanto, es controlar los efectostin@les” importantes de comercio tanto
como sea posible para que lo que queda por exglicat modelo, sea atribuible a barreras

artificiales al comercio.

Para la segunda parte, correspondiente a los dat&cuador con sus principales socios
comerciales, se calculard los residuos del modelo,los cuales se estimara su promedio
para conseguir la cuantificacion de las distorsode la politica de comercio exterior

ecuatoriana que varian el comercio de su nivelfha#t
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2.2.6 FUENTES DE DATOS

Para los datos que se requiere, se tendra comeneie diversos documentos oficiales.
Las fuentes de datos son secundarias, extraidasréeopilacion de datos que conserva el
Fondo Monetario Internacional y a través del “In&gional Trade Centre” que se basa en
el COMTRADE®, la misma que es gestionada por la Division dedisticas de las

Naciones Unidas (UNSD), en cuanto al comercio maeional bilateral entre 230 socios
comerciales entre los afios 1948 y 2010, que nongoesariamente paises sino que

también se incluyen colonias, territorios, depaemaios en el mar territorial.

El comercio bilateral est4 dado por las exportazsoen valor FOB y las importaciones en
valor CIF en ddlares norteamericanos, las mismassgquieflactan por el indice de Precios
al Consumidor de Estados Unidos para todos losucoidsres urbanos (1982- 1984=100;

tomado dewww.freelunch.com), esta ultima fuenteesig estrategia de Rose (2002).

Los datos del PIB, expresados en délares estadenged y la poblacion de cada pais, asi
como datos generales de cada pais como el idienay €xtraidos de la base de datos
World Development Statistics que mantiene el BaWcmdial, caso de faltar algun dato

también se podra recurrir al Fondo Monetario Irderonal.

Para las variables como latitud y longitud, areatteial, estado de isla o nacién, aspectos
fisicos con contiguos paises, colonias y datosidependencia, se obtienen de la base de
datos de la Cia’s “World Factbook”.

De la Organizacion Mundial de Comercio, se extomedatos respecto a los acuerdos de
comercio regionales, sean éstos: European Econ@miemunity (EEC/EC/EU); US -
Israel Free Trade Agreement (US- Israel FTA), Ndktherican Free Trade Agreement
(NAFTA), Caribbean Community (CARICOM), Central Anman Common Market
(CACM), Papau New Guinea-Australia Trade and ConciakrRelations Agreement
(PATCRA), Australia New Zealand Closer Economic égment (ANZCERTA),
Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), Association ofutBeast Asian Nations
(ASEAN) y South Pacific Regional Trade and Econondo-operation Agreement
(SPARTECA).

%% a mayor base de datos mundial de estadisticasodercio” (FAQ of International Trade Centre en su
pagina web).
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El Banco Central del Ecuador, también sera unaadeflentes mas importantes de
informacion en cuanto a los datos histéricos dmalanza comercial no petrolera, a través

de sus estadisticas e informes anuales y menspuaasantiene dentro de su pagina web.

A la vez, las bases de datos de Ecuador en céieadn Utiles para esta investigacion.
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CAPITULO 1l

3. ANALISIS DE LA BALANZA COMERCIAL NO
PETROLERA, PERIODO 2005 - 2010

3.1 INTRODUCCION

El periodo para el andlisis descriptivo del comgmiento del comercio exterior
ecuatoriano esta comprendido entre los afios 20P819. Se realiza este andlisis para
comprender como ha evolucionado nuestra balanzarcahen este lapso de tiempo,
tomando en cuenta no solo los datos estadistidesidbs en mayor proporcion del Banco
Central del Ecuador, sino también aspectos cuabgtcomo son el entorno politico y

social tanto nacional como internacional.

Primero, para tener una vision general se realizgaguefio resumen del entorno mundial
en el afo 2010, después al entrar en el entornonaaon un mayor detalle se da una
breve descripcion del contexto politico en el geeha desenvuelto nuestro comercio
exterior durante el periodo 2005- 2010, luego ssgmtan datos estadisticos de la balanza
comercial y se exponen las causas mas relevantegsdeariaciones, sean estas causas
controladas a través de politicas comerciales controladas como catastrofes naturales o
conflictos armados. Seguidamente, se hara refierara estructura del comercio exterior
ecuatoriano, es decir, los componentes de los spa@ éormadas las exportaciones y las
importaciones del pais.

3.2 ENTORNO ECONOMICO MUNDIAL

En el 2010 la mayoria de los paises de Latinoameébtuvieron resultados positivos en su

PIB ysegun se expone en el Balance preliminar sledanomias de América Latina y el
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Caribe 2010, publicado por la CEPAL, esta recupénaecondmica empez6 desde el
segundo semestre de 2009 y basicamente, estuvdsadpupor las politicas econémicas
aplicadas en cada pais, medidas contraciclicasejte@naron ante la crisis internacional y

gue ahora empiezan a dar resultados en cuantecaintento de cada nacion se refiere.

A la vez, en esta misma publicacion se sefalaej@ensumo privado y la inversiénse
fueron reanimando paulatinamente, impulsados par mejora en los indicadores de
mercado laboral (el desempleo baj6é 0,6 puntos ptuates respecto al 2009) y mayores
créditos concedidos, que al seguir el circulo estude la economia desemboca en una
mejora de la calidad de vida de los habitantes rdestado. Cabe resaltar, que se ha
incrementado la inversion en bienes de capital (imagias, equipos) con lo que se mejora

y/o aumenta la produccion.

Segun datos de la CEPAL (2010), el crecimiento paiomdel PIB para América Latina y
el Caribe para el 2010 fue del 6,0%, ocupandoiglgrlugar Paraguay (9,7%), seguido de
Uruguay (9,0%), Peru (8,6%), Argentina (8,4%) ydHré/,7%).

Otro aspecto alentador, fue el incremento en losit®s de intercambio (relacion entre el
precio de las exportaciones e importaciones)de Ramékatina en 5,9% en el afo
2010;donde los paises exportadores de productabdseron los mas beneficiados pues
sus precios a nivel internacional se elevaron, le grovocé un aumento de las
exportaciones; sin embargo, el crecimiento de Iaportaciones fue aun mayor,
reportandose un déficit en la cuenta corrienteadedion equivalente al 1,1% del PIB. Los
paises que han registrado mejores términos decambdnio son los paises mineros como
Chile y Perq, y también los paises petroleros cdbodombia, Ecuador, Bolivia y

Venezuela, presentando una mejora del 18,7% pargrimeros y del 14,1% para los

segundos.

Igualmente, la CEPAL (2010) indico que el crecinmemundial avanza a dos velocidades
distintas, ya que los paises en desarrollo crecenngayor rapidez que las potencias

mundiales.

En el antiguo continente, por su parte, ante Id&it fiscales récord presentados en
Grecia, Espafa, Portugal, Irlanda e Italia, se emanayo 2010 el Fondo Europeo de
Estabilizacion Financiera (FEEF) y junto con latiggacion del Fondo Monetario

Internacional (FMI) aprueban el plan de rescat@ @000 millones de euros para Grecia
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y en noviembre 2010 aprueban 85.000 millones desquara Irlanda. A través de medidas
de austeridad, Grecia prevé reducir su déficitafisie 13,6% del PIB a 2,6% en el 2014,
Espafna de 9,3% a 3% en el 2013; Portugal busear lsu déficit de 7% a 4,6% en el
2011; ltalia e Irlanda anunciaron recortes pressiau®s. Paises como Alemania también
buscan reducir su déficit del 5% al 3% en el 20F3ancia en este mismo periodo prevé
reducirlo de 8% a 3%

Dentro de la Unidén Europea, los paises noérdicoseptaron una mejor posicion, asi por
ejemplo Alemania registré la mayor tasa de crecimig€3,7%) de la zona euro en el
2010, debido a su fuerte comercio (el segundo mayquortador de productos

manufacturados) y a una excelente infraestruchiam exportaciones de la Union Europea
se incrementaron en el 2010 en 18% impulsadasapaitd demanda China; mientras las

importaciones también crecieron en un 3%

Por otro lado, Estados Unidos crecié en un 3% e20&0, pese a niveles de desempleo
elevados (alrededor del 9%), el sector inmobiliastancado, un déficit fiscal del 7,5% del

PIB y un gasto publico que varié en 1% con respac2n0og®.

Japon crecid en un 4% en el 2010, “uno de los na@gsdas entre las economias
industrializadas. Este repunte fue impulsado porcamsiderable estimulo fiscal y una
fuerte recuperacion de las exportaciones” (CEPAIL(22011). Pagina 12).

El afio 2010, también ha sido uno de los mas tunbagea nivel mundial, ya que han
estado acompafiados no solo de crisis financieras también, por desastres naturales,
como fue el terremoto de Haiti en enero, las inaloth@s en Pakistan en julio, el terremoto
en Chile en febrero, y otros acontecimientos rel®scomo el intento de golpe de estado
en Ecuador en septiembre, la guerra mexicana domaecotrafico, elecciones

presidenciales en Chile, Costa Rica, Uruguay yiBras

% Notas de la CEPAL (2010, agosto). “La crisis eesp posibles impactos en América Latina y el @rib
No. 65. www.eclac.cl/notas/65/Titulares1.html

*Datos econémicos estadisticos extraidos de “Pamodanta insercion internacional de América Latirel y
Caribe. 2010- 2011", publicado por la CEPAL en u011. Pagina 37.

*Datos econémicos estadisticos extraidos de “Pamodanta insercion internacional de América Latired y
Caribe. 2010- 2011", publicado por la CEPAL en u011. Pagina 35.
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Tales eventos marcaron cambios en las politicapderno, a mas de la movilizacion de
altos montos de capital para tratar de regulaetanercado y la banca, y no caer en un

caos mas profundo; a la vez, que se hizo conosaliaridad entre las naciones.

3.3 ENTORNO NACIONAL SOCIO ECONOMICO Y POLITICO
2005- 2010

Durante el periodo 2005- 2010, Ecuador tuvo dosbaasnpresidenciales, el primero al
pasar del Cnel. Lucio Gutiérrez al Dr. Alfredo Raday luego, mediante elecciones al

gobierno del actual presidente del Ecuador, el@tista Rafael Correo Delgado.

El afio 2005 fue el dltimo en el que el Cnel. LuGiatiérrez estuvo al poder, del partido
Sociedad Patridtica creado el 21 de enero de 2@@ba en la cual fue derrocado el
presidente Jamil Mahuad, donde el coronel Gutiéerezabez6 una revuelta indigena y
militar que ocasiono la caida de ese gobierno.dasbhnado Presidente de Ecuador el 24 de
noviembre del 2002 con el apoyo de partidos conuhdaitik y otros movimientos de

izquierda (MPDY’, opuestos al FMI y a la dolarizacién.

En su gobierno prevalecié el nepotismo y el amigoispara los nombramientos
burocraticos, se declard “el mejor amigo de losadss Unidos” y firmd acuerdos con el
Fondo Monetario Internacional, que como era derasge venia acompafiado de politicas
para controlar el gasto publico que entre otrogetsg, como cita MeZ%mantuvo a los
médicos en huelgas por mas de 50 dias y a losgldslen huelga de hambre”. Se puso en
marcha la Ley de Servicio Civil y Carrera Adminggiva y de Homologacion y
Unificacion Salarial, en la cual ningun servidorbfio podria ganar mas que el
Presidente. Ademas, manifesté que en su periofimmsazia el Tratado de Libre Comercio
con Estados Unidos, pero salié del mandato antésydarlo.

Su salida del puesto de Presidente, se dio poedstructuracién inconstitucional de la
Corte Suprema de Justicia, el Consejo de la Judecat los tribunales de Garantias
Constitucionales y Supremo Electoral, donde la nanh “Pichi Corte” permitio el

regreso del ex presidente Abdald Bucaram al arlofajuicios por corrupcion que le
imputaban. También, fueron absueltos el Dr. Gustheboa y el ex vicepresidente

$"Movimiento Popular Democratico
% Meza Bolafios, Reinaldo, CIENCIAS SOCIALES, 10° af@goEducaciéon Basica, EDICIEM, 2006- 2007,
cuarta edicién. Pagina 144.
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Alberto Dahik. Estos hechos despertaron a los aobtgmados “forajidos”, grupo
conformado por quitefios que elevaron su descontemtda gestion de Gutiérrez. Su frase
tan conocida “o moriré en el intento”, tampoco senplié y aun se recuerda su salida

vergonzosa del pais en un helicoptero.

El Congreso Nacional dispuso que en relevo al catgolLucio Gutiérrez, sea el
vicepresidente Alfredo Palacio (20 de abril 200Bb—-de enero 2007), quien asumio esta
responsabilidad como lo dicta la Constitucion. Elalao se define ni como derechista ni

como izquierdista pero se conoce que estuvo eafterdon Gutiérrez.

En su gobierno, una Comision especial reestrudtuf@orte Suprema de Justicia en siete
meses. Se suspendio la firma del TLC con EstadddoSmpor considerar que afectaria a
los sectores mas sensibles de la economia delypséstores populares solicitaban se
concrete la salida de la petrolera estadounidertsédéntal por perjudicar los intereses

nacionales.

El economista Rafael Correa, se da a conocer eyolakrno del Dr. Alfredo Palacio
ocupando el cargo de Ministro de Economia por gddade tres meses, que le sirvio de
plataforma politica para lanzarse de presidentetrgecon un nuevo movimiento llamado
Alianza Pais, que unido al partido de Pachakutk MPD logra constituirse en el Primer
Mandatario del Ecuador el 15 de enero de 2007 teasiztualidad.

Segun Correa y su movimiento, para pensar en us fpaialecido se deben practicar
valores fundamentales como la democracia, la salad, justicia, ética y en especial la
equidad. Dice aplicar la corriente de pensamieactm@mico del socialismo del siglo XXI,

con la idea de disminuir la brecha entre ricos res. Intenta pasar a la historia como el
mandatario del pueblo, prueba de ello inmediataensatredujo su salario presidencial y
por primera vez en la historia ecuatoriana, unié@eese fue investido, simbdlicamente por

el pueblo indigena.

Dentro de los aspectos relevantes durante su gaobesr el periodo 2007- 2010 constan:
aumento del bono de desarrollo huni@noreacion del bono de la vivienda, el proyecto

% Tuvo su origen en la presidencia del Dr. Jamil dahWitt, cuyo periodo presidencial abarcé desdeel
de agosto de 1998 al 21 de enero de 2000.
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555, el proyecto para el ahorro de luz eléctrica ams focos ahorradores y el pago
minimo si consume menos de 110 KWh al mes a traeéssubsidio llamado tarifa
dignidad, el cambio de refrigeradoras viejas pavas, el proyecto “Manuela Espéejb”
impulsado por la Vicepresidencia de la Republicda Aez, se ha incrementado el gasto
publico en gran medida para brindar salud y eddoagratuita con uniformes, libros y

materiales de estudio sin ningun costo.
Dentro de los hechos trascendentales estan:

« Convocé a una consulta popular para crear una &sancbnstituyente con plenos
poderes que permita elaborar una nueva Carta Mdgasi. se hizo, mediante consulta
popular el 28 septiembre de 2008 se aprueba laanDenstitucion de la Republica del

Ecuador y es puesta en vigencia el 20 de octubmideno afo.
+ La expulsion de la base militar estadounidenseditien la ciudad de Marita.
» La crisis energética que disminuy6 la producci@alo
 Elreingreso del Ecuador a la OPEP
» La explosién del volcan Tungurahua.
» Declarar a la deuda externa ilegitima.

» Presidente de la recién creada Union de Nacioneasnfenicanas (UNASUR), que
fortalecia su propuesta de gobierno en uno deiscs ejeé™ el de la revolucién por la
dignidad, la soberania y la integracion latinoanzera. La UNASUFY, creada el 6 de

abril de 2007, pretende consolidarse como un lelaponomico que pueda negociar

“0 Este proyecto brindaba préstamos de USD $ 50@00co afios plazo y con una tasa de interés del 5%
anual.

“! Proyecto destinado a mejorar la calidad de videedsonas con discapacidad en todo el pais.

“2 Salimos de la OPEP, en el gobierno de Sixto D&aén, en diciembre de 1992. En este gobiernalen
aspecto comercial Ecuador pasé a formar parte slepédses del grupo de Rio, se establece relacion
econdmica con Australia, Singapur y también, paedraar parte de la OMC

3 Los cinco ejes de reformas o “revoluciones “deptapuesta de gobierno de Rafael Correa fueron:
constitucional y democratica, ética, econémica gdpctiva, educativa y de salud, y revolucion por la
dignidad, la soberania y la integracion latinoao@ra (Holguin (2009), pagina 90).

“La UNASUR busca el desarrollo de un espacio inthgran lo politico, social, cultural, econémico,
financiero, ambiental y en la infraestructura. Esievo modelo de integracidn incluira todos logdsgy lo
avanzado por los procesos del Mercosur y la Coradr#thdina, asi como la experiencia de Chile, Guyana
Suriname.
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de mejor manera con el resto de paises u organismtando por el bienestar de
quienes son parte de este acuerdo y elevandemraaion para un desarrollo justo.

Le caracteriza defender una patria “digna y sol@ran costa de cualquier efecto en
contrario, como lo sucedido con ColonfBjacon quienes se cerraron los acuerdos
diplomaticos por alrededor de seis meses, lo @hljo el intercambio comercial entre las
naciones. Con Estados Unidos, nuestro principabsoamercial, definitivamente no se
firmd el TLC, y los comentarios negativos haciaesicion y organismos internacionales
como el Fondo Monetario Internacional han dismiauias posibilidades del pais para
obtener créditos externos o aumentar el intercanmbénacional de bienes, servicios y

tecnologia.

Se han realizado varios viajes diplomaticos y @¢a gsbierno se busca diversificar tanto
los productos objeto de exportacion como los mexadbe han enfocado en formar

acuerdos con paises como China, Rusia, Japon,otrise

3.4 BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA ECUATORIANA,
PERIODO 2005- 2010.

3.4.1 INTRODUCCION

El Banco Central del Ecuador clasifica a los proosi@xportables en Petroleros, y No
Petroleros. Dentro de los productos exportableoleebs se encuentran el petrdleo crudo
y sus derivados; y dentro de los productos expletabo petroleros se encuentran los
productos Tradicionales correspondientes a: baypgé@tano, café y elaborados, camaron,
cacao Yy elaborados, atun y pescado; y los No tadiles como son: las flores naturales,
madera, frutas, productos mineros, jugos y conseda frutas, harina de pescado,

quimicos y farmacos, vehiculos, entre otros.

% Las fuerzas armadas de Colombia el 1 de marzo088, dnterrumpieron en territorio ecuatoriano sin
autorizacion para dar muerte a uno de los mas dascg segundo lider de las FARC, Luis Devia més
conocido por su nombre de guerrillero, Raul Reyes.

Ante el hecho Rafael Correa, llamé a consultas ansbajador en Bogota, ordend el cierre de la frante
comun y exigié una disculpa formal e indemnizacgoper el incidente que a su juicio viol6 su sobgran
territorial y las normas internacionales. Se ragtd el paso de personas, vehiculos y mercancias en
Sucumbios y el Putumayo.
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Para este estudio se tomardn en cuenta los rubrdasdexportaciones No Petroleros a
precios FOB; mientras que, para las importaciones Retrolerasque estan
clasificadasporuso o destino econdmico en:Biene€atesumo; Materias Primas; Bienes
de Capital y Diversos,se tomaran en cuenta losre®IC€IF y FOB para establecer la

evolucion y composicion de la Balanza Comercialitelador en el mencionado periodo.

3.4.2 EVOLUCION DE LA BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA,
PERIODO 2005- 2010

La balanza comercial no petrolera durante el peridd analisis (y también en afios

anteriores y posteriores) registra resultados ii@fics y su tendencia es decreciente, y la
balanza comercial petrolera al contrario de la mirgbera, todos los afios registra

superavits y su tendencia es positiva, presentandaico en el afio 2008 por un valor de
USD $ 8.362,76 millones y en el mismo afio la baaramercial no petrolera de USD $ -

7.096,36 millones se constituia en el mayor défieita historia ecuatoriana, pero fue en el
afo 2010 donde registré una caida mas fuerte kigatySD $ -7.419,18 millones.

La balanza comercial total ha presentado pequetipsr&vits al final de cada afio de

estudio, a excepcion del afio 2009 y 2010 dondalémba comercial total presentd déficits
de USD $ -208,39 millones y USD $ -1.788,78 millmanesspectivamente; pero cabe
anotar que son las exportaciones de nuestro crogltagiano las que no nos permiten
mostrar balanzas comerciales negativas todos los, afé esta manera se revela la gran
dependencia de nuestra economia del petroleonsdirargo, la volatilidad del precio del

petréleo y, sus compras y ventas, no son de ingen@sesta investigacion; el enfoque esta

dado en los productos tradicionales y no tradidesabjeto de intercambio comercial.

El mayor saldo positivo de la balanza comercialatmiana se genera en el 2006
alcanzando los USD $ 1.462,13 millones; por el reoit, el mayor déficit es de USD $ -
1.788,78 millones en el 2010; lo mencionado serdus continuacion:
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Balanza Comercial
(Miles de dolares FOB)

10.000.000

8.000.000 —
w  6.000.000
£ 4.000.000 J
S 2.000.000 *
T
) 0
§ (2.000.000) i
= (4.000.000)
2 (6.000.000)

(8.000.000)

(10.000.000)

2005 2006 2007 2008 2009 2010

H BC Total 550.669 | 1.462.129 | 1.426.075 | 1.266.397 | (208.392) | (1.788.776
H BC Petrolera 4.154.877 | 5.163.636 | 5.750.242 | 8.362.760 | 4.626.329 | 5.630.404
M BC No Petrolera| (3.604.208 | (3.701.506 | (4.324.167 | (7.096.362 | (4.834.721 | (7.419.180

Gréfico 3.1 Balanza Comercial ecuatoriana, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central détcuador.
Elaborado por: El autor

Para visualizar los datos con mayor detalle, vébé@exo 1y Anexo :

Desde el afio 2005 hasta la actualidad las exponegie el Ecuador marcan ur
tendencia creciente, después de una relativa estathiidsde el afio 1998 al 2005, se

se nuestra en la siguiente grafi

Exportaciones
(Millones de ddlares FOB)
20.000
[
= 15.000 / /\\ A
s Xx '
10.000 o N > 2
= il A—L"F
. D z !
[e2] o — (o] o < n [Ye) ~ o] [e2) o

=i=Exportaciones totales =@®=Exportaciones petroleras en USD === Exportaciones no petroleras

Gréfico 3.2Exportaciones, 1999- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El Autor

52



Aungue se observa de manera positiva crecimiergoginos a partir del afio 2005 de las
exportaciones no petroleras, con una caida en @l 2809 por efectos de la crisis

internacional que tuvo su origen en agosto de 2008Bstados Unidos por el colapso de la
burbuja inmobiliaria, es evidente, segun los reslds de la balanza comercial no
petrolera, que si bien las exportaciones no pe&sl&recieron, las importaciones no
petroleras también lo hicieron y en mayor medida [@s exportaciones. Se observa la

evolucion de las importaciones en el siguiente s

Importaciones
(Millones de doélares FOB)
25.000
20.000 /7
4
15.000 N ¢
10.000 /.—"
5.000 g8
.__-—-I’
0 — —
(o)) o - (o] o < LN Vo] ~ [ee] (o)) o
(o)) o o o o o o o o o o -
[o)] o o o o o o o o o o o
i (o] N (o] N (g\] (o] (g\] (o] (o] (g\] (o]
== Total importaciones == Bienes de Consumo
=@ Combustibles y lubricantes === ateria prima
== Bienes de capital Diversos

Gréfico 3.3 Importaciones, 1999- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central dé&ccuador
Elaborado por: El Autor

Para finales del periodo de analisis, la balanzaecoial petrolera, contabilizé un saldo
favorable de USD $ 5.630,404 millones entre enediciembre de 2010, es decir; 21,7%
mas que el superavit obtenido en el afio 2009 quelduUSD $ 4.626,33 millones, como
resultado del aumento en los precios del barripeleoleo crudo y sus derivados en un
36%. Es importante sefialar que en el periodo autdlizZias importaciones de los

Combustibles y Lubricantes crecieron en valor FQR&,9%.
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De otra parte, la Balanza Comercial No Petroleraespondiente al periodo enero —
diciembre de 2010, incrementé su déficit comer@al un 53,5% respecto al saldo
registrado en el afio 2009, al pasar de USD $ -4/83illones a USD $ -7.419,18
millones; aumento generado por un crecimiento eraklr FOB de las importaciones no
petroleras del 29,9%, donde sobresalen los Bieaeg3othsumo (33,8%); seguidos por los
Bienes de Capital (30,6%); y las Materias Prim&7®). Segun la cantidad en volumen
exportado no petrolero, éstas decrecieron en -13jiiéhtras que las compras externas no

petroleras en volumen crecieron en 13,1%.

Por otro lado, haciendo referencia a la balanzaecoial petrolera en relacion a su

participacion sobre el PIB, ésta paso de 11,3% 2005 a 9,7% en el 2010; mientras que
la balanza comercial no petrolera ha incidido negatente sobre el PIB, representando en
el 2005 -9,8% vy en el 2010 registra -13,3% del, lBEBdecir, se incrementod en contra 3,44

puntos porcentuales.

En términos globales, la balanza comercial en i@aa@al PIB presenté una mayor
participacion en el afio 2006 con 3,5% y en el @itDZe genera la mayor participacion

negativa con un -3,5%.

Balanza Comercial como porcentaje del PIB

2010 -3,396
2009
2008
2007
2006

2005

-20% -15% -10% -5% 0% 5% 10% 15% 20%

B BCPETROLERA mBCNO PETROLERA BC TOTAL

Gréfico 3.4 Balanza Comercial como porcentaje dellB, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central décuador
Elaborado por: El autor
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Ahora bien, haciendo un andlisis comparativo eelti@io 2005 y 2010, es decir, después
de transcurridos seis afos, se tiene que la baleomeercial se redujo en -424,8%,
atribuido basicamente a un incremento en el dedieita balanza comercial no petrolera
del 105,8% que reporté USD $ -3.604,21 millonegle2005 y USD $ -7.419,18 millones
en el 2010. Las exportaciones no petroleras pragenuna variacion en los precios del
68,6% al 2010 y las importaciones no petrolerag88g%; sin embargo, el volumen de las
exportaciones no petroleras se incrementd en 9,&8ntas que el de las importaciones
crecio drasticamente en un 43,9%, aportando en mpgporcion los bienes de capital
gue durante este periodo incrementaron en volumame/4%, seguido por los bienes de

consumo 47,9% y las materias primas en 41,1%.

Este crecimiento tan magro del 9% en el volumemrxgmrtaciones no petroleras durante
seis afos (2005-2010) demuestra el estancamieetdiasufrido nuestro pais tanto en la
produccion nacional como en la insercion en el agwcmundial (en cuanto a las

exportaciones), sin objetivos claros, sin incergtidecisivos ni la suficiente capacitaciéon
por parte del gobierno para que los empresariasdustores fijen su meta fuera de las
fronteras ecuatorianas donde exista mayor demamdaug productos y se esfuercen por
producir bienes de mejor calidad, en mayor cantigaal menor costo (economias de
escala); recién, con el Cddigo de la Producciom&oio e Inversiones publicado en

diciembre del 2010 se establecen las condicion@sqee en sinergia con el sector privado
se mejore en la produccion, comercio e inversiams)ello, se procure incentivar el

desarrollo econémico y social del pais.

Por otro lado, es favorable para la economia depaie que el mayor incremento en
volumen de importaciones, le corresponda a loseiele capital con un 24,8% en el 2010
en relacion al anterior afio. Entiéndase capitalcconportacion de maquinaria, tecnologia

gue aumenta y/o mejora la produccion nacional.
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3.43 ESTRUCTURA DE LA BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA,
PERIODO 2005- 2010

3.4.3.1 EXPORTACIONES

Las exportaciones estan altamente concentradageesbprimarios, es decir, con bajo o
nulo grado de elaboracion e innovacion (en promeatksde el afio 2005 al 2010
representan el 76,4% sobre el total de exportas)pgege como se manifesto, los precios
de estos productos sin valor agregado tiendenctufiu bastante y son vulnerables a los
shocks negativos que podrian producirse en la es@nmternacional. Asi por ejemplo,
por la crisis financiera de Estados Unidos, lasodggiones ecuatorianas de bienes
primarios se redujeron -26,6% en términos FOB 206D, al pasar de USD $ 14.334,76
millones en el 2008 a USD $ 10.525,45 millones [eP089; y tambalear en este aspecto
también vuelve fragil a la economia ecuatoriangpg@es nuestro mayor medio para captar

divisas.

Por su parte, las exportaciones de productos indlizhdos (alto valor agregado) desde

2005 hasta 2010 han representado el 23,6% en piotheths exportaciones totales.

Participacion promedio en el total de

exportaciones
Afio 2005- 2010

Total Exportaciones

PRIMARIOS 76.449
Petréleo Crudo 52.08po
Banano y platano 10.649%
Café 0.24%
Camaroén 4.48%6
Cacao 1.55%0
Abaca 0.08%0
Madera 0.63%0
Atdan 0.549
Pescado 0.69p6
Flores naturales 3.50%
Otros 1.98%

INDUSTRIALIZADOS 23.569
Derivados del petrdleo 5.13%
Café elaborado 0.62%%6
Elaborados de cacao 0.3p%
Harina de pescado 0.4¢%
Elaborados productos del mar 4.97%
Quimicos y farmacos 0.84%
Manufacturas metales 4.13%
Sombreros 0.04%6
Manufacturas textiles 0.8%
Otros 6.579

Tabla 3.1 Tabla de la participacion promedio de loproductos en el total de exportaciones, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central déecuador
Elaborado por: El autor
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Del total de productos prirrios e industrializados, los sigieoductos que aportan mas
total de exportacione=n promedicson: petroleo crudo con mas de la mitad de loesus
(52,08%), el banano y platano con 10,68%, lorivados depetroleo con 5,15%los
elaborados de productos del mel camaronmanufacturas de metales y flores, 4,57%,
4,48%, 4,13% y 3,50%espectivament

La exportacion total promedio durante este periddoandlisis es de USD $ 14.553
millones. las exportaciones ncetroleras registradage enero a diciembre del afio 20
sumaron un valor FOB de US$ 7.816,7 millones, nivel superior en 1% respecto al
registradodurante el mismo periodo de 2009, que fueron de B&B98,4. millones. Se
observa en este grupo de productos, una cin los volumenes de ventas-13,1% y un

incremento en los preciae 3(,3%.

Participacion promedio de los principales
productos de exportacion en el total de

exportaciones
Ano 2005- 2010

M Petréleo Crudo

B Banano y platano

19%

4%
5%

m Camardn

m Cacao

3%
2%

M Flores naturales

m Elaborados
productos del mar
Manufacturas
metales
Los demas productos

Grafico 3.5 Participacion promedio de los productos en el totadle exportacione, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011 Banco Central del Ecuado
Elaborado por: El autor
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Dentro de los bienes primar (poco \alor agregado) estan concentrs, en promedio, en
cinco productos basicosl petréleccrudoque posee una mayor participacsobre el total
de exportaciones primas con un 68,12% (altamente concentrado), segoidg por
debajo por el banano y platano con 13,97%, el cam&r86%, flores 4,58% y cac

2,03%, los demas estan bajo el 1%, como lo mukstafica

Participacion promedio de productos primarios

sobre su total exportado
Aho 2005 - 2010

0%

9 M Petréleo Crudo
1% 1% 3%

B Banano y platano
m Café
H Camarodn
W Cacao
H Abaca
Madera
Atun
Pescado

Flores naturales

Otros

Grafico 3.6 Participacion promedio de los producos primarios sobre el total de exportacione
primarias, 2005- 2010
Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: El autor

Dentro de los productos industrializadlos derivados de petrdleo son los que pn una
mayor participaciéren promedicsobre el total dexgortaciones industrializac con un
21,80%, seguido delaborados de productos de mar conl%, las manufacturas c
metales ificluye vehiculo) 17,54% y con al menos 3,69% y 3,48% los quimice

farmacos, y las manufacturas textiles, reivamente. A diferencia de las exportacio
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de productos primarios, los productos industridlima estdn mucho mas diversificau

como se observa al comparar las graf3.6 y 3.7

Participacion promedio de bienes

industrializados sobre su total exportado
Aiho 2005 - 2010

B Derivados del petréleo

W Café elaborado

28%

M Elaborados de cacao
3%

M Harina de pescado
2%

M Elaborados productos del mar
B Quimicos y farmacos
Manufacturas metales

Sombreros

Manufacturas textiles

Otros

Gréfico 3.7 Participacién promedio de los productos industrialzados sobe el total de exportacione
industrializadas, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El autor

Segun la division de las exportaciones no petrsjezatre ventas externas de produ
tradicionales y no tradionales, los tradicionales represenen promedio durante

periodo 2005- 201@l 44,63% sobre el total de exportaciones no ptsly sobre total
de exportaciones el 19,20 mientras las no tradicionales sobre el totaéxjgotaciones
no petroleas representan 55,37% ysobre el total de exportaciones el 23,58%, es (
las exportaciones no tradiciona(dentro de las que se incluyen: flores naturalesjera.
productos mineros, frutas, harina de pescado, jygosiservas de frutas, prende vestir
de fibras textiles, elaborados de banano, ent@s)aportan en mayor cantidad pare

captacion de divisas.
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(Miles de dodlares FOB)

Exportaciones por grupos de productos

4.500.000
4.000.000 N .
3.500.000 \./
o
e 3.000.000
4
] 2.500.000
s d
e 2.000.000 / —
2 1.500.000
s M
1.000.000
= “/‘
500.000 el x—
0 i_“—ﬂ——_-fg B &
2005 2006 2007 2008 2009 2010
—4—DBanano y pldtano | 1.084.394 | 1.213.489 | 1.302.549 | 1.640.528 | 1.995.654 | 2.032.769
—@—Café y elaborados | 92.249 99.423 | 123.300 | 130.137 | 139.716 | 160.946
—fe—Camarén 457.539 | 588.160 | 612.887 | 712.724 | 664.419 | 849.674
~>=Cacaoy elaborados| 176.126 | 171.088 | 239.361 | 290.259 | 402.634 | 424.912
3= Atdn y pescado 114.975 | 128.015 | 168.996 | 192.451 | 233.602 | 237.405
~®—No tradicionales | 2.304.898 | 2.983.462 | 3.545.656 | 4.131.638 | 3.462.395 | 4.110.994

Grafico 3.8 Exportaciones no petroleras tradicionas y no tradicionales, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central dé&cuador
Elaborado por: El autor

Lo preocupante de las exportaciones no petrolesasraticionales (y también de las
petroleras) es que las mismas son muy vulneraltes shocks externos, asi en el 2009 se
puede observar claramente que dichas exportactisgsnuyeron ante la crisis mundial
gue se vivio, soportando los mayores efectos etapse de tiempo, para recuperarse en el
2010 pero con montos menores a los registrado$ 2008; igual comportamiento que el
de las exportaciones petroleras; en cambio, ladiciomales mantienen una tendencia
creciente y en el afio 2009 en referencia al 200&ementaron en un 15,84%. La
tendencia a disminuir los dolares recibidos poioetgeiones no petroleras tradicionales en
el 2009 solo se cumple en el camardn que registegl 2008 USD $ 712,72 millones y en
el 2009 USD $ 664,41 millones para incrementarsael 010 a USD $ 849,67 millones.
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Exportaciones no petroleras
(Miles de dolares FOB)
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M Tradicionales No tradicionales

Gréfico 3.9Evolucién de las exportaciones no petroleri, 2005-201(
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banc(Central del Ecuador
Elaborado por: El autor

En el afio 2010, de las exportaciorde productos priarios no tradicionales qt
representan el 25,37% del total de exportacionestradicionales,los de mayor
participacion son las flores natural(58,27%), madera (12,61%), productos mine
(8,55%) y frutas (6,33%).

En el mismo afo, del 74,63% de las exportacionesauicionales correspondiente a
productos industrializados no tradicionales, lnlatados de pescado tienen may
ventas en mercados @mhacionales (19,68%seguido por losrehiculos (12,22%), otre
manufacturas de metales (10,85%) y los jugos yerwas de frutas, extractos y ace

vegetales, y los quimicos y farmacos con 6,43%2% % 6,20%, respectivamer

Si se clasifica a lasxportaciones no petroleras entre primarias e imdlighdas, la:
primarias representaron en el 2010 el 26,1% sdlmtad de exportaciones y 58,4% so
las exportaciones no petroleras; mientras las tndlizadas le siguen de cer
representando éi8,6% y 41,6%, respectivamel
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Participacion de las exportaciones no
petroleras primarias e industrilizadas sobre el

total de exportaciones
Ano 2010

26%

L1 Expor. NP Primarias
M Expor. NP Industrializadas

M Export. petroleras

Gréfico 3.10Participacion de las exportaciones no petroleras pnarias e industrializadas sobre el tota
de exportaciones, afio 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El autor

3.4.3.2 IMPORTACIONES

Por el lado de las importacioneo que principalmente compramos del extt, con datos
promedio entre los afos 2(- 2010, son un 17,7% eombustibles, seguido por un %

en productos mineros, 8 en productos quimic, 7,1% emmaquiniia industrial, 5,4%
en equipo rodante de transp, 5,2% en productofarmacéuticos y de tocador, % en

vehiculos particulareg 3,5% en partes y accesorios de equipo de trates

En promedio el total de importaciones durante elode mencionado « de USD $
15.137,76 millones, eretminos CII. En el afio 2010, las importaciones totales en \
FOB, alcanzaron los USD $ 19.278 millones, mas que las compras externas realiz
en el afo 209 que fueron de USD $ 14.071 millones, dicho monto repisenté un
crecimiento en valor FOB de %. Este comportamiento responde a un aumento €

volumenes Yrecios totales de 20,7% y 1%, respectivamente.
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Participacion promedio en el total de

importaciones
Ano 2005- 2010

B Productos farmacéuticos y de
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Gréfico 3.11Participacion promedio de los productosen el total de importaciones, 20(- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadi
Elaborado por: El autor

Los productoscomo comustibles, maquinaria industrialps equipos de transpol
vehiculos y productos farmacéuticos y tocador, sefaladogntre los de mayc
participacionson de caracter industrial, con alto valor agregpdotanto que el valor qt
pagamos por ellos es muy superior queesos mismos paises nos compran de prod
primarios, lo que nos pone en una s desventaja frente al resto de paises unda en no

poder alcanzar superavit en la balanza comercipketrolere

De acuerdo con la Clasificacion Econdémica de losd&stos por Uso o Destir
Econdmico (CUODE), tenemos que las importaci estan divididas en bienes de cap
materias primas,iénes de consumo y diversos. Las materias primasntiiel periodo d
analisis son las qupresentarmayor participacion sobre ébtal de importacionessin
embargo, existe una tendencia a aumentar la petidn d los bieres de capital en

especial a partir del 2008pmo se puede visualizar en el siguiente gré
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Grafico 3.1Z Importaciones no petroleras, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El autor
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Gréfico 3.13Participacion promedio de importaciones por uso el total de importaciones nc
petroleras, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuad
Elaborado por: El autor




En el 2010, los biesede consumen valor CIF ascendieron a USID4.360,47 millones
representando el 26,8%el total de importaciones no petrolenagen pronedio desde el
2005 al 2010 el 27,7%.0s bienes de consumo en el 2(en términos FOEcrecieron en
valor unitario un 16,6% y en volumen 14,1¢<Se destaca etrecimiento de la
importaciones deibnes de consumo duradero del % en el 2010 en relacién al 2009

mayor incremento registrado en el periodo de aai

Los bienes de consumm duradero aumentaron en un % en el 2010 en relacién
anterior afio Los bienes de consumo no dural representan en promedio el % del

total de bienes de consumo y los wraderos la diferencia (41,3%).

Bienes de Consumo
(Miles de dolares CIF)

3.000.000
2.500.000 2.371.887
2.000.000 .988.583
1.500.000 M No duraderos
Duraderos
1.000.000 -
500.000 -

0 .
2005 2006 2007 2008 2009 2010

Gréfico 3.14 Bienes de consumo, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadh
Elaborado por: El autor

Los bienes de capitaggistraron un aumenen el precio unitario del 4,7% y en volunr
un 24,8%, el incrementanualfue de 30,6% en el afio 2Q1@eterminado por mayor:
adquisciones para la industria (%) y de equipos de transpor{87,7%), lo cual es
beneficioso para la industria ecuatoriana, ya gb@sebienes de capital se importan co

objetivo de incrementar la produccion, mejorarelenblogia actual o reducir los costos
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fabricacion, que a la vez, repercute en emprescindustrias con productos m

competitivos dentro y fuera del territorio ecuadan, lo que incrementara sus vet

En el afio 2008, los bienes de capital tuvieron unigrieato importante y es en este ¢
cuando las tasas de variacion anual alcanzarayor variacion positiva de entre los s
afios de analisjsasi, los bienes de ctal agricola crecieron en 66,84%, industric
39,83%y equipos de transporte 2°%. En el afio 2009, a excepciéon de los biene
capital agricolas, los industriales y dansporte se redujeron e8,39% y -23,72%,
respectivamente, pero de igual forma son estodagogue en el 20:, en valores CIF,
llegan a su maximeegistrado (USD $ 3.535,70 millones y USD $ 1.78 millones,
siguiendo el orden).

Los bienes de capitan promedio desde el afio 2005 al 2010 son 32,1%othl de
importaciones no petroleras. Los bienes de capidtolas representan en promedio 1

del total de los bienes de capital, los industsi&i®,2% y equipos de transporte 3

Bienes de Capital
(Miles de ddlares CIF)
4.000.000
3.535.702
3.500.000
3.000.000
2.500.000
H Agricolas
2.000.000 -768.637
1.500.000 - M Industriales
1.000.000 - H Equipos de
500.000 - transporte
91.0
O .
2005 2006 2007 2008 2009 2010

Gréfico 3.15 Bienes de capital, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuad
Elaborado por: El autor

Entre enero y diciembrde 2010, las importaciones de materias priregistraron un valc
CIF de USD $ 6.401,76illones, representando el 39#del monto total importado r
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petroleo, con una variacion anual de 2% dado por un incremenemel valor unitario de
12,9% y volumen 12,1%.

Durante el periodo de andlisis el promedio las ingmiones de materia prima represer
40% sobre lasmportaciones no petroleras, y dentro de su comwslas materias prime
industriales son las de mayor proporcién (77,7%8, dgricolas 12,8% y materiales
construccion 9,5% en promec

Materias Primas
(Miles de dolares CIF)
6.000.000
4.975.268
5.000.000
4.000.000 M Agricolas
3.000.000 M Industriales
2.000.000 .4 Materiales de
Construccién
840.

1.000.000 5829

0

2005 2006 2007 2008 2009 2010

Gréfico 3.16 Materias primas, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El autor

La importacién de materias primas refleja dos pmimigticos. Por un lado, el hecho
importar materias primas manifiesta que la indastécuatoriana esta creando produ
manufacturads, con valor agregado, lo cual es positivo ya gii@senuevos productos n
elaborados tienen un mejor precio en el mercado fluctian tanto como lgproductos
sin valor agregado que ademas, son vulnerablesoekslexternosnegativos que se

produzcan en la economia
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El otro punto importante, es que refleja la falkaayuda del gobierno para la creacion y
fomento de clister industriafsen donde se posea una integracién horizontattjcak

que permita las interconexiones entre las empsasa misma industria, todos inmersos
pero especializados en una actividad de la cadenaldr de esa industria, asi unos se
dedicaran a fabricar la materia prima, mientra®sotia iran transformando, otros se
encargaran de la distribucion, otros de la comkzaizidn, etc., lo que les permite llegar a
producir en economias de escala, y por ende, secamapetitivos, generar mayor empleo

y crecimiento entre si.

3.4.3.3 EXPORTACIONES POR CONTINENTE, AREA ECONOMICA Y PAIS

De acuerdo a las exportaciones en los meses de argiciembre de 2010, del total de
exportaciones en valor FOB se comercializaron g%%n América, un 17,3% en Europa
(tercer mercado mas importante y donde la Uniorojiga tiene el 13%); 6,3% en Asia;
0,3% en Africa y 0,2% en Oceania.

Estados Unidos es el primer mercado para las ventasnas ecuatorianas con 34,7% de
participacion, seguido por los paises que formakLADI con el 24,4%y dentro de este la
CAN con el 17,8%. Los paises que sobresalen soi ¢er 7,6%, Chile con el 4,8%,
Colombia con 4,5%, Venezuela 5,6% y al resto degsale América se exporto el 14,2%.

Como promedio entre los afios 2005- 2010, del ti#aéxportaciones en valor FOB se
comercializaron el 79,6% en América (mayor parécipn en el 2008 con 81,7%), un
16,6% en Europa (la mayor participacion se da eB08B con 20,5%); 3,4% en Asia
(mayor participacion de 6,3% en 2010); 0,3% endAfy 0,2% en Oceania y 0,1% Otros.

“«Un cluster en el mundo industrial (cluster industria) es una concentracién de empresas, instituciones y
demas agentes, relacionados entre si por un meguoducto, en una zona geografica relativamente
definida, de modo de conformar en si misma un mido conocimiento especializado con ventajas
competitivas”. Este concepto fue popularizado p@cenomista Michael Porter el afio 1990, en sw lithe
Competitive Advantage of Natiof\éentaja Competitiva de las Naciones).
Michael Porter (1990) afirma que los cluster tier@npotencial de afectar a la competencia de cinco
maneras:;

1. Por el aumento de la productividad de las empmsiagrupo.

2 Por impulsar la innovacion en el campo. Por estimalievas empresas en el campo.

3. Porreducir comportamientos oportunistas.

4 Por aumentar la presién de coordinacién entre esapre
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Gréfico 3.17 Participacion promedio de las exporaciones por continent, 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuadt
Elaborado por: El autor

Estados Unidoba sido el primer merca para exportacionescuatorianas comas de la
tercera parte del total, en promedio entre los &00%- 2010 el 43,3, pero nuestra gran
dependencia con este pais se ha ido reduciendodmnl8 puntos porcentuales al variar
53,6% en el 2008 a 34,7% en el 2.Le siguen los paises quenforman € ALADI con el
23,9% ydentro de este la CAN con17,1%. Los paises que sobresalen Peru con 8,5%
(mayor participacion en el 2007 con 10,5‘Chile con el 5,2%mayor participacion en
2008 cuando sufrié el terremoto con 8,, Colombia con 4,9%Venezuela ,6% (se
incrementa de 1,4% en el 2005 a 4,1% en el 2006% ®n el 2010 por los acuerc
comerciales y la buena relacion entre los Preside@orrea y Chavey al resto de paises

de América se expond9,1%.
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Gréfico 3.18Participacion promedio de las exportaciones por pricipal socio comercial, afio 20(-
2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central décuador
Elaborado por: El autor

En términos de valor FOHas exportaciones hacia Estados Unidos se incraron en un
20,3% durante gberiodo de timpo 2005-2010; mientras que con paises como Arger
incrementd las ventas ecuatorianas en un 166,3%e Af77,4%, México 41,5%
Venezuela 1048.8% mas que hace seis afos, conidBdllelombia y P« superan el
50% Con paises de la Union Europea, crecié en 212Z,@foBélgica y Luxemburge
123,3% con Francia; 62,7% con Espafientras con los socios principales Asia, como
minimo la venta de los productos ecuatorianos séupdicado, asi tenemos a Repub
Paopular de China que nos compr6 4482% mas que hacafses, Taiwan, Japon y Col
del Sur han incrementado sus compras comparandi®eP010 con el 2005 en 182,1
450%; 157,9%; respectivamet
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Segun continentes y areas econdmicas, comparargloafies 2010 y 2005, las
exportaciones crecieron en mayor proporcion corcaf(532,1%), seguido de Oceania
(94,4%), Europa ( 85,5%) vy al final con Américd¥®; con la Asociacion Europea de
Libre Comercio 201,7%, con el ALADI 108,8%, dendiel cual esta la CAN con 102,8%.

3.4.3.4 IMPORTACIONES POR CONTINENTE, AREA ECONOMICA Y PAIS

Las compras del exterior registradas durante lgg dweses del afio 2010, muestran que el
mercado comun de la ALADI es el principal proveeder Ecuador, contribuyendo con el
31,5% del valor total FOB de las importacionesChRN aporta con el 17,9%. El segundo
proveedor de las importaciones del pais es Estddmos con 28%, Asia ocupa el tercer

lugar con 20% Yy finalmente Europa con el 9,8%.

De los paises de América, del que mas importamaes 2010 fue de Estados Unidos con
una contribucién del 28%, seguido por Colombia &6ril%, Peru 5,1%; Brasil 4,2%,

México 3,6%, Chile, Argentina y Venezuela con addat de 2,7% cada uno. Con los
paises de Europa, al pais que compramos en mayoeorpion es a Alemania con 2,3%,
luego esta Bélgica y Luxemburgo con 1,5% e Italigaspafa con 1,3% cada una. A los
paises de Asia: Republica Popular de China, Coek8&ut y Japon importamos el 7,5%:
4,3% y 3,4%, respectivamente.
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Grafico 3.19Participacion de las importaciones por principal soio comercial, afio 201
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central del Ecuad:
Elaborado por: El autor

A Estados Unidos en el 2010 le comprarl80,4% mas que el 2005, a México un 139,
mas, a Argentina 74,7%, a Bolivia el 655,4% al pasaUSD $ 4.9 millones en términ
FOB en el 2005 a USD $ 17,9 millones en el 201@ R&2,7%; Bélgica y Luxemburg
192%; Alemania $106,1%; Italia 142%, Rejica Popular de China 155,3%, con Oce:
el 308,2% y con el Unico pais que hemos disminumidestras importaciones es Re
Unido (-50,5%).
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3.4.3.5BALANZA COMERCIAL CON LOS PRINCIPALES  SOCIOS
COMERCIALES

En el periodo de enero a diciembre de 2010, el dmuaegistro con sus principales
sociod’ balanzas comerciales totales en millones de elévorables con: Estados
Unidos (USD $ 687,60); Venezuela (USD $ 463,08)uRESD $ 357,95); ltalia (USD $
322,77); Chile (USD $ 312,69); mientras que, ldsiea comerciales fueron deficitarios
con: Colombia (USD $ -1.156.94); China(USD $ -1,700; Corea del Sur (USD $ -
817,46); Brasil (USD $ -754,37); México (USD $ -6@8); Argentina (USD $ -414,88);
Japoén (USD $ -250,93) y Alemania (USD $ -131,48).

A continuacién se expone el grafico correspondianites balanzas comerciales de Ecuador

con sus principales socios comercialesdurantergdme2006- 2010:

“’Para determinar los principales socios comercidde&cuador se consideré los quince paises que lantre
suma de las exportaciones de Ecuador hacia eltsiynportaciones de Ecuador desde ellos repraséoga
mayores volumenes de intercambio comercial, enités=OB, entre los afios 1995 y 2010, segun lassdat
estadisticos que mantiene la ALADI.
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Gréfico 3.20 Evolucién de la Balanza Comercial colos principales socios comerciales, afios 2006- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central déecuador
Elaborado por: El autor
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CAPITULO IV

4. EVALUACION DE LAS POLITICAS DE COMERCIO
EXTERIOR EN LA BALANZA COMERCIAL NO
PETROLERA, PERIODO 2005 - 2010

4.1 INTRODUCCION

Desde épocas remotas y con mayor énfasis desdereamtlismo (siglo XV al XVII)
donde se dio gran importancia al comercio exterimigntras las naciones iban
evolucionando, ha habido discrepancias en como jarales diferentes instrumentos de
politica comercial para relacionarse con el resbrdundo. Dentro de las escuelas de
pensamiento econdmico, propias de cada época yagkrsecomo consecuencia de la
situacidn real de su gente y el entorno en el guéesenvolvian, se destacan dos teorias
antagonicas: la una abarca las medidas protectdenig por otra parte esta el

planteamiento librecambista.

En la época del mercantilismo prim6 el protecciowisy actualmente, la politica
comercial cada vez mas aperturista, marcada parteino econdmico internacional, se ha
convertido en el nuevo pilar del crecimiento ecoidnae los paises, en donde el Ecuador
no es la excepcion. En el lapso de tiempo en estetiEcuador, aunque de una manera
pausada, se ha orientado por la creacién y comsdda de vinculos comerciales y
procesos de integracién regional, no solo en eta@sepde comercio exterior sino en
politicas de atraccion de inversiones extranjeaeseso a tecnologias relacionadas con el
desarrollo y a la vez, fortaleciendo la institucitidad para facilitar el desarrollo de las

actividades comerciales y productivas.

Bajo este esquema, la politica comercial existentel Ecuador, regido por el reciente
Caodigo Orgéanico de la Produccion, Comercio e Invees (COPCI) que prima sobre la

Ley de Comercio Exterior e Inversiones (LEXI) y cqusu vez esta bajo los lineamientos
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del Plan Nacional para el Buen Vivir, busca priafipente la integracion regional,
multilateral y bilateral. Los mayores pasos se Hado en el dmbito regional con la
creacion de la UNASUR vy la firma del acuerdo paaenecer al Area de Libre Comercio
de las Américas (ALCA), a la vez, las continuasirenes que se mantiene entre los paises
gue conforman la CAN para llegar a acuerdos deadenc integracion mas alla de regular

solo el comercio internacional.

4.2 RELEVANCIA DEL COMERCIO EXTERIOR SOBRE EL PIB
DEL ECUADOR

La economia ecuatoriana se ve comprometida cadangszcon el sector externo, asi lo
manifiesta la proporcion de las exportaciones eontagiones sobre el PIB que siguen una
tendencia creciente. En el 2005 las exportacionbgesel PIB representaron un 27,3%
(15,9% las no petroleras) mientras que en el 2@Barpn a ser el 30,2% (16,7% las no
petroleras); de igual forma, las importaciones saddrPIB fueron en el 2005 el 25,8%
(21,2% las no petroleras) y en el dltimo afio ddisie42010) participan con el 33,3%
(26,3% las no petroleras).Otra comparacion vabdarca del efecto que tiene la actividad
comercial del pais con el exterior sobre la progfucnacional, es la tasa de crecimiento de
las exportaciones que desde el 2005 al 2010 coeci®,51% anual, las importaciones un
14,23% anual y el PIB creci6 a un ritmo de 9,4%ga&nu

Relevancia del Comercio Exterior sobre el PIB
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Gréfico 4.1 Relevancia del Comercio Exterior ecuatiano sobre el PIB
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central dé&ccuador
Elaborado por: El autor

76



En cuanto a la balanza comercial no petrolera, ceenmanifestd en el anterior capitulo a
detalle, incidié negativamente sobre el PIB al espntar en el 2005 -9.81% y en el 2010
registro -13,25%, pero tomando en consideracidbalanza comercial total en el 2010
también incidid en forma negativa en el PIB corb4%. En los afios 2008 y 2010 se
presentan los cambios mas fuertes en cuanto ddeidre de la balanza comercial no
petrolera sobre el PIB se refiere, al registratigipaciones negativas superiores al 13%;

mientras, en los demas afios no sobrepasaban el -10%

Por otro lado, la actividad comercial exteriorraés de una balanza comercial positiva,
es la principal fuente de divisas para la econamatonal, por ello la importancia que se
le debe dar no solo al sector exportador de bisies también a la exportacion de
servicios; en un entorno globalizado, donde ldadfs se vuelven mas interdependientes
entre si. Cabe resaltar, que el crecimiento dedasomias se basa principalmente en el

aumento de la produccion de bienes que en la préstde servicios.

Asimismo, como lo afirma Pablo Lucio Paredes (20G8)iste una gran cantidad de
evidencia que demuestra que los paises que may@sidn extranjera reciben son los que
tienen mayor grado de crecimiento en su comercteriex’, ya que, explica, que un
comercio exterior fuerte es un polo de atracciéfadeversion nacional y extranjera, y con
estos mayores flujos de inversidn se alcanzaraniual sustentable y competitivo de
crecimiento economico”. Siguiendo esta misma liegensamiento, la OMC sefiala que
“los paises en desarrollo con una actividad coraksaitisfactoria tienden a ser los que mas

han avanzado en la mitigacion de la pobreza y janmée los niveles de vida”.

Para revelar de mejor manera la importancia delecoim exterior en la economia
ecuatoriana, citaré el paper de Diego Ochoa y J&rndgiiez (2009), en el que se explica
la restriccidon impuesta por la balanza de pagasfligos de capital y el pago por servicio

de deuda al crecimiento ecuatoriano.

Los postulados post-keynesianos sostienen queifl@®mtes ritmos de crecimiento que
experimentan los paises obedecen a restriccioreglemanda impone al crecimiento en
condiciones de economia abierta. Este supuestopem@pal para quienes afirman que el
sector externo y un equilibrio en la balanza deopagtravés de la cuenta corriente es el

determinante de las posibilidades de crecimientord@ais; de ahi que, esta premisa se
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presta para debatir con las concepciones neodasitea crecimiento econdémico

fundamentado en la oferta.

Para el modelo econométrico parten de la ley furetdah de Thirlwall que indica como la
restriccion impuesta al crecimiento via demandausele modelar mediante un modelo de
crecimiento a través de las exportaciones, luegmnlplian con los flujos de fondos bajo el
supuesto de desequilibrio en la cuenta corrient@l(iall y Hussain, 1982) e incluyen los
efectos por el pago de deuda (Elliott y Rhodd, 2009

Thirlwall (1979), afirmé que la balanza de pagopame una restriccion al crecimiento de
la nacion, de tal forma que una economia no puesteecmas alld del tope permitido por
la disponibilidad de moneda extranjera. Dada estadicion, y bajo el supuesto de
equilibrio en la cuenta corriente y de términos ineercambio constantes, la tasa de
crecimiento en el largo plazo depende de la difgeeentre las tasas de crecimiento de los
ingresos y egresos por cuenta del comercio exteyiale modo mas especifico, de las
elasticidades ingreso de las demandas de exporésc® importaciones, de este modo el
incremento de las exportaciones mejora el crecitmjanientras que el incremento de las

importaciones lo empeora.

Sin embargo, al tratar de aplicar el modelo, lgauestos mencionados no iban acorde a la
realidad econdmica de los paises en desarrolls puoeellos existen desequilibrios en

cuenta corriente que se compensan con flujos deakgmr tanto, para estos casos la tasa
de crecimiento esta restringida por los crecimigui® los flujos de capital para compensar

las balanzas comerciales deficitarias.

Thirlwall “destaca en el origen del crecimiento m@mico, el rol de las exportaciones, por
encima de los otros componentes de la demandaam&d(consumo privado, publico e
inversion), principalmente por considerarlas cormanéco elemento realmente autbnomo
de la demanda ya que justamente los pedidos peviee afuera del sisteny” en
cambio, los otros dependen del crecimiento mismb inigreso. Ademas, Thirlwall
&Hussain (1982) asumen la existencia de un desbqailen la cuenta corriente (déficit
comercial) y por tanto, evaluan los efectos defliges de capital principalmente en el

pago de deuda para equilibrar la cuenta de |la balde pagos.

“80choa, Diego; Ordéfiez, Jenny, “Crecimiento ecordryirestriccion externa del Ecuador 1970-2008: una
aplicacion del modelo de Elliott y Rhodd”, 2008age Pagina 5.
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Diego Ochoa y Jenny Ordo6fiez (2009), a través déonesc autorregresivos (VAR) y
después de evidenciar la fiabilidad y estabilidati dodeld® (que tiene en un primer
momento como variable independiente al PIB y commeddientes a las exportaciones y
al tipo de cambio), entre las conclusiones, la cpmpete a este tema de estudio, es la
comprobacion de la correlacién de largo plazo esitelB y las exportaciones, afinando,
esto quiere decir que cuando las exportaciones@@@as se incrementan en un punto

porcentual, el PIB crece en 0,78.

Este 0,78 del parametro estimado (InX= logaritmdadeexportaciones) es el valor de la
elasticidad ingreso de las exportaciones, por & gara obtener la elasticidad ingreso de
las importaciones, se calcula la inversa de est@opente, que es 1,28 y significa que por

cada punto porcentual que crece el PIB, la demdeadaportaciones aumenta en 1,28.

Por el lado del tipo de cambio real, por cada pyaoi@entual que éste se incrementa, el
PIB restringe su crecimiento en 0,74 y teéricameste es certero ya que “la devaluacién
de la moneda tiende a contraer la demanda agregadainas, se ve respaldo por el
deterioro de los términos de intercambio que hadsuel Ecuador, que indica, al tener un
modelo primario exportador, que el “volumen de etqmon de materias primas durante el
periodo de estudio, no han permitido absorber lagadas importaciones de productos

industrializados”.

Todo lo mencionado ratifica que la economia eciatardepende en gran medida del
comercio exterior, tanto las exportaciones comoirgsortaciones, bajo el contexto de
identidad en la balanza de pagos, dinamizan anrgstr el crecimiento econémico, que sin

duda alguna, repercutira en el bienestar de segent

49 Para la metodologia, fiabilidad y estabilidad oeldelo, asi como todos los resultados, véase: &cho
Diego; Ordoifiez, Jenny, “Crecimiento econdmico gtriecion externa del Ecuador 1970-2008: una
aplicacion del modelo de Elliott y Rhodd”, 200@gB. 7-18.
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4.3 PRINCIPALES ELEMENTOS DE LA POLITICA COMERCIAL
EXTERNA

4.3.1 ARANCELES

Dentro de los instrumentos de politica comerciaé quermiten mantener, alterar o
modificar sustantivamente las relaciones comeriaen el resto del mundo, la més
utilizada es, quizas, la politica arancelaria, ol® $or los gobiernos ecuatorianos sino a
nivel general por todos los paises, por su reldtied aplicacion ya que es un impuesto
que se carga a un producto segun la partida aeaizel la que pertenece; ademas, de su

capacidad para proteger a ciertas industrias nalesy captar recursos para el Estado.

En la Constitucién de 1998, se facultaba exclusargmal Presidente de la Republica para
modificar el arancel, pero, actualmente, de conidech con el Art. 78 del COPCI, el
organo rector que “aprobara las politicas publieasmateria de politica comercial e
inversiones a nivel nacional, sera un cuerpo catkyide caracter intersectorial publico,
encargado de la regulacién de todos los asuntoscggos vinculados a estas materias, que
se denominara Comité de Comercio Exterior e Inuaes (COMEXI)®°.

Sin embargo, cabe resaltar que los tratados irtiermales se superponen a lo mencionado
en el COPCY, por ello, el Ecuador aplica un arancel externm@o desde 1995, dando
cumplimiento al compromiso que asumidé con la Comhanhi Andina, y de requerir
modificaciones en la politica arancelaria, las naisrtienen que hacerse en funcion de la

normativa andina existente y demas acuerdos firmpdoel Ecuador.

Esta compuesto por las siguientes institucioneqidtéirio rector de la politica de comercio exterior
Ministerio rector de la politica agricola; Ministerector de la politica industrial; Ministerio argo de
coordinar el desarrollo productivo; Ministerio arga de coordinar la politica econdémica; Organismo
Nacional de Planificacion; Ministerio a cargo deombnar los sectores estratégicos; Servicio detdRen
Internas; la autoridad aduanera nacional y las deimstituciones que determine el Presidente de la
Republica mediante Decreto Ejecutivo.

El Comité funcionara conforme a las normas estaldscpara los érganos colegiados de la Funcién
Ejecutiva, ademas sera presidido por el Ministeriegrante que el Presidente de la Republica determ
éste ejercera también como Secretaria Técnicaidaian

1 En Ecuador conforme el Art. 425 de su Constituacé establece que “El orden jerarquico de apbicaci
de las normas sera el siguiente: La Constituc@mirtados y convenios internacionales; las leygénicas;

las leyes ordinarias; las normas regionales yrdsrmanzas.
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Para la imposicion de medidas arancelarias y nocalarias a las mercancias objeto de
comercio internacional, se utiliza la nomenclattoain de los paises de la Comunidad
Andina, conocida como NANDINX, para la clasificacién de las mercancias, de
conformidad con el Convenio sobre el Sistema Arzemio de Designacion y Codificacion
de Mercancias (Sistema Armonizatio)Sin embargo, el érgano rector en materia de
comercio exterior, en nuestro caso el COMEXI, podraar codigos adicionales o
secundarios para la aplicacion de medidas comescespecificas, respecto de productos
gue no puedan ser clasificados, total o parcialeyestt las nomenclaturas vigentes. Los
productos agricolas se clasifican desde el cap@tLiléAnimales vivos” al 24 “Tabaco y
suceddneos del tabaco elaborados” del Sistema Azadm) mientras,
los productos industriales se clasifican del capi®® “Sal; azufre; tierras y piedras; yesos,
cales y cementos” al 97 “Objetos de arte o colecgiGantigiedades”. La NANDINA

también se aplica para analizar y publicar lagdéstiaas de comercio exterior.

En la | Etapa de la Reforma Arancelaria del Golmedacional instrumentada mediante
Resolucion 389 del entonces Consejo de Comercierigrte Inversiones y el Decreto
Ejecutivo 592, publicado en el Suplemento al Regi€ificial No. 191 del 15 de octubre

de 2007, entro en vigencia el Arancel Nacionalmgartaciones basado en la NANDINA
653"

A través de éste, se impuso los siguientes niadearancel: 0%, 5%, 10%, 15%, 20% y
35%, los mismos que estan definidos segun critel@osicos, asi los productos mas
sensibles en nuestra economia, como son los pagdagticolas y por otro lado, los bienes
de mayor grado de elaboracién tiene arancel de $5%20%; los productos semi-

elaborados, algunas materias primas e insumos 10%hbjenes de capital y la mayoria de

2 Segln la decisién 653 actualizada mediante deciitb en el 2008, la NANDINA comprende las
partidas, subpartidas correspondientes, notascd@sede capitulo y de subpartidas, notas compiéamnas,

asi como las Reglas Generales para su interpretdei@ddigo numérico de la NANDINA esta compuesto
de ocho (8) digitos: Los dos primeros identifichapitulo; al tener cuatro digitos se denominaigbercon
seis digitos subpartida del Sistema Armonizadasyltho digitos conforman la subpartida NANDINA.

Hasta tanto se apruebe la Decision sobre CreaabrAmancel Integrado Andino (ARIAN), los Paises
Miembros podran crear subpartidas nacionales pactatificacion de mercancias a un nivel mas cekall
que el de la NANDINA. Podran, ademas, introducirtdéoComplementarias Nacionales a las nuevas
subpartidas.

%3 De igual forma, para la clasificacién de las mecéas se tomard en cuenta cualquier otro sistema
reconocido en los tratados internacionales debidtanatificados por Ecuador.

** TodoComercioExterior, ARANCEL DE IMPORTACIONES DEHCUADOR, febrero 2011.
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materias primas e insumos con el 5% o 0%. Existedisas arancelarias especiales para el

sector automotriz y el de combustibfes

Como resultado de la apertura comercial ecuatormaciada a finales de los afios 80, hubo
reformas estructurales, entre ellas las de simoptifon y reduccion de los niveles
arancelarios en 1989 y 1992. El resultado de estamna se hace evidente en los niveles
arancelarios promedios observados en 1989 (299994 111%), respectivamente. En

1992, el tipo arancelario maximo se redujo de 280%%°.

Al 2005 la media de los tipos arancelarios aplisafie de 11,9% y en la actualidad el
arancel nominal promedio ponderado por comercitaseeducido al 9,51%, observandose
los avances en materia de desgravacioén arancpkaadisminuir las barreras al comercio
exterior e insertarse mas en el mundo globaliz&sloEcuador no se aplican aranceles

estacionales, ya que todo el afio se aplican lanosisranceles.

La estructura arancelaria de Ecuador es la siguient

Estructura arancelaria (advalorem)

2010
N Advalorem Porcentaje
Subpartidas
3872 0% 47,31%06
8 126 0,10%0
68 3% 0,83%0
451 5%06 5,51%0
815 10%0 9,96%0
851 15%0 10,40%0
2 17%0 0,02%0
916 20%0 11,19%6
323 25%0 3,95%0
775 30%0 9,47%0
4 32% 0,05%0
19 35%0 0,23%
32 40%0 0,39%
26 4590 0,32%
9 549%0 0,11%0
6 67,5%0 0,07%0
7 85,5%0 0,09%0

Tabla 4.1 Estructura arancelaria (ad- valorem) afid2010
Fuente: Estadisticas dinamicas. Corporacion Aduanerdel Ecuador
Elaborado por: El autor

% Para el sector automotriz se establece un niv8b@e de arancel para automoéviles, 10% para camipnes
3% para el CKD de estos vehiculos. Referente adasbustibles, existen subpartidas a las que seaaibr
arancel en funcién de la variacion precios inteiovzdles.

*% paredes, Pablo Lucio, Espinosa, Cristian, ELEMESTRARA LA DEFINICION DE UNA POLITICA
DE COMERCIO EXTERIOR DEL ECUADOR, marzo 2006, MICIPrograma de Apoyo al Comercio
Exterior “PACE”".

82



El nivel maximo de arancel nominal en el 2010 ssuentra en 85,5%, mientras que e
2003 era del 35%, debido a la salvaguardia pombalae pagos que se aprobd en e
2009, la mas fuerte meath en materia de comercio exterior tomada dentf@eiéodo

2005 — 201@ue se explicara con mayor profundidad mas adk.

De las 8184 sub partidas nacionales existentesgtc88% de las mismas estan grave
con arancel 0% y menos del 1% tienen ados aranceles superiores al 35%. Sobres.
porcentaje de sub partidas que estan gravadasaored20%, 15%, 10% y 30%, en orc
descendente, con el 11,19%, 10,4%, 9,96% y 9,47% tatal de sub partida

respectivamente.

Proporcion de subpartidas por nivel de
arancel
50,00%
5 o 40,00% -
[« 3 H .
5 § 30,00% - iPorcent.aJe de
£ 8 subpartidas
28 2000% -
o —
22
< £ 10,00% -
0,00% -
o olo oo olo oo olo do oo oo
R O A I G
Ad- valorem

Gréfico 4.2 Proporcion de sulpartidas por nivel de arance
Fuente: Estadisticas dinamica.Corporacion Aduanera del Ecuado
Elaborado por: El autor

57u|a

Segun lo sefiala un estudie comercio internacional delanco Central del Ecuac
tendencia descendente de laacion y la evolucion del tipo de cambio real detagmur
abaratamiento relativo de los bienes importadoscidaialmente, el influjo creciente «
remesas de los migrantes y la mayor disponibilidadcrédito, a partir del afio 20(
canalizado al consumdégcilitaron el acelerado crecimiento de las impddae!”; es asi,

que desde el 2007 las importaciones presentaron un nayamismo, afin al crecimien

*" Direcci6n General de Estudios del BCE, CHINA: ¢Umortunidad comercial o un mercado lejar
febrero 2007
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de la economia y a las politicas de caracter coateblm@madas por el gobierno para
impulsar la competitividad en el sector productdel pais, mediante el diferimiento de
aranceles a determinadas partidas para la impontate materias primas y bienes de
capital. Durante 2005- 2008, las importaciones ddena prima crecieron 26,19% en

promedio, las de consumo 18,53% Y los bienes détap 21,19%.

Profundizando, en agosto del 2007, el COMEXI init& cinco fases de reforma

arancelaria que se aplicaron al 50% de las subparte la produccion nacional, mediante
la reduccion de aranceles para la importacion dieermmaa primas, insumos y bienes de
capital no producidos en el pais, y tiene comolifiad impulsar la produccion de bienes
con valor agregado, proteger las fuentes de geanarde empleo y dinamizar las cadenas
productivas; beneficiando especialmente al sectpopecuario, segun lo indica el

Ministerio de Industrias y Competitividad. Con |dinda fase realizada en octubre del
2008, se aprobo una reducciéon arancelaria al 0203#83 partidas y un incremento desde
el 5% hasta el 35% de 825 mas. El efecto fiscal fwdra el Estado llegé a USD $ 94,08

millones de doélares.

En el 2009, ante los efectos negativos de la alistatada en Estados Unidos, el comercio
internacional ecuatoriano también se vio afectag@ana intentar revertir dichos efectos e
impulsar la economia, como una de las primeras dasdiel primer mandatario, Rafael
Correa, “decretd un paquete de 17 medidas, ersreulales se establecieron la devolucion
mas agil del Impuesto al Valor Agregado (IVA) e ragmento del crédito al sector

exportador®®,

Sin embargo, la medida més radical se dio en @cts@arancelario. E| COMEXI el 22 de

enero de 2009, mediante Registro Oficial No. 51@idexla resolucion 466, en la cual se
aplica medidas restrictivas a 627 partidas aranaslapor el elevado crecimiento de las
importaciones no petroleras que continuaba generand mayor brecha deficitaria en la
balanza comercial, o que traia repercusiones ivegasobre la balanza de pagos, al
presionar por mayores recursos para su financiami@ara la aplicacion de esta medida
se hizo uso de tres instrumentos de politica caalefdatos extraidos de la pagina de

TodoComercioExterior):

*Djario El Hoy, El Ecuador avanza sin tener unaacfaolitica comercial, publicado el 15 de enero @@92

84



v' Aranceles especificasa productos como calzado (USD $ 10 por cada paragatos
de 26 partidas), placas y baldosas de ceramica (¥SI10 por kilogramo neto) y
textiles (USD $ 12 por kilogramo neto en 255 pasid

v' Aranceles ad- valorem El recargo arancelario adicional es de 30% a &Tidas,
como confites, chocolates, confituras, maquillaggillas, reproductores de imagen y
sonido, asientos giratorios, triciclos y de 35%6apartidas (cerveza de malta, vino
espumoso, whisky, ron, tequila, aguardiente, vodistatuillas y adornos, espejos,

teléfonos celulares, entre otras).

v' Restriccién cuantitativa de valor o cupos de impogcion: La distribucion de los
cupos se divide en dos partes: 1) La distribuciéh alipo por subpartidas que se
pretendia disminuya en un 65% (23 partidas: vebscuhotocicletas) o 70% (en 255
partidas: carnes, frutas, hortalizas, perfumespdibtelevisores, otros) de lo importado
en valor CIF en el 2008, y 2) La distribucién delpc de esa subpartida por
importador, aplicando las reglas de la OMC.

Los dos primeros aplicados a importaciones de coastanto duraderos como no

duraderos, considerados “suntuarios” o aquellogegistran produccion nacional.

Esta disposicion estuvo bajo los lineamientos dellferentes acuerdos internacionales de
los que Ecuador es signatariccuyo objetivo principal era establecer una saleadja por

la balanza de pagos, la misma que fue de aplicapoeral’ y no discriminatoria a las
importaciones provenientes de todos los paisesadeter temporal por el periodo de un

afo a partir del 23 de enero del 2009.

Por nombrar algunos aspectos que le facultan adécyeara tomar estas medidas, dentro

de los acuerdos internacionales, estan:

*Los acuerdos y convenios a los que se rige paeatipst de medidas son: a la Comunidad Andina (CAN),
ALADI, OMC organismo multilateral basado en el Acie General de Aranceles y Comercio (GATT) de
1947 .5*Incluye los acuerdos de Complementacién Econémite Alcance Parcial, suscritos por el Ecuador,
por lo tanto, a estas importaciones se aplicar&dlo la salvaguardia, sino también el arancel metio
vigente.

60Incluye los acuerdos de Complementacion Econdmiba Alcance Parcial, suscritos por el Ecuador@or
tanto, a estas importaciones se aplicara no s&@ahaguardia, sino también el arancel nacionaintig
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v' Acuerdo General de Aranceles y Comercio (GATT) 647", contempla en el Art.
XVIII, Secciéon B, la posibilidad de que una Parten@atante del antes mencionado
acuerdo, cuando experimente dificultades para ibouil su balanza de pagos y
requiera mantener la ejecucion de su programa skrrddo economico, pueda limitar
el volumen o el valor de las mercancias de impigmaca condicion de que las
restricciones establecidas no excedan de los Hnrikcesarios para oponerse a la
amenaza de una disminucion importante de sus essenonetarias o detener dicha

disminucion.

v' “Entendimiento relativo a las disposiciones del émlo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio de 1994 en materia de BaldaZgagos”, de la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC), que aclara las dispiosies aplicables para el
establecimiento de salvaguardias por balanza despagrocedimientos para la

celebracién de consultas, notificacion, documedtagiconclusiones de las consultas.

v' La Decision 563 de la Comision del Acuerdo de @pma, publicada el 25 de junio
del 2003, que contiene en el Capitulo Xl, “Clausude Salvaguardia”, dispone en su
articulo 95 la facultad de adoptar medidas pareegorel desequilibrio de su balanza

de pagos, inclusive, con el caracter de medidaganée.

v La Decision 389 de la Comision del Acuerdo de Gmna, publicada el 17 de julio de
1996, en la que se establece el Reglamento pafplieacion de la Clausula de
Salvaguardia por Balanza de Pagos, que permits ®@adgses Miembros exceptuarse
temporalmente de los compromisos asumidos en gr&ra de Liberacion y establece
los procedimientos para su aplicaciéon al comerti@subregional.

v' La Resolucion 70, articulo primero, literal a), dabmité de Representantes de la
ALADI, ampara la aplicacion del Régimen Regional Silvaguardia para corregir

desequilibrios en la balanza de pagos de sus masmbr

®E| GATT (General Agreement on Tariffs and Tradeg fsustituido como una organizacién internacional
por la OMC. El Acuerdo General actualizado es at@racuerdo de la OMC que rige el comercio de
mercancias. GATT de 1947: término legal oficialgolr antigua versién (pre- 1994) del GATT. GATT de
1994: término legal oficial para la nueva versi@h Alicuerdo General, incorporado en el marco deNeC@
incluye el GATT de 1947 (Glosario de la OMC en |Igagina web oficial:
http://www.wto.org/english/thewto_e/glossary_e/gathtm).
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Mediante informe del Banco Central del Ecuadoreseblece que para no generar un
déficit severo en la balanza de pagos para el 808,2%e requiere la reduccion de las
importaciones por un monto de dos mil ciento sesgntnueve millones de ddlares
americanos (USD $ 2.169°000.000,00), para equilibtasector externo y conservar el

equilibrio macroeconémico, precautelando la ligaide la economia.

Al final del afio, se consiguio el objetivo, puebbwna caida importante en el nivel de

compras no petroleras y se rompid con la tendeteiabtener déficits en la balanza

comercial no petrolera cada vez mas elevados, pgest las importaciones no petroleras

registraron una reduccién de USD $ 2.460,954 melonun 17,3% menos que las

importaciones no petroleras del afio 2008. El déicila balanza comercial no petrolera se
redujo en un 31,9% respecto al 2008, y pudo seomesjte resultado, pero la situacion

inestable de Estados Unidos, nuestro principabsommercial, junto con su efecto dominé

en las demas economias, hizo que nuestras expoeacpetroleras también se reduzcan
en un 40,6% y las no petroleras en un 2,8% (exgidEsicamente por una disminucion

en los precios unitarios de nuestros productod 21dl%; el menor desempefio se dio en las
exportaciones no tradicionales, que fue parcialmm@ompensado por las exportaciones
tradicionales principalmente de banano, atin yams¢ cuando su crecimiento promedio

desde el 2005 habia sido de un 18,9% anual.

El 11 de febrero de 2010, mediante la resolucid@ pdblicada en el Registro Oficial
N°128, el COMEX$? establecié el cronograma de desgravacién parméses de marzo
(30%), mayo (30%) vy julio (30%) de todos los recargstablecidos por concepto de
Salvaguardia por Balanza de Pagos a todas las rtidiagasujetas a esta medida, pues el
primer desmonte se realizé el 22 de diciembre au neduccion del 10% del recargo

arancelario y esta vigente desde el 23 de ene20te mediante Resolucién 533.

Es importante mencionar, que tales reduccioneasshito previa evaluacion técnica que
permitié analizar las condiciones econémicas yplas/ecciones del Banco Central del
Ecuador. Pero mientras se iban desgravando losgmecgor la salvaguardia y las
economias emergentes iban presentando crecimientss PIB® recuperandose asi de la

crisis financiera mundial reciente, las importae®m®cuatorianas no petroleras al final del

®2Consejo de Comercio Exterior e Inversiones.

% Es a partir del tercer trimestre del 2009 cuandaaHor empieza a presentar una recuperacién de su
economia nacional, pero es en el 2010 cuando ém$nuientos trimestrales ya son representativo94416
crecimiento en el tercer trimestre de 2010 en i@aal 2009).
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afio 2010 sobrepasaron los niveles alcanzados 2808l (29,9% mas que el afio 2009,
motivado por un crecimiento en volumen 13,1% vy ioraeitario 14,8%), mientras
nuestras exportaciones no petroleras crecierod &8 volumen -12,8% y valor unitario

30%), alcanzando el mayor déficit comercial nogletp y total en la historia del p&is

4.3.2 PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

La Corporacion Aduanera Ecuatoriana (CAE) se haenato en una constante evolucion
desde su constitucion en el 2001. La modernizad@nos procesos para mejorar el
servicio en cuanto a calidad de la informacioneynpos de despacho para dinamizar el
comercio internacional, ha implicado una alta isi@r en sistemas informéaticos,

capacitacion del recurso humano dentro de la ucshih y para los operadores de

comercio, asi como, reformas institucionales, irspdids desde el gobierno de turno.

El Sistema Informatico de Comercio Exterior (SICH)e permite el intercambio
electrénico de datos entre los operadores de camnexterior y la CAE, con la finalidad
de reducir los tiempos en los despafhate las importaciones y exportaciones, se
actualiza con la brevedad del caso mediante resokes, cada vez que se toma alguna
medida que cambie las NANDINA o sus aranceles Epodiciones del gobierno como
por nuevos acuerdos comerciales o modificaciondgsaexistentes, firmados por el

Ecuador.

En la Agenda de Transformacién Productiva (AfPyuyos ejes principales fueron

aprobados por la Presidencia de la Republica yoes€o Sectorial de la Produccién, se
incluye el programa “Sin Tramites”, que reducérdanitologia empresarial y sus costos,
ademas, incluye entre otras, la iniciativa de vahéaunica electrénica para el comercio
exterior, que busca hacer eficiente los procesdsdies las instituciones involucradas en el

comercio exterior publicas y privadas.

® Los datos estadisticos sobre las exportacionespertaciones se obtuvo del BCE, mientras el asalisi
estadistico le corresponde al Autor

% Los procesos de mejora en despacho tienen com® lhasnormas supranacionales emanadas de la
Comunidad Andina, Asociacion Latinoamérica de Irdegn, Organizacion Mundial de Aduanas y la
Organizacion Mundial de Comercio.

 |a ATP esta basada en politicas horizontalespsefss y de frontera, y contiene un enfoque irgegr
logistico, ya que incluye la matriz energéticardforma educativa y de salud para el desarrollaalehto
humano.
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Las empresas publicas involucradas son los orgasisde control, como la policia
antinarcoticos, Agrocalidad, el INEN, el Institutdacional de Higiene Y Medicina
Tropical “lzquieta Pérez”, es decir, las que tengalacidon con las operaciones de
comercio exterior, en cuanto a, por ejemplo, pesmis requisitos. El nucleo de esta
plataforma integral es la CAE (SENAE) y con ellankéén se busca disminuir la
corrupcién, ya que los tramites son en linea yiemgo real, y el funcionario publico no
tendra la discrecionalidad de otorgar o no el psonsino que el sistema valida o no los
procedimientos establecidos. Con el sistema sdgodronstruyendo una base de datos y
los criterios de evaluacién de riesgos por persopar producto o por destino o por origen
de la mercaderia, constituyéndose en una potentntienta de control.

La Ventanilla Unica Ecuatoriana de Comercio Extersignificara la reduccién de
aproximadamente el 60% de los tiempos en importasioy exportaciones, y la
estandarizacion de 280 procesos de 26 entidadesamhdas al comercio exterior que se
integraran a través de un unico portal para lazazbn de todos los tramites. El desarrollo
del nuevo “Sistema Aduanero de Gestion para lasa@mmnes de Comercio Exterior'67,
bajo convenio, esta a cargo de KCingle-CUPIA, geemece al Servicio de Aduanas de
Corea del Sur, cuyo sistema electronico, UNI-PA&Scatalogado como el mejor sistema
aduanero del mundo en los dltimos cinco afios,icatibn dada por la OMC, lo que
garantizara una implementacion eficaz del sistechamrero en Ecuador y sera de gran
transcendencia para el mejoramiento de su comertarior. Se preve que se culmine la

implementacion de este proyecto, incluido pruebaseptiembre de 2012.

Otro proyecto, el de Aforo Automatico, empez6 eR2@)768 y con su implementacién a
finales del 2008, este modelo de despacho agiggtocedimientos aduaneros y es una

medida a favor del medio ambiente, al no utilizarzea de papel.

Existen tres modalidades de despacho de las méasagoe ingresan al pais: Aforo
fisico69 (se revisa totalmente la mercaderia), d\ftmcumental (se verifican los papeles) y

Aforo automético (la informacién se transmite yeéfica electrébnicamente).

7 En diciembre de 2010, la Ministra de Coordinagitenla Produccién, Empleo y Competitividad de ese
entonces, Nathaly Cely, firmo6 un contrato con evB® de Aduanas de Corea del Sur (KCS) para jsaba
en el disefio e implementacion del sistema perdédie ventanilla Gnica, el cual se prevé inicie earzm
2011. El costo de la implementacion es de 15'80adares y permitira reducir el costo de las tracsmes

en 12 millones de ddlares.

% En el 2007 se empez6 a crear una base de dates bistorial de los importadores que sirvié decbpara
establecer el Perfil de Riesgo.
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El Perfil de Riesgo del importador (conformado pomponentes que llevan reglas fijas y
modelos econométricos) es el que determina quieeedn beneficiados del aforo
automaticd’. El aforo automatico ha incrementado su partiéégadentro del total de
tramites atendidos al pasar del 2,11% en diciemer2008, a 3,01% en el 2009 y 14,56%
en el 2010 (32.062 declaraciones que correspondein58% de las 276.705 declaraciones
de importacion a consumo ingresadas en el 201@yuédda contribuido a que el tiempo de
aduana dentro del proceso de nacionalizacién deameias sea de 0,78 dias en este ultimo
afo, superando la meta institucional del SENAEmdia.. El uso del aforo automatico ha
permitido un ahorro de seis millones de foliosfal.d_a estructura a la que se espera llegar
en el 2011 es: 40% en aforos fisicos, 40% en afatocumentales y 20% aforo

automatico.

Por otro lado, de acuerdo al Informe de Gestiors#NAE del segundo semestre de 2010,
los patrullajes de la Unidad de Vigilancia Aduan@d&A) junto con operativos con las

Fuerzas Armadas, han generado USD $17,8 millonesezcancias aprehendidas, USD $
67 millones en captura de droga y USD $ 3 milloeedavados de activos, lo cual hace
evidente el compromiso de la aduana en impulsacamgpetencia equilibrada en el sector

economico del pais.

Cabe resaltar, que asi como se da mayores fa@Bdaldcomercio y se delimitan a casos
muy especificos o0 muy graves los delitos y aspeeigementarios aduaneros (errores u

omisiones de buena fe), las sanciones seran emthsgrara equilibrar la apertura.

De acuerdo a los datos extraidos del Doing Busiresdo que concierne a comercio

transfronterizo, que recopila los procedimientasialies que se requieren para exportar e
importar un cargamento estandar de mercaderiag @ésduerdo contractual entre las dos
partes hasta la entrega de las mercaderias, Ecsadittia en el 2010 en la posicion 126
de 181 economiés

% ey Organica de Aduana (LOA) estaba predetermiredaa el control del 100% de la mercaderia, pero
con el COPCI se permite el uso del Perfilador desé.

"Dentro de los beneficiados estan los importadonesognstan como Contribuyentes Especiales delsgRI,
embargo, el 5% de sus declaraciones son inspedzsrem el afio mediante aforo fisico.

"Doing Business abarca 181 economias incluyendedasomias pequefias y algunas de las méas pobres.
Doing Business se basa en las leyes y regulacioagisnales, asi como en los requisitos adminigbsti
(para obtener una explicacion detallada de la nodwgéh de Doing Business, ingrese
awww.doingbusiness.org).
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Comparado con algunos paises de Latinoamérica lyiéancon el promedio de la region,
los datos hasta junio 2010 son los siguientes:

RANKING DE ECUADOR EN EL COMERCIO TRANSFRONTERIZO
(DOING BUSINESS, JUNIO 2010)

Costo de Costo de
Documentos para

Documentos para

o 0 S T et Sl newp, e
[1] 3] (ndmero) [4] 6]

Latinoaménca 6,6 19 1228, i 2011 1487,9
y el Caribe

Ecuador 124 d 2 1345 7 19 1352
Argentina 115 3 1B 1.440 7 B 1.810
Boivia 121 g 1 1425 7 ZE 1747
Brasi od g 1] 1790 7 7 1.750
Chie 60 g 21 74b 7 ? 795
Cobmbia of b 1h 1770 8 14 1.750
Venezuel 166 8 19 2500 9 71 2868
México a1 : 12 1420 n 12 1.850

Tabla 4.2 Ranking en el comercio transfronterizo,janio 2010
Fuente: Rankings junio 2010. Doing Business
Elaborado por: El autor

[1]El nimero total de documentos que exigen, respie cada cargamento de mercaderias
destinados a la exportaciéon, los ministerios, lasradades aduaneras, las autoridades de
los puertos y terminales de carga, los organisneosathidad y de control técnico y los
bancos.

[2] Tiempo necesario para cumplir con todos loscedimientos exigidos para exportar
mercaderias. Si se puede acelerar un procedimenia costo adicional, se elige el
procedimiento legal mas rapido.

[3] Costo asociado a todos los procedimientos mreies para exportar mercaderias,
incluyendo los costos por documentos, las tarifisimistrativas para despacho de aduanas
y control técnico, los honorarios de los gestoresaduanas, los gastos por manejo en la
terminal y el transporte en el interior del pais.

[4] EI ndmero total de documentos que exigen, mgspale cada cargamento de

mercaderias destinados a la importacion, los nemis, las autoridades aduaneras, las
autoridades de los puertos y terminales de caogagrganismos de sanidad y de control
técnico y los bancos.

[5] Tiempo necesario para cumplir con todos loscedimientos exigidos para importar
mercaderias. Si se puede acelerar un procedimenia costo adicional, se elige el
procedimiento legal mas rapido.

[6] Costo asociado a todos los procedimientos memes para importar mercaderias,
incluyendo los costos por documentos, las tarifisiaistrativas para despacho de aduanas
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y control técnico, los honorarios de los gestoresaduanas, los gastos por manejo en la
terminal y el transporte en el interior del pais

Ecuador entre los paises escogidos solo esta [aomtelele Bolivia y Venezuela; México y
Chile se destacan como los paises con mayor fadilidara ejercer el comercio
transfronterizo y tomando en cuenta el promedibamoameérica y el Caribe, el nimero
de documentos necesarios en Ecuador para exparté&gmpo y su costo por contenedor
es superior a la media de la regidn, mientras ¢tasithientos para importar y su costo es

menor al de la media.

Todos estos procesos y proyectos para la mejo@saperaciones y el servicio que presta
la aduana ecuatoriana benefician y dinamizan eleccim exterior, ganando con ello, la
sociedad, ya que la SENAE optimiza costos y recands, lo que servira para seguir
invirtiendo en la instituciébn, mientras los expddees e importadores reducen costos,
tiempos y tienen mayores facilidades para acceldeoraercio internacional y explorar

nuevos destinos, mientras para otros serviria comoentivo para abrirse al mercado
mundial, lo que a su vez, se podria traducir erawmento de la produccion nacional
(siempre y cuando estén inmersas politicas indilestrique se complementen), lo que

genera mas plazas de trabajo y mayor calidad @epach sus familias.

4.3.3 DIFERENCIAS EN LOS PROCESOS COMERCIALES ANTE LA
ORGANIZACION MUNDIAL DE COMERCIO

En el periodo extendido de 1996 al 2010, Ecuadara@tro de sus socios comerciales
(Estados Unidos, México, Chile y la Comunidad Eesjpha estado involucrado en
diferencias de procesoscomerciales ante la OM@Quéoha producido ciertos cambios en
las exportaciones y/o importaciones del productousstion.

Ante la OMC, Ecuador participa o ha participadoeciamente como reclamante o

demandado en seis casos, tres en cada uno.

2 Las notas metodolégicas de la uno a la seis, fuextraidas de www.doingbusiness.org
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DIFERENCIAS EN PROCESOS COMERCIALES DEL ECUADOR ANTE LA

ORGANIZACION MUNDIAL DE COMERCIO

Como reclamante

N° Fecha Fecha

. Otros reclamantes| Demandadd Detalle
caso | inicio (1) | final (2)

Guatemala; Hondura
DS27 [ 05.02.1996 02.07.2001 México; Estados
Unidos de América

Comunidade$Communidades Europeas . Régimen de la
Europeas |importacion, venta y distribucion de bananos

Procedimientos para la importacion de frutos
frescos, especialmente banano.

Estados |Medida antidumping relativa a los camarones
Unidos |procedentes del Ecuador

Como Demandado

DS237| 31.08.2001 29.11.2002 - Turquig

DS335| 17.11.2005 30.01.2007 -

N° Fecha Fecha

caso | inicio(1) | final 2) Reclamante De mandadd Detalle

Ds182 05.10.199 En fase d MEXiCo Ecuador Medida antidumping prowspnql aplicada al
consultag cemento procedente de México

Ds191| 15.03.200 gn fase d México Ecuador Medida anudumplr,]g.deﬂnltlva aplicada al cemgnto
consulta procedente de Méxi
N fase d Medida de salvaguardia definitiva sobre las

DS303| 24.11.20( Ec onsultas Chile Ecuador |importaciones de tableros de fibra de madera fde

densidad media

(1) Fecha de solicitud de celebracion de consultas.

(2) Fecha de notificacién de solucién convenida.

Tabla 4.3Diferencias de procesos de Ecuador en |aMT
Fuente: Organizacion Mundial de Comercio
Elaborado por: El autor

El Acuerdo Antidumping de la OMC no emite ninguncijo sobre si es 0 no una
competencia desleal el dumping, ya que éste seacentla manera en que los gobiernos
pueden o no responder al dumpidEste acuerdo “autoriza a los gobiernos a adoptar
medidas contra el dumping cuando se ocasione um gifuino (“importante”) a la rama

de produccién nacional competidora. Para podertad@sas medidas, el gobierno tiene

por regla general, la medida antidumping consist@micar un derecho de importacién adicional a un
producto determinado de un pais exportador detednirpara lograr que el precio de dicho producto se
aproxime al “valor normal” o para suprimir el dadausado a la rama de produccion nacional en el pais
importador. Se establecen procedimientos detalladbse cémo han de iniciarse los casos antidumping
cémo deben llevarse a cabo las investigacionesbyesias condiciones para lograr que todas las parte
interesadas tengan oportunidad de presentar prueagssnedidas antidumping deben expirar transasrid
cinco afios a partir de la fecha de su imposici@lvosque una investigacién demuestre que la suprek la
medida ocasionaria un dafio (OMC).
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que poder demostrar que existe dumping, calculamagnitud (cuanto mas bajo es el
precio de exportacion en comparacion con el preaiel mercado del pais del exportador),

y demostrar que el dumping esta causando dafio neaaeausarlo” (OMC).

Durante el tiempo de estudio (2005- 2010), las dedide antidumping impuestas por
Estados Unidos para el ingreso de camardn ecuaboaigu territorio son las que tuvieron

un mayor efecto sobre las exportaciones de esegiamd

En el 2005, las exportaciones camaroneras se emopezadireccionar hacia Europa
debido, precisamente, al panel planteado por IdadBs Unidos ante la OMC por
acusaciones de dumping de las exportaciones eiarasy por lo que, en el 200se
redujo ligeramente en 1,9 puntos porcentualeslel vatal exportado a nuestro principal
mercado, el pais norteamericano, mientras al mereanopeo se aumentd 2 puntos
porcentuales (de 45,5% en el 2005 a 47,5% en &)2&n el 2007, la Union Europea se
convirtié en el principal destino para las expadaes de camardn ecuatoriano con 51,6%
del total y EEUU con el 49,5%.

Sin embargo, en el 2007 el reclamo del Ecuadorados aranceles antidumpifiijados

por EEUU sobre las exportaciones de camaroneslanBMC fue respaldado, ya que
Estados Unidos, mediante informe del Grupo EspeelaRO de enero de 2007, habia
actuado de manera incompatible con las reglas deer@io mundial al concluir que el
“método de reduccidén a cero”, utilizado por EEUUgpaalcular el supuesto dafio a su
industria del camarén era ilegal y en un plazoaie meses deberian poner sus normas en
conformidad con sus obligaciones bajo el acuerdml@nping de la OMC, contados a
partir de marzo de 2007. Efectivamente, en octdbrese afio, los Estados Unidos habian
aplicado las recomendaciones y resoluciones deartmo de Solucion de Diferencias
(OSD) y el Departamento de Comercio norteamerianmcid que a partir del mes de

diciembre el camardn ecuatoriano ingresara sircatas a su pais.

Por otro lado, con las exportaciones del bananorada también tuvimos complicaciones
por medidas arancelarias impuestas a este prodwat@ndo caso omiso a las preferencias
arancelarias y al de la Nacion Mas Favorecida,dacas con la OMC, por ello, la causa

de la menor demanda europea del banano en el 2006bs5 por el arancel que cobraba

" El sector camaronero alcanzé los niveles de pmdnale1998, afio récord para la produccion.
"SLos productores ecuatorianos debian pagar un drantéumping de entre 2,35% y 4,48% para ingresar
camaron a territorio estadounidense. Ecuador leanieelado USD $ 65 millones por esta sancion.
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este bloque al ingreso de la fruta, mientras ldsesade Africa, Caribe y Pacifico (ACP)

estaban exentos de su pago, lo cual provocd eladespiento de nuestro producto del

mercado europeo. Ante este hecho, en el mes dembkeé Ecuador presentdé nuevamente
una denuncia en la OMC, calificandolo como disanetorio. Europa sefiald que esto
podria retrasar las conversaciones sobre el TLatgddo entre la Comunidad Europea y
la Comunidad Andina.

En el afio 2007, la Unién Europea hizo varias afegara recortar los aranceles a las
importaciones de banano de América Latina. Unaadeopciones era la de llegar a un
acuerdo en la ronda de Doha y la otra de no daseauerdo, el arancel se reduciria a 123
euros por tonelada métrica por cinco afios, tiemmpgd del cual el arancel llegaria a cero,

pero Ecuador y los otros demandantes, no aceptangan convenio.

Desde la primera investigacion del Grupo Especiale6, se concluyo que el régimen de
importacion de bananos de la Comunidad Europeac@sio los procedimientos de
concesion de licencias para la importacion de b@matentro de este régimen, eran

incompatibles con el GATT.

“La preferencia concedida por las Comunidades Easpm un contingente arancelario
anual libre de derechos de 775.000 toneladas ragtde bananos importados originarios
de paises ACP constituia una ventaja para esaocitate bananos que no se concedia a
los bananos similares originarios de Miembros d@NC que no son paises ACP y era,
por lo tanto, incompatible con el parrafo 1 delcatb | del GATT de 1994” (OMC); por
tanto, el OSD solicitd aplicar la misma preferereias miembros de la OMC y mas adn a
los beneficiarios de la NMF, pero, desde que el O&Dseptiembre de 1997, adopté el
informe del Organo de Apelacién y el informe delu@ Especial, hasta el 11 de
diciembre de 2008 (ultima consulta que se realiate da OMC) se constatdé que el

demandado (Comunidad Europea) no cumplié con sadueones.

Los casos en los cuales el Ecuador es el demandadoan pasado de la primera fase
correspondiente a la solicitud para la celebrad@®gonsultas, por tanto, no se ha realizado

ningun cambio en las medidas antidumping o de gabsaia adoptadas por la nacion.
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4.3.4 NEGOCIACIONES INTERNACIONALES- ACUERDOS COMERCIALES

La estrategia de insercién del Ecuador en los rmdescanundiales esta orientada a la
creacion y consolidacion de vinculos comercialggrgcesos de integracion regional y
subregiondf, las mismas que se sujetan a las disposicioné3@eLCI desde el 2010, pero

anteriormente, se regian a la LEXI (desde 1997)reatel COMEXI, érgano rector en

materia de politica comercial e inversiones, dedeé@us competencias tiene la de “emitir
dictamen previo para el inicio de negociaciones@gerdos y tratados internacionales en
materia de comercio e integracion econOmica; asiodos lineamientos y estrategias para
la negociacion”. Simultaneamente, el Estado puddegar preferencias arancelarias o
tributarias para la entrada de productos que seasudnterés, haciendo énfasis en los

bienes ambientalmente responsables.

La tendencia mundial indica la continuacion deldarhlizacion del comercio, y Ecuador al

ser miembro de la OMC, posee también en este amania base legal para las relaciones
comerciales del pais con el mundo, cuyas reglasriedoptadas por consenso entre todos
sus miembros. Los acuerdos comerciales de los&algador forma parte se resumen en

el Anexo 3.

Adquieren gran relevancia las negociaciones inttonales porque aparte que nos abren
la posibilidad de incrementar nuestra oferta exgde; desde que asumimos el sistema de
la dolarizacion, el sector externo se conviertelgorincipal generador de divisas para el
pais. Cabe sefalar, que con balanzas comercidiegad@as el régimen monetario actual
tambalea, por ello, también los esfuerzos del gobigor revertir esta situacion, en
especial, en el sector no petrolero.

La apertura comercial del Ecuador se ha manifesdadavés de iniciativas multilaterales,
regionales y bilaterales, pero las dos primeras $idn las generadoras de cambios
estructurales, asi, se puede nombrar que a niketgional, la de mayor empuje es con la
Comunidad Andina, que “se visiona como una integraprofunda entre las naciones que

la conforman™’

¢ Organizacién Mundial del Comercio, Examen de lalétiPas Comerciales Ecuador, 2005, pag. 9
" pagina web de la Comunidad Andina www.comunidaitanorg
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4.3.4.1 COMUNIDAD ANDINA DE NACIONES

Habiendo nombrado a la Comunidad Andina es elehems@alar que en el 2006,
Venezuela dejo de pertenecer a la CAN, periodole@ua Chavez ya se desempefaba
como Presidente de esa naéfp luego en ese mismo afio, al solicitar Venezusala s
adhesion del Mercosur, la peticion es rechazada lg®rparlamentos de Brasilia y

Asuncion.

Tanto la CAN, que surgio tras el Pacto Andino eB918 través del Acuerdo de Cartagena,
como el MERCOSUR que se creo en 1991 como respakstdorno internacional donde
la Union Europea era el modelo a seguir, segunrtedudo publicado en el diario El
Universal de Venezuela, “Unasur: mas alla de la GAMercosur” que se expone en la
pagina web del UNASUR, estos dos acuerdos esténdayen un letargo permanente,
explicado por la salida de Venezuela de la CAN nsittnes dentro de los paises que
guedan y por otro lado, la asimetria entre lasgidasdes economias de Brasil y Argentina,
y diferendos bilaterales como el de la hidroeléatentre Paraguay y Brasil, y Montevideo
y Buenos Aires en la cuestion medioambiental, le ba llevado a estas dos naciones a

recurrir ante la Corte Internacional de Justicidddélaya.

4.3.4.2 UNION DE NACIONES SURAMERICANAS

La UNASUR lo conforman 12 Estados (Ecuador, Perdlivia, Colombia, Brasil,
Venezuela, Argentina, Paraguay, Uruguay, Chilein@ar y Guyana) y el objetivo ultimo

es y sera favorecer un desarrollo mas equitativedaico e integral de América del Sur

Los esfuerzos por crear este organismo se remahtaiio 2000, con las primeras tres
Reuniones de Presidentes de América del Sur (RR#B)e se afianzo el respeto a la
democracia, se establecieron las bases para tadnestividad fisica y se vio la necesidad

de avanzar en el entendimiento y armonia de lapmes del sur de América. En la

"8 Chile sali6 de la CAN durante el gobierno delatitir Pinochet.
"9 pagina web de la UNASUR.
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tercerareunion realizada en el Cusco, Peru, efG4,Xurge la Cumbre Sudamericana de

Presidentes (CSP) en donde se sientan tres pitamefsrmacion, union y accigh

En el 2005, la Comunidad Sudamericana de Naciosfs@ la reduccion de asimetrias en
los procesos de integracion como prioridad, se raga las relaciones entre regiones del
mundo en desarrollo: Paises Arabes, Unién Afric@sbusca también ir mejorando la
convergencia entre los acuerdos de la CAN, MERCOSWGRALADI.

En el 2006, en la Il CSP se concentran los seisenios para el nuevo modelo de
integracion regional: 1) solidaridad y cooperacgara una mayor equidad regional, 2)
soberania y respeto a la integridad territorialipdeterminacion de los pueblos, 3) paz y
resolucién pacifica de controversias, 4) democracigluralismo que impidan las

dictaduras y el no respeto a los derechos humaida,universalidad, interdependencia e

indivisibilidad de los mismos y 6) el desarrollcstmible.

Se designa a la ciudad de Quito como la sede slectataria permanente de la CSN en el
2007, afo en el cual la CSN cambia su nombre a UNAPero fue en mayo de 2008
cuando se hizo oficial esta modificacion y se dangt en una organizacion dotada de

personalidad juridica internacional.

Gana mérito este organismo cuando el 15 de septedd 2008 en Santiago de Chile
declara condenatoria la destitucion de Evo Mordédgpoder de Bolivia y se tradujo en el
fin de la crisis de ese pais, también su rol amitas politica de Ecuador en el 2005 y en el
2008 por el problema suscitado entre Ecuador cdon@ma. Para el 2009 y 2010 el
enfoque se dio en las politicas de defensa, cociperanilitar y humanitaria, gastos en
defensa, el despliegue de las siete bases militirdsEUU en Colombia y se traspaso la

presidencia pro- tempore de Michelle Bachelet a8atorrea.

Hoy en dia, la UNASUR tiene un rol importante encaimbio de vision, de procesos

subregionales que tuvieron su partida en la dédedas 68' y afianzandose en los 9%s

8 La conformacion se refiere a valores e interesespartidos, el segundo (unién) se refieren a delzrr
una posicion coordinada en la politica y diplong&timtegracion no solo econdémica, social e ingtinal
sino fisica, energética y de comunicaciones, deldamural y agroalimentario, transferencia de tdogia, y

el tercero (accion) habla sobre la convergencia destitucionalidad existente.

®'En los 60's se crearon instancias regionales cohksoriacién Latinoamericana de Libre Comercio
(ALALC) y el Mercado Comun Centroamericano (MCCM) &969, Caribbean Free Trade Association
(CARIFTA) en 1965, Pacto Andino en 1969. Heredeeo @ARIFTA nace el Caribbean Community
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a una sustentada en procesos regionales, ya quesserolla un nuevo modelo de
integracion basado en los seis cimientos menciangdque en breve significaria unir
fuerzas de las todas las naciones suramericanasyie@ndose como bloque y con miras a
una integracion similar al de la Unidn Europeacahsiderar la perspectiva geografica
histérica, politica, econdmica, sostenibilidad abcsustentabilidad ambiental, desarrollo

institucional, infraestructura y tecnologia.

4.3.4.3 ALIANZA BOLIVARIANA PARA LOS PUEBLOS DE NUESTRA AMERICA-
TRATADO DE COMERCIO DE LOS PUEBLOS

Otro acuerdo, que no se queda atras al de UNASSBI, ALBA- TCP, al cual Ecuador se
suscribio en junio de 2009, donde es apremiantgaysolucion a nuestro reto de mantener
divisas dentro del territorio nacional, para segun el régimen de la dolarizacion, el
Sistema Unico de Compensacion Regional (Sucre),ajugue sirve como una unidad de
cuenta comun para realizar transacciones comesdiaterequiere del dolar), los usuarios
de este sistema aun son pocos y no son, para E¢csadims comerciales muy influyentes,

a excepcion de Venezuela.

Ademas, el Sucre es parte de la nueva arquiteinmaciera, que busca entre otros
aspecto¥ disminuir la inferencia de Estados Unidos sobeertercados latinos, aunque
ciertamente este extenso pais tiene la posiciéactte principal mundial, es importante
desplazarlo, comercialmente hablando, mediantivixsificacion de los destinos de las
exportaciones y/o el origen de las importaciones, @ fin de reducir significativamente
las posibles externalidades negativas producidasepalebilitamiento del dolar y la

interdependencia econdmica en un solo pais.

Segun el Ministro de Politica Economica de Ecuadste sistema fortalecera la balanza
comercial, disminuira la presion de necesidad desak (ahorro de divisas por

importaciones) y multiplicara la produccion y el@eo. Por el lado de Venezuela, el ex

(CARICOM) en 1973, en 1980 la Asociacién Latino Aioena de Integracion (ALADI) que es el
organismo que le sucede al ALALC y en 1986 se maigl Grupo del Rio.

%El Mercado Com(n del Sur (MERCOSUR) en 1991 ydenGnidad Andina de Naciones (CAN) en 1993
gue le sucede al Panto Andino, se forma en esteaafloién el Sistema de la Integracion Centroameaica
(SICA).

8 Impulsa el aparato productivo, facilita el comereixterior y ayuda a disminuir las asimetrias efise
paises.
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Ministro del Poder Popular para Economia y FinanadisRodriguez Araque, manifestd
que esfuerzos como el Sucre serviran como punt@pdgo para acuerdos con monedas
unitarias que estan comenzando a plantearse enlatitades como es el caso de Rusia y
China.

Ecuador y Venezuela realizaron la primera trangadeilateral a través del Sistema Unico
de Compensacion Regional (SUCRE) el 06 de juli@@E), la cual consistié en la venta
de 5 mil 430 toneladas de arroz por parte de Ecuaddenezuela; el exportador fue el
Banco Nacional de Fomento, ente que recibié pdrdiasaccion un millon 894 mil 15
Sucres, mientras el importador fue la empresa \otaea Corporacion de Abastecimiento
y Servicios Agricolas.

4.3.4.4 TRATADO DE LIBRE COMERCIO CON ESTADOS UNIDOS

Un tratado que tuvo una gran polémica fue el Tratde Libre Comercio con Estados
Unidos, el mismo que se suspendié en el gobiernGud#avo Noboa y se cancelo con el
actual gobierno porque se dice que éste perjudiGilbs sectores mas sensibles de la
economia del pais, entre éstos la propiedad itt@lec(encarecimiento de los
medicamentos), la agricultura, tomando en cuent Estados Unidas (y otros como
Japoén y la Unién Europ&a coopera con sus agricultores con amplios sutsidide 1998

a 2007, recibieron un promedio anual de 16.4 keédorde ddlares., alentando la
sobreproduccién, y provocando un efecto reboteesdts precios, haciendo que los
mismos bajen a niveles que los agricultores deepags desarrollo, como nosotros, no

podamos igualar ni aun dentro de nuestros progdsep y convirtiéndose en medidas que

#gual de preocupante, son los subsidios en Europarepresentan “tan sélo un tercio de los de Estado
Unidos” THE NEW YORK TIMES, Un mortifero calor pasd Gltimo lugar, traducido por Rafael Norma
Méndez, publicado el 14 de octubre de 2005.

#«El 13 de mayo del 2002 el presidente de los EEGeprge W. Bush, firmé la Ley de Seguridad Agricola,
conocida como Farm Bill, que garantiza subsidicgis: agricultores por el orden de 190 mil millones d
dolares durante 10 afios. Cuando firmé esta ley228Dmonto dirigido a los subsidios ya era 20 gece
superior a todas las exportaciones de Centroamérig@01)" (Giovanni Beluche V.)
Segun estudio de Brian M. Riedl de la Heritage Eation, se dan no acorde a la necesidad del prmduct
sino con base en la produccion de ciertos produetd30% del subsidio va a maiz, trigo, soya y are
75% del subsidio es “consumido” por el 10% de lesdjiciarios. Los productores mas grandes, y de mas
rendimiento econémico, reciben la mayor parte dbsilio, asi entre mas grandes mas subsidio (Umtgg
del agrobusiness en promedio recibe $2.600.000afior comparado con un promedio de $899 para el
pequefio a mediano productor).
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distorsionan el mercado de los precios de los mtoduagricolas a nivel internacional y
una competencia desl&l

Sin embargo, paises vecinos como Peru y Chile gafimado el TLC y Colombia esta
esperando tan solo una ratificacion, lo que prem@upos exportadores ecuatorianos, ya
gue sus productos perderian competitividad enislgel norte, y alin mas angustiante, es
la incertidumbre por la renovacién del ATPDEA taptma Ecuador como para otros como
Colombia, cuyos plazos de vigencia son cada vezaaréss y en comprobacion a ello, el
22 de diciembre de 2010, el Congreso estadounidepssb6 una prorroga por seis
semanas (hasta el 15 de febrero de 2011) de gstzuéeestaba vigente hasta el 31 de
diciembre de 2010.

4.3.4.5 UNION EUROPEA

Otro acuerdo no tan sonado pero igualmente impteitas el de la CAN con la Unién
Europea, cuyas negociaciones por un Acuerdo de i#gén’’, que incluia didlogo
politico, cooperacidon y comercio, entre ambos bésgegionales empezo en julio de 2007,
pero por diferencias entre los paises andinoslamtegociacion europea fue interrumpido
a finales del 2008; sin embargo, Colombia y Peiguisron bilateralmente con la &€
cerrando las negociaciones en febrero del 2016idbfiente el 1ro de marzo), a espera de
las ratificaciones por los congresos de ambas gvra que entre en vigencia,

posiblemente, en el 2012.

Ecuador junto con Bolivia no estuvieron de acuecdo las disciplinas en cuanto a
propiedad intelectual, compras publicas con traagiamal, y comercio y desarrollo

sostenible, por lo que Bolivia dejo de participarla cuarta ronda y Ecuador salié en la

*Los paises en via de desarrollo han venido presittn@ los paises industrializados, a través de la
Organizacion Mundial del Comercio (WTO) para qugamsustanciales reducciones en los subsidios que
entregan a los agricultores. “Sin embargo, despi@éd0 afios de haber firmado el Pacto de Agricultura
(Agreement on Agriculture) y seis conferencia namisles, no se ha logrado avanzar en reducir los
subsidios. Se estima que los paises de la OECihaest $380 billones en subsidios directos e indieen
2007, un aumento sustancial de los mas 289 billgnesiestinaron en 2006.” (Manuel Garcia, 2011).

¥LLa CAN adopta la Decisién 667 que serviria comocma@eneral para las negociaciones de dicho acuerdo,
asegurando un Trato Especial y Diferenciado palaiBy Ecuador.

®UE “flexibiliz6” su posicién aceptando una negoddac comercial “multipartes”, dejando de lado los
pilares de dialogo politico y cooperacion.
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quinta ronda, especialmente, por el trato al baryaebenfoque netamente comercial que

tenia la negociacion.

La Union Europea es el segundo socio comercialodephises de la CAN, le precede
Estados Unidos; adicionalmente, es una importargeté de inversiones para Colombia y
Perd. Ecuador exporta principalmente banano, cavierustaceos y los demas paises
también exportan, especialmente, materia primaaheste destino. Del otro lado, para la
UE, la CAN representa menos del 1% del total deegpsrtaciones e importaciones y su

balanza comercial con este bloque regional hadafioitaria.

En la UE los paises andinos en desarrollo, desflg, T®entan con el Sistema General de
Preferencias (SGP “Plu§®jjue permite acceso preferencial a algunos produb®sste
sistema, mayoritariamente, los paises que mas heswmeson Ecuador (54,9%), Bolivia y
Peru (22%) y Colombia el (12,4%), pero Colombi@legue mas exporta (54%) e importa
(43%) dentro de la CAN a la UE.

Ecuador ha planteado retomar la negociacion erDEl dajo el esquema de “Acuerdo
Comercial para el Desarrollo”, criterio que compaBolivia, y que contempla las
asimetrias entre las partes donde se incluya teorae el dialogo politico y los sensibles

para Ecuador en cuanto a migracion y propiedatentteal.

Sin embargo, este hecho también tensa mas laisitudentro de la Comunidad Andina,

por su incapacidad interna como bloque de llegar eonvenio o de irrespetar el acuerdo
para salvar los diadlogos bilaterales. Este esagnami lugar “de ser un factor de cohesion,
puede convertirse en uno adicional de fragmentag@ia integracion andina, que en el
contexto actual podria ser irreversible” (Fairrjeija, 2008).

8a Unién Europea adopté un nuevo Sistema Genedalida Preferencias para el periodo 2006-2015, cuyo
Reglamento entrd en vigencia el 1 de julio de 200&diante el cual los paises andinos se benefitddas
preferencias otorgadas de acuerdo al Régimen Edépdei Estimulo del Desarrollo Sostenible y la
Gobernabilidad (SGP “Plus”), el cual incorpora daterios de elegibilidad: la ratificacion e implentacion

de una serie de instrumentos internacionales eerimade derechos humanos, derechos laborales, medio
ambiente, drogas y corrupcién; y, la calificacioomo economia vulnerable con base en indicadores
previamente definidos.
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4.3.4.6 ULTIMOS ACUERDOS BILATERALES PERFECCIONADOS Y PROMIAS
NEGOCIACIONES

Ciertamente, las oportunidades para concretariogeke€ comerciales con los paises del
mundo han aumentado debido principalmente porasl desarrollo tecnolégico en cuanto
a la informacién a la que se tiene acceso, a logresos en la logistica- transporte y sin
duda a las comunicaciones, que unido a la cread®muevos mercados como la
subcontratacion de componentes y a una conceptdbaligada, ajustan coyunturas para
formar alianzas o acuerdos internacionales, doaderdgulaciones sobre la propiedad
intelectual, el éxito basado en imaginacién y valgiregado, con un aumento significativo
de la competencia y la baja de precios, tienen maygortancia.

Por ello, como se menciond en el punto 2.1.2 dedmstumento, dentro de los objetivos de
politica comercial esta incrementar la canasta melyectos exportables, aumentar los
destinos y ampliar su oferta de bienes y servicmsvalor agregado, pero no a través de
un libre mercado sin limitaciones, sino como lo hamifestado ministros, viceministros
relacionados al comercio exterior y la producciorelymismo Presidente, el Ecuador
negocia los acuerdos comerciales de acuerdo aalalaé de cada pais, en base a las
constituciones de cada uno y son resultado de abajtr técnico-comercial y de
complementariedad.

Tomando las palabras de Nathaly Cely, ex Ministea Rroduccion, “los acuerdos
comerciales deben ser un instrumento para tranafolanmatriz productiva, reducir la
vulnerabilidad externa de la balanza de pagos,imir@r las barreras al comercio
preservando el espacio para las politicas nacighak medida que nos vayamos
desarrollando, es importante que en los acuerdasiesge con cero arancel no solo para
los productos primarios sino para los productosusirthlizados que partan de estos

primarios.

En relacién a la busqueda de relaciones comerchilaterales, se tiene en la ‘'mira’
entablar conversaciones y lograr la firma de amgerbmerciales de desarrollo y de
complementacion econdmica con paises como: ChiaajlBArgentina, Paraguay, Cuba,
Chile, Guatemala, Nicaragua, Venezuela, El Salvaht@éxico, Republica Dominicana.

Pero al pais no solo le interesa el mercado latarabién estan los europeos y asiaticos
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como Turquia, Egipto, Siria, Kuwait, Qatar, Libam@n, Arabia Saudita, India, Corea,
China, Rusia.

De éstos, el 29 noviembre de 2010 se firmo el Admdiarco de Cooperacion Comercial
con Turquia que permitira el inicio de las negdoiaes bilaterales para un Acuerdo de
Comercio para el Desarrollo que, entre otros aspebusca reducir los altos aranceles que
establece Turquia y superar los problemas que railes requisitos sanitarios vy
fitosanitarios, ademas que su posicion estratégiva como puerto de entrada a varias
subregiones de la zona: desde los paises del @a(Ramania, Georgia), alrededor del
Mar Negro (Ucrania), al norte de Africa, al noreeld Peninsula Arabiga (Siria, Jordania,

Irak e incluso Iran).

Otros dos acuerdos importantes son: el nuevo AcugedComplementacion Econdmica
entre Ecuador y Chile, ACE No. 65, firmado el 10na&rzo de 2008 (entr6 en vigencia el
22 de enero de 2010), que deja sin efecto el ACE 3%0(1994), cuyo objetivo es
establecer un espacio econémico ampliado, que fzedmilibre circulacion de bienes,
servicios y factores productivs ademéas de fortalecer el didlogo politico y soaia
cooperacion y cultura, fundamentandose en los ipiox de solidaridad y beneficio
equitativo; y por otro lado, la relacién bilatecalda vez mas fuerte con Venezuela que gira
en base a seis ejes: Eje de Conocimiento, Eje IS&j& de Seguridad y Defensa; Eje

Financiero Comercial, Eje Energético y Eje Producti

4.3.5 ORGANISMOS INTERNACIONALES DE LOS CUALES ECUADOR
FORMA PARTE

Cabe destacar, que Ecuador también es miembroaseloBInteramericano de Desarrollo
(BID), Banco Mundial, Fondo Monetaria Internacior{f&Ml), Corporaciéon Andina de
Fomento (CAF). En noviembre de 2007, Ecuador seidan nuevamente en miembro
pleno de la Organizacion de Paises Exportadoré®téleo (OPEP), de la cual se habia
ausentado por 14 afios. También, el 26 de septieddr2009 se firmd el convenio

% Alrededor del 96,6% de los productos se encueribaes de arancel. EI ACE No. 65 profundiza las
disciplinas en materia de obstaculos técnicos atetcio, normas sanitarias y fitosanitarias, normas
origen, asuntos aduaneros y solucién de contrasersi
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constitutivo del Banco del Stir junto con otras seis naciones vecinas (Argenfinasil,
Bolivia, Ecuador, Paraguay, Uruguay y Venezuela)og participan como observadores
(Chile y Pera), que funcionara como un fondo maigtain banco de desarrollo que
financie obras de infraestructura y apoye a lasresag publicas y privadas de los paises
firmantes, cuya finalidad elemental es la integnadatinoamericana. El banco se plantea
como una alternativa al FMI, el Banco Mundial yB&D.

4.3.6 INFRAESTRUCTURA

Ecuador en los ultimos afios ha puesto énfasis enegiramiento de la infraestructura
fisica y de comunicacion vial, y uno de los progeamnas ambiciosos que persigue es la
construccion del corredor vial interoceanico Mamf&naos (Brasil), modelo multimodal,
que permitira una comunicacion directa entre log®anos Atlantico y Pacifico,

convirtiéendose en una plataforma hacia el Sur yahelcAsia.

Cuenta con dos aeropuertos internacionales ubicalasis ciudades principales: Quito y
Guayaquil. “Este Gltimo ha sido catalogado commejor de América Latirfa’, mientras
que el actual de Quito cesara sus funciones ar mieti segundo semestre del 2012,
momento en el cual se pondra en marcha el nuevap@ento ubicado en la zona de
Tababela, al este de la capital. Ademas de seram@$io, permitira el acceso de aviones
mas largos, por sobre los 80 metros, respecto &dapie se permite actualmente, lo que
implicara una reduccion en el tiempo de los vugles el costo del transporte aéreo. Un
punto en contra acerca de este proyecto surge afioeR008, cuando la Organizacion
Internacional de Aviacién Civil (OACI) y la Federalviation Administration (FAA),
maximas autoridades aeronauticas del mundo, expresgue los estudios del

concesionario no cumplian con las normas de progedios y de vuelos especificados

*!La creacién del Banco del Sur genero criticas pasittomo negativas. Joseph Stiglitz, ganador deh®
Nobel de economia, ex del Banco Mundial, tradu@esldespafiol menciona: "Una de las ventajas de tene
un Banco del Sur es que se reflejen las perspsctigdos del sur,” y que " Es un buen método pamart
competencia en la mayoria de los mercados, incklideercado de préstamos para el desarrollo”.

En cambio, el director de la Escuela de Negocioa déiversidad de Vifia del Mar, Piero Moltedo, eqd
que "el proyecto presenta una contradiccién entouarsi se presta dinero a bajo interés en proyewo
necesariamente rentables, incluso desechados poitrilms bancos, existe el alto riesgo de que adtiacp
lleve al banco a la quiebra; y si por el contraegprocede con los resguardos y las tasas desimtergales,
no tiene sentido su existencia. En el fondo, esigguto es parte de una estrategia del Presiddritee@ de
antagonismo con Estados Unidos”.

*Pagina web de Pro Ecuador www.proecuador.gob.ec
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por la OACI, y en el 2009 aun no se contaba cditémcia de la Direccion de Aviacion
Civil (DAC), siendo que su construccion empezd 1€2086.

Dispone de cuatro puertos estatales comercialesydguil, Manta, Esmeraldas y Bolivar.

Los puertos privados suman 17 y esta en constmuotié en Posorja, Guayaquil.

En relacion a los puertos estatales, se cuenta @206 con el convenio de “Hermandad
entre los puertos de Manta y de Kelang” en Malasia, el propdsito de desarrollar el
Puerto de Manta a fin de que se convierta en utodagistico de vinculo entre Malasia y
América del Sur. Adicionalmente, por sus condiceonaturales sera un puerto de aguas
profundas, apto para la llegada de los mas granapses, para los cual se estan llevando a
cabo trabajos de dragado, construccion de la tigreontrol, reparaciones en muelles y

centros de almacenamiento, entre otros.

La mayor parte del intercambio comercial se loizaamediante transporte maritimo,
razon por la cual se esta potenciando la operativite los cuatro puertos estatales para
optimizar tiempo y abaratar costos, ademas de creamas e incentivos para que los

productores hagan uso del puerto que esté masastmactividades productivas.

En el ambito de las telecomunicaciones, Ecuadda “esnectado a la red de fibra Optica
que administra la Telefénica International Wholes&krvices, que rodea a América del
Sur para luego conectarse con los Estados Uni@ispgia. Eso genera oportunidades para

la innovacion tecnoldgica y el desarrollo de pradscon mayor valor agregadd”.

Por otra parte, se encuentran en construccion (Bproiniciar construccion (7) diez
centrales hidroeléctricas y una esta en estudiofadgbilidad. Estas hidroeléctricas
generarian mas de 2515 Mw. El mayor proyecto dergeidn de energia limpia es el
Coca Codo Sinclair (Napo), seguido de Sopladoraugézy Cafar) y Toachi- Pilaton
(Pichincha) que generaran 1500 Mw, 487 Mw y 2544, késpectivamente. Dentro de los
proyectos de energia renovable como la edlica ggtdmiciar su construccion Villonaco
(15 Mw) y Baltra (2,5 Mw); en energia geotérmicearsn estudios Tufifio- Chiles- Cerro
Negro (138 Mw y vendria a ser un proyecto binadiecna Colombia ya que esta ubicado

%p4gina web de Pro Ecuador www.proecuador.gob.ec.
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en el frontera) y Chachimbiro (113 Mw); y, para fosovoltaicos se estan construyendo
Baltra y Santa Cruz y estan en estudio Tufifio-&3hiCerro Negro y Chachimbiro.

Con todos estos proyectos ya no necesitaremos tangergia, por lo que las empresas
privadas se beneficiaran de energia mas barataspgseoduccion de bienes o prestacion

de servicios.

El consumo de energia eléctrica a nivel nacionalgleafio 2007, se distribuyd de la
siguiente manera: 34,7% para el sector residerk8a8% para el comercial; 30,7% para el

sector industrial; 6,5% para alumbrado publico2¢®para otros servicios.

El consumo intermedio de energia eléctrica porstrihs, se concentra en la industria de
Suministro de Electricidad y Agua con mas del 58éguido de la industria del Comercio
al por mayor y menor con alrededor del 10% y Falbran de otros Productos Minerales

no Metalicos cercano al 4%.

4.3.7 TIPO DE CAMBIO

El indice de Tipo de Cambio Efectivo Real (ITCERY®s para determinar, en términos de
precios los cambios en la competitividad de un.p&ste indicador relaciona los niveles
de precios internos y externos con el tipo de cammbminal del pais, con el
objetivo de medir su verdadero poder adquisiti{o”

En el Ecuador el tipo de cambio nominal permanectado a razén de USD $ 1 délar =
$25000 sucres, lo que ocasiona que el ITCER depeasiaamente de la inflacién tanto
doméstica como de la inflacidn internacional, @ota, para intentar mediante este medio
incrementar las exportaciones, es importante pasdecidas tasas de inflacion o que por

lo menos esta tasa aumente en menor ritmo endelatnivel de precios internacionales.

Dentro del tiempo de andlisis, se distinguen dapast en el ITCER, la una desde el afio
2005 al 2007 donde este indice aumento y a paittiaitb 2008 al 2010 el ITCER tiende a
disminuir, como se observa en la siguiente grafidaa disminucién del ITCER refleja un

deterioro de la competitividad externa. CuandoTé&¥HR aumenta hay estimulos para

*Revista EKOS N°13(2009). P4gina 28.
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producir bienes transables que seran vendidos ertenjero; y cuando desciende, |
incentivos para importaf®.

INDICE DE TIPO DE CAMBIO EFECTIVO REAL
(Base 1994= 100)

102,85 102,50

105,00

98,20 98,18
100,00

95,00

90,00
2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

mITCER

Gréfico 4.3 indice de tipo de cambio efectivo re
Fuente: Corporacion Aduanera del Ecuado
Elaborado por: El autor

Por ellado del tipo de cambio nominal, durante el peridd@analisis (20(- 2010) el délar
estadounidense se deprecio continuamente frenés @rincipales monedas del mu
(Ver anexo 5)De acuerdo a la evidencia tedrica, las devalnasioealizadas increintan
las exportaciones, por cuanto éstas tienen un vakmor en el exterior mientras |
importaciones se encarecen; sin embargo, el aunamttas exportaciones no fue
suficientemente amplio para balancear la balanggeooal por la expansion simanea y
en mayor medida de las importaciones; lo que cootelo que se asume por teoria
depreciacion del dolar encarece las importacionbsnga una competitividad espuria
abaratarse las exportaciones) se podria indicar egtas situaciones, eben ser

acompafnadas de otras politicas, como las de casetatecelari.

En general, las exportaciones tradicionales sorcd'psensibles a los efectos de |
devaluacion nominal, mientras, hay evidencia de anagnsibilidad de los product
deexportacid no tradicionales; en cambio, las importacioneseqen tener u

comportamiento méas sensikt™.

*Banco Central del Ecuaddi988;, “Metodologia de célculo de los indices de tipo delta real de
Ecuador”,Direccion de Investigaciones Econém.

**Banco Central del Ecuador, Direccién de Investigae: Econémicas, Nota técnica N°: Tipo de cambio
real, desempefio macroecondmico y social bajo dalerin, diciembre 200
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4.3.8 OTROS ASPECTOS RELEVANTES SOBRE ALGUNOS DE LOS
PRINCIPALES PRODUCTOS DE EXPORTACION, PERIODO 2005- 2010.

Como se mencionod, las exportaciones no petrolevagradicionales se concentran en
commodities o bienes con menor valor agregado paje nivel tecnologico, y que se
caracterizan porque en el mercado mundial muesteducidos crecimientos o
disminuciones en sus precios y en algunos casaemanda también se encuentra a la
baja, ademas, que son vulnerables a los shockshesiees asi que durante el periodo de
analisis algunos de los principales productos gmracion han sufrido las consecuencias

de su naturaleza.

En el 2005, la serie de huracanes que afectarproliuccién del banano en Guatemala,
México, Honduras y Panama asi como los altos maieb petroleo hicieron que el precio
de este producto se recuperara en el corto plada. &z, en noviembre de ese afo se
realizaron negociaciones sobre la forma de comaai@dn de la fruta entre paises
latinoamericanos y la Unién Europea, acordandose ajpartir de enero de 2006 se
suprimiria el esquema de licencias de exportacifgasandose a uno exclusivamente de

aranceles, lo que produjo que mas gremios puedaortax banano.

Ademas, ese afio “las flores cayeron en volumenddehique el afio pasado (2004) se
registrd un récord de huracanes y depresionesciegi que afectaron las operaciones del
aeropuerto de Miami, por donde ingresa el 70% slexaortaciones a EEUU, el cual es el
principal destino de este producto con un 60% dgcpaacion” (Evolucion de la Balanza

Comercial del Banco Central del Ecuador, 2005).

En cuanto a las exportaciones de atin y pesca@b 2006 sufrieron una caida de -9,6%
respecto al 2005 (en volumen -10,0% vy precio 0,8#)ido a que durante el afo la
Comision Internacional para la Conservacion delnA#tlantico (ICCAT) aprobo la

reduccion de los cupos de captura en 32.000 toaelaasi como la extension de los

periodos de veda.
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CAPITULO V

5. INDICADORES DE COMERCIO EXTERIOR

5.1 GRADO DE APERTURA COMERCIAL

Al dividir el total de las exportaciones o el toti# las importaciones y/o la suma total del
intercambio comercial para la poblacion total daispo bien para el PIB del mismo, se

obtiene el comercio por habitante o un indice detapa.

En el primer caso, conociendo el monto de comepoio cada persona, este valor me
permite comparar la posicion relativa de un pafseaim grupo de paises y si se lo calcula
anualmente, el indice denota la evolucion del oregito del volumen del intercambio

comercial (exportaciones mas importaciones) enité@srelativos.

Segun el nivel de apertura, el indice da lugar ia¢lnde internacionalizacién de la

economia estudiada y al presentarse en porcentegieser comparado entre las diferentes
naciones. Los datos correspondientes a Ecuadogyn@d paises de Sudamérica y el
Caribe, segun datos de la CEPAL disponibles haktafie 2010, se presentan a

continuacion:

110



Paises de América Latina y el Caribe: GRADO DE APERURA COMERCIAL 2005- 2010
(En porcentaje del total sobre la base de monedeente)

8sicién Posicion

, . Lt A

Panama 144(5 14,2 15,1 1612 154 1517 1 1
Santa Lucia 1246 1214 129 1406 116731 3 2
Nicaragua 876 938 1034 1093 96,2 110 9 3
Paraguay 106/8 1119 1048 1059 P81 109,7 8 4
Honduras 136/p 1331 1347 1368 1p29 1085 6 5
Antigua y Barbuda 1349 1293 1276 126,6 624 104, 2 6
Dominica 1088 107|9 1084 10B5 1085 P49 4 7
Bahamas 1061 110,1 10B,8 1089 P3,7 1933 10 8
San Vicente y las Granadings 1096 1p7,3 110110,7 101p  84)2 7 9
Saint Kitts y Nevis 1155 1132 11p6 109,407, 80,9 5 10
Costa Rica 102[5 1044 10p,2 100,8 B4, 7 79,2 11 11
Bolivia 67,6 74% 76fL 829 686 7p5 13 12
Chile 74,1 76p 805 837 685 7138 14 13
Ecuador 62,¢ 668 6955 757 615 76 15 14
El Salvador 68p 704 743 7B6 49,7 $9.8 16 15
Granada 975 988 1015 935 8§37 p96 12 16
Haiti 570 595 522 549 581 694 17 17
México 55,4 574 57/6 585 5f,0 620 18 18
Guatemala 660 668 679 641 56,0 p11 19 19
Republica Dominicana 69,5 680 66,7 647 p2,556,3 20 20
Uruguay 59,¥ 610 5749 627 50 509 21 21
Perl 448  48/4 514 584 AB3 473 22 22
Venezuela 60,1 58,7 565 518 387 461 23 23
Argentina 448 440 450 451 F4 40,1 24 24
Colombia 3B 382 363 383 H6 336 25 25
Brasil 26, 258 2512 244 226 A28 27 26
Cuba 394 372 330 449 PS8 .. 26 27

América Latina y el Caribe 47,3 475 465 472 394 40,8

América Latina 465 46,6 458  46(4 395 4D7

El Caribe 92, 1006 945 968 46,2 4b1

Tabla 5.1 indice de Apertura Comercial comparativoafio 2005- 2010
Fuente: CEPAL
Elaborado por: El Autor
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Grado de apertura comercial
Aino 2010
El Caribe 45,1
América Latina - 40,7
AméricaLatina y el Caribe - 40,8
Brasil 228
Colombia 33,6
Argentina 40,1
Venezuela - 46,1
Perd - 473
Uruguay - 50,9
Republica Dominicana - 56,3
Guatemala - 61,1
México -- 62,0
El Salvador -- 69,8
Ecuador -- 7.6
Bolivia -- 755
Costa Rica -- 79,2
Saint Kitts y Nevis -- 80,9
saomes o —
Honduras --- 1085
—— e ——— 1.
anams I O .
0,0 20,0 40,0 60,0 80,0 100,0 120,0 140,0 160,0
B Grado de apertura comercial %

Gréfico 5.1 Coeficiente de Apertura Comercial, afi@010
Fuente: CEPAL
Elaborado por: El Autor

Como se observa, la mayoria de economias pequegaenfan mayor apertura al
comercio internacional, como es el caso de Ecuadorun grado de apertura de 71,6% en
el 2010 (61,5% en el 2009), mientras Brasil presemt grado de apertura del 22,8%.
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Nuestros vecinos paises, como Colombia presentgragio de apertura comercial del
33,6% y Peru del 47,3%.

Paises con los que mantenemos importantes montogedeambio comercial, como es
Estados Unidos presenta un grado de apertura canget 22,6%, Espafa 40,1%; Francia
44,2%; Italia 45,8%, Alemania 69,8%, los Paiseo8agportan una apertura comercial
del 140%; mientras, las naciones mas relevantesmkinente Asiatico como son China y

Japon presentan un indice de apertura comerc&E0%ey 27%; respectivamente.

La razon por lo que las economias grandes presemanmenor apertura al comercio
exterior es porgque, desagregando al PIB seguns&:gal consumo, la inversién y el gasto
publico tienden a representar alrededor del 60%ae de éste, por lo que su mercado
doméstico es relevante e importante y propende e lguapertura (exportaciones e
importaciones) sea mas baja, lo cual difiere ab @iatoriano, que al ser una economia
relativamente pequefia, su mercado interno no daalggpara conseguir produccion bajo
economias de escala, requiere ampliar el mercadsuoador y proveedor abriendo sus

fronteras al mundo.

Dentro de las 27 naciones de América Latina y elb@gresentadas, Ecuador en el 2009
ocupa el puesto 15 y en el 2010 sube una positidhicarse en el puesto 14 de entre las
naciones con mayor indice de apertura comercipergar al promedio de América Latina

(40,7%), al de América Latina y el Caribe (40,8%l ylel Caribe (45,1%) en alrededor de
30 puntos porcentuales. Ahora, si no se toma ent@weelos paises del Caribe, Ecuador

ocuparia el cuarto puesto, después de Paraguay {a)®Bolivia (75,5%) y Chile (73,8).

En promedio, durante el periodo del 2005 al 201(grado de apertura comercial del
Ecuador fue del 68%; mostrando una tendencia eriecagepartir del afilo 2003, a excepcion
del afio 2009 que por efectos de la crisis mundiajrado de internalizacion de la
economia se redujo en un 19% al pasar de 75,7% 2008 al 61,5% en el 2009; sin
embargo, este aumento en el grado de apertura ciain®w denota la calidad de insercién
del pais en el mundo, puesto que se debera ineoluar cantidad y calidad de los
productos exportados, asi como también la cantydedlidad de la inversion extranjera
captadd’.

La inversién extranjera directa no es tema de sis&h esta tesis.

113



5.2 TASA DE COBERTURA DE LAS EXPORTACIONES

Este indice indica la proporcion de las importaegonque son cubiertaspor las
exportaciones. Si el indice es superior a 1 o 168%ositivo para la economia de un pais,
por cuanto las exportaciones estarian financiamdiast las importaciones. De forma
contraria, si el indice es inferior a 1 las venéasernas no alcanzan a financiar las

importaciones.

La tasa de cobertura de las exportaciones de Ecuadante el periodo 2005- 2010 se

presentan a continuacion:

TASA DE COBERTURA DE LAS EXPORTACIONES

EXPORTACIONES IMPORTACIONES TASA DE

FOB (millones de FOB (millones de COBERTURA

dolares) dolares) (X/M)
2005 10.100,03 9.568,36 106%
2006 12.728,24 11.279,46 113%
2007 14.321,32 12.90711 111%
2008 18.510,60 17.600,30 105%
2009 13.799,01 14.097,56 98%
2010 17.369,22 18.858,65 92%

Tabla 5.2 indice de Apertura Comercial comparativoafio 2005- 2010
Fuente: Boletin Anuario afio 2011. Banco Central deéfcuador
Elaborado por: El Autor

Entre los afios 2005 y 2008 las exportaciones egaaas en términos FOB financiaron al
total de importaciones en términos FOB, lo que iB@n obtener un superavit en la
balanza comercial ecuatoriana; sin embargo, eddssiltimos afos la tasa de cobertura de
las exportaciones fue menor al 100%, es decir, dagortaciones financiaron las
importaciones en un 98% en el afio 2009 y en un 82%l 2010, generandose déficits

comerciales.

Este indice desde el afio 2006 muestra una tenddacraciente, lo cual es perjudicial
para la economia ecuatoriana, puesto que signdicarayores salidas de divisas que

entradas de recursos, en cuanto a la balanza dalrscefiere.
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5.3 INNOVACION EN TERMINOS DE VARIEDAD: NUMERO DE
PRODUCTOS EXPORTADOS Y DIVERSIFICACION DE LA
CANASTA EXPORTABLE.

5.3.1 NUMERO DE PRODUCTOS EXPORTADOS

Uno de los grandes problemas que mantiene el Eceads de poca diversificacion de sus
productos exportables, sin embargo, en los Ultiafass ha habido un avance, tal como

muestra los datos siguientes en cuanto al nimeparteas exportadas:

NuUmero de partidas arancelarias
exportadas

Numero de .
. Variacion
partidas

1990 444
1991 580 30,6%
1992 941 62,2%
1993 1672 77, 7%
1994 1764 5,5%
1995 1737 -1,5%
1996 1749 0,7%
1997 1482 -15,3%
1998 1398 -5,7%
1999 1605 14,8%
2000 1612 0,4%
2001 1663 3,2%
2002 1744 4,9%
2003 2202 26,3%
2004 2360 7,2%
2005 2692 14,1%
2006 2741 1,8%
2007 3092 12,8%
2008 3021 -2,3%
2009 3154 4,4%
2010 3219 2,1%

Tabla 5.3 Nimero de partidas de productos exportabk
Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: El Autor
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Con los datos dados, se puede distinguir tres &taleal1990 al 94 el numero de bienes
exportados mantiene una tendencia creciente; & galt94 al 2002 existe una pérdida en
la dinamica observada, obteniéndose en el 2002asimimero de partidas arancelarias
que en 1994, pero en el 2003 empieza nuevametgadancia creciente, a excepcion del
afio 2008 gue se contrajo en un 2,3% por la coyamternacional. Entre el 2005 y 2010,
el nimero de bienes exportados se incremento eftéi@g, un crecimiento del 19,6%.

Casi por una década (del 94 al 2002) se estanwapkzcidad de innovacion en la variedad
de productos ofrecidos al mercado mundial y/o seéela dificultad de mantener los

productos que ya se estaban exportando. Aplicaasledtrategias creadas por el gobierno
actual en materia de politica exterior que se @detal el punto 2.1.2, se proyecta que el

aflo 2013 el numero de partidas arancelarias eqastlegue a 3868.

5.3.2 DIVERSIFICACION DE LA CANASTA EXPORTABLE/ INDICADOR
BASICO DE CONCENTRACION COMERCIAL AL NIVEL DE PRODU CTOS

Alrededor del 89% de las partidas exportadas pecwnal sector manufacturero, lo cual
sugiere un alto grado de especializacion produ&ivaste sector, pero como se evidencio
en el punto 3.4.3.1 en términos de valor FOB hag lbiaja diversificacion de la oferta
exportable, ya que las exportaciones se encuemitamente concentradas en bienes
primarios (en promedio 76,4% entre 2005 y 2010).

Aunque la mayor variedad de bienes exportados sjrrele a bienes manufacturados,
éstos se exportan en bajos volumenes y/o se catizaoi a precios bajos en el mercado
internacional, estas dos razones explicarian el\@pr de las exportaciones de productos
manufacturados en el total de exportaciones. “Bajokimenes y/o de precios de
exportacion de productos manufacturados es unal s#diareducidos niveles de
productividad, calidad y diferenciacion de prodscfoente al resto del mundo, siendo
estos los Unicos ejes de la competitividad sisténgicsostenible en el mediano y largo
plazo” (Agenda de Competitividad y ProductividadiBanco Central del Ecuador, 2003).

Conectado a este indice de diversificacion de l@asta exportable, se encuentra el

indicador basico de concentracion comercial al lmieproductos, el cual se lo mide de
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dos formas: el primero es contabilizando el ndnterproductos que representan el 8%
del total de la canasta exportable del pais ygirs#o, es mediante un listado de los cinco
primeros productos de exportacion, consignando atticgpacion en el total de
exportaciones y pudiendo comparar este peso relatm los cinco principales productos

de venta al exterior de otras naciones.

Los cinco principales productos de exportacion Heliador (petréleo crudo, banano,
derivados del petréleo, elaborados de mar, camaamentran entre el 2005 y 2010, en
promedio el 76,96% del valor total de las expodiaes, sin observarse una tendencia a la

disminucién dentro de este lapso.

A manera comparativa, se recogen los datos solpresel relativo de los cinco principales
productos de exportacion de algunos paises de Suidaimnde igual forma se toman los

cinco principales productos no petroleros y serdetea su peso relativo:

%Este valor lo elige el analista. En CEPAL se wiiled umbral del 80%, pero nada impide que se pueda
utilizar otro criterio alternativo.
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GRADO DE CONCENTRACION EN EL NIVEL DEPRODUCTOS CON MAYOR INCIDENCIA EN
EL TOTAL DE LAS EXPORTACIONES

(ANO 2010)

% EN EL
TOTAL DE

CINCO PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTACI

ONES

Gas natural (40,2%)
Mineral de Zinc y sus concentrados (12,8%)
Bolivia Minerales y concentrados de argentiferos, platio# (9,8%) 71,70%
Tortas y harinas de semillas oleaginosas (4,7%)

Estafio y sus aleaciones, sin forjar (4,2%)

Cobre refinado (incluido el refundido) (34,6%)

Mineral y concentrados de cobre (18,4%0)

Pescado fresco, refrigerado o congelado (3,4%)

Pulpa de madera al sulfato blanqueada, con exaepeida solubl
(3.3%)

Cobre blister y demas cobre sin refinar (3,5%)

Mineral de hierro y sus concentrados (14,3%)

Soya (excepto la harina fina y gruesa) (5,4%0)

Petrdleos crudos (8%)

i O,
Brasil Azucar de remolacha y de cafia, sin refinar (4,6%) 35,6%

Chile 63,20%

Productos derivados del petréleo (3,3%)

Petréleos crudos (33,4%)
Carbo6n (antracita, hullas) (13,9%)
Colombia |Productos derivados del petrdleo (7,3%) 64,80%
Café verde o tostado y sucedaneos del café (4,8%)
Oro no monetario, en bruto semilabrado o en p&yv06)
Petréleos crudos (51,2%)

Platanos (incluso bananas) frescos (11,6%)

Ecuador |Crustaceos y moluscos, frescos, refrigerados, dadge, salado
o desecados (4,9%)

Preparados y conservas de pescado (incluso céi#en)
Productos derivados del petréleo (3,9%)

Petréleos crudos (68,9%)

Productos derivados del petréleo (18,6%)

Venezuela]Gas natural (2,2%) 92,4%
Aluminio y sus aleaciones, sin forjar (1,6%0)
Esponja de hierro o de acero (1,1%)

Soya (excepto la harina fina y gruesa) (35,1%)

Carne de ganado vacuno, fresca, refrigerada o daahag €19,4%0)

75,0%

v

Tortas y harinas de semillas oleaginosas y oteislues de aceife 71,80%
vegetal (7,1%)

Aceite de soya (4,9%)

Maiz sin moler (5,3%)

Oro no monetario, en bruto semilabrado o en p&2adl %)
Mineral y concentrados de cobre (17,7%)

Cobre refinado (incluido el refundido) (7,3%)

] O,
Peru Productos derivados del petréleo (6,5%) 58,30%

Paraguay

Harina de carne (incluso elresiduo de grasas)inpdnde pescad
impropios para la alimentacién humana (4,7%)

4

* Afio 2007, ultimo afo disponible.

Tabla 5.4 indice basico de concentracion de las expaciones al nivel de productos
Fuente: CEPAL
Elaborado por: El Autor
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De los siete paises sudamericanos, se observacga€edt tiene una alta concentracion en
su canasta exportable, se encuentra solo despuégemiEzuela, ya que los cinco

principales productos de exportacion concentrai@iS8b del total de las exportaciones

ecuatorianas. Tanto para Ecuador como para Versgezlgbetroleo crudo representa mas
del 50% y 65%, respectivamente, del total de egparhes que a diferencia de Paraguay,
el tercer pais con mayor grado de concentraciopriaagipal producto, la soya, representa
solo un tercio del total de ventas al exterior.dBraobresale como el pais con una mayor

diversificacion de su oferta exportable.

Ahora, sin tomar en cuenta los productos del sg&tplero, los primeros cinco productos
de exportacion ecuatoriana representan el 25,4%t#lde las exportaciones segun datos
de la CEPAL del afio 2009; Venezuela solo consigué%a, mientras paises como Bolivia,
Chile, Brasil, Colombia y Perd basan sus exportesoen otros minerales como zinc,
cobre, hierro, carbdn y oro, respectivamente yoetgntaje en el total de las exportaciones
de sus cinco principales productos no petrolerogntemiendo el orden mencionado,
representan el 34,1%; 63,2%; 29,5%; 29,1% y el%6,1
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GRADO DE CONCENTRACION EN EL NIVEL DEPRODUCTOS NO PETROLEROS CON MAYOR
INCIDENCIA EN EL TOTAL DELAS EXPORTACIONES

(ANO 2010)

% EN EL
TOTAL DE
EXPORTACI
ONES

CINCO PRINCIPALES PRODUCTOS NO PETROLEROS

Mineral de Zinc y sus concentrados (12,8%)

Minerales y concentrados de argentiferos, platio# (9,8%)
Bolivia |Tortas y harinas de semiillas oleaginosas (4,7%) 34,10%
Estafio y sus aleaciones, sin forjar (4,2%)
Aceite de soya (2,6%)

Cobre refinado (incluido el refundido) (34,6%)

Mineral y concentrados de cobre (18,4%)

Pescado fresco, refrigerado o congelado (3,4%)

Pulpa de madera al sulfato blanqueada, con exaepeida soluble]
(3,3%)

Cobre blister y demas cobre sin refinar (3,5%)

Chile 63,20%

Mineral de hierro y sus concentrados (14,3%)
Soya (excepto la harina fina y gruesa) (5,4%)
Azucar de remolacha y de cafia, sin refinar (4,6%)
Brasil Aves de corral, muertas o limpias (incluso sus d@gs) excepto e 29,50%
higado), frescas, refrigeradas o congeladas (2,9%)

Tortas y harinas de semillas oleaginosas y otreislues de aceitq
vegetal (2,3%)

Carbén (antracita, hullas) (13,9%)

Café verde o tostado y sucedaneos del café (4,8%)
Colombia |Oro no monetario, en bruto semilabrado o en pBw%0) 29,10%
Flores y capullos cortados para adornos (3,1%)
Platanos (incluso bananas) frescos (1,9%)

Platanos (incluso bananas) frescos (11,6%)
Crustaceos y moluscos, frescos, refrigerados, dadge, salados
o desecados (4,9%)

[0)
Ecuador Preparados y conservas de pescado (incluso cé3;i)) 25,4%
Flores y capullos cortados para adornos (3,5%)
Cacao en grano, crudo o tostado (2,0%)

Aluminio y sus aleaciones, sin forjar (1,6%0)
Esponja de hierro o de acero (1,1%)
Venezuela]Otras ferroaleaciones (0,5%) 4,0%
Planchas y laminas de hierro o acero que no sean &co (0,4%)
Carbén (antracita, hullas) (0,4%)

Soya (excepto la harina fina y gruesa) (35,1%)

Carne de ganado vacuno, fresca, refrigerada o ¢aahay €19,4%)
Tortas y harinas de semillas oleaginosas y otreislues de aceitq 71,80%
vegetal (7,1%)

Aceite de soya (4,9%)
Maiz sin moler (5,3%0)

Paraguay

Oro no monetario, en bruto semilabrado o en p#2d %)
Mineraly concentrados de cobre (17,7%)

Cobre refinado (incluido el refundido) (7,3%)

Peru Harina de carne (incluso elresiduo de grasas)ipdnde pescado}] 56,10%
impropios para la alimentacién humana (4,7%)

Mineral de zinc y sus concentrados (4,3%)

* Ao 2007, ultimo afo disponible.

Tabla 5.5 indice basico de concentracion comercial nivel de productos no petroleros
Fuente: CEPAL
Elaborado por: El Autor
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5.4 PARTICIPACION EMPRESARIAL EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL.

Mediante este indicador se puede conocer el gradpadticipacion empresarial en
comercio exterior a través del conteo de las comagajue se dedican a la exportacion

evolucion en el tiempo.

Para el periodo de analisis (2 2010) se tiene que el nimero de exportadores
anualmente alrededor del 10% y mantiene una teralascendente durante todo el la
de tiempo, y con las politicas del actual gobieowmo la sustitucion de impociones, se

espera superar las proyecciones que segun la wadiegarian a 5134 en el 20

Numero de Exportadores

5500
5000 4746
4500 4388
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3399 mm Num. Empresas

——Lineal (Num.
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Gréfico 5.2 Participacién empresarial en el comercio internacioal.
Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: El Autor

5.5 PROPORCIONES DE COMERCIO EN LOS INTERCAMBIOS
COMERCIALES MUNDIALES.

Para este indicador se consideran los productgsetroleros de mayor exportacionl

Ecuador en el afio 201@s decir, se expondra cuanto simbolizan las éxgiones de
banano(11,6% sobre el total de exportacioncuatorianas), caaron (4,9%), elaborad:
de productos de mar (4,2%), flores (3,5%) y cac@¥)(ecuatorian en relacion a la
totalidad de las exportaciones de cada item a niwehdial y con ello, tambiél
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revelaremos la importancia y de cierta forma laideccia y reconocimiento de los

productos ecuatorianos en el mercado internacional.

5.5.1 PROPORCION DEL BANANO NACIONAL EN LOS INTERCAMBIOS
COMERCIALES MUNDIALES.

Segun informacién detallada por el Centro de Commdnternacional, Ecuador es el mas
grande exportador de banano del mundo, el valor B®Rs exportaciones supera en mas
del 50% al de Bélgica, el segundo mas grande eaghurtde banano y en tercer lugar
aparece Colombia. Bélgica desde el 2007 ha idocrexddo sus exportaciones de banano,
mientras Ecuador se mantiene en una tendenciaeotecdesde el 2005 al igual que

Colombia®®

PRINCIPALES PAISES EXPORTADORES DE BANANO
(P.A.: 080300 bananas o platanos, frescos o secos)
En miles de dolares americanos

Exportadores 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Mundo 5.766.165 | 6.266.026 | 7.292.547 | 8.210.813 | 8.457.869 | 9.563.893
Ecuador 1.083.610| 1.213.576 | 1.302.739 | 1.639.701 | 1.995.211 | 2.961.175
Bélgica 1.112.755( 1.131.260 | 1.322.328 | 1.540.799 | 1.389.031 | 1.279.331
Colombia 508.125| 525.458| 569.624| 654.354| 837.042| 748.100
Costa Rica 489.964| 645.152| 688.597( 711.664| 448.150| 702.009
Estados Unidos de
América 218.548| 240.070| 253.478| 344.114| 376.322| 400.040

Tabla 5.6 Principales paises exportadores de banano
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eastadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor

“Estadisticas de comercio para el desarrollo intéonal de las empresas.
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El peso de Euador en el comercio mundial del banano en eR&i6 es del 31%, le sig!
Bélgica con el 14%, Colombia 8%, Costa Rica 7%.ads$ Unidos, Guatemala
Alemania con el 4% y los demas paises, en formaithal, estan por debajo del 4%
constituyen entréodos el 28% del comercio mundial del ban

Participacion relativa en las exportaciones
mundiales de banano, afio 2010

Alemania
4%
Guatemala
4%
Estados Unidos
de América
4%

Grafico 5.3 Participacion relativa de Ecuador en las exportacines mundiales de banano, afio 20
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eestadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor

Los cincoprincipales paises importadores de banana en alelrendente son: Estac

Unidos, Bélgica, Alemania, Japén y Reino Ur

5.5.2 PROPORCION DEL CAMARON NACIONAL EN LOS INTERCAMBIOS
COMERCIALES MUNDIALES.

Ecuador se encuentra entre los cinco mas greexportadores de camarén del mur
Tailandia, Viet Nam e India ocupan los tres prinsefogares, seguidos de cerca
Ecuador y China.
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PRINCIPALES PAiISES EXPORTADORES DE CAMARON
(P.A.: 030613camarones, langostinos, quisquillas)

En miles de délares americanos

Exportadores 200¢ 2006 2007 2008 2009

Mundo 8.792.13'| 9.620.114 9.741.674 10.036.79¢ 10.193.831 11.877.664
Tailandia 903.47( 1.054.484 1.084.677 1.256.63(0 1.336.699 1.656.504
Viet Nam 1.129.46| 1.225.604 1.371.561] 1.300.719 1.278.00] 1.347.784
India 869.14: 871.659 831.709 715.458 740.082 1.007.176
Ecuador 446.43¢ 587.600 596.651 673.562 649.407 951.576
China 326.70! 187.614 182.176 235.678 733.358 859.662

Tabla 5.7 Principales paises exportadores de camarén
Fuente: Centro de Comercio Internaional basado en estadisticas de COMTRAL
Elaborado por: El Autor

La participacion relativa de Ecuador en el comencimdial del camaron en el afio 201(
del 8%, superado por Tailandia 14%, Viet Nam 11%da 9% y superior a China
Indonesia con el 7%Argentina y Bangladesh con el 4% y Malasia corB8%l. Los
restantes paises exportadores de camaron signdic2B% del total de las exportacior
mundiales de este producto e individualmente reptas menos del 3'

Participacion relativa en las exportaciones
mundiales de camaron, ano 2010
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Malasia
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4%  Argentina Indonesia 8%

4% 7%

Gréfico 5.4 Participacion relativa de Ecuador en lasxportaciones mundiales de camar¢, afio 2010
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eestadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor
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Los mayores compradores de camaron a nivel mursdial Estados Unidos, Japon,
Espafia, Francia e lItalia.

5.5.3 PROPORCION DE LOS ELABORADOS DE PRODUCTOS DEL MAR
NACIONAL EN LOS INTERCAMBIOS COMERCIALES MUNDIALES.

Ecuador se encuentra entre los cinco mas grangestadores de elaborados de productos
de mar del mundo. Al igual que con el camaron, ahaia es el mayor exportador de
elaborados de productos de mar, le sigue de cdrtea @ bastante inferior al monto en
ddlares (valor FOB), en tercer lugar, estd Ecuadportando USD $757.727,00 miles de
dolares. Alemania y Espafia ocupan el cuarto y qluigfar, respectivamente.

PRINCIPALES PAISES EXPORTADORES DE PREPARADOS Y CONSERVAS DE PESCADO

(P.A.: 01604 Preparaciones y conservas de pescado; caviar y sus sucedaneos preparados)

En miles de ddlares americanos

Exportadores 2005 2006 2007 2008 \ 2009 2010
Mundo 8.525.32§ 9.818.589 11.354.159 13.478.90¢ 11.787.194 12.551.3671
Tailandia 1.468.917 1.655.93(¢ 1.823.589 2.440.740 2.176.747 2.410.578
China 1.331.119 1.814.6771 2.127.791 2.318.191 1.637.703 2.043.344
Ecuador 433.467] 558.325 578.206 806.869 624.578 757.727|
Alemania 486.387 539.600 695.160 835.374 680.741 609.674
Espafia 415.933 479.808 559.606 680.667] 565.888 605.189

Tabla 5.8 Principales paises exportadores de prepaaos y conservas de pescado
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eestadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor

El peso relativo de los principales paises exporesd de preparados y conservas de
pescado en el afio 2010, en orden descendentesigsiiehte: Tailandia 19%, China 16%,
Ecuador 6%, Alemania y Espafia 5%, Marruecos 4%ntnaie Polonia, Dinamarca y
Estados Unidos comparten el 3% cada uno, los deaidss representan el 36% sobre el

total de exportaciones de estos productos.
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Participacion relativa en las exportaciones
mundiales de preparados y conservas de
pescado, afo 2010

de América pinamarca
3%

% Polonia Marruecos
3% 4%

Gréfico 5.5 Participacion relativa de Ecuador en las eportaciones mundiales de preparados
conservas de pescado, afio 2010
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eestadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor

Los paises que realizan mayores compras externpsegdarados y conservas de pesc
en el afio 2010 son: Estados Unidos, Japoén, [Rdéamo Unido y Franci

5.5.4 PROPORCION DE FLORES NATURALES NACIONALES EN LOS
INTERCAMBIOS COMERCIALES MUNDIALES.

Ecuador se encuentra en el puesto tres entre lesespde mayor exportacion de flo
naturales Holanda ocupa el primer puesto reportando al@det: tres veces m.
exportaciones en valor FOB que Colombia, el segyads de mayor exportacion de e
producto, que a su vez exporta casi el doble quadtr. En cuarto lugar esta Kenya y
quinto Bélgica.
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PRINCIPALES PAISES EXPORTADORES DE FLORES NATURALES
(P.A.: 0603 Flores y capullos, cortados para rasnadornos, frescos, sec

Exportadores

En miles de dolares americanos

200t

2006

2007

2008

2009

2010

Mundo 5.617.44'|6.811.4277.122.05(7.707.08¢ 7.317.51 | 7.588.124
E’;(;IS:: di")"jos 3.116.42:|3.332.394 3.944.60 4.179.794 3.620.27!| 3.627.29]
Colombia 906.32(| 967.0371.114.8841.094.4791.049.22!| 1.240.48]
Ecuador 370.25:| 435.834 403.024 565.513 507.81( 650.975
Kenya 24256 274.946 313.417 445994 421.48. 413.417
Bélgica 66.33;| 75.129 87.309 103.86§ 167.71( 248.624

Tabla 5.€ Principales paises exportadores de flores natural
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eastadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor

Segun su peso relativo en las exportaciones masde flores naturales, Ecuador figt
con el 9%, superado por Colombia con 16% y PaisgssBHolanda) con casi la mitad
las exportaciones totales de flores naturales ¢e®%. Bajo Ecuador, Kenya partici
con el 6%, Bélgica con el 3%, Etiopia e Il con el 2%, los paises restan
individualmente representan alrededor del 1% y siemalcanzan el 14

Participacidn relativa en las exportaciones
mundiales de flores naturales, aino 2010

Etiopia |srael
2% __ 2%

Grafico 5.6 Participacion relativa de Ecuador en las exportacines mundiales de flores naturale: afio
2010
Fuente: Centro de Comercio Internacionabasado en estadisticas de COMTRAL
Elaborado por: El Autor
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Los principales importadores de flores son: Alemariistados Unidos, Reino Unido,
Holanda y Rusia.

5.5.5 PROPORCION DE CACAO NACIONAL EN LOS INTERCAMBIOS
COMERCIALES MUNDIALES.

Ecuador se posiciona entre los diez principalesegaéxportadores de cacao del mundo,
ocupando el puesto siete. En general, para estieigimdesde el 2005 los paises presentan
una tendencia creciente. Para Costa de Marfil,cijpah exportador de flores a nivel
mundial, el maximo crecimiento anual fue del 48%ekB009 y el minimo del -3% en el
2006, mientras para Ecuador el maximo crecimiemtodel 61% en el 2009 y el minimo
en el 2008 con el 6%.

PRINCIPALES PAISES EXPORTADORES DE CACAO
(P.A.: 1801 Cacao en grano, entero o partido, couthstado)

En miles de d6lares americanos

Exportadores 2005 2006 2007 2008 2009

Mundo 4192270 4.399.021 4.877.88 6.068.45] 9.183.344 10.401.299
ﬁ:?}fﬁ‘ de 1.473.89§ 1.422.91] 1.438.374 1.754.11] 2.596.12] 3.048.65¢
Ghana 792130 1.006.32d 89639 974.139 1.578.47] 1.931.639
Indonesia 467.821 610.0171 622.60d 85458 1.087.48] 1.190.74(
Nigeria 5038 377329 510314 1.250.864 1.048.004
Cameran 200581 221.863 287.654 363.76 659.03d  657.484
Palses Bajos 60.04d 53168 983371 116211 267.904  566.089
(Holanda)

Ecuador 114.011 143284 190441 201564 325.108  354.247
Bélgica 232.640 241.408 300514 319.87d 207.10d  297.479
Togo 20.088 5308 262119 320109  290.25%
gif’::‘a'\'“e"a 9623 7733 117.98] 181364 219.601  202.027

Tabla 5.10 Principales paises exportadores de cacao
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eestadisticas de COMTRADE
Elaborado por: El Autor
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El peso relativo de las exportaciones de cacaocdadér en relacion a las exportacio
mundiales de este producto es de apenas el 3%,qgtn Bélgica y Togo. En los primer
lugares figuran paises del oeste y centro de Atwao: Costa de Marfil con el 29¢
Ghana 19%, Nigeria 10% y Camerun 6%. Indonesiaodisel 12%, Holanda 5% y
resto 10%.

Participacion relativa en las exportaciones
mundiales del cacao, ano 2010

Papua Nueva
Guinea
Bélgica 108° 2%
3%\3/{’\ \

Ecuador

Paises Bajos __—.

(Holanda)
5%

Camertdn
6%

Gréfico 5.7 Participacion relativa de Ecuada en las exportaciones mundiales de cacao, afio 2!
Fuente: Centro de Comercio Internacional basado eastadisticas de COMTRADIE
Elaborado por: El Autor

Los cinco paises que importan mayor cantidad daccao grano a nivel mundial st
Holanda, Estados UnidpAlemania, Malasia y Bélgic

Con las estadisticas detalbs, revelamos que los cinco productos de maymrecion de
Ecuador, tienen una incidencia relativamente altal@omercio internacional y que go:
de cierto reconocimiento, que puede dado por la calidad de sus productos, por el <
0 por su precio, ya quel Ecuador figura entre los principales exportadoesamaron
elaborados de productos de mar, flores naturalesgocyes el principal proveedor d
banano del mundo; sembargo, es importar indicar que estos bienes no son de prir
necesidad, por lo quente cambios desfavorables en las economiasnacienale (en
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especial en la de nuestros principales compraddessgxportaciones de estos productos

podrian verse seriamente afectadas.

5.6 NUMERO DE ACUERDOS COMERCIALES.

A manera de comparacion con los paises vecinogxgene la cantidad de acuerdos
comerciales que mantienen actualmente las econast@gjidas. A mayor cantidad de
acuerdos comerciales, mayores son las posibilidatkesncrementar el intercambio

comercial entre las naciones integrantes de est@sdos.
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ECUADOR

COLOMBIA

ACUERDOS COMERCIALES POR PAIS

PERU

VENEZUELA

Acuerdos multilaterales

Uniones aduaneras

BOLIVIA

Comunidad Andina

Comunidad Andina-
MERCOSUR (ACE 59
Comunidad Andina-

MERCOSUR (ACE 56

Comunidad Andina -
Argentina (ACE 48)
Comunidad Andina -
Brasil (ACE 39)

Cuba (ACE 46)
Chile (ACE 65)

México (ACE 29)
Paraguay

Uruguay

Comunidad Andina

CAN (Colombia,
Ecuadory Venezuela
MERCOSUR

CARICOM

Costa Rica
Nicaragua

Panama

Asociacion Europea
de Libre Comercio
(AELC)

Canada

Chile

y Honduras (Tridngu
del Norte)
Mexico

El Salvador, Guatemaja

Comunidad Andin

Comunidad Andina-
MERCOSUR (ACE 59
Comunidad Andina-

MERCOSUR (ACE 56,
MERCOSUR-Pert

(ACE 58)

Chile (ACE 38)
Comunidad Andina-
Argentina (ACE 48)
Comunidad Andina -
Brasil (ACE 39)

Cuba

México (ACE 8)

Asociacion Europea
de Libre Comercio
(AELC)

Canada

China

b

Chile

Corea del Sur
Estados Unidos
Singapur

Acuerdos de alcance parcial

Acuerdos de libre comercio

@Qoidad Andina
MERCOSUR

Argentina (ACE 48)
Brasil (ACE 39)

Chile (ACE 23)
CARICOM

Paises miembros de la
Comunidad Andina
(Colombia, Ecuadory
Venezuela) - MERCOSUNR
Cuba (ACE 40)

Trinidad y Tobago (ACE
21)

Nicaragua (ACE

Costa Rica (ACE 26)

El Salvador (ACE 27)
Honduras (ACE 16)
Guatemala (ACE 23)
Guyana

Comunidad Andina

Acuerdos Marco

Comunidad Andina-
MERCOSUR (ACE 59
Comunidad Andina-

MERCOSUR (ACE 56

Chile (ACB)

México (ACE 66)
MERCOSUR (ACE 36

Ecuador (ACE 65)

India

Pert (ACE 38)

Colombia (ACE 24)
Bolivia (ACE 22)

Venezuela (ACE 23)
Argentina (ACE 16)

Turquia
Australia
Japon

Colombia

PerG

Panama

China

AELC

Estados Unidos
Corea del Sur

Costa Rica, El
Salvador, Guatemala
Honduras
(Chile-Centroamérica;
México (ACE 41)
Canada

MERCOSUR (ACE 35

Tabla 5.11 Acuerdos comerciales de Ecuador comparadon algunos paises de Sudamérica.
Fuente: Sistema de Informacién de Comercio Exterio(SICE)

Elaborado

por: El Autor
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De la informacién extraida del Sistema de Informiaaie Comercio Exterior (SICE), se
observa que Bolivia y Venezuela no poseen acuetddbre comercio, mientras Chile se
distingue por poseer mayor cantidad de estos amsieskguido de Perd y Colombia.
Venezuela suma la mayor cantidad de acuerdos decalgparcial con alrededor de 16

paises y le secundan Ecuador y Chile con sietepaéia uno.

Ecuador, Peru y Bolivia no poseen acuerdos comesctn los paises de Centroamérica,
pero dentro de las estrategias de Ecuador paranéxpls mercados mundiales se
encuentra pactar acuerdos comerciales de complaregt#d con los paises de esta region,
ademas, de celebrar acuerdos con paises de Asiaggun los datos del SICE solo Peru y
Chile actualmente lo poseen.

5.7 NUMERO DE MEDIDAS PROTECCIONISTAS Y LIBERALES
SEGUN GLOBAL TRADE ALERT

Global Trade Alerf® “ofrece informacién en tiempo real del estado de iedidas
estatales adoptadas durante la actual desaceler@oimomica mundial que es probable
que discriminen al comercio exterior”. Las medidedoptadas por las naciones son

divididas en tres categorias:

1%%Global Trade Alert recurre también a los expertesidstitutos de investigacién independientes etesi
regiones, complementa y va mas alla de la OMCBaelco Mundial a través de las iniciativas de vigila
mediante la identificacion de los socios comersiglee pueden verse perjudicados por las medidaislest
tomadas por los paises del mundo”. Es una iniciadi®l Centro de Investigacion de Politicas Econasic
(www.globaltradealert.org).

Global Trade Alert tiene el soporte de: Departmfamt Business Innovation & Skills, Department of
International Development, University of St. Gall@me German Marshall of the United States, Thel@Vor
Bank, y otros.
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CATEGORIA SIGNIFICADO

A Red La med.ida se ha pgesto en practica y casi ciert@ntscrimina contra intereses
comerciales extranjeros.

0] La medida ha sido aplicada y puede iogslidiscriminacion contra intereses
comerciales extranjeros; o

(i)  La medida ha sido anunciada o se estéestdo y que (si aplica) casi con toda
seguridad implican discriminacion contra interesamerciales extranjeros.

() La medida ha sido anunciada e involugra liberalizacion no discriminatoria (e$
decir, nacion mas favorecida) base; o

(i)  Lamedida se ha puesto en practica yseientra (a raiz de la investigacion), qu
no sea discriminatoria, o

(i)  La medida que haya sido ejecutada, ndicapina mayor discriminacion, y mejofa
la transparencia de una jurisdiccion de politiedacionadas con el comercio.

Amber

D

A Green

Ecuador como implementador de medidas, segun dbaGlérade Alert consta de 12
medidas, de las cuales 8 son catalogadas como asedkddes o liberales, 3 como naranjas
y 1 como roja, las dos ultimas categorias dadas enbteccion a la propiedad intelectual,

medidas arancelarias y una medida sobre la inversié

La Unica medida roja afecta a 4 lineas arancelagias sector especifico y a 33 socios

comerciales.

CATEGORIA ROJA

Medida tomada: | Régimen de licencias obligatorias para medicamentos
Creada el 23 de octubre de 2009 y publicada ekltosiembre de

Fecha: )
2009 mediante decreto.
La Presidencia de la Republica emiti6 el Decretxjvo No. 118
Descripcion: con respecto a la concesion de licencias, incluydsd

obligatoriedad de licencias para medicamentos.

Sectores a los que o _ o o
. Otros productos quimicos; fibras sintéticas oiarélfes
afecta:

1. Medicamentos de las mezclas, no Dosis etc.
Lineas arancelarias| 2. Medicamentos mezclados o0 no, en la dosis etc.
alas que afecta | 3. Vendas etc., recubiertos etc., en venta al poomen

4. Productos Farmacéuticos (especificado estéril, etc.

Tabla 5.12 Medida de comercio exterior en categoriaja implementada por Ecuador
Fuente: Global Trade Alert
Elaborado por: El Autor
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CATEGORIA NARANJA: PRIMERA Y SEGUNDA MEDIDA

Medidas

tomadas:

Impuesto mixto a la importacion de productos det@ecalzado.
Impuesto mixto en productos textiles.

Creada el 1 de junio de 2010.

Creada el 4 de marzo de 2010.

Fecha:

PN PN R

El 3 de febrero de 2010, el Consejo para el Comegr&a Inversion
(COMEXI) emiti6 la Resolucién No. 550, mediantectaal un
nuevo tipo de impuesto se aplica a los productg®itados del
sector del calzado. Afecta al sector calzado Yiaeas
Descripcion: arancelarias.

2. El 4 marzo de 2010, el gobierno de Ecuador cambi@égimen
arancelario con respecto a los productos tex#lescta a 3
sectores (articulos textiles distintos de vesjidos de punto/

prendas de vestir y residuos textiles) y 28 lirsgascelarias.

Socios 1. Brasil, China, Colombia, Hong Kong, Peru, EstadaglUs, Viet
comerciales Nam

afectados 2. China, Colombia, India, Peru, Estados Unidos.

Tabla 5.13 Medidas de comercio exterior en categ@rharanja implementadas por Ecuador
Fuente: Global Trade Alert
Elaborado por: El Autor

La tercera medida naranja se refiere a la propule$tBresidente Rafael Correa, en agosto
26 del 2009, donde dentro de las “Medidas Econ&reaia la Produccion y el Empleo”

incluye: la introduccién de una tarifa arancelad& 12% para el papel usado para los
periodicos y revistas, y por otro lado, el incretoeshel impuesto a la salida de divisas del
1% al 2% para preservar la liquidez dentro deitteio ecuatoriano. La primera medida

no se implemento y la segunda si, e influye enni@seses comerciales extranjeros ya que
incrementa el costo a pagar por las importacioagsmas, de afectar a la repatriacion de

los beneficios generados por subsidiarias extrasj@calizadas en Ecuador.

La mayoria de las medidas catalogadas como verdiégrales son por la reduccién o
eliminacién de aranceles, como se mostrara eglaesite tabla:
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CATEGORIA VERDE: OCHO MEDIDAS

Medidas

tomadas:

Eliminacion de la tarifa de importacion de los desis de pescado.
Eliminacion temporal de impuestos a la importacdémmedidores de
electricidad.

Reduccion de la tarifa de importacion para autoteé\iibridos.
Suspension temporal del impuesto a la importac&ladnaquinaria
para mineria.

Suspension temporal del impuesto a la importac&la anaquinaria
para la industria azucarera.

Eliminacion temporal del impuesto a la importaailentrigo y
morcajo y harina hecha de los mismos.

Eliminacion de las restricciones a la importaciérsdl de mesa.

Implementacion y abolicion de la salvaguarda pdariza de pagos.

Fecha:

Creada el 4 de mayo de 2010.
Creada el 11 de enero de 2010.
Creada el 20 de mayo de 2010.
Creada el 17 de septiembre de 2009.
Creada el 9 de diciembre de 2008.
Creada el 20 de octubre de 2009.
Creada el 15 de diciembre de 2009.
Creada 22 de junio de 2009.

Descripcion:

PO N o g b~ WD PP o N

Antes del cambio, las importaciones de desechgesieado habian
sido objeto de un impuesto del 5%.

Durante 12 meses, el tradicional arancel de 15%ené recogido pof
dos lineas arancelarias para los medidores.

Se redujo la tarifa estandar de 35% a una poretitéa de
automoviles hibridos segun su cilindraje desde A%Xa de arancel.
Durante un periodo de tres meses, las maquinagpsed importada
libres de derechos (antes era del 10%).

Eliminacion de los impuestos por seis meses, lsegenovo el 17 de

septiembre de 2009 y el 4 de marzo de 2010 porsgsnaas cada

vez.

[92)
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La reduccion temporal es por 12 meses, y el 2amie ge extendid
por 12 meses mas.

El COMEXI aplico el veredicto del Tribunal de Jost de la
Comunidad Andina, que solicitd se pusiera fin prizhibicion de
importacion de sal de mesa el 15 de julio de 2606,habia impuestg
Ecuador el 11 de julio de 2007.

En enero de 2009, el Ecuador tomé una serie deasekestricciones
a la importacion para 630 lineas arancelariastaido 8,7% de su
"universo arancelario" y 23% del volumen de lasangciones. Se
aumento el arancel de 369 lineas arancelariasmymeso
restricciones cuantitativas sobre 271 para un gerile un afio.

Para abolir la medida se cre6 un cronograma dealesgon
mediante resolucion No. 549 el 3 de febrero de 2010

a) Comenzando el 23 marzo de 2010, el % de redusei@ del 40%,
b) Comenzando el 23 mayo de 2010, el porcentajediecion
alcanzara el 70 %.

c) Comenzando el 23 julio de 2010, el porcentajeeduccion se

incremente en un 30 %, completando el 100% previsto

o

Socios
comerciales

beneficiados

© N o 0

Estados Unidos.

Brasil, China, Colombia, Estados Unidos.

Argentina, Brasil, China, Colombia, Francia, Alenaaitndia, Japén,
México, Corea, Tailandia, Reino Unido, Estados dsjd/enezuela.
Brasil, China, Colombia, Alemania, Italia, Gran @&, Irlanda,
Estados Unidos.

El Salvador, Alemania, India. Estados Unidos, dtaispafia.
Argentina, Canada, Alemania, México, Estados Unidos

No menciona.

36 paises nombrados, entre ellos: Argentina, Caiztdke, China,

Colombia, Estonia, Francia, Alemania, Grecia, Fidla, Bélgica.

Tabla 5.14 Medidas de comercio exterior en categariverde implementadas por Ecuador

Fuente: Global Trade Alert
Elaborado por: El Autor
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En sentido contrario, Ecuador se ha visto afectaatd®5 medidas tomadas por 45 de sus
socios comerciales, de las cuales 14 son liberalespn naranjas, es decir, implican una
posible discriminacion contra los intereses conaégsi ecuatorianos y 49 medidas
ciertamente han sido discriminatorias contra ldere@ses comerciales de Ecuador (ver

anexo 4.2).

De las 95 medidas, 83 ya se estan implementadekrgsio (12), que estan pendientes, 11
estan clasificadas como naranja o rojas. Las pa¢itiomadas por las naciones que afectan
al Ecuador estan concentradas en: barreras no etadns (16), subsidios a las

exportaciones (11), rescate o ayuda estatal (1&glidas arancelarias (11), impuestos o

restricciones a las exportaciones (9) y financiatoi@l comercio (7).

En un mapa del mundo, se exponen las medidas @eteaproteccionista que han tomado
los diferentes paises. Mientras el tamafio del loiraumenta, es mayor el niumero de
medidas proteccionistas que han decidido proclamamplementar las naciones. Se
observa una alta concentracién de medidas protastas en los paises del este de Europa.

& Protectionist Liberalising

Grafico 5.8 Medidas proteccionistas de comercio extior en el mundo
Fuente: Global Trade Alert
Elaborado por: Global Trade Alert
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Pero en definitiva, han sido mas las medidas libsrque se han aplicado en el mundo

para facilitar el comercio exterior, como se obaean el siguiente gréfico:

& Protectionist Liberalising
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Gréfico 5.9 Medidas liberales de comercio exterioen el mundo
Fuente: Global Trade Alert
Elaborado por: Global Trade Alert

5.8 INDICES DE COMPETITIVIDAD PARA EL COMERCIO
INTERNACIONAL

La competitividad “es la capacidad que posee us pafa participar en los mercados
internacionales, de manera sostenible e increnieffallrade (2008). Pagina 55). Asi

también, aparte de las ventajas comparativas gseepel Ecuador, relacionadas con la
dotacion de factores, “las ventajas competitivdspdés dependen del clima de negocios
junto con incrementos sostenidos de la producdide las empresas, por el uso eficiente

de los factores de la produccion y la innovaci@meddgica” (Andrade (2008). Pagina 59).

Segun el Boletin de Competitividad No. 20 del Ba@entral del Ecuador (2007) la
competitividad del pais se ve reflejada mediant&kulo de dos indicadores: el indice de

entorno competitivo y el indice de esfuerzo empialsa
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El primero abarca el entorno macroecondmico yipolitos costos empresariales e indices
de infraestructura fisica, de los recursos humants tecnologia; mientras el segundo
indice considera el esfuerzo de los empresariosl esector productivo por incorporar

mejores y mayores tecnologias para ampliar su wmhnstalada, ser mas productivos,
innovar y junto con los incentivos del entorno, tadir al aumento de los estandares de

competitividad en el sector empresarial- industrial

Sin embargo, un indice de competitividad globaklesstimado por el World Economic
Forunt® que considera tanto el entorno macroeconémicaisl (representa el 35% del
total del indice) como a nivel microeconémico, aetk la percepcioén sobre los negocios
de los lideres de opinion y empresarios de divesseas de negocios (representa el 65%
del total del indicéf®> Para el célculo de este indice se considera emloedde
117subindices, los cuales estan distribuidos ece tiecciones: indicadores basicos,
instituciones, infraestructura, entorno macroecandOmsalud y educacion primaria,
educacién superior, eficiencia en el mercado deedsieeficiencia en el mercado laboral,
desarrollo del mercado financiero, preparacion digica, tamafio del mercado,

sofisticacion de negocios e innovacion.

Dentro de este ranking, el Ecuador en el afio 2@lPala posicion 105 de 139 paises a
nivel mundial. El primer lugar lo ocupa Suiza, ddgude Suecia, Singapur, Estados
Unidos y Alemania. Los ultimos lugares corresponaédurundi, Angola y Chad desde la

posicion 137 a la 139 en el orden mencionado.

A nivel de Latinoamérica y el Caribe, el pais mgjosicionado es Chile en el puesto 30,
Puerto Rico en el 41, Panama en el 53, Costa Rical 86, Brasil en el 58, Uruguay,
México, Colombia, Pert, Guatemala, El Salvador,nified y Tobago, Argentina,
Honduras y Republica Dominicana sobre Ecuador gmpdsiciones numero: 64, 66, 68,
73, 78, 82, 84, 87, 91 y 101, respectivamente. Bajoador se encuentran Bolivia (108),
Guyana (110), Nicaragua (112), Paraguay (120) \eYeela (122).

101 «Es |la comunidad mas importante y transcendentlsiéideres empresariales, politicos, intelecsigle
otros sectores sociales que se han comprometidonejorar el estado del mundo. El Foro es una
organizacion independiente, sin fines de lucro mime a los lideres para trabajar juntos en progege
mejoren la vida de las personas” (Pagina web ddd¥monomic Forum: http://www.weforum.org/faq)
19%para estimar el indice de competitividad globalierd Economic Forum aplica una encuesta de opinién
ejecutiva, cuyas respuestas estan en una escdlatiél donde 1 es el peor resultado y 7 el m@jatp con
estadisticas de cada pais extraidos de fuentes ebiFdl y el Banco Mundial. Para mayor informacion
visite su pagina web: http://reports.weforum.olgsgl-competitiveness-2011-2012/#=
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Las posiciones en el ranking de competitividad glatefialados y el de otros pafS&e
pueden observar en la tabla siguiente:

iINDICE DE COMPETITIVIDAD GLOBAL
(WORLD ECONOMIC FORUM, 2010)

Pais Ranking
Suiza 1
Suecia 2
Singapur 3
Estados Unidos 4
Alemania 5
Japon 6
Finlandia 7
Holanda 8
Hong Kong SAR 11
Reino Unido 12
China 27
Chile 30
Puerto Rico 41
Espafa 42
Italia 48
India 51
Panama 53
Sudafrica 54
Costa Rica 56
Brasil 58
Federacion de Rusia 63
Uruguay 64
México 66
Colombia 68
Peru 73
Guatemala 78
El Salvador 82
Trinidad and Tobago 84
Argentina 87
Honduras 91
Syria 97
Republica Dominicana 101
Ecuador 105
Bolivia 108
Guyana 110
Nicaragua 112
Paraguay 120
Venezuela 122
Pakistan 123
Burundi 137
Angola 138
Chad 139

Tabla 5.15indice de competitividad global de Ecuadosegtin World Economic Forum
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum
Elaborado por: El Autor

193 No se expone de los 139 paises, pues el objetives mnalizarlos a todos, sino realizar comparasicie
algunos indicadores de Ecuador en relacién a lsepae la region y con algunos de sus socios coates.
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Basandome en los subindices que calcula esta éntidatos econémicos obtenidos del
Anuario estadistico de la CEPAL 2011, sefalaréralguwe los mas importantes que estan
relacionados con la competitividad de las expostees e importaciones del pafs
comparados con los de los paises de la CAN y Giolap el pais de Latinoamérica mejor

posicionado dentro de este ranking.

Cabe mencionar que los resultados no necesarianmefigg@an la verdadera realidad del
pais al ser indices en su mayoria formados dertzepadn de los lideres de opinion y

empresarios a los cuales se les aplica la encuesta.

En cuanto a los indices generales sobre institasioninfraestructura, entorno
macroeconomico, eficiencia del mercado laboral,cadw financiero, los resultados son

los siguientes:

INDICADORES GENERALES (Parte 1)

Institucion

Secciones Infraestructura Macroeconomico
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Bolivia 2,68 344 4,02 1528,90 17,74 25 8,84
Chile 5,04 5,51 5/7¢ 16049,4i 23,0¢ 1,52 3
Colombia 3,91 3,65 5,24 13568,3 23,5¢ 2,20 5,72
Ecuador 3,21 3,69 3,6 4838,71 11,0b 3,55 4,3
Perd 3.8 354 4¢ 7982,1! 22.5¢ 1,52 17,48

Tabla 5.16 Indicadores generales- Seccion: Institianes, Infraestructura, Entorno Macroeconémico
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum y Anuario estadistico
de la CEPAL 2011
Elaborado por: El Autor

194 Se consideran los indicadores sefialados en: Aedr@drlos (2008), Apuntes de la asignatura de
Comercio Exterior- Introduccién, Universidad Intecional SEK, paginas 79- 90.
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Como se observa, Ecuador posee el indice mas baguanto a la proteccion de los
derechos de propiedad intelectual entre los padsesgidos para la comparaciéon; su
situacion cambia cuando se considera la caliddd oiraestructura en términos generales
del pais, presentando un indice mayor que los paisdenecientes a la CAN pero por
debajo en 1,82 puntos de Chile. En este aspecpurgb de inflexion de Ecuador se
encuentra en la insuficiente capacidad de prodocd& energia eléctrica; sin embargo,
como se detalla en el apartado 4.3.6 “Infraestrattu con los nuevos proyectos

hidroeléctricos emprendidos, en los proOximos ai@so/sera necesario importar energia.

En la seccidn de entorno econdémico, la inflacidnpdés aunque es relativamente baja, es
superior a la de los paises objeto de comparasidrembargo, la tasa de interés spread de

Ecuador es la segunda mas baja del grupo, despu@sile.

Otros indicadores generales en relacion a la eficaeen el mercado laboral y el desarrollo

del mercado financiero, se exponen a continuacion:

INDICADORES GENERALES (Parte II)

Secciones Eficiencia en el mercado laboral Desarrollo del merado financiero
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Bolivia 3,17 2,73 2,86 2,89
Chile 4,25 5,03 3,59 3,11
Colombia 3,58 3,35 3,21 2,88
Ecuador 3,24 3,05 2,45 2,24
Perd 3,72 4,14 3,65 3,01

Tabla 5.17 Indicadores generales- Seccion: Eficieiacen el mercado laboral, Desarrollo del mercado
financiero
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum y Anuario estadistico
de la CEPAL 2011
Elaborado por: El Autor
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Ecuador se mantiene en un rango relativamente aaeptlentro de los indices de
eficiencia en el mercado laboral frente al promettidos paises del Area Andina, es decir,
el pago a los empleados y su productividad en diseg de esta area estan relacionados a
similares niveles, asi como también, los incentigtlek gobierno para retener y atraer a

personas con talento.

El desarrollo del mercado financiero de Ecuadoresmondiente a las facilidades para
acceder al crédito y la disponibilidad de capitgdas proyectos innovadores pero de alto

riesgo, es relativamente bajo en relacion a lassdeenonomias comparadas.

Por el lado de los indicadores de capital humairidices obtenidos son los siguientes:

INDICADORES DE CAPITAL HUMANO

Secciones Saludy educacion primaria Educacion superior y capacitacién
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Bolivia 31 6,7 94 91,28 38,32 45 3,41
Chile 3,8 45 29 94,91 54,79 5,33 4,39
Colombia | 54 4.7 59 89,63 36,98 4,93 3,73
Ecuador 29 3,7 58 97,01 42,41 4,62 3,63
Peru 2,7 25 7 94,44 34,48 4,66 3,87

Tabla 5.18 Indicadores de capital humano
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum y Anuario estadistico
de la CEPAL 2011
Elaborado por: El Autor

143



Los gastos del sector publico en salud y educaoidno porcentaje del PIB de Ecuador
son inferiores a la media de los paises de la GAANdsto del sector publico en salud en
los paises de la CAN en promedio es del 3,53% lielyen educacion es del 4,4% sobre
el PIB) en 0,63 puntos porcentuales y 0,7 puntoxgmbuales, respectivamente. La
poblacién analfabeta mayor de 15 afios de edad esrree Ecuador (5,8%) en relacion a
Peru (7%), Colombia (5,9%), Bolivia (9,4%) y supera la de Chile en 2,9 puntos

porcentuales.

La tasa de matriculacion en educacion superioramador es la mas alta entre los paises
de la CAN, mientras la calidad de su sistema ediucgtlas actividades de capacitacion
del personal por parte de sus empleadores se drecnniveles aceptables dentro del

rango de indices de los paises en comparacion.

El indice total en salud y educacion primaria qaleuda el WEF que incluye subindices en
relacion al impacto sobre los negocios de la neladberculosis, VIH/SIDA, el nimero

de casos de cada uno, mortalidad infantil, la esper de vida, calidad de la educacion
primaria, indice de enrolamiento a la educaciémaria, favorece al Ecuador, ya que este

indice es superior incluso al reportado para Gml@,1 puntos.

Por el lado de los indicadores de competitividddcienados mas con las actividades de

exportacion, se mencionan los siguientes:
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INDICADORES DE EXPORTACION

Innovacién

Safisticacion en los negocios

Cel

Secciones  Preparacion tecnolégica
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Tabla 5.19 Indicadores de exportacion
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum

Elaborado por: El Autor
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seleccionados cumplen con esta misma caractejjdtiaaismo ocurre con la sofisticacion
en los procesos de produccién, pues los procesosrgen en actividades intensivas en
mano de obra y con poca tecnologia (a excepcidnglazaso de Chile, cuyo indice es de
4,54 puntos); las empresas no invierten grandetsdedes en investigacion y desarrollo,
las universidades y las empresas colaboran entem sictividades de investigacion y
desarrollo a un nivel medio en relacion a la maxipueatuacion de 7 puntos, igual
situacion se presenta sobre las decisiones deatatitin publica para promover la

innovacion en los diferentes paises.

Cabe sefalar, que en este tipo de indicadores @hiolombia presentan similares
valores, incluso las decisiones en contrataciédigallcolombianas promueven en mayor

medida la innovacion en los productos que en Chile.

En cuanto a la naturaleza de la ventaja competitevdas empresas en cada uno de los
paises, sobresale Colombia pues presenta una rsafisticacion en sus negocios al

basarse en mayor medida en productos y procesossumjue a diferencia de los demas
paises de la CAN e incluso Chile (por sus expates de cobre) basan su ventaja

competitiva en recursos de bajo costo o naturales.

Las exportaciones como porcentaje del PIB particigm mayor medida en Chile
(39,01%), Bolivia (34,88%), Ecuador (31,63%), PE%5,81) y por ultimo, Colombia con
(15,44%).

Por el lado de los indicadores de importacion eseeti
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INDICADORES DE IMPORTACION

Secciones Eficiencia en el mercado de bienes
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Bolivia 3,76 3,26 80 3,63 8,69 3,31 37 32,93
Chile 5,36 4,25 25 6,04 4,67 5,62 43 34,05
Colombia 4,61 2,87 78,7 3,97 11,19 4,64 36 17,97
Ecuador 4,2 2,89 35,3 3,06 7,66 2,91 38 38,83
Peru 5,09 3,46 40,2 5,08 3,07 5,38 34 23,37
'sz' 4,42 312 58,55 3,94 7,65 4,06 36125 28,T5

Tabla 5.20 Indicadores de importacion
Fuente: Reporte de Competitividad Global 2010- 201World Economic Forum
Elaborado por: El Autor

De igual forma que en los indicadores de exporngc#h Ecuador presenta indices de
importacion inferiores a la media de los paisesAdeh Andina. El impacto del nivel de
impuestos en Ecuador y Colombia limita significathente los incentivos para trabajar o
invertir en estos paises, aunque la tasa de imptasi en Ecuador es la segunda menor
de este grupo con 35,3%, después de Chile (25%)mBa por su parte registra una tasa
impositiva total de 78,7%, Bolivia 80% y Peru 40,2%

Las barreras arancelarias y no arancelarias limitarcapacidad de los productos
importados para competir en el mercado interno ayomproporcion en Ecuador (3,06),

seguido de Bolivia (3,63) y Colombia (3,97). Chjid?erd no limitan esta capacidad de
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competir de los productos importados al reportareste indice 5,62 y 5,38 puntos;

respectivamente.

El valor agregado de la industria sobre el PIB deaor es el mas alto entre los paises de
la CAN y menor que la de Chile en -5 puntos porsalies. La participacion de las
importaciones ecuatorianas sobre el PIB es la nii@s emtre el grupo de paises
seleccionado, al representar un 38,83%, le siguke (3%,05%), Bolivia (32,93%), Pera
(23,37%) y Colombia (17,07%).

Acerca del numero de procedimientos oficiales guesguieren para exportar e importar,
asi como los costos inmersos en estos procesosx@dieaa en el apartado 4.3.2
“Procedimientos aduaneros” en referencia al rankijug estima la entidad Doing
Business; asi mismo, el tema de competitividad res@me aborda en el apartado 4.3.7

“Tipo de cambio”.

En su conjunto, estos indicadores de competitivida@stran que Ecuador mantiene una
clara desventaja frente a los paises de la CANdepeion de Bolivia, con quien comparte
similares condiciones), por tanto, se hace ne@tam@plicacion de politicas economicas,
dentro de las cuales se contempla las politicasemates para incentivar la inversion
privada que traiga consigo mayor tecnologia, quedawser transferida a las cadenas de
valor locales, apoyar a los proyectos de productosvadores, incrementar el nivel de
educacion y capacitacion de la poblacion, faciléhacceso al crédito, incentivar a las
grandes, medianas y pequefias empresas a producimagor valor agregado y a

participar de forma mas activa en la exportaciéprdeuctos y servicios de calidad.
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CAPITULO VI

6. APLICACION DEL MODELO DE GRAVEDAD DE ROSE
(2002) PARA EL CASO ECUATORIANO, PERIODO 1950-
2010.

En base a lo expuesto y explicado en el capitutmlire el modelo de gravedad para el
comercio internacional en su aspecto tedrico génenapirico y metodoldgico, en esta
Gltima seccion se explicaran los resultados condegpara Ecuador de aplicar el modelo
de gravedad bajo la metodologia utilizada por R26682) y los resultados obtenidos por
él, con Minimos Cuadrados Ordinarios con efectgss,fien su estudio “Estimating

Protectionism through Residuals from the Gravityddld. Las derivaciones que se alcance
de esta aplicacion, nos permitiran determinar polética de comercio exterior ecuatoriana

es del tipo proteccionista o por el contrario,ilesrhl.

Hasta el momento, hemos comprobado que en el pedi@énalisis correspondiente a esta
investigacion, las politicas de comercio exteri@n hpretendido de manera general
introducir al pais cada vez mas al mercado intéonal, pero la forma de aplicarlas no ha
sido la correcta (incentivos, programas y accicaiskadas, no integradas; sin objetivos
claros ni difundidos ni debidamente priorizadospor tanto, no ha dado verdaderos e
importantes resultados que activen el aparato ptvduy su necesidad de transformacién
en pro del crecimiento y desarrollo economico naadiosin embargo, hoy en dia, la

politica de comercio exterior tiene gran relevancitorma parte de un plan estratégico

organizado del gobierno de turno con una visiétad plazo.

A la vez, dentro del mismo contexto, “después demateso de apertura econdémica, un
pais puede resultar mas o menos integrado a lasadws internacionales; depende de las
politicas comerciales en si mismas y de las irtstines que determinan el resultado de las

politicas” (Ximena Cadena, 2003, pagina 3). Esraés la institucionalidad importante en
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el comercio internacional, ya que afecta las rele&s comerciales entre Ecuador y sus
socios comerciales y el resto de naciones entes;eyl con la aplicacion del modelo
econométrico se cuantificara el efecto tanto de plalticas comerciales como de la

institucionalidad de las mismas sobre el comerei&cduador con el mundo.

6.1 RESULTADOS DE ROSE (2002)

La hipotesis general para el modelo de gravedaceaiado de Rose es que la atraccion
entre dos cuerpos, llAmese paises, depende pomtiNe de la masa econémica y
geografica, y negativamente de la distancia gemgratultural, econdmica- histérica. Se
dice que es un modelo ampliado porque introducedeaables necesarias para explicar en
su totalidad las restricciones o0 ventajas naturgjes pueden afectar el comercio

iLOS

bilateral™, asi lo que queda por el explicar en el models (&siduos) corresponde a los

determinantes artificiales asociados a la politmaercial.

El modelo empirico se aplico para 230 socios comlesc en el periodo comprendido entre
1948 y 1998y los resultados explican el 64% del comerciotbitd mundial por lo que
la ecuacion se ajusta a los datos relativamente Bigmismo, cumple con las pruebas de
rigor para comprobar la fiabilidad y estabilidadl aeodeld®” y los signos de los
coeficientes son los esperados. En la tabla senexplms resultados obtenidos por Rose

que se utilizaran para este trabajo:

1%y¢ase el punto 2.2.4 Especificacion de variablésndelelo de Rose (2002).
1% y/éase el punto 2.2.6 Fuentes de datos.
19%/¢ase el punto 2.2.3 Modelo teérico metodolégico.
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Determinantes del comercio bilateral, Rose

(2002)
Variables Coeficiente
Log Di . S1.1%kx*
og Distancia (02)
0,93***
Log producto de PIB real (01)
Log producto de PIB real per cépita ’( 01)
) ) 0,33%**
Lenguaje Comun (.04)
0,46%**
Frontera terrestre comun ’
(.11)

, . -0,2%**
Paises sin costas (03)
Islas 0,06

(.04)
; -0,09%**
Log producto Area terrestre (.01)
) . 0,46%**
Colonizador comun (07)
. 0,86***
Colonia hoy (.025)
. . 1,32%**
Colonizador- Colonizado (13)
By ) -0,16***
Nacion comun (1.01)
Unid ) 1’25***
nién monetaria (13)
0 9***
Tratado Regional de Comercio !
(.12)
Constante -29.58%**
R2- Ajustado 0,64
Observaciones 234.597

***Sjignificativo al 99%
Errores estandar robustos por grupos por par de
paises se muestran en paréntesis.

Tabla 6.1 Determinantes del comercio bilateral.
Fuente: Rose (2002)
Elaborado por: El autor

Andrew K. Rose comprueba que los resultados deletnode gravedad a mas de ser
econdmica y estadisticamente significativos, sonbtén insensibles a la metodologia

economeétrica exacta, lo cual lo demostré mediaxtensivos chequeos de robustez.
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Entre las conclusiones por la aplicacion del modstan:

v" A menor distancia entre dos naciones y a mas aitibinacion entre sus PIBs, mayor

es el intercambio comercial.
v' Paises con mayor PIB real per capita comercian mas.

v' Ser paises limitrofes, compartir el mismo idiomaa umisma moneda o un acuerdo
comercial regional también incrementa el comercio raontos econdmicos Yy

estadisticamente significativos.
v" Naciones sin salida al mar comercian menos mietgsaslas comercian un poco mas.

v" Ex 0 colonias actuales comercian mas con sus @aldares al igual que los paises con

el mismo colonizador.

6.2 CUANTIFICACION DE LAS BARRERAS ARTIFICIALES AL
COMERCIO

Con la aplicacién de los coeficientes de los detsanies del comercio exterior se obtiene
el valor del “comercio natural”, es decir, el vatlal comercio sin barreras artificiales entre

Ecuador y cada uno de sus socios comerciales pdeancomento del tiempo.

Este “comercio natural” se lo compara con el corearbservado, y las diferencias que se
presenten con cada socio comercial son las distmsicausadas por efecto de la politica
comercial del Ecuador sobre el comercio exterigirsa tendra dos posibles resultados: si
el comercio observado es superior al estimado téehebwlando de un “sobre- comercio”,
es decir, la politica comercial esta favoreciendatercambio comercial, y si es menor al

estimado habra un “sub- comercio”.

Esta diferencia es el valor del residuo del mogede lo interpreta como la desviacion del
comercio observado de su nivel natural, expresadeéreninos porcentuales. El promedio
de estos residuos permite cuantificar de manerargkeihos efectos de la politica de

comercio exterior sobre el comercio externo ecimtor
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6.2.1 RESULTADOS PARA EL CASO ECUATORIANO

A la base de datos proporcionada por Rose desdgoell950 a 1999 de Ecuador se la

actualizé hasta el afio 2010.

Con la aplicacion de los coeficientes estimados [Rose se nos permite aislar los
determinantes idiosincraticos del comercio ecuabari sean éstos: nuestra politica
comercial o la institucional inmersa en ella, y pamnarlo con el comercio mundial. Al

extraer el promedio de los residuos del modelo a®aera el efecto de la politica

comercial del Ecuador sobre el comercio.

El valor del promedio de los residuos para el caimede Ecuador con sus principales
socios comercialé® a lo largo del periodo comprendido entre 1950 {020es de

0,30051 es decir, Ecuador ha comerciadod05% mas que el comercio natural entre el
pais y sus socios comerciales sin las distorsiooesebidas por la politica comercial y de
acuerdo a los determinantes del comercio mundrabtEas palabras, la politica comercial
ecuatoriana ha favorecido el intercambio comeromsl el mundo y le ha significado al

Ecuador incrementar el comercio en alrededor dengio mas.

Si solo se toma en consideracion el periodo desimée esta investigacion (2005-2010) el
promedio de los residuos es de 0,5526; es de@nlek- comercio es de 55,3%; mientras
en el periodo antes de la dolarizacion (1950-1¥9romedio es de 26,6% y entre los
aflos 2000 y 2004 el promedio es de 28,63%, poruky @n los ultimos cinco afos

practicamente se ha duplicado el sobre comerc®résiduos por cada socio comercial de

Ecuador y por cada afio, se puede visualizar emex@\6.

Los datos sobre la desviacion del nivel naturatoimercio entre sus principales socios
comerciales se presentan en la siguiente tablalgmefios 1985, 1995 y 2010. Se observa
que Ecuador con sus principales socios comeraad®85 comerciaba un 70% menos de
lo que predice el modelo de gravedad del comercindial; para el aflo 1995 Ecuador se
acerco a su nivel “natural” de comercio y en el®6tperd en 60% a este nivel “natural”,
atribuido a las politicas de comercio exterior tjperaron el intercambio comercial con el

mundo.

1%para determinar los principales socios comerciddeEcuador, se considerd los veinte y cinco pajges
entre la suma de las exportaciones de Ecuador ledlos y las importaciones de Ecuador desde ellos
representan mayores volumenes de intercambio caheen términos FOB,entre los afios 1995 y 2010,
segun datos obtenidos de la ALA¢ase Anexo 4.
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En la mayoria de los casos con los socios comesced pasd de sub comercio a sobre
comercio (excepto Bélgica y Luxemburgo). Al 2010 cdapdn y Argentina se comercia
muy cerca del nivel “natural” de comercio y con ri&ia coincide que el intercambio
comercial con Ecuador es lo que se espera de acaelas caracteristicas economicas,

geograficas, histéricas, de capacidad comercialturales de ambas naciones.

Estimaciones del proteccionismo de los residuos de la

ecuacion de gravedad con los principales socios
comerciales de Ecuador

No. SOCIO COMERCIAL RESIDUOS
1985 1995 2010
1 |Estados Unidos 1,0 0,5 0,8
2 [Colombia -0,6 0,0 1,5
3 [Peru -0,4 -0,8 1,8
4 [China -0,9 0,6 2,0
5 |Venezuela -3,4 0,0 1,5
6 |Chile 1,4 1,4 2,7
7 |lapdn 0,7 0,5 0,1
8 |Corea 4,1 2,0 1,9
9 |Brasil -0,2 -0,3 0,2
10 |Panama 2,1 1,5 3,2
11 |ltalia -0,1 0,4 1,1
12 |México -1,3 -0,5 0,8
13 [Alemania 0,8 -0,1 1,1
14 [Argentina -0,5 0,3 0,1
15 |Espaiia -1,4 -0,6 -8,9
16 [Bélgica y Luxemburgo* 1,1 -10,1
17 [Holanda 0,5 0,3 0,9
18 [Francia -1,0 0,0 0,0
19 |India* -8,3 -2,1 1,1
20 |Rusia* 2,7 3,4
21 |El Salvador -2,9 -1,6 2,3
22 [Malasia -0,6 -0,9 2,9
23 |Guatemala -1,1 -0,1 2,0
24 |Tailandia -3,2 -1,7 3,2
25 |Canad3d 0,0 -0,2 0,4
Promedio -0,7 0,1 0,6

*

Informacion no disponible para ese afo

Tabla 6.2 Estimaciones del proteccionismo de lossiduos de la ecuacion de gravedad para Ecuador

Fuente: El autor

Elaborado por: El autor

154



Ecuador no ha quedado entonces rezagado del prdeastegracion comercial; aunque el
ritmo de insercion en la globalizacion de los paidel mundo ha avanzado con mayor

rapidez y profundad que en el caso ecuatoriano.

Lo mencionado en el parrafo anterior lo corrobdesnestadisticas referentes al porcentaje
de las exportaciones en relacion al PIB, que dek8605 al 2010, segun datos del Banco
Mundial y del International Trade Centre, las expcdones sobre el PIB a nivel mundial
se incrementaron en 6 puntos porcentuales (del &9%5%), mientras en Ecuador se

aumento en 3 puntos porcentuales (del 27% al 30%ante el mismo periodo.

En conclusion: la politica de comercio exterior detuador y la institucionalidad

involucrada en el intercambio comercial favoreciocemercio en 30% en promedio,

durante el periodo comprendido entre 1950 y 2010; esnbargo, segun el analisis
realizado sobre la evolucion y la estructura deb#anza comercial no petrolera
ecuatoriana, la evaluacion de las politicas de ocimeexterior, asi como de los

indicadores de comercio exterior con énfasis eseefor no petrolero, durante el periodo
2005- 2010, se podria asumir que la profundidadligad de insercion de Ecuador en el
mercado internacional no ha sido el mas adecuatayanto, aun no se logra cambiar el
modelo primario extractivo- exportador del pais,etrcual hemos estado inmersos por
varias décadas.
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CAPITULO VI

7. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

7.1 CONCLUSIONES

v' Una vez aplicado el modelo de gravedad segun estimes y metodologia de Rose
(2002), complementando la base de datos conceengntomercio bilateral entre
Ecuador y sus socios comerciales para el periodi-2@010, se obtuvo como
resultado que el Ecuador durante el periodo queieore de 1950 al 2010 presenta un
mayor intercambio comercial con los principalesesicon lo que mantiene relaciones
de comercio que su volumen “natural”, por tantoPldlitica de Comercio Exterior
ecuatoriana implementada y la institucionalidadarsa en ella tuvo un efecto positivo

sobre el comercio, al beneficiar a este en un 3@%en promedio.

v' Los resultados sugieren que las medidas en el oddeta Politica de Comercio
Exterior que ha aplicado el Ecuador (1950- 2010)Idmerales en relacién al resto del
mundo; sin embargo, el ritmo en el que los demésepadel mundo fueron
insertandose en la globalizacion fue mas dinamipofundo que el de Ecuador, como
por ejemplo en Chile, Brasil, PerQ, entre los maisecinos y otros como China y
Japon.

v' Al relacionar los resultados antes mencionados losnencontrados al estudiar la
evolucion de la balanza comercial no petroleraktelador durante los afios 2005 y
2010, se hace evidente que la calidad de insedabBcuador en el mundo no ha sido
la adecuada, ya que aun no logramos cambiar érpptoductivo en el Ecuador y nos
hemos mantenido bajo el modelo primario- extractiportador, lo que ha
desembocado y de manera repetitiva afo tras abalanzas comerciales no petroleras

deficitarias (la Unica superavitaria se dio en 1888ndo nos encontrdbamos inmersos
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en la crisis financiera ecuatoridf llegando a presentarse en el 2010 el déficildde

balanza comercial no petrolera) més alto en latiéstle la economia ecuatoriana.

v" Al comparar el afio 2005 con el 2010, las export@sao petroleras presentaron una
variacion en los precios del 69,6%y las importaegomo petroleras del 35,2%;
mientras el volumen de las exportaciones no pea®lse incrementd en el 9% vy el de
las importaciones crecio drasticamente en un 43cd&%de la dolarizacion las compras
externas se impulsaron); sin embargo, lo rescatéblesta situacion es que este gran
incremento en las importaciones en mayor proportadexplica el incremento del
volumen de bienes de capital en 73,9% y las mat@rianas en 41,1%; por tanto, es
beneficioso para la industria ecuatoriana ya gsebienes de capital incrementan la
produccion, se mejora la tecnologia o bien se m@gostos, lo cual les permite a los
empresarios ser mas competitivos; y, en referentaamportacion de materia prima es
simbolo de que se esta produciendo en el paissbore mayor valor agregado que
obviamente tienen un mayor precio en el mercadernational y nacional, y no

fluctian tanto como los productos con nulo o paonvagregado.

v' Por el lado de las exportaciones no petrolerasosiiyp el hecho de que las ventas
externas de productos no tradicionales (23,58% memgdio sobre el total de
exportaciones) aportan en mayor cantidad para pac@n de divisas que las
tradicionales (19,19%), y mas importante aun, derde las exportaciones no
tradicionales el mayor rubro lo cubren las expaotees industrializadas con un 74%

en promedio durante el periodo de analisis.

v Dentro del total de exportaciones, las exportacion@ustrializadas no petroleras en el
2010representan alrededor de siete puntos pordesitaeenos que las exportaciones
primarias no petroleras (19% y 26%, respectivametdeque sugiere que el punto
central por el que se producen balanzas comeraialgsetroleras deficitarias no esta
en si los productos son o no industrializados, %jne el volumen en los que se
producen o el precio en los que se vende en eladernaternacional son relativamente
bajos por la poca diferenciacion o falta de calidados mismos en relacion al resto

del mundo. Lo mencionado, se une a la necesidagimagmte de diversificar los

"“Hubo una fuerte devaluacién de nuestra moneda éoimgentivaba las exportaciones y se produjo el

congelamiento de depdsitos lo que disminuyé di@stmte la liquidez de la economia nacional,
contrayéndose las importaciones en una cantidadriengte.
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mercados, los productos y aumentar e involucrareaas actores econémicos para que
fijen sus metas fuera de las fronteras ecuatorjamasementando la cantidad
demandada de nuestros productos (y de nuevos)ma fxponencial, induciendo a la
industria nacional a alcanzar economias de escétengntando la iniciativa de los
exportadores para que produzcan bienes o brindeiciss diferenciados, de calidad y
amigables con el medio ambiente, es decir, volviéaccompetitivos; sin descuidar el
control sobre las importaciones, lo que al findl deculo virtuoso de la economia

llevard aun mayor crecimiento y posible desarrelonomico del pais.

Para Ecuador el comercio exterior es uno de losoreg elementales para su
crecimiento econémico y su importancia toma magt@vancia al ser éste su principal
fuente de divisas, indispensable para mantenermoseleactual contexto de la
dolarizacion y no causar nuevamente un caos ecaogiimanciero y social como se
vivio en el afio 1999, a mas que, al estar inmeraam entorno globalizado, los paises
del todo el mundo son cada vez mas interdependientee si; sin embargo y pese a su
importancia, los resultados indican que la balasaraercial no petrolera ecuatoriana
incidi6 negativamente en la economia del pais, ya gn el afio 2005 participo
negativamente en el PIB ecuatoriano con -9,81%tiely en el 2010 se incrementé en
contra 3,44 puntos porcentuales (-13,25%); mied&rdmlanza comercial total incidié
negativamente solo en los afios 2009 y 2010, eniUdt#tgo represento -3,54% del
PIB.Ademas, en el paper citado de Diego Ochoa gyl@ndofiez (2009), se concluye
que cuando las exportaciones ecuatorianas se ianptamen un punto porcentual, el
PIB crece en 0,78 y que por cada punto porcentulcgece el PIB, la demanda de

importaciones aumenta en 1,28.

A la vez, debido al limitado mercado que represegitaEcuador, su actividad

econdmica comercial ha dependido principalmentislenercados externos, por ello
que, las épocas de mayor crecimiento econémicositBnresultado de una serie de
booms ciclicos de exportacion de productos prirsagmpezando con el cacao (1866-
1925), el banano (1946- 1968) y el petréleo en 18F2ual sigue siendo el principal

producto de exportacion que ha sostenido la ecanaleli pais; pero esto supone un
gran riesgo porque a mas de la vulnerabilidad al egta expuesto un productor y
exportador de productos primarios por los altib&odos precios debido a la demanda
mundial, un aumento drastico en las exportaciorescidrto producto o bien el

aumento del precio internacional de nuestro praiggoducto de exportacion, pudo
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haber provocado que en la economia ecuatorianansgaga la enfermedad holandesa,
lo que desalienta el desarrollo de nuevas actieslaparticularmente de las de mayor
valor agregado e intensivas en contenido tecnad¢gie ahi que, es imperante el apoyo
y la aplicacion de una politica industrial y conmalccon el fin altimo de cambiar el

patrén productivo ecuatoriano.

Recordemos, que las grandes potencias mundiale® @&stados Unidos, en un
comienzo aplicaron politicas de comercio exterielamente proteccionistas a fin de
proteger a su industria, fortaleciendo sus estrastinternas para luego ingresar al
mercado internacional con fuerza, y ciertamentegae su nivel de proteccionismo se
ha reducido considerablemente y ahora mas bieataelogado como un pais que aplica
medidas de caracter liberal, ain destina milloreeddares anuales en subsidios para
el sector agricola, muy dificiles de igualar poresdto de naciones; y, en un mercado
como el ecuatoriano donde existen importantes rdisttes fundadas en asimetrias de
informacion, una concentracion de productos, m@&say propietarios, se hace
necesaria una fuerte intervencion del Estado, dfiered de lo aplicado por otras
economias de Sudamérica como Colombia y Chile dprefe@ieron dar mas espacio a
la apertura de su sector externo. La intervenciéingdbierno a través de politicas
acordes con la realidad del pais deben incentosrsectores donde se posea una
ventaja comparativa para que al abrir las fronte¥akas puedan ser competitivas, con
el fin de transformar el patrén productivo de l&iéa por uno inclusivo de bienes y

servicios con alto valor agregado y ambientalmesgponsables.

La crisis mundial originada en Estados Unidos aéfectla economia ecuatoriana en
varios aspectos y uno de los mas relevantes fdel @itercambio comercial, que de no
haber optado el Ecuador en el afio 2009 por laagpdo de la salvaguardia por
balanza de pagos junto con otras medidas comocetmento del crédito al sector
exportador, nuestra balanza de pagos, afectadaumartendencia en la balanza
comercial no petrolera de presentar cada afio maydédicit (en efecto, con la

salvaguardia el déficit en la balanza comercialpetrolera se redujo en un 31,9%
respecto al 2008), habria puesto en jaque a laoatannacional, debiendo pagar mas

deuda pubica o bien reduciendo las reversas deld3@antral para su financiamiento.

Aunque algunos de los indicadores de comercio iextaeo son favorables para el

Ecuador como la elevada concentracion en su caeggtatable y de mercados, otros
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indicadores muestran resultados alentadores com@éd de apertura y el nimero de
exportadores que van en aumento, y nuestros pailesiproductos no petroleros gozan
de cierto reconocimiento en el mercado mundialjrede se evidencia que el Estado
esta trabajando para el elevar el servicio quetgpms cuanto al comercio exterior se
refiere, a través de capacitaciones a sus funéamancorporacion de tecnologia en
las instituciones, inversién en infraestructurecéigle puertos, aeropuertos y carreteras,
proyectos y construccion de centrales hidroelédrague junto con el reforzamiento de
su marco institucional y juridico mediante el COPIal Agenda de Transformacion
Productiva , la “Ley de Control del Poder del Mel@a entre otros, da la pauta para
que el pais siga creciendo e incentiva a la emgnésada a ser parte de este esfuerzo,

del cual se beneficiara a través de menores costos.

7.2 RECOMENDACIONES

v" El gobierno deberia fomentar la formacién de clistdustriales, ya que ésta es una
buena opcion para aumentar la productividad debséudustrial, presionando a las
empresas inmersas a coordinar, reducir comportansieoportunistas, innovar,
especializarse, generar economias de escala yvazlagenerar mayores plazas de
trabajo al integrar cuantas empresas sean necegaia abarcar toda la cadena de
valor del sector, desde la manufactura de la naat@rima, el proceso de
transformaciéon hasta su comercializacion y distid, logrando ser competitivos en
el mercado nacional e internacional con productosadidad y con alto valor agregado,

que es lo que se busca.

v Es importante mantener una politica de comercierextestable a largo plazo, fijar
metas claras, sociabilizarlas e ir controlandodwances en esta materia, ya que lo
mencionado permitird obtener en el mediano plazoommercio exterior saludable, que
atraera inversion tanto nacional como extranjesagye el inversionista sabra a qué
acogerse y como beneficiarse, su incertidumbrel emaeco legal sera mucho menor,
ademas tendra asegurado mercados amplios paraciaimer sus productos, ya no
solo sera un mercado relativamente pequefio comel &cuador, sino podra ser

competitivo produciendo en economias de escala.
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No debemos olvidar el comercio de servicios porguendencia mundial demuestra
gue este sector va en aumento y en Ecuador, awhquecimiento del PIB depende
fundamentalmente de la produccion de bienes, esnendable establecer una politica
clara al respecto y que incentive su crecimientoembargo, cabe destacar que esta
esforzandose en mejorar la infraestructura parseelicio de transporte, siendo la
construccion del corredor vial interoceanico Mankdanaos (Brasil) uno de los

proyectos de mayor relevancia.

Ciertamente no hay un pais que pueda consideratgssuficiente y Ecuador no es la
excepcion, por ello que, para suplir sus necesgadmrencias es importante mantener
buenas relaciones comerciales con el resto de spaismcrementar los acuerdos
comerciales, pero éstos deben considerar las agsee las economias involucradas
y bajo el esquema de la Organizacion Mundial de €oim, de lograr un comercio
equitativo y justo, el equipo negociador ecuataridabe buscar los beneficios que por
ser un pais en vias de desarrollo le corresporatelopque, es valido mantenernos y
conseguir la firma de Acuerdos Comerciales pafesirrollo y de Complementacion
econdmica con las diferentes naciones con las gseamos intereses mutuos, y de ser
posible adelantarnos a nuestros paises vecinobtenes acuerdos bilaterales, ya que
asi seremos nosotros quienes dejemos “limitanddeekno” y no deberemos
alinearnos a acuerdos ya existentes, como lo dougon la Unién Europea, que
aungue compartimos algunas cuestiones econdémioamles y culturales con los
paises de la CAN, nuestra situacion es diferenteefbargo, es preferible negociar

como comunidad por el peso relativo que involucra.

En el caso de la CAN de la cual formamos parte eld993, el hecho de no haber
logrado un consenso entre los cuatro paises p@aciae con la Union Europea, y
luego con el problema ya resuelto suscitado erduadtor y Colombia que a juicio del
Primer Mandatario ecuatoriano viol6 la soberaniariteeial y las normas

internacionales, las tensiones dentro de la comadnaliguran una menor integracién

de las economias involucradas y hasta una posdgenentacion.

Es importante, afianzar los acuerdos regionalesoclonres la union de los paises de
Sudamérica a través de la UNASUR, ya que es uruinsnto valioso para contar con
el peso necesario como bloque para la toma deidleessen el ambito financiero,

econdmico, comercial, social que podrian afectamahdo. A la vez, incentivar y
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fomentar el Sucre como parte de la nueva arquiteditnanciera subregional facilitara

el intercambio comercial, ademas, que permite dismlas asimetrias entre los paises.

La apertura comercial por si sola no asegura ebgaproductivo que requiere el pais;
entonces, la politica comercial exterior debe eatmmpafada de politicas macro y
microecondmicas, horizontales, verticales y de té@n implementadas en forma
integral y sistematica, destinadas al desarrobermo de sus estructuras productivas e
institucionales, con la creacion de sistemas deefiin de adquisicion de nueva
tecnologia, capacitacion, infraestructura, accdsoralito y que se acuerde con el
sector empresarial- industrial la innovacion, lasteucturacion empresarial, una
produccion basada en conocimiento, siendo so@ahlyientalmente responsables para
lograr competitividad. La idea es que se creencesléuertes entre el sector exportador
y el resto de la economia nacional, asi las exgortas recogeran las innovaciones
gue en el mundo se generen y las transmitira ddoss sectores por medio de bienes
intermedios, servicios, tecnologia, entre otroppy el otro lado, fomentar la demanda

de bienes y servicios ecuatorianos que luego sdj@to de exportacion.

Dentro de las politicas arancelarias compensatorias CAN contempla las
salvaguardias cambiarias, cuando las devaluacméss socios comerciales generen
impactos negativos en la economia de otro pais bm@npor tanto, esta es una buena
opcion que podria aplicar el Ecuador, siguiendo roacanismo adecuado de
operatividad cuando se den este tipo casos, y mueeda medida compensan nuestra
falta de politica cambiaria ante la adopcion dgim&n monetario de dolarizacion en el
afio 2000. Ademas, debemos aprovechar la asisteEncieca que ofrece la OMC para
aumentar la capacidad humana en cuanto a una owejgrension de los Acuerdos de
la Organizacién y sus normas complejas para rafdozaregimenes comerciales del

pais y negociar mas eficazmente con |os socios rotales.

La politica arancelaria ecuatoriana no ha estatkntada a los sectores de mayor
generacion de empleo y valor agregado, ahora unkglestrategias que tiene el
gobierno para la transformacion productiva es Iatigicion inteligente  de

importaciones, que busca proteger a la industr@onal, pero cabe sefalar que las
industrias a las que se proteja deben ser aquellagentajas comparativas futuras, que
produzcan la mayor cantidad de externalidadesipasipara el desarrollo de otros y

que el mercado por si solo no es capaz de desayrsilno estaremos cayendo es una
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situacion ineficiente, ademas que esta politicae delantenerse como de caracter
temporal y debe estar claramente definida su @bjstiduracion, pues en este tiempo
se busca desarrollar y elevar la productividadsdetor y una vez que estén adaptados
abrirlos a la competencia mundial para no desinantios esfuerzos de estas
empresas por seguir mejorando sus niveles de daligaoductividad, a la vez que los
empuja a seguir innovando para ganar una mayoaamimercado, donde el mayor

beneficiado sera el consumidor final.

Ecuador tiene el potencial para ser productor gléeda y no solo poseedor de riqueza,
tenemos la mayor concentracion de mega diversidadnetro cuadrado del mundo,
somos el primer exportador de banano en el mudderaero en camardn, nuestras
flores son apetecidas por los mas estrictos cbesé& como su cacao fino de aroma, el
clima es tan diverso y junto con el trabajo enrgjiaeentre el sector publico y privado

podemos transformar al Ecuador en una potenciarctahe
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GLOSARIO ™™

* Acuerdos Comerciales contratos entre dos o mas paises, mediante laescise
regulan materias estrictamente comerciales. Tieaeacter de tratados arancelarios
para procurar ventajas y seguridad en las aplicasiadde las tarifas y regimenes

aduaneros que afectan a los contratantes.

* Aduana: unidad administrativa encargada de la aplicad®fa legislacion relativa a la
importacion y exportaciéon de mercaderia, como etrobdel trafico de los bienes que
se internan o externa de un territorio aduanesdizando su valoracion, clasificacion y
verificacion, y de la aplicacion y la fiscalizacia@® un régimen arancelario y de
prohibiciones.

* Arancel: impuesto o derecho de aduana, que se cobra soanmmercancia cuando ésta

se importa o exporta.

» Balanza Comercial: conjunto de transacciones comerciales realizadasrppais con
el exterior, en un periodo determinado (un afofsistentes en las importaciones y

exportaciones de mercancias consideradas en suntmnj

» Bien de capital se refieren a maquinas, vehiculos, equipos, maguierramientas y
herramientas destinadas, directa o indirectamariteproduccién de bienes o servicios

0 a la comercializacién de los mismos.

e Céamara de Comercio:asociacion o institucion que a nivel local, pravah, nacional
o0 internacional, agrupa a los comerciantes (seapori@dores, exportadores,
industriales, mayorista, minoristas, etc.) conbgéto de proteger sus intereses, mejorar
sus actividades comerciales sobre la base de laamugoperacion y promover su
prosperidad, asi como también la de la comuniddd emal se halla asentada.

"L as definiciones de los conceptos, en su mayorédbsevieron de diccionarios de Economia y Comercio

Exterior, los mismos que se detallan en la sead@Bibliografia.
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CIF(Cost, Insurance & Freight - Costo, Seguro y Fl@): incoterm cuyo precio
incluye la mercaderia puesta en puerto de destindlete pagado y seguro cubierto.
El vendedor contrata el seguro y paga la primaespondiente. El vendedor sélo esta

obligado a conseguir un seguro con cobertura minima

Competitividad sistémica:entre los topicos que atafien al concepto de catimjuktd
sistémica estan: a) propender a crear un entorciona, propicio para el desarrollo
sustentable de las empresas, fomentando una celtypeesarial con responsabilidad
social; b) que facilite el acceso de las empresak dormacion empresarial,
capacitacion, asesoria y consultoria e informacidn;que fortalezca la gestion
tecnolégica de las empresas; d) que vincule a hapresas con instituciones
académicas y centros de investigacion aplicadagu® cuente con un sistema
financiero sélido, competitivo y accesible; f) giete de las capacidades suficientes a
las empresas para vincularse a la cadena expataglogue provoque la sustitucion
eficiente de importaciones; h) que consolide latafexportable; i) que incorpore a las

Pequefias y Medianas Empresas (Pymes) en nuevosdogtt

Datos de panel:es aquel que contiene una serie de observaciepetdas, sobre las

mismas unidades a través del tiempo.

Deflactar: consiste en llevar una serie estadistica o uruotmjde datos a un afio (o
periodo) base, descontando el efecto de la inflaeidre la base y los afios sucesivos;
aislando el efecto de los precios sobre el efecantidgad o también
denominado quantum que es indicativo de la evoludiél volumen de la variable o
indicador sujeto a medicion. Se divide entoncega&r nominal (o0 corriente) por el

deflactor arrojando como resultado el valor defidoto redf*2

Desarrollo sostenible:las caracteristicas de un desarrollo sostenible aobuscar la

manera de que la actividad econdmica mantenga orene] sistema ambiental; b)
asegurar que la actividad econdmica mejore la adlide vida de todos, no solo de
unos pocos selectos; ¢) usar los recursos eficremte: promover el maximo de

reciclaje y reutilizacion, poner su confianza endelsarrollo e implantacion de

Masesor Regional de la Secretaria Ejecutiva de IRALE

1%pagina web de la CEPAL
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tecnologias limpias y restaurar los ecosistemaadtss) d) promover la autosuficiencia
regional; e) reconocer la importancia de la naémabpara el bienestar huméafio

Desarrollo sustentable: es un proceso integral que consiste en Satisfaa®r |
necesidades de las generaciones presentes sinaoeaipr las posibilidades de las del

futuro para atender sus propias necesidatles
Divisa: medio de pago internacional representado por wreda extranjera.

Dumping: venta de productos de un pais a otro a preciferiones a los de

exportacion establecidos o por debajo de los cagsoduccion en el pais de origen.

Economia Politica:es una ciencia social que estudia las leyes ddupectn social y
la distribucion de los bienes materiales en lasrdiftes fases del desarrollo de la
sociedad humana, no solo le interesa el conocimigmias leyes, sino que actia sobre

ellas para modificarla en beneficio de la sociétfad

Enfermedad holandesa:se refiere a los efectos adversos que sufren ileasos

sectores de una economia como resultado de laiagpéeco revaluacion del tipo de
cambio de su moneda. Este término se viene aplicamdeconomia a cualquier
proceso econdmico que acarree pérdida internacidealcompetitividad por la
apreciacion de la moneda, como puede ser: un aandeastico en las exportaciones
de un sector, entradas de capital a corto plazoglee provienen de la ayuda al

desarrollo, las remesas en montos elevados.

Estructura econdmica forma de distribucién y organizacion de produesory
consumidores de bienes y servicios en un espaf@dde y en un periodo de tiempo
determinado. Conjunto de medios humanos y matsriglede relaciones sociales
encaminadas a producir, distribuir bienes y sergices decir, todo lo necesario para la
vida de los individuos y de la comunidad. Los medote produccién (capital-

“3yarian Hal R., Microeconomia Intermedia, Ed. AntBoisch, 1992, pags., 670-673.

Y4 nforme de la Comisién Mundial sobre Ambiente y &resllo, Nuestro Futuro Comin-World commision
on Environment and Development, Our commomn Futdxéord University Press, 1987

“3\anual de Economia Politica, URSS, Editorial Cartag
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equipamiento material y cientifico- técnico con guenta la sociedad) y las relaciones
de produccion (relaciones entre los que se aprajgdos excedentes de produccion y
los productores directos) constituyen el nucleo toga estructura econdmica y
determinan a largo plazo la indole (produccionridda a la agricultura, industria,

servicios, etc.) y desarrollo de una sociedad.

» Exportacion: transferencia o salida de bienes, servicios aadpimano de un pais a

otro, ya sea en forma temporal o definitiva.

« FOB. FREE ON BOARD, Incoterm. "Franco a bordo": significa que el vendedor
realiza la entrega cuando la mercancia sobrepasarda del buque en el puerto de
embarque convenido. Esto quiere decir que el caoprdebe soportar todos los costes
y riesgos de pérdida o dafio de la mercancia depas punto. El término FOB exige

al vendedor despachar la mercancia en aduanagpaxpdrtacion.

* Franquicia arancelaria: régimen aduanero con el cual se permite importar
mercancias idénticas o similares sin el pago deai@stpos, como compensacion a
aguellas mercancias importadas anteriormente yejamaron al exterior después de
haber sido sometidas a un proceso de transformaeidmo del pais, o que también
pudieron ser utilizadas para producir, acondiciomar envasar mercancias

exportadas®.

e GATT. General Agreement on Tariffs and Trade este organismo
intergubernamental, al que ha sucedido la Orgaidzaddundial del Comercio (OMC)
y que organizaba las negociaciones para la lilza@bn del comercio mundial, velaba
por el sistema comercial multilateral y, en patdcu por el principio de no
discriminacion, que rige las relaciones comercidietas Partes Contratantes, principio

comunmente denominado “clausula de la nacién nvasdeida” (NMF).

* Heterogeneidad son caracteristicas no observables que surgeelqmso del tiempo

en datos de panel.

* Importacion: se refiere a la entrada de mercancias de prodedexttanjera en un

territorio nacional.

1% 4gina web de la OMC
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Incoterms: son reglas internacionales para la interpretaciten los términos
comerciales fijados por la Camara de Comercio hatgpnal. Su objetivo es establecer
criterios definidos sobre la distribucion de gasyosransmision de riesgos, entre
exportador e importador. Hay 13 términos: EXW, FASB, CFR, CIF, DES, DEQ,
DAF, DDP, DDU, FCA, CPT, CIP.

Mercado emergente:definicion de aquellos paises que se encuentradian de
desarrollo. En cuanto a las caracteristicas denlaxados emergentes, se sefiala que
los mismos cuentan con un gran crecimiento de snogsia en forma acelerada pero
con un riesgo de situacion politica y financierastable. El funcionamiento de los
mercados emergentes se describen por padecer Ide e@nomicos irregulares y
variables donde su politica monetaria amerita @etas variables teniendo como
indicadores esenciales a la inflacién, la balangapdgos y la evolucion del PBI,
siendo sensibles ante la existencia de crisis etabdidades econdémicas que se
reflejan a largo plazo. Otra de las caracteristieassu volatilidad en materia
monetaria, lo cual hace en muchos casos estéradéscpor su carencia de liquidez en

sus activos, provocando desaceleraciones y carbhissos en su funcionamiefito

e Mercosur. mercado comun de América del Sur. Agrupacionomli formada por
Argentina; Brasil, Paraguay y Uruguay. El dia 26mkzo de 1991, en la ciudad de
Asuncién del Paraguay se firma el “Tratado de Aginicpara lo Constitucion de un
Mercado Comun entre estos paises. Bolivia y Chibm paises socios del

MERCOSUR.

* Meétodo de efectos fijoscon datos de panel, el método mas elemental ystente es
el de efectos fijos ya que implica menos supose&sosobre el comportamiento de los

residuos. MCO: Minimos Cuadrados Ordinarios.

* NAFTA: (North American Free Trade Agreement) Acuerdo aomk que abarca
Canada, México y los Estados Unidos, implementddb de enero de 1994, con un
periodo de transicion de 15 afios. Las mayores goeds agricolas incluyen:

eliminacion de barreras no arancelarias - inmediatde a la implementacion,

1pagina web Gestiopolis.

168



generalmente a través de la conversion de éstaanaetes; eliminacion de tarifas
(aranceles), algunos de manera inmediata, la naagleritro de 10 afios y algunos otros
productos sensibles gradualmente a mas de 15 ai®gsiones de salvaguardias
especiales; y reglas de origen para asegurar gued/I8o sirva como una plataforma

para exportaciones de terceros paises hacia laddsstnidos
OMC: Organizacion Mundial de Comercio.

Pais de Origen:por tal se entiende, si se trata de productogalay alli donde son
producidos, y si de manufacturas, el lugar dondwsefectuado la transformacién para
darles la condicién con que son introducidas graid importador.

Pais de procedenciase entiende el pais del cual llega directamentedrcaderia, sin

considerar si fue producida o manufacturada en él.

Politica de comercio exterior de libre cambio: caracterizada por la apertura
comercial externa sin barreras arancelarias qumifzer el libre flujo de bienes y
servicios de un pais a otro. Quienes apoyan gstedi politicas buscan facilitar la
division internacional del trabajo, a la vez quetdbuye al progreso del producto

nacional de un pais y a la elevacion del nivelida de sus habitantes.

Politica de comercio exterior proteccionistaes parte de la politica econémica de un
pais, que se caracteriza por la aplicacion deigestnes al comercio de importacién y
exportacion; estas prohibiciones pueden ser geserdimitadas, permanentes o
temporales y tienen como finalidad principal pretel@s producciones nacionales de la
competencia extranjera. Otros objetivos son losafes, de proteccion de la salud

publica, defensa a la propiedad intelectual, sdgdrhacional, etc.

Politica de comercio exterior:buscar limitar el comercio exterior libre, medama

imposicion de aranceles, cuotas de importacionuesios, etc.

Politica econdmica: es el conjunto de estrategias y acciones que farmios
gobiernos y en general el Estado para conducirfleirirsobre la economia de los

paises. Esta estrategia esta constituida por girdonde medidas, leyes, regulaciones,
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subsidios e impuestos que alteran los incentivoa@uicos para obtener unos fines o

resultados econémicos especificts

* Régimen Aduanero:tratamiento aplicable a todas las mercaderiasasugd control de
la aduana, respecto de las leyes y reglamentosnachsay de conformidad a su

naturaleza y al objetivo de cada operacion.

* Restricciones o prohibiciones aduanerasa las franquicias aduaneras se les suele
oponer numerosos procedimientos de restriccionéscaaercio de importacion y
exportacion; estas prohibiciones pueden ser geserdimitadas, permanentes o
temporales, se explican por diversas finalidadescales, proteccion industrial o
comercial, proteccion de la salud publica, defedsala propiedad intelectual o

artistica, etc.

» Salvaguardas:medidas excepcionales de proteccion que utilizpais para proteger
temporalmente a determinadas industrias naciomgiesse encuentran dafiadas o que
se enfrentan a una amenaza de dafo grave, debidaaremento significativo de las

mercancias que fluyen al mercado interno en camuiési de competencia leal.

e Valoracion en aduana: la valoracion en aduana es el procedimiento adoaner
aplicado para determinar el valor en aduana de&sancias importadas. Si se aplica
un derecho ad- valorem, el valor en aduana es iesgara determinar el derecho
pagadero por el producto importado. Tiene por olgstablecer un sistema equitativo,
uniforme y neutro de valoracion en aduana de |lasaneias: un sistema que se ajusta
a las realidades comerciales y que prescribe lezadion de valores arbitrarios o

ficticios™®,

8T urmero, Ivan. Las Finanzas Publicas, 2010

11%OMC: http://www.wto.org/spanish/tratop_s/cusvalusial_s.htm
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ANEXOS
ANEXO 1: BALANZA COMERCIAL, PERIODO 2005- 2010 EN M ILES DE DOLARES FOB

Balanza Comercial, periodo 2005- 2010

(Miles de délares FOB)
0 200 0 2000 0 200 0 200 0 2009 0 2010
0 0 O : 0 0 O 0 0 OB : 0 0 0 : : 0 0 : 0 0 O :
Exponaciones I \l \/ f 1, 1] | 11 A 1 | U 1l 11 1 1 1| 1) \/
oales 27322 10100031 370 28'609| 12728'243| 445 27733| 14321315| 516| 27'934| 18818327|  674| 27271 13'863058| 508| 26'538| 17'489'927 659
Petroleras 20317] 5869850 289] 21153]  7544510] 357 19726 8328566  422] 20018]  11720589] 586 18517 _ 6964638 _ 376  18906] 9673228 512
No petroleras 7004] 4230181 604 74s6]  5183733]  695| 8007  5992750] 748  7916] _ 7097738] 897 8754]  689g419] 788  7632] 7816700 1024
:(';‘t';‘l’e':a““es 8449 9549362 1'130| 10074| 11266'019| 1'118| 10'844| 12895'241| 1189| 11355/ 17551'930| 1'546| 11'260| 14'071'455| 1250 12'849| 19278714 1'500

Bienes de consumo 710 2337268] 3291 744 2'584'995|  3'473 811 2'901330{  3'578] 1069 3'852'039 3%605 922 3'094'035| 3356 1'052 4116'470 3913

Materias primas 4620 2'934'859 635 5426 3469307 639 5946 4093'484 688 6193 5%827'571 941 5812 4'669'806 804 6'517 5914771 908
Bienes de capital 285 2'557'048|  8'963 319 2'829'427| 8867 364 3319344 9121 468 4501'472 9622 398 3'926'591|  9'868 4% 5'129'089 10'341
Diversos 0.213 5213 24'530[  0.140 1'414| 10082]  0.215 2759 12'842 3 13017 5075 9 42715] 4881 12 75'560 6'344
ESE: ité: ﬁssles Y 2834 1714973 605 3584 2380'875|  664] 3723 2'578'324 693 3623 3357'830 927 4120 2338309 568 4772 40421823 847

el 550'669 1462'225 1'426'075 1'266'397 -208'397 -1'788'786
Comercial Total

BC Petrolera 4'154'877 5'163'636 5'750242 8'362'760 4'626'329 5'630'404
BC No Petrolera -3'604'208 -3'701'411 -4'324'167 ~7'096'362 -4'834'727 -7'419'191

Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: EI Autor
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ANEXO 2: BALANZA COMERCIAL, PERIODO 2005- 2010, TAS AS ANUALES DE VARIACION

Balanza Comercial, periodo 2005- 2010

(Tasas de variacion anual y tasa de variacion entiel afio 2005 y el 2010)

0 0 0 0 0 0 0 0 0] 0 0 0 0 0 0 0 0
f;‘t':‘:e"s“”"es 47%|  26.0%| 204%| -3.1%|  125%| 161%| 0.7%|  314%| 30.5%| -24%|  -263%| -24.5%| -27%|  26.2%| 29.6%| -29%|  73.2%|  78.3%
Petroleras 41% 285%| 235%| _6.7% 10.4%] 18.4%] _ 1.5% 420.7%| 38.7%| _7.5% 406%| _-35.8%)] _ 2.1% 38.9%| 36.0%|  -6.9% 648%|  77.1%
No petroleras 6.4% 22.5%| 15.1%| _ 7.4% 15.6%] 7.7%| -1.1% 18.4%| 19.8%| 10.6% 2.8%| -12.1%] -12.8% 133%] 300%| _ 9.0% 84.8%|  69.6%
::;';‘I’;m“es 19.2% 18.0%)| -1.0%| 7.6% 14.5%| 63%| 4.7% 36.1%| 30.0%| -0.8%|  -19.8%| -19.2%| 14.1% 37.00%| 20.1%)| 521%|  101.9%|  32.8%
Bienes de consumo|  4.8% 10.6%| 55%| 8.9% 122%| 3.0%| 31.8% 32.8%| 08%| -13.7% -197%|  -6.9%| 14.1% 33.0%| 166%|  48.1% 76.1%|  189%
Materias primas 17.5% 18.2%| 0.6%| 9.6% 18.0%| 7.7%| 4.2% 0.4%| 367%| -6.2% -19.9%| -14.6%| 12.1% 267%| 13.0%|  41.1% 10015%|  42.9%
Bienes de capital 11.8% 10.7%] -11%| 14.1% 17.3%| 2.9%| 28.6% 35.6%| 5.5%| -14.9% 128%|  2.6%| 24.7% 306%| 48%|  73.9% 100.6%|  154%
Diversos 340%]  72.9%| 589%| 53.1% 95.1%| 27.4%)| 1093.8%|  371.8%| -60.5%| 2412%| _ 228.1%]  -3.8%| 36.1% 76.9%| 30.0%] 55042%|  13494%|  74.1%
Ejg:igzttfs'esy 26.5% 38.8%| 9.8%| 3.9% 83%| 43%| -27% 30.2%| 33.8%| 13.7% -30.4%| -38.8%| 15.8% 72.9%| 49.3%|  68.4% 1357%|  40.0%

e -116.5% 758.4% -424.8%
Comercial Total

BC Petrolera -44.7% 21.7% 35.5%
BC No Petrolera -31.9% 53.5% 105.8%

Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: EI Autor
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ANEXO 3: ACUERDOS COMERCIALES DE ECUADOR AL ANO

Tipo de Acuerdo

Acuerdo/ Tratado/
Negociacidn

Fecha de
suscrpeion

2010

Paises Miembros

Resumen

Negociaciones e la Ronda de Uruguay (1984-
Elobjetivo es ayudar a bs productores de binedy

=

14

Acuerdos Mutiterales Miembro de la OMC 21 de ented996| 152 paises N .
senvicios, s exportadores y s mporiadoresiai
adelante sus actiidades
T Argertina, Bolva, Bras, Chie,  (E Tratado de Montevideo (12.08.1980)
Asocicion Lathoamericana de . y L R
b 12-ago-8(Cobombia, Cuba, Ecuador, Mexico, |Es el mayor grupo finoamercano de itegraciin,
Paraguay, Per(, Uruquay y Venezuek.
Creacion:8 de Dicembre de 2004
. Este nuevo modeh de itegracion inclid todos K
Acterdos Regionales L
8 e Db Argentna, Bolvia, Brast Chie,  {bgros ylo avanzado por los procesos delMerco
UNASUR m Colombia, Ecuador, Guyana, Paraguay,a Comundad Andina, asf como fa experenci c
' Per(, Suriname, Unuguay'y VienezueldChie, Guyana y Surname. El objetivo dtimo egjéd
favorecer un desarrolo més equiativo, amdnico
Integral de América del Sur
Comunidad Andina 26 de mayo 1969 ok, Coorb,Ead, Pey
\enezueh
Uniones Aduaneras e A Los membros asociados son: Argentng, Bras],
p , p 1995 Bolvia, Colombia, Ecuador y Pert. |Paraquay, Uruguay y Chie,
Arancel Comin

Palses observadores: México y Panama

Comuricad Andna- Mercosur18 de octubre de  Mercosur. Argentig, Brasi, Uruguay
(ACE59) 2004 Paraguay
Acterdo M — = ——
o iy Comuriad Andna- Mercosur06 de diciembre de: {Mercosur. Argenting, Brasi, Uruguay
(ACE 56) 2002 Paraguay
(i\%ngg; A AT, jimo de 2000 Arentira
g:)mumda At Bl Chy asio de 19?9 Bres
Acuerdos de akance |Cuba (ACE 46) 10demayode 208 Cuba
parcl Chie (ACE 65) 31de mayo de 1993 Chie
iy 15e septenbre dg, . .
México (ACE 29) 0 México
Paraguay 01 de mayo de 1994 Paraguay
Uruguay Uruguay
Acterdos Ceneraks d% 15 de Diciembre de {Acuerdo de Didlogo Poifico y de
" AN- UE .
ASocicion 2003 Cooperacion
14 de diciembre ce 2004,
. , ES una propuesta de itegraciin, Aindamentada dn
Afternatia Boivariana para . . ) , ,
Acterdos de L . Boivia, Cuba, Nicaragua, Honduras, |creacion de mecarismos para crear vertajas
) Amérca Latia y El Carbe |15 de 2008 . . .
Cooperacion B \Venezuela y Ecuador cooperativas entre s naciones que permian

Compensar las asimetias exstentes entre losui}
hemisero

Fuente: Sistema Informéatico de Comercio Exterior
Elaborado por: El Autor
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ANEXO 4: PRINCIPALES PAISES CON LOS QUE COMERCIA
ECUADOR, ANO 2010

PRINCIPALES PAISES CON LOS
QUE COMERCIALIZA ECUADOR

Estados Unidos
Peru
Chile
Panama
Colombia
Venezuela
Federacion de Rusia
Italia
Espana
Republica Popular de China
El Salvador
Alemania
Holanda
Bélgica y Luxemburgo
Guatemala
Francia
Japon
Argentina
México
Canada
Corea del Sur
Malasia
India
Bahamas
Brasil

Fuente: ALADI y El Autor
Elaborado por: El Autor
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ANEXO 5: TIPO DE CAMBIO NOMINAL DEL SOL PERUANO,
PESO COLOMBIANO, EURO Y FRANCO SUIZO FRENTE AL

DOLAR DE ESTADOS UNIDOS

Nuevo sol peruano por délar

Tipo de cambio nominal frente al délar USA

3,5
3,4
3,3
3,2
3,1
3,0
2,9
2,8
2,7

2.374,7 A 3.4 -
7

7 N\ 2.232,6 L

33 2.283,1\ -

\ A31 I

N N\ wnd

L i

\ .
;0

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

== Nuevo sol Peso colombiano

2.500,0
2.400,0
2.300,0
2.200,0
2.100,0
2.000,0
1.900,0
1.800,0
1.700,0
1.600,0
1.500,0

Jejop 1od oueiquwiojod 0sad

Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: El Autor

Eura parddlar

Tipo de cambio nominal frente al délar USA

0,9
0,9
0,8
0,8
07
0,7

0,6

2004 2005 2006 2007 2008 2008 2010

Euro Franco suizo

1,4

- 13
- 1,2
- 11
- 1.0

029

- 0,8
- 0,7

06

dE|DpP Jod sozins SOoUElH
H |

Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaborado por: El Autor
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ANEXO 6: ESTIMACIONES DEL PROTECCIONISMO A TRAVES

DE LOS RESIDUOS DEL MODELO DE GRAVEDAD DE ROSE (2002)
PARA EL CASO ECUATORIANO

Comercio bilateral Residuos del
Country1l Country 2 Year .

estimado (In) modelo
111 248 1950 118.752.216 227.304
111 248 1951 119.913.369 216.612
111 248 1952 120.692.046 219.889
111 248 1953 122.061.645 214.745
111 248 1954 123.038.454 228.640
111 248 1955 124.275.111 208.224
111 248 1956 124.660.491 199.816
111 248 1957 125.104.389 198.566
111 248 1958 124.997.004 194.531
111 248 1959 126.302.208 184.365
111 248 1960 127.041.024 185.426
111 248 1961 12.756.819 167.729
111 248 1962 128.420.067 168.881
111 248 1963 129.103.983 170.580
111 248 1964 130.950.087 167.406
111 248 1965 132.367.695 155.995
111 248 1966 134.322.474 132.573
111 248 1967 135.651.546 127.375
111 248 1968 136.614.366 116.062
111 248 1969 137.759.988 0.87716
111 248 1970 137.212.446 114.144
111 248 1971 138.459.501 0.97235
111 248 1972 139.961.352 0.91964
111 248 1973 14.267.646 0.89482
111 248 1974 144.185.625 145.047
111 248 1975 14.502.915 141.546
111 248 1976 14.651.835 126.932
111 248 1977 148.307.214 124.134
111 248 1978 149.597.019 118.075
111 248 1979 150.346.203 109.522
111 248 1980 150.859.107 107.075
111 248 1981 151.248.795 100.975
111 248 1982 151.015.206 100.616
111 248 1983 1.505.085 103.969
111 248 1984 151.541.676 107.456
111 248 1985 152.190.333 100.655
111 248 1986 152.603.598 0.78343
111 248 1987 152.637.153 0.64544
111 248 1988 153.630.162 0.48717
111 248 1989 154.022.964 0.56827
111 248 1990 154.146.447 0.46682
111 248 1991 15.449.295 0.49838
111 248 1992 155.043.363 0.43598
111 248 1993 155.501.244 0.39598
111 248 1994 156.419.391 0.43841
111 248 1995 156.943.032 0.54055
111 248 1996 157.552.371 0.42641
111 248 1997 158.384.484 0.44105
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
111 248 1998 15.589.155 0.59895
111 248 1999 155.240.229 0.47699
111 248 2000 1.557.764.026 0.28479
111 248 2001 1.565.013.602 0.41324
111 248 2002 1.571.858.901 0.40843
111 248 2003 1.578.750.974 0.42836
111 248 2004 1.592.538.183 0.54663
111 248 2005 1.603.216.456 0.71618
111 248 2006 161.322.379 0.85718
111 248 2007 1.617.443.789 0.69408
111 248 2008 1.625.702.324 0.91391
111 248 2009 162.170.894 0.59928
111 248 2010 1.629.259.039 0.83183
293 248 1950 96.564.641 196.531
293 248 1951 98.371.949 0.81263
293 248 1952 9.928.196 0.61309
293 248 1953 100.404.974 0.51049
293 248 1954 102.578.963 0.39821
293 248 1955 103.596.512 0.82278
293 248 1956 104.339.744 0.76851
293 248 1957 104.859.644 103.206
293 248 1958 105.059.879 0.16754
293 248 1959 105.635.525 0.30971
293 248 1960 107.326.484 0.15359
293 248 1961 108.627.062 -0.56446
293 248 1962 109.918.526 -0.19068
293 248 1963 110.713.739 -0.36297
293 248 1964 112.686.989 -0.33819
293 248 1965 113.985.893 -0.36765
293 248 1966 116.240.054 -0.28721
293 248 1967 117.751.565 -0.80618
293 248 1968 117.854.042 -0.90065
293 248 1969 119.144.459 -0.89063
293 248 1970 119.408.522 -0.58050
293 248 1971 120.812.441 -0.39083
293 248 1972 121.914.494 -0.47039
293 248 1973 124.871.981 0.19315
293 248 1974 127.747.709 0.73447
293 248 1975 129.241.712 0.98147
293 248 1976 130.092.632 123.918
293 248 1977 13.127.015 0.94136
293 248 1978 131.058.968 -0.65928
293 248 1979 131.792.105 0.06778
293 248 1980 133.104.227 -0.22368
293 248 1981 134.288.948 -132.842
293 248 1982 13.434.626 -0.79242
293 248 1983 131.653.643 -112.311
293 248 1984 132.052.463 -118.481
293 248 1985 132.541.079 -0.41524
293 248 1986 134.184.227 -130.314
293 248 1987 134.956.919 -101.874
293 248 1988 13.422.578 -0.32954
293 248 1989 131.882.237 0.13500
293 248 1990 131.768.732 -0.11522
293 248 1991 132.419.156 0.20387
293 248 1992 132.286.997 -0.09793
293 248 1993 133.225.535 -0.01018
293 248 1994 135.265.223 -0.02737
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
293 248 1995 136.377.221 -0.77838
293 248 1996 136.817.756 -0.78698
293 248 1997 138.033.182 -0.43097
293 248 1998 128.109.728 0.69384
293 248 1999 127.153.172 0.28838
293 248 2000 1.243.794.939 142.483
293 248 2001 124.974.401 155.778
293 248 2002 1.260.516.888 161.210
293 248 2003 126.921.306 189.399
293 248 2004 1.284.657.107 175.519
293 248 2005 1.299.981.593 192.599
293 248 2006 1.316.286.525 188.115
293 248 2007 1.329.200.084 151.753
293 248 2008 1.349.780.807 198.975
293 248 2009 1.350.414.812 159.911
293 248 2010 136.521.576 178.036
228 248 1950 82.279.484 236.868
228 248 1951 83.318.987 242.744
228 248 1952 84.631.259 221.466
228 248 1953 86.532.716 215.643
228 248 1954 87.191.033 244.349
228 248 1955 87.579.764 199.043
228 248 1956 87.811.853 191.376
228 248 1957 89.295.287 188.799
228 248 1958 89.836.661 173.359
228 248 1959 90.015.593 194.831
228 248 1960 91.582.796 195.935
228 248 1961 92.686.805 151.008
228 248 1962 93.330.296 143.404
228 248 1963 94.060.934 202.407
228 248 1964 95.618.792 151.280
228 248 1965 9.681.755 139.949
228 248 1966 98.957.216 153.305
228 248 1967 100.231.985 158.265
228 248 1968 101.086.349 170.666
228 248 1969 102.327.356 166.962
228 248 1970 102.014.459 160.419
228 248 1971 104.014.655 154.693
228 248 1972 104.977.787 167.093
228 248 1973 106.329.842 164.422
228 248 1974 107.986.766 284.841
228 248 1975 1.069.385 305.019
228 248 1976 107.731.139 296.148
228 248 1977 110.180.162 280.580
228 248 1978 111.841.292 241.600
228 248 1979 113.498.048 270.483
228 248 1980 115.024.562 268.199
228 248 1981 116.037.701 163.413
228 248 1982 114.078.677 144.901
228 248 1983 112.256.207 163.884
228 248 1984 113.242.367 136.517
228 248 1985 114.066.668 140.228
228 248 1986 11.471.918 140.286
228 248 1987 115.314.914 111.709
228 248 1988 116.686.154 119.641
228 248 1989 118.042.283 124.310
228 248 1990 118.187.987 118.615
228 248 1991 119.329.754 142.945
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
228 248 1992 120.852.197 143.098
228 248 1993 121.863.443 112.575
228 248 1994 123.011.633 134.909
228 248 1995 124.511.357 141.105
228 248 1996 125.575.853 141.167
228 248 1997 12.678.593 138.315
228 248 1998 115.926.269 227.453
228 248 1999 114.658.559 234.806
228 248 2000 1.129.671.177 264.360
228 248 2001 1.139.806.034 245.162
228 248 2002 1.147.036.869 229.950
228 248 2003 1.155.646.103 228.165
228 248 2004 1.172.471.764 229.577
228 248 2005 1.186.264.187 244.093
228 248 2006 119.868.715 273.279
228 248 2007 120.630.583 276.917
228 248 2008 1.219.320.277 321.372
228 248 2009 1.216.624.021 279.728
228 248 2010 12.270.457 265.270
283 248 1950 68.107.111 317.979
283 248 1951 68.124.433 248.487
283 248 1952 70.016.965 281.398
283 248 1953 71.191.744 202.282
283 248 1954 72.736.018 234.102
283 248 1955 73.282.744 257.038
283 248 1956 23.372.128 787.769
283 248 1957 75.672.313 184.782
283 248 1958 76.003.405 0.61395
283 248 1959 76.999.162 0.53586
283 248 1960 78.131.308 0.31253
283 248 1961 79.637.134 194.306
283 248 1962 80.766.046 168.494
283 248 1963 81.993.976 141.750
283 248 1964 83.613.289 179.997
283 248 1965 8.523.058 0.18083
283 248 1966 87.438.058 -0.52890
283 248 1967 89.476.375 -0.15406
283 248 1968 90.660.439 -0.40935
283 248 1969 92.391.076 -0.20683
283 248 1970 92.799.922 -0.33548
283 248 1971 94.843.042 -0.70529
283 248 1972 96.385.621 201.880
283 248 1973 98.888.269 332.830
283 248 1974 100.910.569 396.266
283 248 1975 102.123.274 360.484
283 248 1976 103.070.077 380.770
283 248 1977 104.208.793 349.701
283 248 1978 106.063.684 352.209
283 248 1979 107.020.117 334.990
283 248 1980 109.302.412 127.523
283 248 1981 110.014.123 0.91224
283 248 1982 110.792.377 194.835
283 248 1983 109.628.044 267.630
283 248 1984 109.799.842 233.882
283 248 1985 110.540.017 211.781
283 248 1986 110.962.114 138.080
283 248 1987 110.862.163 121.369
283 248 1988 108.526.447 118.493
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
283 248 1989 108.612.199 161.950
283 248 1990 109.333.102 236.229
283 248 1991 111.050.401 182.578
283 248 1992 112.351.564 176.759
283 248 1993 113.165.311 168.000
283 248 1994 113.944.495 167.749
283 248 1995 114.332.041 152.788
283 248 1996 114.781.054 169.628
283 248 1997 115.653.769 170.190
283 248 1998 106.112.629 278.886
283 248 1999 105.359.506 266.633
283 248 2000 1.070.637.745 302.556
283 248 2001 1.076.869.486 286.165
283 248 2002 1.083.880.444 211.554
283 248 2003 1.092.577.356 209.480
283 248 2004 1.110.955.347 310.984
283 248 2005 1.126.495.761 257.136
283 248 2006 1.143.522.871 240.125
283 248 2007 1.160.026.229 243.358
283 248 2008 1.180.749.092 258.634
283 248 2009 1.184.184.891 302.189
283 248 2010 1.197.165.623 315.288
233 248 1950 9.987.331 129.069
233 248 1951 100.452.505 142.948
233 248 1952 101.798.917 136.847
233 248 1953 103.590.445 120.953
233 248 1954 105.796.567 136.934
233 248 1955 106.417.213 115.320
233 248 1956 106.801.531 0.78027
233 248 1957 107.038.825 104.515
233 248 1958 107.082.253 0.18020
233 248 1959 10.820.239 0.13962
233 248 1960 109.961.716 -0.17251
233 248 1961 11.091.589 0.42712
233 248 1962 111.622.615 0.16592
233 248 1963 111.798.634 0.45411
233 248 1964 114.258.766 0.46347
233 248 1965 114.851.698 0.55935
233 248 1966 11.710.867 0.20225
233 248 1967 118.199.398 0.21942
233 248 1968 119.435.515 0.19130
233 248 1969 121.052.542 0.16366
233 248 1970 121.264.621 0.23177
233 248 1971 122.915.995 0.66298
233 248 1972 124.631.455 0.34891
233 248 1973 127.451.569 0.42811
233 248 1974 129.749.194 0.34035
233 248 1975 131.055.154 0.13391
233 248 1976 132.572.242 0.39643
233 248 1977 134.255.602 0.17321
233 248 1978 135.851.524 0.22144
233 248 1979 136.917.367 -0.12372
233 248 1980 138.148.027 -0.09149
233 248 1981 138.571.261 -0.30261
233 248 1982 138.869.533 -0.38770
233 248 1983 138.010.018 -0.01694
233 248 1984 138.497.686 -0.75233
233 248 1985 139.087.519 -0.61842
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
233 248 1986 139.727.146 -104.068
233 248 1987 140.115.772 -111.229
233 248 1988 141.075.802 -123.746
233 248 1989 141.502.666 -125.866
233 248 1990 141.796.618 -127.725
233 248 1991 142.554.238 -105.809
233 248 1992 143.247.022 -0.81247
233 248 1993 144.050.653 -0.46399
233 248 1994 145.200.019 -0.07457
233 248 1995 146.099.317 -0.00118
233 248 1996 14.647.585 0.04377
233 248 1997 147.164.437 0.09608
233 248 1998 133.131.364 149.800
233 248 1999 131.412.061 124.234
233 248 2000 1.311.674.086 150.835
233 248 2001 1.319.444.847 170.791
233 248 2002 1.326.907.165 175.004
233 248 2003 1.335.334.702 166.790
233 248 2004 1.351.087.954 161.142
233 248 2005 1.363.619.257 172.858
233 248 2006 1.378.483.139 165.791
233 248 2007 1.388.780.121 153.099
233 248 2008 140.145.577 154.328
233 248 2009 1.402.713.593 136.963
233 248 2010 1.411.830.565 150.654
299 248 1950 96.034.697 167.563
299 248 1951 97.720.679 -0.69390
299 248 1952 99.403.793 -175.363
299 248 1953 100.723.022 -189.312
299 248 1954 102.839.723 -110.636
299 248 1955 104.113.961 -213.793
299 248 1956 105.680.672 -235.802
299 248 1957 107.565.575 -257.988
299 248 1958 107.201.714 -0.86568
299 248 1959 108.394.412 0.66035
299 248 1960 108.737.042 0.39640
299 248 1961 10.952.585 -0.33744
299 248 1962 110.779.463 0.01105
299 248 1963 111.676.928 0.93701
299 248 1964 114.039.632 0.37430
299 248 1965 115.171.016 0.38234
299 248 1966 116.414.165 0.01905
299 248 1967 117.901.517 0.70660
299 248 1968 118.889.753 0.00358
299 248 1969 120.133.988 0.03360
299 248 1970 120.051.743 -0.41401
299 248 1971 120.937.598 -0.68991
299 248 1972 121.986.767 -0.62321
299 248 1973 124.133.213 0.18582
299 248 1974 126.229.478 0.60250
299 248 1975 127.660.274 -111.439
299 248 1976 129.532.244 -180.685
299 248 1977 131.656.493 -148.591
299 248 1978 132.785.462 -131.815
299 248 1979 133.305.959 -0.75559
299 248 1980 133.126.109 -0.51989
299 248 1981 133.163.039 -0.46656
299 248 1982 132.951.878 -0.35092
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299 248 1983 131.604.548 -241.771
299 248 1984 131.653.238 -299.569
299 248 1985 13.187.135 -339.642
299 248 1986 132.525.002 -260.698
299 248 1987 132.642.959 0.07049
299 248 1988 133.972.331 -188.862
299 248 1989 132.433.685 -182.905
299 248 1990 133.091.888 -0.48287
299 248 1991 13.508.069 -0.82537
299 248 1992 136.369.154 -140.797
299 248 1993 13.650.125 -150.589
299 248 1994 136.579.769 -0.42268
299 248 1995 137.195.471 0.01823
299 248 1996 137.244.794 0.02371
299 248 1997 138.188.711 -0.03556
299 248 1998 121.683.743 155.845
299 248 1999 119.552.651 147.430
299 248 2000 1.238.419.254 161.029
299 248 2001 1.248.318.043 150.259
299 248 2002 1.240.193.855 153.269
299 248 2003 123.281.187 142.068
299 248 2004 1.263.799.944 154.271
299 248 2005 1.283.154.184 129.690
299 248 2006 1.301.817.571 116.344
299 248 2007 1.313.584.853 148.361
299 248 2008 1.327.759.635 209.704
299 248 2009 1.322.638.341 153.514
299 248 2010 1.323.579.418 146.759
922 248 1998 103.343.227 273.151
922 248 1999 102.703.714 241.534
922 248 2000 9.851.953.333 321.477
922 248 2001 9.980.598.987 325.187
922 248 2002 1.009.177.241 328.301
922 248 2003 1.022.630.645 336.319
922 248 2004 1.041.483.316 335.732
922 248 2005 105.689.092 337.911
922 248 2006 1.074.311.206 341.631
922 248 2007 1.087.301.704 338.366
922 248 2008 1.102.739.929 345.035
922 248 2009 1.091.940.326 345.265
922 248 2010 1.101.282.613 341.558
136 248 1950 87.449.648 308.230
136 248 1951 88.924.391 290.074
136 248 1952 90.145.508 299.263
136 248 1953 9.196.412 236.595
136 248 1954 93.529.274 202.936
136 248 1955 94.606.244 197.187
136 248 1956 95.377.607 206.427
136 248 1957 96.289.838 209.732
136 248 1958 96.937.646 178.222
136 248 1959 98.276.864 157.088
136 248 1960 99.936.707 145.342
136 248 1961 101.292.635 120.463
136 248 1962 102.282.332 113.511
136 248 1963 103.258.373 115.867
136 248 1964 10.472.201 116.228
136 248 1965 105.693.344 148.677
136 248 1966 107.759.807 155.321
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136 248 1967 109.758.152 159.884
136 248 1968 110.976.356 186.767
136 248 1969 112.578.227 113.550
136 248 1970 112.689.485 0.97553
136 248 1971 113.651.219 0.77798
136 248 1972 114.823.454 0.69992
136 248 1973 117.817.193 0.75950
136 248 1974 120.195.515 0.98806
136 248 1975 120.776.708 109.196
136 248 1976 1.224.818 0.65702
136 248 1977 124.014.314 0.81168
136 248 1978 125.095.085 112.095
136 248 1979 12.635.693 108.882
136 248 1980 127.736.213 100.182
136 248 1981 127.819.712 0.57455
136 248 1982 128.000.207 0.45865
136 248 1983 127.113.038 0.56362
136 248 1984 127.594.121 0.22968
136 248 1985 128.214.767 -0.12747
136 248 1986 128.692.742 0.00359
136 248 1987 128.779.742 0.09728
136 248 1988 129.819.266 0.05311
136 248 1989 13.020.698 0.10722
136 248 1990 13.052.702 0.16205
136 248 1991 131.239.862 0.30713
136 248 1992 131.565.731 0.41511
136 248 1993 131.581.985 0.55547
136 248 1994 132.337.007 0.47807
136 248 1995 132.938.723 0.40193
136 248 1996 13.319.531 0.38508
136 248 1997 133.745.792 0.51393
136 248 1998 130.905.296 0.93559
136 248 1999 130.016.912 0.70842
136 248 2000 1.280.045.404 0.54052
136 248 2001 1.288.616.264 0.81045
136 248 2002 129.391.913 103.899
136 248 2003 1.297.562.386 103.042
136 248 2004 1.308.686.687 0.86054
136 248 2005 1.316.319.589 0.91631
136 248 2006 1.325.654.771 0.90957
136 248 2007 1.329.380.624 0.91914
136 248 2008 1.335.968.731 101.691
136 248 2009 1.328.574.079 109.416
136 248 2010 133.417.981 107.436
184 248 1950 95.575.001 -122.523
184 248 1951 98.080.754 -155.222
184 248 1952 99.353.183 -126.380
184 248 1953 9.973.475 -102.993
184 248 1954 102.544.445 -118.862
184 248 1955 103.450.262 -0.40206
184 248 1956 104.630.939 -201.010
184 248 1957 105.504.407 -0.97504
184 248 1958 106.213.856 -106.881
184 248 1959 106.265.876 -153.061
184 248 1960 107.978.582 -195.436
184 248 1961 109.845.728 -215.172
184 248 1962 111.304.403 -208.127
184 248 1963 112.560.143 -158.106
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184 248 1964 114.478.589 -121.260
184 248 1965 116.005.661 -166.289
184 248 1966 118.186.979 -160.288
184 248 1967 119.801.807 -199.406
184 248 1968 12.100.343 -143.879
184 248 1969 1.228.988 -145.209
184 248 1970 122.680.937 -0.70536
184 248 1971 124.015.052 -146.711
184 248 1972 125.965.565 -154.242
184 248 1973 128.986.439 -137.341
184 248 1974 131.425.046 -107.146
184 248 1975 132.554.108 -100.172
184 248 1976 133.777.427 -147.886
184 248 1977 135.175.826 -111.083
184 248 1978 135.884.447 -103.339
184 248 1979 136.332.188 -0.65883
184 248 1980 137.192.468 -0.86363
184 248 1981 137.128.859 -134.599
184 248 1982 137.494.166 -122.449
184 248 1983 136.735.442 -123.466
184 248 1984 136.926.191 -151.505
184 248 1985 137.547.929 -141.039
184 248 1986 138.172.475 -105.861
184 248 1987 138.652.757 -109.616
184 248 1988 139.909.415 -117.517
184 248 1989 1.406.519 -107.288
184 248 1990 141.207.233 -106.644
184 248 1991 142.067.819 -0.81233
184 248 1992 142.317.905 -0.65353
184 248 1993 142.338.446 -0.77349
184 248 1994 143.098.898 -0.84274
184 248 1995 143.672.393 -0.64230
184 248 1996 144.145.688 -0.45354
184 248 1997 144.959.795 -0.73536
184 248 1998 142.498.844 -0.67420
184 248 1999 14.190.944 -0.56589
184 248 2000 2.237.977.196 -954.263
184 248 2001 2.248.480.748 -926.423
184 248 2002 2.256.264.209 -918.591
184 248 2003 2.263.612.526 -900.011
184 248 2004 2.276.725.046 -921.111
184 248 2005 2.287.829.985 -899.921
184 248 2006 2.299.287.095 -893.507
184 248 2007 2.305.324.103 -888.767
184 248 2008 2.314.515.934 -872.501
184 248 2009 2.309.120.253 -893.987
184 248 2010 2.312.877.843 -885.818
532 248 1960 63.723.554 330.087
532 248 1961 65.098.532 234.710
532 248 1962 66.808.112 271.723
532 248 1963 69.121.058 273.688
532 248 1964 71.420.525 248.321
532 248 1965 73.773.143 232.372
532 248 1966 76.066.559 154.652
532 248 1967 77.446.481 135.908
532 248 1968 7.843.811 142.807
532 248 1969 80.647.799 133.498
532 248 1970 80.669.123 0.49620
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532 248 1971 82.657.037 0.42180
532 248 1972 84.686.672 0.66355
532 248 1973 88.235.645 0.90153
532 248 1974 89.946.662 0.77756
532 248 1975 9.117.698 0.79596
532 248 1976 93.708.512 0.26925
532 248 1977 96.510.506 0.64768
532 248 1978 98.559.743 0.65691
532 248 1979 100.124.801 0.68145
532 248 1980 102.185.588 0.65574
532 248 1981 103.364.396 0.50581
532 248 1982 103.928.402 0.32296
532 248 1983 103.768.862 -0.79081
532 248 1984 104.900.552 -0.40201
532 248 1985 10.534.874 -0.89701
532 248 1986 106.671.515 -117.775
532 248 1987 108.010.202 -113.143
532 248 1988 109.587.458 -134.306
532 248 1989 109.978.742 -131.405
532 248 1990 110.597.945 -0.79874
532 248 1991 111.919.403 -0.27133
532 248 1992 11.289.503 0.00419
532 248 1993 113.798.735 -0.06980
532 248 1994 114.907.748 0.53438
532 248 1995 115.539.764 0.58074
532 248 1996 116.207.783 0.44801
532 248 1997 11.713.691 0.43350
532 248 1998 111.165.917 0.66499
532 248 1999 110.429.789 0.30671
532 248 2000 1.162.288.513 148.545
532 248 2001 1.178.744.593 144.035
532 248 2002 1.194.805.424 160.710
532 248 2003 1.211.113.032 174.964
532 248 2004 1.233.084.361 193.943
532 248 2005 1.254.045.139 192.370
532 248 2006 1.276.505.735 202.360
532 248 2007 1.295.898.797 203.119
532 248 2008 1.316.444.422 244,912
532 248 2009 1.327.776.595 200.347
532 248 2010 1.344.609.044 204.681
253 248 1953 73.960.586 0.87844
253 248 1954 75.483.935 111.196
253 248 1955 76.221.707 186.946
253 248 1956 77.106.968 159.796
253 248 1957 77.996.786 111.894
253 248 1958 78.151.493 0.38339
253 248 1964 84.942.698 -0.41657
253 248 1965 86.265.464 -0.92118
253 248 1966 88.384.907 -126.267
253 248 1967 8.998.544 -139.889
253 248 1968 90.908.951 -172.518
253 248 1969 92.013.254 -173.701
253 248 1970 91.380.173 -0.66132
253 248 1971 9.255.845 -0.84223
253 248 1972 9.419.729 -148.718
253 248 1973 9.699.017 -163.986
253 248 1974 99.117.677 -185.885
253 248 1975 100.808.411 -189.613
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253 248 1976 102.503.294 -233.300
253 248 1977 10.458.728 -197.367
253 248 1978 10.595.876 -311.263
253 248 1979 106.029.569 -0.18501
253 248 1980 105.554.492 -151.949
253 248 1981 104.753.774 -289.878
253 248 1982 104.157.512 -262.685
253 248 1983 10.330.457 -406.606
253 248 1984 103.797.197 -0.13250
253 248 1985 104.507.378 -286.836
253 248 1986 104.633.633 -254.534
253 248 1987 104.554.634 -258.097
253 248 1988 105.226.439 -0.24565
253 248 1989 105.250.073 -240.058
253 248 1990 10.548.338 -250.420
253 248 1991 106.452.899 -268.430
253 248 1992 106.983.116 -0.34291
253 248 1993 108.026.333 -158.186
253 248 1994 109.196.093 -129.184
253 248 1995 11.015.342 -164.824
253 248 1996 110.489.633 0.43112
253 248 1997 111.282.353 0.43541
253 248 1998 1.003.913 218.888
253 248 1999 9.968.975 222.826
253 248 2000 101.138.376 259.736
253 248 2001 101.966.674 239.192
253 248 2002 1.027.400.935 241.203
253 248 2003 1.034.240.256 253.136
253 248 2004 104.603.137 181.648
253 248 2005 1.056.960.523 180.934
253 248 2006 1.069.113.605 185.978
253 248 2007 1.076.959.183 229.308
253 248 2008 1.088.594.905 270.489
253 248 2009 1.083.553.873 217.941
253 248 2010 1.088.699.022 226.153
134 248 1950 91.104.892 249.893
134 248 1951 92.662.984 262.054
134 248 1952 94.471.585 229.317
134 248 1953 96.292.696 261.955
134 248 1954 98.414.758 301.802
134 248 1955 100.258.909 291.729
134 248 1956 101.248.786 290.019
134 248 1957 102.264.793 302.303
134 248 1958 10.281.721 319.704
134 248 1959 104.271.586 294.246
134 248 1960 105.787.942 281.833
134 248 1961 10.670.527 260.927
134 248 1962 107.396.188 244.991
134 248 1963 107.894.356 253.584
134 248 1964 109.970.605 259.498
134 248 1965 111.319.408 257.969
134 248 1966 112.822.036 247.560
134 248 1967 113.797.159 239.333
134 248 1968 115.054.357 215.755
134 248 1969 116.781.649 189.506
134 248 1970 11.682.658 175.022
134 248 1971 117.994.576 183.140
134 248 1972 11.938.624 168.526
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134 248 1973 12.199.837 158.342
134 248 1974 123.578.638 177.040
134 248 1975 124.523.338 155.991
134 248 1976 126.103.978 142.334
134 248 1977 127.662.292 155.790
134 248 1978 128.713.708 158.406
134 248 1979 129.792.607 119.761
134 248 1980 130.561.087 0.91603
134 248 1981 130.573.324 0.90551
134 248 1982 130.610.008 0.73803
134 248 1983 129.965.431 0.49513
134 248 1984 130.448.881 0.49194
134 248 1985 130.985.005 0.81925
134 248 1986 1.314.151 0.87737
134 248 1987 131.297.308 0.81608
134 248 1988 132.297.316 0.55895
134 248 1989 134.990.215 0.20118
134 248 1990 135.597.598 0.19777
134 248 1991 136.625.257 0.39816
134 248 1992 136.844.545 0.37778
134 248 1993 140.397.709 -1.266.479
134 248 1994 141.470.458 0.07841
134 248 1995 143.530.453 -0.13168
134 248 1996 14.303.743 -0.06673
134 248 1997 141.563.344 0.16816
134 248 1998 140.282.482 -1.262.417
134 248 1999 13.939.999 0.00766
134 248 2000 1.339.411.838 0.46866
134 248 2001 1.347.194.618 0.58964
134 248 2002 135.193.744 0.64855
134 248 2003 135.560.427 0.87871
134 248 2004 136.670.263 208.288
134 248 2005 1.374.773.535 0.99466
134 248 2006 1.386.087.364 0.90326
134 248 2007 1.391.671.609 107.021
134 248 2008 1.401.688.932 115.195
134 248 2009 1.395.318.846 0.90592
134 248 2010 1.404.217.399 109.296
138 248 1950 82.124.955 144.818
138 248 1951 82.501.368 166.870
138 248 1952 82.898.964 136.648
138 248 1953 84.878.796 181.100
138 248 1954 87.100.122 230.785
138 248 1955 881.223 223.976
138 248 1956 89.130.498 223.218
138 248 1957 89.770.293 211.336
138 248 1958 89.377.125 219.096
138 248 1959 90.540.255 244.797
138 248 1960 92.289.276 228.112
138 248 1961 93.034.287 229.666
138 248 1962 93.709.902 219.885
138 248 1963 94.384.113 202.488
138 248 1964 96.744.048 202.898
138 248 1965 98.010.354 167.708
138 248 1966 99.641.187 139.170
138 248 1967 101.366.313 151.655
138 248 1968 102.638.541 119.696
138 248 1969 104.235.657 0.99034
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138 248 1970 104.369.532 0.93768
138 248 1971 105.715.251 0.88726
138 248 1972 107.007.675 131.063
138 248 1973 109.626.594 106.019
138 248 1974 111.804.843 154.119
138 248 1975 112.862.427 108.257
138 248 1976 114.340.785 0.84935
138 248 1977 115.829.313 131.509
138 248 1978 116.794.833 104.681
138 248 1979 117.547.686 101.449
138 248 1980 118.334.814 0.90517
138 248 1981 118.277.292 0.60650
138 248 1982 118.270.923 0.36560
138 248 1983 117.508.224 -0.18445
138 248 1984 118.051.491 0.06411
138 248 1985 118.698.327 0.48743
138 248 1986 119.149.107 0.43423
138 248 1987 118.964.721 0.20405
138 248 1988 119.789.259 -0.01009
138 248 1989 120.405.582 -0.40084
138 248 1990 120.976.353 -0.22191
138 248 1991 12.180.525 -0.11264
138 248 1992 122.140.515 -0.21018
138 248 1993 122.397.867 -0.00099
138 248 1994 123.267.315 0.07536
138 248 1995 123.767.319 0.30130
138 248 1996 124.358.523 0.31939
138 248 1997 125.152.347 0.34085
138 248 1998 126.202.515 0.22414
138 248 1999 125.568.486 0.33392
138 248 2000 1.214.397.568 0.30198
138 248 2001 1.222.835.398 0.30838
138 248 2002 1.227.512.757 0.27860
138 248 2003 1.231.740.649 0.47211
138 248 2004 1.244.026.869 0.57344
138 248 2005 12.536.682 0.78968
138 248 2006 1.264.908.174 0.64957
138 248 2007 1.271.969.349 0.67199
138 248 2008 1.282.923.366 0.66219
138 248 2009 127.736.378 0.79040
138 248 2010 1.283.576.992 0.93385
124 248 1997 1.212.839.963 108.353
124 248 1998 1.225.104.668 0.84452
124 248 1999 1.217.621.399 0.56242
126 248 2000 2.331.223.949 -1.071.924
126 248 2001 2.338.339.106 -1.052.032
126 248 2002 2.344.782.868 -1.061.669
126 248 2003 2.349.622.919 -1.054.463
126 248 2004 236.315.817 -1.051.549
126 248 2005 2.372.246.583 -1.054.954
126 248 2006 2.382.391.972 -1.046.977
126 248 2007 2.387.977.588 -1.022.434
126 248 2008 2.397.633.776 -1.016.876
126 248 2009 2.393.551.821 -1.029.135
126 248 2010 2.400.191.214 -1.013.103
548 248 1966 68.808.391 -0.45769
548 248 1967 7.018.357 -0.62268
548 248 1968 71.232.442 0.84030
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548 248 1969 72.460.201 158.087
548 248 1970 74.328.124 0.82608
548 248 1971 75.805.075 195.429
548 248 1972 77.675.431 218.704
548 248 1973 81.062.443 272.194
548 248 1974 84.154.966 250.605
548 248 1975 8.488.192 0.39997
548 248 1976 86.832.763 177.092
548 248 1977 89.231.992 177.107
548 248 1978 908.011 0.09527
548 248 1979 92.405.104 0.13944
548 248 1980 94.535.158 101.532
548 248 1981 9.560.128 -0.45727
548 248 1982 9.655.567 -0.39670
548 248 1983 96.224.203 -0.25661
548 248 1984 97.021.594 -0.38847
548 248 1985 96.746.332 -0.55775
548 248 1986 96.213.727 0.07868
548 248 1987 96.255.274 -0.01900
548 248 1988 98.260.039 -0.48567
548 248 1989 99.770.647 -0.61218
548 248 1990 101.315.029 -132.687
548 248 1991 103.342.639 -0.64714
548 248 1992 10.406.029 -0.95666
548 248 1993 105.208.087 -0.91193
548 248 1994 106.765.438 -163.016
548 248 1995 108.078.547 -0.88244
548 248 1996 109.256.668 -113.379
548 248 1997 110.504.968 -159.969
548 248 1998 95.161.342 192.522
548 248 1999 94.742.611 137.457
548 248 2000 9.212.147.417 0.96638
548 248 2001 9.272.056.417 135.220
548 248 2002 9.380.761.187 145.676
548 248 2003 9.486.162.575 148.445
548 248 2004 9.659.652.176 149.292
548 248 2005 9.791.114.735 138.479
548 248 2006 9.927.915.758 134.780
548 248 2007 1.002.473.325 132.852
548 248 2008 101.654.712 143.778
548 248 2009 1.013.548.848 133.912
548 248 2010 1.026.140.601 286.587
258 248 1955 78.317.266 0.79842
258 248 1957 80.477.758 0.17770
258 248 1964 86.878.006 -0.61010
258 248 1965 87.839.374 -135.051
258 248 1966 89.511.562 -230.487
258 248 1967 91.083.841 -201.956
258 248 1968 92.284.951 -137.031
258 248 1969 93.606.088 -165.457
258 248 1970 93.772.699 -146.086
258 248 1971 95.165.986 -146.752
258 248 1972 96.673.267 -113.490
258 248 1973 99.379.165 -132.169
258 248 1974 101.731.711 -113.359
258 248 1975 102.994.672 -198.610
258 248 1976 104.956.354 -105.993
258 248 1977 107.031.634 -181.890
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258 248 1978 108.227.572 -167.923
258 248 1979 108.946.381 -221.777
258 248 1980 109.873.432 -181.326
258 248 1981 110.021.251 -156.440
258 248 1982 109.458.286 -0.30862
258 248 1983 107.976.832 107.856
258 248 1984 108.183.277 -0.03924
258 248 1985 108.144.778 -112.448
258 248 1986 108.147.808 -0.68484
258 248 1987 108.495.667 -0.73917
258 248 1988 109.368.304 -0.34276
258 248 1989 109.689.262 0.25017
258 248 1990 109.902.685 0.39730
258 248 1991 110.875.105 101.570
258 248 1992 111.878.824 0.70280
258 248 1993 112.471.159 -0.24287
258 248 1994 113.370.226 -0.07589
258 248 1995 114.134.032 -0.08626
258 248 1996 114.601.702 -0.01998
258 248 1997 115.416.823 -0.36512
258 248 1998 101.600.518 129.113
258 248 1999 100.897.999 132.321
258 248 2000 1.011.161.161 0.89287
258 248 2001 101.947.436 101.234
258 248 2002 1.028.345.073 161.526
258 248 2003 1.034.640.404 120.715
258 248 2004 1.047.264.211 0.92939
258 248 2005 1.057.587.337 225.962
258 248 2006 1.070.438.299 233.602
258 248 2007 1.079.620.111 233.956
258 248 2008 1.091.569.599 197.182
258 248 2009 1.091.227.497 225.369
258 248 2010 1.097.720.078 198.701
132 248 1950 91.910.232 0.95770
132 248 1951 93.130.404 141.935
132 248 1952 94.197.915 126.016
132 248 1953 95.359.881 140.772
132 248 1954 96.976.698 123.415
132 248 1955 97.822.059 145.309
132 248 1956 98.992.527 111.567
132 248 1957 99.981.477 124.426
132 248 1958 100.393.422 125.743
132 248 1959 101.305.035 0.90588
132 248 1960 102.668.544 105.237
132 248 1961 103.655.916 114.309
132 248 1962 104.659.587 0.78474
132 248 1963 105.518.865 114.036
132 248 1964 107.573.841 0.85109
132 248 1965 1.087.614 0.77840
132 248 1966 110.717.106 0.85626
132 248 1967 112.360.944 0.87621
132 248 1968 11.333.298 0.86869
132 248 1969 11.504.256 0.04261
132 248 1970 115.117.251 0.21290
132 248 1971 116.538.285 -0.03513
132 248 1972 11.792.634 0.00223
132 248 1973 120.661.632 0.37391
132 248 1974 122.671.845 0.13393
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
132 248 1975 123.572.247 0.18060
132 248 1976 125.023.311 -0.15380
132 248 1977 126.616.782 0.39600
132 248 1978 127.649.406 0.27459
132 248 1979 128.547.411 0.99489
132 248 1980 129.414.069 -0.00667
132 248 1981 129.575.883 -0.63704
132 248 1982 130.079.469 -0.76922
132 248 1983 129.148.635 -0.81848
132 248 1984 12.943.857 -103.417
132 248 1985 129.976.401 -0.95310
132 248 1986 130.443.396 -0.85138
132 248 1987 130.418.985 -0.62825
132 248 1988 131.496.375 -0.87850
132 248 1989 131.984.754 -0.74435
132 248 1990 132.340.161 -0.59039
132 248 1991 132.947.772 0.13212
132 248 1992 133.229.364 0.02968
132 248 1993 133.215.522 -0.13354
132 248 1994 134.042.364 -0.33266
132 248 1995 134.525.031 0.02158
132 248 1996 134.887.761 -0.20539
132 248 1997 13.553.196 -0.04604
132 248 1998 136.042.437 -0.42878
132 248 1999 135.336.777 -0.77369
132 248 2000 1.306.462.595 -0.88773
132 248 2001 1.314.796.973 -0.38678
132 248 2002 1.320.562.138 -0.33816
132 248 2003 1.325.440.069 -0.07145
132 248 2004 1.337.974.655 -0.44395
132 248 2005 1.347.131.012 -0.24148
132 248 2006 1.356.975.265 -0.28326
132 248 2007 1.361.789.123 -0.17830
132 248 2008 137.010.739 0.00960
132 248 2009 1.366.151.992 -0.11907
132 248 2010 1.371.984.143 0.01625
273 248 1950 91.992.086 -0.17379
273 248 1952 94.561.295 -117.407
273 248 1953 9.516.011 -124.152
273 248 1954 97.472.297 -0.25818
273 248 1955 98.564.798 -0.91396
273 248 1956 99.514.988 -0.46052
273 248 1957 100.804.142 -0.25507
273 248 1958 101.413.205 -0.44401
273 248 1959 102.087.776 -0.77358
273 248 1960 103.134.347 -0.75269
273 248 1961 103.856.186 -0.73374
273 248 1962 1.044.671 -0.60292
273 248 1963 105.491.945 -0.21234
273 248 1964 107.981.291 -108.467
273 248 1965 10.927.634 -0.82054
273 248 1966 111.296.585 -0.96157
273 248 1967 113.084.594 -0.77543
273 248 1968 114.485.066 -118.101
273 248 1969 115.855.388 -135.077
273 248 1970 115.984.391 -133.031
273 248 1971 117.866.228 -105.485
273 248 1972 119.646.359 -114.680
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273 248 1973 122.571.653 -0.68115
273 248 1974 125.046.314 -0.72133
273 248 1975 126.847.592 -0.70365
273 248 1976 128.079.239 -0.99612
273 248 1977 129.329.183 -0.60049
273 248 1978 131.044.409 -0.40651
273 248 1979 132.770.909 -0.62494
273 248 1980 134.696.357 -0.81404
273 248 1981 135.909.161 -0.77742
273 248 1982 135.206.366 -177.436
273 248 1983 133.214.621 -175.529
273 248 1984 133.854.641 -137.346
273 248 1985 134.590.805 -132.015
273 248 1986 134.069.213 -0.86568
273 248 1987 133.890.101 -0.51444
273 248 1988 13.480.034 -0.78403
273 248 1989 135.524.942 -0.95042
273 248 1990 136.360.589 -121.602
273 248 1991 137.542.994 -133.845
273 248 1992 138.404.297 -104.417
273 248 1993 138.772.274 -114.686
273 248 1994 139.750.349 -0.49257
273 248 1995 139.067.924 -0.51995
273 248 1996 139.850.147 -0.67690
273 248 1997 14.103.803 -0.70701
273 248 1998 125.115.821 0.82524
273 248 1999 124.445.126 0.46907
273 248 2000 1.297.556.607 0.16303
273 248 2001 1.303.032.711 0.45190
273 248 2002 1.308.446.161 0.31867
273 248 2003 1.313.708.779 0.34703
273 248 2004 1.327.980.729 0.26290
273 248 2005 1.338.721.903 0.60674
273 248 2006 1.351.755.499 0.51869
273 248 2007 1.357.562.111 0.61383
273 248 2008 1.367.674.758 0.86411
273 248 2009 1.358.816.465 0.70759
273 248 2010 1.369.497.537 0.81893
158 248 1950 8.057.118 115.062
158 248 1951 82.771.731 181.924
158 248 1952 84.606.723 321.141
158 248 1953 86.295.537 243.377
158 248 1954 88.120.929 246.754
158 248 1955 89.374.158 134.138
158 248 1956 90.540.351 0.98055
158 248 1957 91.834.353 0.97079
158 248 1958 92.622.606 170.090
158 248 1959 94.219.554 159.396
158 248 1960 96.352.608 162.153
158 248 1961 9.840.582 152.189
158 248 1962 99.441.882 188.422
158 248 1963 100.908.384 294.858
158 248 1964 103.667.073 248.843
158 248 1965 104.840.085 184.071
158 248 1966 107.416.347 186.721
158 248 1967 109.824.399 174.229
158 248 1968 111.813.714 228.006
158 248 1969 114.038.958 208.587
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158 248 1970 114.698.469 246.220
158 248 1971 116.037.291 238.272
158 248 1972 117.932.529 220.129
158 248 1973 120.871.881 170.503
158 248 1974 122.370.186 178.518
158 248 1975 123.783.726 192.327
158 248 1976 12.515.664 167.004
158 248 1977 126.907.713 187.678
158 248 1978 128.148.084 160.185
158 248 1979 129.280.821 131.495
158 248 1980 130.490.118 197.503
158 248 1981 131.077.344 196.144
158 248 1982 131.664.036 0.91652
158 248 1983 131.045.241 0.40772
158 248 1984 131.726.142 0.61415
158 248 1985 132.705.096 0.74989
158 248 1986 133.119.519 0.91065
158 248 1987 133.322.664 0.79378
158 248 1988 134.623.644 0.39257
158 248 1989 13.522.347 0.15149
158 248 1990 135.898.971 0.13681
158 248 1991 137.061.345 0.19964
158 248 1992 137.417.028 0.43988
158 248 1993 137.629.791 0.34737
158 248 1994 138.177.915 0.65010
158 248 1995 138.568.149 0.46022
158 248 1996 139.206.528 0.20772
158 248 1997 139.745.865 0.33440
158 248 1998 144.474.504 0.02061
158 248 1999 14.342.499 -0.53810
158 248 2000 1.403.060.043 -0.59537
158 248 2001 1.409.431.894 0.05368
158 248 2002 1.414.512.564 -0.00800
158 248 2003 14.202.515 -0.27079
158 248 2004 1.433.314.058 -0.36917
158 248 2005 1.442.897.372 -0.39153
158 248 2006 1.452.464.119 -0.26632
158 248 2007 1.457.611.931 -0.21707
158 248 2008 1.464.730.472 -0.00592
158 248 2009 1.456.115.915 -0.13420
158 248 2010 1.466.835.497 0.11587
213 248 1950 95.283.131 0.41340
213 248 1951 96.388.949 -138.304
213 248 1952 96.107.363 0.07532
213 248 1953 97.236.641 0.59391
213 248 1954 99.000.047 107.364
213 248 1955 100.257.962 163.287
213 248 1956 100.455.365 134.256
213 248 1957 101.485.274 0.70230
213 248 1958 102.454.214 0.54339
213 248 1959 101.966.945 0.50873
213 248 1960 103.440.974 -221.844
213 248 1961 104.816.381 -234.193
213 248 1962 104.434.709 -0.43804
213 248 1963 104.064.275 -0.60179
213 248 1964 10.660.043 -0.05861
213 248 1965 108.210.206 -0.00851
213 248 1966 109.450.988 -0.35142
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Countryl Country 2 Year Come.rcio bilateral Residuos del

estimado (In) modelo
213 248 1967 110.807.189 0.02111
213 248 1968 111.775.661 -0.06772
213 248 1969 113.531.894 0.07045
213 248 1970 113.354.498 -0.02649
213 248 1971 114.783.995 -0.00473
213 248 1972 115.825.265 -0.14815
213 248 1973 118.275.887 0.34034
213 248 1974 120.661.727 0.46884
213 248 1975 121.690.367 0.07441
213 248 1976 122.237.753 -0.17622
213 248 1977 124.182.155 0.41893
213 248 1978 124.357.037 0.06034
213 248 1979 125.967.167 0.13456
213 248 1980 127.234.619 0.10810
213 248 1981 126.576.428 0.02916
213 248 1982 125.592.296 -0.04470
213 248 1983 125.086.151 -0.76938
213 248 1984 125.642.195 -0.87436
213 248 1985 125.138.996 -0.48380
213 248 1986 126.108.875 -0.56079
213 248 1987 126.156.632 -0.69830
213 248 1988 125.916.227 -0.84902
213 248 1989 124.924.412 -0.20107
213 248 1990 124.552.655 -0.28156
213 248 1991 12.641.723 -0.02711
213 248 1992 127.761.488 0.06977
213 248 1993 128.627.933 -0.07189
213 248 1994 130.070.057 0.05556
213 248 1995 129.702.317 0.27975
213 248 1996 130.450.811 0.25448
213 248 1997 131.853.278 0.12724
213 248 1998 127.370.657 0.68534
213 248 1999 12.582.002 0.58043
213 248 2000 1.239.401.458 0.60196
213 248 2001 1.239.273.694 0.81669
213 248 2002 1.228.503.626 0.85149
213 248 2003 1.243.296.612 0.70124
213 248 2004 1.263.863.047 0.86781
213 248 2005 1.282.168.665 0.94475
213 248 2006 1.299.448.493 0.85104
213 248 2007 1.312.130.612 0.83938
213 248 2008 1.329.067.108 0.93306
213 248 2009 1.329.757.079 0.88468
213 248 2010 1.345.082.265 0.10524
534 248 1950 788.392 0.49714
534 248 1951 79.882.354 0.26762
534 248 1952 80.889.391 145.266
534 248 1953 82.419.568 113.115
534 248 1954 84.189.004 0.75871
534 248 1955 84.639.016 -0.19043
534 248 1956 85.396.297 0.62593
534 248 1957 85.961.746 113.865
534 248 1958 86.803.927 0.91627
534 248 1959 87.471.577 0.82840
534 248 1960 88.934.227 0.98144
534 248 1961 89.181.832 0.63191
534 248 1962 89.721.349 0.27859
534 248 1963 91.050.004 0.54398
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534 248 1964 92.968.396 0.22778
534 248 1965 92.228.761 -0.06223
534 248 1966 91.877.329 121.821
534 248 1967 94.036.615 -0.38694
534 248 1968 95.197.789 -0.54463
534 248 1969 96.814.693 -0.63946
534 248 1970 97.113.232 -138.789
534 248 1971 98.282.218 -137.433
534 248 1972 99.028.165 -230.531
534 248 1973 101.271.205 -283.878
534 248 1974 102.827.683 -233.163
534 248 1975 105.003.745 -134.395
534 248 1976 54.655.447 349.840
534 248 1977 108.122.785 -369.160
534 248 1978 57.378.478 290.531
534 248 1979 109.374.268 -287.633
534 248 1980 58.814.851 131.537
534 248 1981 111.702.361 -347.429
534 248 1988 116.844.283 -830.154
534 248 1989 117.392.245 -353.970
534 248 1990 117.941.491 -599.055
534 248 1991 65.641.081 150.668
534 248 1992 11.925.208 -362.075
534 248 1993 120.005.515 -401.925
534 248 1994 12.142.147 -355.638
534 248 1995 122.601.148 -212.629
534 248 1996 123.640.717 -232.315
534 248 1997 124.608.037 -267.416
534 248 1998 99.127.585 0.29621
534 248 1999 98.817.262 0.28842
534 248 2000 9.777.389.287 -0.32664
534 248 2001 9.900.357.384 0.75737
534 248 2002 9.991.362.638 0.90520
534 248 2003 1.013.135.551 0.81877
534 248 2004 1.032.578.612 139.201
534 248 2005 105.086.492 150.223
534 248 2006 1.068.926.861 171.107
534 248 2007 1.082.834.919 229.440
534 248 2008 1.097.312.817 178.699
534 248 2009 110.820.535 166.917
534 248 2010 1.124.020.188 106.493
313 248 1968 80.239.838 -236.302
313 248 1969 82.013.105 -190.015
313 248 1970 80.449.928 -198.332
313 248 1971 81.454.454 -194.285
313 248 1972 81.798.476 -200.946
313 248 1973 84.731.141 -0.07765
313 248 1974 83.931.821 386.395
313 248 1975 8.286.518 391.909
313 248 1976 84.298.148 -187.506
313 248 1977 86.563.565 -355.059
313 248 1978 89.010.353 396.895
313 248 1979 92.910.542 254.131
313 248 1980 9.401.087 154.205
313 248 1981 92.775.059 -296.785
313 248 1982 93.513.038 -214.590
313 248 1983 92.893.328 213.904
313 248 1984 95.246.966 -600.793
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313 248 1985 96.008.402 156.091
313 248 1986 96.358.937 0.23053
313 248 1987 96.344.507 -237.900
313 248 1988 97.080.293 -293.919
313 248 1989 97.325.492 0.76811
313 248 1993 9.785.126 -265.583
313 248 1998 92.981.276 -287.901
313 248 1999 92.564.051 -285.902
313 248 2000 9.575.346.999 -0.38263
313 248 2001 9.666.223.996 0.28447
313 248 2002 9.744.260.558 -0.30891
313 248 2003 9.761.112.336 118.889
313 248 2004 9.862.295.863 -226.113
313 248 2005 997.133.135 -178.497
313 248 2006 9.995.931.961 -239.429
313 248 2007 100.292.519 128.004
313 248 2008 1.009.278.202 0.65636
313 248 2009 1.001.318.161 -0.19972
313 248 2010 1.006.077.572 230.122
578 248 1965 72.413.161 0.71536
578 248 1967 76.735.948 -0.87245
578 248 1968 78.139.858 -0.07358
578 248 1969 799.087 134.284
578 248 1975 89.945.902 -376.999
578 248 1976 91.767.445 -400.829
578 248 1977 94.116.529 -131.015
578 248 1978 9.579.238 -454.700
578 248 1982 99.169.399 -111.760
578 248 1984 100.195.018 133.831
578 248 1985 100.680.661 -323.356
578 248 1986 101.183.503 -0.88718
578 248 1987 101.975.488 -502.777
578 248 1988 103.919.446 -549.157
578 248 1989 105.272.815 -0.80264
578 248 1990 106.777.342 -0.68702
578 248 1991 108.149.473 -252.496
578 248 1992 109.108.576 -245.576
578 248 1993 110.306.278 -274.444
578 248 1994 111.869.857 -238.235
578 248 1995 11.316.799 -172.330
578 248 1996 114.019.921 -177.246
578 248 1997 114.287.869 -0.46810
578 248 1998 97.455.304 0.30457
578 248 1999 96.892.402 0.02234
578 248 2000 9.161.253.701 0.87191
578 248 2001 9.247.132.872 223.630
578 248 2002 9.359.263.509 193.679
578 248 2003 9.485.630.717 179.613
578 248 2004 9.657.748.559 218.917
578 248 2005 9.784.007.127 301.001
578 248 2006 9.915.178.381 309.776
578 248 2007 999.783.158 325.131
578 248 2008 101.139.744 344,353
578 248 2009 1.007.948.965 293.171
578 248 2010 1.021.725.982 319.646
156 248 1950 88.080.188 192.049
156 248 1951 89.114.504 215.271
156 248 1952 90.573.077 213.842
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156 248 1953 91.945.181 216.530
156 248 1954 92.682.731 263.323
156 248 1955 93.891.251 247.331
156 248 1956 95.218.475 208.985
156 248 1957 95.674.145 191.140
156 248 1958 95.762.009 235.705
156 248 1959 96.701.447 246.981
156 248 1960 97.356.953 224.594
156 248 1961 97.853.636 204.195
156 248 1962 98.810.645 193.010
156 248 1963 99.639.065 178.341
156 248 1964 101.611.382 178.582
156 248 1965 103.066.325 159.374
156 248 1966 105.153.833 114.638
156 248 1967 106.581.764 0.97098
156 248 1968 107.667.476 100.840
156 248 1969 109.120.319 0.68238
156 248 1970 108.802.346 0.82446
156 248 1971 110.404.145 0.49386
156 248 1972 112.091.138 105.138
156 248 1973 115.119.476 0.70435
156 248 1974 117.396.485 121.101
156 248 1975 118.767.656 0.68002
156 248 1976 120.407.441 0.87009
156 248 1977 121.960.865 108.794
156 248 1978 123.155.267 139.138
156 248 1979 12.418.688 0.68444
156 248 1980 125.040.518 0.62678
156 248 1981 125.665.229 0.66343
156 248 1982 125.219.852 0.35305
156 248 1983 124.723.799 0.31366
156 248 1984 125.729.603 0.12246
156 248 1985 126.677.807 0.02518
156 248 1986 127.246.445 0.10460
156 248 1987 127.520.306 -0.09619
156 248 1988 128.663.999 -0.26859
156 248 1989 129.052.895 -0.18195
156 248 1990 128.979.815 -0.01548
156 248 1991 129.043.229 0.02085
156 248 1992 129.361.073 -0.16832
156 248 1993 129.819.446 -0.33352
156 248 1994 130.762.154 -0.24330
156 248 1995 131.217.254 -0.17597
156 248 1996 131.514.722 -0.17336
156 248 1997 132.315.947 -0.08261
156 248 1998 12.648.095 0.50829
156 248 1999 125.971.103 0.50285
156 248 2000 1.258.152.165 -0.07228
156 248 2001 1.266.306.667 0.36319
156 248 2002 1.274.587.423 0.17853
156 248 2003 1.280.628.425 0.28231
156 248 2004 1.293.795.134 0.21263
156 248 2005 1.304.395.164 0.12649
156 248 2006 1.314.561.835 0.13278
156 248 2007 1.319.115.355 0.50973
156 248 2008 1.328.048.338 0.31417
156 248 2009 1.324.172.114 0.37489
156 248 2010 1.331.834.951 0.44396
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223 248 1952 93.016.537 -0.63013
223 248 1953 94.062.805 -0.04917
223 248 1954 96.496.783 -142.758
223 248 1955 97.420.681 0.72862
223 248 1963 105.125.314 -232.638
223 248 1964 106.585.627 -185.492
223 248 1965 107.332.435 -223.295
223 248 1966 10.908.742 -232.611
223 248 1967 110.845.597 -168.692
223 248 1968 112.713.232 -208.400
223 248 1969 114.236.467 -189.415
223 248 1970 114.943.198 -124.618
223 248 1971 117.193.969 -130.839
223 248 1972 1.194.922 -0.59972
223 248 1973 12.312.724 -0.33123
223 248 1974 125.958.526 -0.27040
223 248 1975 127.485.931 -0.14303
223 248 1976 129.552.487 -0.80551
223 248 1977 131.233.861 -0.87550
223 248 1978 132.204.382 -0.30676
223 248 1979 133.537.588 -0.66977
223 248 1980 135.174.262 -0.33645
223 248 1981 134.528.749 -0.02840
223 248 1982 134.837.884 0.73540
223 248 1983 13.336.381 -0.09644
223 248 1984 133.977.979 0.30085
223 248 1985 135.094.948 -0.23799
223 248 1986 136.262.113 -0.22565
223 248 1987 13.619.416 -0.35998
223 248 1988 136.535.755 -0.41710
223 248 1989 1.369.141 -0.21656
223 248 1990 136.397.011 -0.46616
223 248 1991 137.019.346 -0.49996
223 248 1992 136.928.935 -0.54078
223 248 1993 137.686.585 -0.53295
223 248 1994 138.865.501 -0.20913
223 248 1995 1.395.814 -0.33748
223 248 1996 140.075.962 -0.48469
223 248 1997 140.803.279 -0.69091
223 248 1998 132.956.056 0.19423
223 248 1999 131.939.725 -0.32153
223 248 2000 1.356.863.748 -0.53400
223 248 2001 1.364.584.666 -0.29935
223 248 2002 1.372.624.576 0.25138
223 248 2003 1.377.995.031 0.10513
223 248 2004 1.393.470.749 0.29911
223 248 2005 1.404.197.633 0.45337
223 248 2006 1.415.382.858 0.48599
223 248 2007 142.341.183 0.15370
223 248 2008 1.436.546.858 0.24917
223 248 2009 1.434.387.536 -0.00734
223 248 2010 1.445.954.174 0.15665
542 248 1968 80.896.004 -242.864
542 248 1969 83.019.293 -200.076
542 248 1970 84.453.956 -110.279
542 248 1971 86.525.633 -119.720
542 248 1972 87.830.432 -110.857
542 248 1973 91.542.128 -0.93431
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542 248 1974 94.471.514 -142.702
542 248 1975 96.283.457 0.40027
542 248 1976 98.548.493 0.00190
542 248 1977 100.978.376 0.66042
542 248 1978 103.146.032 0.90179
542 248 1979 104.747.933 103.007
542 248 1980 104.669.705 124.473
542 248 1981 105.433.946 398.127
542 248 1982 106.512.278 377.842
542 248 1983 106.892.195 331.195
542 248 1984 108.154.745 368.708
542 248 1985 109.240.064 407.770
542 248 1986 110.644.028 310.553
542 248 1987 111.667.442 207.394
542 248 1988 113.571.413 257.319
542 248 1989 114.779.126 127.033
542 248 1990 11.614.118 0.35373
542 248 1991 117.911.507 227.335
542 248 1992 118.713.047 235.943
542 248 1993 119.599.307 197.243
542 248 1994 121.127.798 198.241
542 248 1995 122.436.194 200.220
542 248 1996 123.472.337 221.257
542 248 1997 124.505.834 140.604
542 248 1998 117.586.802 159.434
542 248 1999 117.817.199 226.262
542 248 2000 1.157.203.844 233.495
542 248 2001 1.168.273.187 235.021
542 248 2002 1.181.997.069 231.009
542 248 2003 1.189.421.806 214.781
542 248 2004 1.204.737.959 215.564
542 248 2005 121.683.876 185.652
542 248 2006 1.230.271.442 163.522
542 248 2007 1.238.786.171 160.339
542 248 2008 1.250.309.731 178.818
542 248 2009 1.250.531.447 144.547
542 248 2010 1.262.416.207 190.943

PROMEDIO 0.30051

Fuente: El Autor
Elaborado por: El Autor

*Los coédigos de los paises estan en base al “IR#itgo codes 2002” utilizado en

Estadisticas Financieras Internacionales.
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