



































Despreocupacién del Municipio tanto en la creacién o remodefacion de un espacio urbano adecuado para el desarrollo de
la feria como en la implementacion de normas y politicas que hagan mas transitable el lugar y adecuadas las ventas
y sea a la ves este un espacio arquitectonico eficiente de socializacion y comercializacion. 1

1 Falta de una infraestructura correcta para las ventas de todo tipo que separen las ventas de productos alimenticios con los de otro indole. I

Falta de servicios higiénicos

adecuados
Parqueo en las calles de camiones
Zona comercial que genera gran flujo abastecedores Carencia de un espacio adecuado Carencia de redes de abastecimiento 2 Aglomeraci6n de gente Falta de organizacién de venta de |Falta control de vendedores | —
vehicular para la recoleccion de basura y desagie Reducido espacio de la calle B : dentro de la feria ’— los productos
Parqueo de transporte escolar para
Carencia total de parqueaderos los alumnos del colegio Quinguiliano Falt_a enel Falta de espacio fisico que prote!a alos Espacio ffsico inexistente para Gran ndmero de vendedores ambulantes ]
Sanchez cumplimiento de productos de cambios climaticos . espacios reducidos para la la ubicacion adecuada de los vendedores de productos comestibles y productos varios
Infraestructura |nadecuad§ para la comercializacion
posecionamiento de la zona publica para 1 Inexistencia de redes de reciclaje | Inexistencia de basureros | venta de productos especializados |Carencia de cubierta que proteja los productos |
parqueo B espacios reducidos para la circulacion
. / , peatonat
Y YYY o vy vV vewy V y v e | > v
| PROBLEMA I 1. CONGESTIONAMIENTO VEHICULAR ALREDEDOR 'i. 2. ACUMULACION DE BASURA I —I . 3. LIMITADO NUMERO DE PRQDUCTOS COMERCIALIZADOS I 4. DESORGANIZACION VENTA DE PRODUCTOS Y FALTA DE ESPACIO
DEL MERCADO . - PARA EL VOLUMEN DE VENDEDORES
\ 4 v y . . —
v Inaccesibilidad de ingreso [Malos olores y contaminacién | | Infecciones | | Acumulacién agua empozada | v : v ] Perdida en los productos perecibles | Peleas y conflictos entre vendedores
Ocupacion de Ia vias para a las viviendas del lugar. s v [ No expansion de la feria ] poca calidad en productos por falta de por la ubicacién de puestos de ventas
el parqueo de vehiculos |Desagradable aspecto fisico | | Enfermedades | v B competencia

A 4

v
[Epdemias_]

Perdida de la clientela al no tener

Desorientacién en compradores

Cambio de funcionalidad en los Disminucién en [as ventas de variedad de productos al no encontrar los productos agrupados Acumuiacién de mercaderfas no
espacios plblicos aledafios ciertos productos v adecuadamente compatibles (productos comestibles
Y Y o v articulos limpieza por ejempio).
- - - Limitado numero de compradores -
Peligrosidad en cruce de Contaminacion ambiental por Reduccién de compradores de P : Cansancio en compradores por
vias para los peatones ruido y smog cierta clase social carga de productos Perdida en la venta de quienes tienen puestos

al sol o la lluvia en un espacio
extenso y desordenado

fijos por los vendedores ambulantes

v v
DISENO DE UN MERCADO PARA LA REORGANIZACION DE LOS VENDEDORES DE LA FERIA LIBRE DE LA FLORESTA E IMPLEMENTACION DE VENTA
DE PRODUCTOS DIVERSOS Y COMIDAS RAPIDAS.

y

PROPUESTA
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