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CAPITULO 1
1) ESTRUCTURA DEL MERCADO DE PRODUCTOS DE CUIDADO
PERSONAL
1.1 INTRODUCCION

En la competitiva y acelerada economia que actualmente caracterizan al mundo de los
negocios y su desarrollo como tal, es de tal importancia tomar medidas y estrategias

urgentes que proporcionen mayor estabilidad y posicionamiento a las empresas.

~ La gran cantidad de negocios que se han constituido en los tltimos dias, conduce a la
necesidad de atender y servir al cliente, otorgando los mayores beneficios, ya sea a
través de un excelente trato brindado por el recurso humano, asi también por la calidad
y variedad de productos que se le ofrezca, logicamente a precios que se encuentren al
alcance de' sus ingresos, por cuanto siempre estaremos expuestos a perderlo si

descuidamos alguno de los aspectos mencionados.

Por esta razén creo conveniente realizar este proyecto, el cual me ayudar4 a buscar una
solucién para poder llegar a satisfacer las necesidades de los clientes que compren
nuestros productos, brindindoles un servicio mas personalizado, completamente
diferente del que brindan otras empresas, las cuales se interesan mas en vender sin
prestar un servicio de asesoramiento hacia sus clientes. Mediante este proyecto
lograremos colocar a nuestra empresa entre las primeras del mercado, ya que tenemos
como objetivo principal posicionarnos fuertemente en el mercado, vendiendo

excelentes productos a muy buen precio, accesible a los ingresos de la gente.

Esto se lo se lo tendra que hacer utilizando los mejores recursos como por ejemplo:
¢ Las mejores estrategias de marketing moderno.
e Tecnologia de punta.
¢ Una fuerza de ventas sélida y con experiencia en el mercado.

e FEtc.



1.2 DESCRIPCION DE LOS PRODUCTOS

ALBERTO CULVER

ESPECIALISTA EN EL CUIDADO EL CABELLO

Mantener un cabello limpio y saludable no es una vanidad, es una necesidad para la
mujer y el hombre de hoy, pero la vida agitada que llevan, no les permite dedicar el
tiempo suficiente al cuidado del cabello.

Alberto VO3, es una de las marcas més prestigiosas de cuidado personal mas vendidas
en el mundo, esta linea es propiedad de Alberto Culver Internacional empresa
norteamericana con més de 40 afios de experiencia en el mercado de productos para el
cabello, Culver International ofrece productos de calidad a un precio muy competitivo.
Alberto VOS tiene una linea de éroductos de limpieza, tratamientos y estilizado para
cada tipo de cabello. Tiene formulaciones con resultados visibles de apariencia,
sensacion y salud

Alberto VOS5 tiene para usted el producto ideal para que su cabello luzca sano y

hermoso.

Es que solo un especialista en el cuidado del cabello puede ofrecerle tanto



ALBERTO VOS5

SHAMPOO Y ACONDIONADORES HERBAL

La nueva linea Alberto VOS5 herbal, te ofrece cuatro variedades de Shampoo y
acondicionadores. Cuatro fragancias, una para cada tipo de cabello, que te haran sentir
tu cabello hermoso, ademés sus deliciosos aromas de hierbas y frutas tendran un

impacto positivo en tu manera de sentir, brindandote, bienestar armonia y relajacion.

PERA Y MANGO para cabello seco, teflido o con permanente, especialmente
formulado con extractos de Aloe y pasionaria, restaurar la humedad del cabelio,
dejandolo décil y saludable.

FRAMBUESA para todo tipo de cabello, elaborado con extracto de manzanilla y

junipero. Limpia profundamente el cabello descubriendo su belleza natural.

FRESIA, humectante para cabello seco, con extractos de Aloe y Jazmin, revitalizan el
cabello maltratado y dafiado por el sol y el medio ambiente restaurando su vitalidad,

cuerpo y brillo.

KIWI & LIMA, para cabello graso, su formula humectante a base de Romero y Hierba
luisa, eliminan los residuos depositados en el cabello graso, dejandolo con brillo y
cuerpo.

Cuentan con una variedad especifica de acuerdo a las necesidades del cabello, brindado

la suavidad y el cuidado que este necesita.
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1.4 ANALISIS DE LA COMPETENCIA

1.4.1 COMPETENCIA PARA VO5 SHAMPOO Y ACONDICIONADOR.-
ANALISIS DE SUS INGREDIENTES:

PALMOLIVE NATURALS.
Por miles de afios, han sido comprobados los poderes de la naturaleza para cuidar el
cabello, ahora estos poderes han sido reunidos en el shampoo palmolive naturals Ortiga

que limpia profundamente tu cabello, sin maltratarlo, dejandolo saludable y hermoso .

HEAD AND SHOULDERS.
Su exclusiva formula combate efectivamente 1la caspa, dejando su cabello suave y
manejable. Ademas gracias a su PH balanceado, es tan suave que puede usarlo todos los

dias.

ORGANICS:
Exclusiva formula de Organics, actia profundamente en la raiz nutriendo y
fortaleciendo el cabello. Contiene Glucasil, que en combinacién con sus

acondicionadores especiales dejan el cabello manejable, suave y protegido.
PANTENE PRO V:

Pantene Pro V con Pantenol y Pantyl formula mejorada, penetra en el cabello desde la
raiz hasta la punta fortaleciéndolo. Puede usarlo diariamente y dejara el cabello
brillante y con apariencia aun mas saludable.

Pantene pro V combina shampoo y acondicionador en una sola botella.
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PERT PLUS:

Shampoo y acondicionador PERT PLUS con su exclusiva formula te deja el cabello
limpio y suave con un solo paso, ya que contiene shampoo y acondicionador en un
mismo producto. Ademds sus diferentes versiones te permiten escoger la que mas se
adapte a tu tipo de cabello, dejandolo limpio y suave en un solo paso, sin

complicaciones.
1.4.2 TABLA COMPARATIVA.

PROYECTO.-

CUIDADO DIARIO DEL CABELLO ( ALBERTO VO5).-
Tenemos una gama para de productos para el

Cuidado del cabello, manzanilla, pera y mango, fresia
Frambuesa y kiwi lima, cada uno compuesto por los extractos
Naturales de estas plantas y frutas, ingredientes que ayudan

A restaurar y dar brillo dejando al cabello saludablemente

Hermoso y manejable.

Ingredientes: Agua. Larisulfato de sodia, lauret, sulfato de sodio

DEA Lauramida, Cloruro de sodio, fragancia, hidroxipropil metil celulosa,
Acido fosférico, Hidatoina DMDM, DEA cocamida, Gel de Aloe barbadensis,
Extracto de pasiflora, D y D Anaranjado # 44, Dy D rojo # 33.

PANTENE PRO -V:
Compuesto de agua, alquil sulfato de amonio, etoxilado, lauril,, dimeticona, complejo

vitaminico BS5 , pantenol y ecipientes.

ORGANICS:
Alcohol cetilico, emulsiéon de silicona, derivado de amonio cuaternario, glucasil,

viscosantes, emulsificantes, preservativo, fragancia y antioxidante.
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PALMOLIVE BOTANICALS:

Agua , Lauril sulfato de Amonio, Lauret sulfato e Amonio, Cocamidopropil Betaina,
cocamido DEA, cloruro de sodio, perfume, Benzofenona — 4 , extracto de girasol, aceite
de naranjo , ginseng, , acido citrico, EDTA tetrasodico, Agua de mnantial, Naranja #4
Violeta #2.

GLEMO:
Agua, sodio Lauret sulfato, disodium EDTA, laureth 2, 4cido salicyco, benzoate de
sodio, matricario extract, niacinamida, panthenol, cloruro de sodio, acido citrico,

amarillo # 10, fragancia, aceite de castor.

1.4.3 PRECIOS DE LA COMPETENCIA.
SHAMPOO Y ACONDICIONADOR:

MARCA CANTIDAD | PRECIO
SEDAL 400ml $2.28
SEDAL ' 200ml $1.40
WELLA 400 ml $2.26
WELLA 200 ml $1.29
REGENAL 400 ml $2.41
REGENAL 200 ml $1.51
HAR 250 ml $0.90
HAR (500 mi $1.61
HAR 1000 cc $2.54
HAR ( CASPA) 500 ml $2.12
GLEMO 400 ml 1$2.15
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RENE CHARDON 450 ml $2.35
RENE CHARDON (A.C) [450 ml $2.44
ISABELLA 250 ml $1.14
HIRBAZID 200 ml $1.87
HIERBAZID 400 ml $2.91
VITANE 400 ml $2.29
VITANE 200 ml $1.77
VITANE 500 ml $3.41
TRIOCEL Galén $5.84
TRIOCEL 1125 ml $2.43
TRIOCEL 560 ml $1.56
FRUCTIS 350 ml $3.63
PALMOLIVE BOT. 200 ml $1.16
PALMILIVE BOT. 400 ml $2.16
PANTENE 200 ml $1.81
St IVES 591 ml $3.68
1.4.4 PRECIOS DE LA COMPETENCIA

GELES:

MARCA CANTIDAD PRECIO
L.A.LOOKS 454 gr $2.53
JAQUES 240 gr $1.11
RENE CHARDON 480 gr. $3.28
NATALY 300 gr $3.13
ISABELLA 150 gr $0.76
ISABELA 250 gr $0.76
ISABELLA 500 gr $0.95
FIJADOR 150 gr $2.54
RENE CHARDON 120 gr. $1.44
‘BIOLAGE 160 gr $2.20
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NOTA: Este anilisis de precios fue recopilado de algunos distribuidores,

mayoristas y minoristas en todo el Ecuador.

145 COMPETIDORES  DIRECTOS EN SHAMPOO Y
ACONDICIONADORES:

MARCA CANTIDAD PRECIO
FRUCTIS v | 350 ml $3.63
PALMILIVE BOT. 400 ml $2.16
HIRBAZID 400 ml $2.91

1.4.6 COMPETIDORES DIRECTOS EN GELES:

MARCA CANTIDAD PRECIO
ISABELLA 250 gr $0.76
JAQUES 240gr. $1.11
BIOLAGE 160 gr. $2.20
ISABELLA 150 gr. $0.56
NATALY 300 gr. $3.13
L. ALOOKS 454 gr $2.53




20

1.5 EVOLUCION DE LA OFERTA Y LA DEMANDA

De acuerdo a datos expuestos se puede apreciar claramente, que a pesar de la dificil
situacion econémica, politica y social que atraviesa el Ecuador en estos momentos,
podemos observar un crecimiento de la oferta. Al parecer si ha existido la inversion
extranjera necesaria para promover la produccién y la importacién. Por esta razén
grandes empresas internacionales y multinacionales han llegado al pais. Estas
empresas han llegado sabiendo que aqui van a tener una gran oportunidad de hacer
negocios, el Ecuador ahora tiene la ventaja de tener una moneda fuerte como es el dblar
y esto les da mas seguridad para poder invertir.

Debido a la competencia que se ha incrementado en nuestro pais, esto ha obligado a

muchas empresas nacionales a tomar medidas para enfrentarlos.

1.5.1 A CONTINUACION DEMOSTRAREMOS CON UN CUADRO DE COMO
HAN IDO CRECIENDO LAS EMPRESAS QUE OFERTAN SHAMPOOS,
ACONDICIONADORES, GELES Y LAS DEMAS.

Haremos un andlisis de las empresas que habia desde el afio 2000 hasta las que existen

en afio 2003 y graficaremos el incremento.

PERIODO 2000/2001

SUBPARTIDA DESCRIPCION NOMBRE DEL

NANDINA NANDINA IMPORTADOR o
PRODUCTOR
NACIONAL

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ABOTT
LABORATORIOS S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |AGENCIAS NEPTUNO
CIALTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ALICIA PRICILA
CONTAG
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ALL TIME SPAI SONS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | AMAZONAS HOT S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ANGELA MARIA
ALVARADO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ASANDRI. S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ATEPE S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |BEIERSDORF. S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |BIO-MAK. S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |BRISTOL MAYERS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CASA MOELLER
MARTINEZ C.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |COLGATE PALMOLIVE
DEL ECUADOR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CORPORACION
JABONERIA NACIONAL
S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | COSMETICOS ECOS S.A

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |DESLY S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |DIFARE S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |DYBIIMAGEN S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | EUROCOSMETICA S.C.C.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FARMACELLS. CIA
LTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | GRUNENTHAL
CIALLTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | GRUPO WARSA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | UNILEVER ANDINA
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |EDUARDO DOUSDEBES
REP.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |AVON DEL ECUADOR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |SUPERMERCADOS LA
FAVORITA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | YANBAL ECUADOR S.A

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MERCANTIL GARZOZI

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LAS FRAGANCIAS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ORIFLAME

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PRODUCOSMETIC

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FOREVER LIVING
PRODUCTS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |JHONSON Y JHONSON.

PERIODO 2002/2003

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ABBOTT
LABORATORIOS S.A

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ALMACENES JUAN
ELJURI

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ALVARO MONTESINOS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | AMAZONAS HOT S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |BIO MACK S.A

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | BIERDSDORF

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |BRISTOL MAYERS S.A

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CASA MOELLER

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CEDENO CABANILLA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CEVALLOS CASTILLO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CHICAL PHARM
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |COLGATE PALMOLIVE
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CORDOVA FLOR
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | CORPORACION
JABONERIA NACIONAL
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | COSMETICOS ECOS S.A.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | COSMETICOS
PROIMPORT
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |DESLY S.A
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |DIFARE S.A.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | DIBYIMAGEN S.A.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ECUAVIZZON
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |EDUARDO DOUSDEBES
REPRESENTACIONES.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ELIZABETH MONTUFAR
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |EVZA
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FARMACELLS
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | FINN VITA DEL
ECUADOR S..A.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FOREVER LIVING S.A
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FRANCISCO GOMEZ
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | GONZALES
GUADALUPE
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |GOYA CARLOS
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | GRUPO WARSA
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |FREEZONE COMERCIAL
IMPORTADORA
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |HAMIOSA S.A.
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |HANSACOM S.A
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |HENCKEL SHWARSKOF
33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |HOSPIMARKET S.A.
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |IMPROBELL S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |IMPORTADORA EL
ROSADO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |IMPORTADORA
CANDYLAN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |JHONSON Y JHONSON

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | LABORATORIOS
CALVER

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LABORATORIOS
FABELL S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LABORATORIOS
LANSEY

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PROCTOR AND
GAMBLE ECUADOR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LAS FRAGANCIAS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MDITERRANEA DE
FRAGANCIAS

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MARIA ROSA PROANO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MARIA ELENA NOBOA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MERCANTIL GARZOZI

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |NEULLY. S.A.

33051/33059 SHAM?OO, LAS DEMAS |[LUIS ALBAN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MORENO ALVARADO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |MUNDO MAGICO CIA
LTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |NANCY ESCOBAR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS ORIFLAME DEL
ECUADOR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ORRALA NIETO

33051/33059 '|SHAMPOO, LAS DEMAS |ORTIZ JACOME
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS [PARINSA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PAUL MITCHEL S.S.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PLAZA ARAY

‘ LEONARDO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |MILATEX S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PRODUCOSMETIC.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS [AVON DEL ECUADOR

" S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |QUIKOTII S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ROEMMERSS. S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ROSSI MARURI

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS [SAMANIEGO RAMIREZ
ENRIQUE

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | SERINATURA CIA
LTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |SORAYA MANGUI

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |SUPERMERCADOS LA
FAVORITA.C.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |UNILEVER ANDINA
JABONERIA NACIONAL
S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |[VILMA GAROFALO DEE
MEN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS [WYETH  CONSUMER
HEALTH CARE

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |YANBAL DEL
ECUADOR S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |YIN S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ZAIREL S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ZERMAT ECUADOR

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ZHU SUN DAZHOU

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ATEPER S.A.
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33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | ALICI PRICILA CONTAG

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |KOTTE KLEIMAN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |HORACIO ARECO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LUIS ALBAN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LIGIA MARLENE
BARICA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | CARLOS ARGUELLO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | GONZALES
GUADALUPE

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | AGENCIAS NEPTUNO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |CORDOVA FLOR LLYLY
DEL CARMEN

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | MARCELO

‘ MALDONADO CAICEDO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ENDRES  ILLESCAS
MORENO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |LUCIA VALDIVIESO

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |PRO IMAGEN S.A.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |JORGE RUSINSKY CIA
LTDA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |MAGDALENA
ESPINAOZA

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |ISABELLA.

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS |RENE CHARDON

33051/33059 SHAMPOO, LAS DEMAS | TRIOLUX.
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CAPITULO 2
2) ADMINISTRACION Y ORGANIZACION DE LA EMPRESA

2.1 ORGANIZACION.
2.1.1 VISION

Nuestra empresa quiere llegar a ser la primera en el mercado de productos de cuidado
personal, por lo que se necesitard mucho esfuerzo y dedicacion por parte de todas las
personas que trabajaran en la compaiifa. Queremos tener un prestigio muy alto entre
nuestros clientes y proveedores, para cual nosotros necesitamos brindar un servicio de
primera calidad, vender los mejores productos importados y prestar un servicio mas
personalizado. Esto nos ayudara para crecer cada dia mas en el mercado y con esto
ganar la confianza de otras empresas internacionales obteniendo mdas representaciones

exclusivas de los mejores productos para ser vendidos en el mercado Ecuatoriano.

2.1.2 MISION.

La empresa se dedicara a brindar a la gente en general la oportunidad de verse mejor
cada dia, ofreciendo al mercado ecuatoriano productos importados de la mejor calidad
para el cuidado personal. Para esto se utilizara la tecnologia necesaria, tratando de
obtener una tecnologia justa que nos permita crecer y generar mas fuentes de trabajo.
Siempre pensando en que el esfuerzo, la humildad y el auto estima seran los medios
que nos llevaran a ser los mejores, aprovechando virtudes de cada uno de nuestros
empleados, los mismos que contaremos con un ambiente de respeto, una buena
capacitacion y sobre todo la motivacién y amistad de todos. Sabemos cual es nuestra
responsabilidad social y siempre estaremos ayudando de alguna forma a la gente que

mas nos necesita. Asf podremos decir que no somos los unicos sino los mejores
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2.1.3 FUNCION DE LA EMPRESA.
La funcién de la empresa serd la importacién de productos de cuidado personal de la

més alta calidad y de las mejores marcas para su comercializacion en el Ecuador.

Estos son los productos que seran importados:
e Shampoo Alberto (VOS).
e Gel Alberto (VOS).
e Acondicionador (VOS5).

Nuestra empresa serd proveedor de los siguientes tipos de clientes:

Autoservicio

e Comercial mery

e Mega Santa Maria.

e Comisariato del Ejército.
e Comisariato Fae.

e Comisariato Velvoni.

e Farmacias Sana Sana.

Distribuidores:
e Pydaco.
e Prodispro.

e Prodimeda.
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Mayoristas:

e Magdalena Espinosa.
e Distribuidora La ganga
e Marlene Espinosa

e Henry Jijén

¢ Distribuidora Santos

e Comercial Herrera

e Yolanda Espinosa

2.14 RECURSOS HUMANOS.
La empresa contard con personal altamente capacitado, el recurso humano es escogido
cuidadosamente. A cada una de los aspirantes se los seleccionard luego de que
aprueben las correspondientes pruebas de ingreso.

1) Primer Nivel:

e Junta de Accionistas.
2 ) Segundo Nivel:

e Gerente General.

3) Tercer Nivel:
e Gerente de ventas

e Gerente Financiero y Administrativo.



4) Cuarto Nivel:

Area de Operaciones.

Jefe de Bodega.
Asistentes de Bodega.
Asistente de contabilidad
Asistente Gerencia.
Vendedores.

Secretaria.

ORGANIGRAMA:
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JUNTA DE ACCIONISTAS

GERENTE GENERAL

l

GERENTE DE
VENTAS

- Vendedor 1

- Jefe de
bodega

-Asistentes de
bodega

l

GERENTE FINANCIERO Y
ADMINISTRATIVO

-Asistente de
Gerente.

- Asistente de
Contabilidad.
- Secretaria.




2.1.5
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RECURSOS FINANCIEROS.

La empresa cuenta con un capital social de $56.000 dolares y un crédito de $34.000.

2.1.6

RECURSOS TECNOLOGICOS.

La empresa cuenta con tecnologia de punta, un software integrado para las diferentes

areas. También contamos con equipos de computacion de dltima tecnologia.

BASE DE DATOS ORACLE.

e SISTEMA INTEGRADO POR MODULOS INSOFT. ( adaptable a cualquier

necesidad de la empresa.)

2.1.7

2.1.8

RECURSOS MATERIALES.
Una oficina.

1 Bodega.

Equipo de oficina.

Muebles de Oficina.
Camioneta Hyundai.

BASE LEGAL.

La empresa serd una Cia. Ltda. por las siguientes razones:

Es una sociedad de personas.

El capital de los socios se determina en participaciones.

Las participaciones de los socios se transfieren solo con escritura piblica o con

aceptacion de los socios de los socios.

Maédximo hasta 15 socios.

Para la constitucién se necesita minimo 3 socios y $ 400 délares.

2.1.9

LOCALIZACION.

( Ver Anexo 13).
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2.2 ADMINISTRACION
2.2.1 CLIMA ORGANIZACIONAL.

Este trabajo se va a caracterizar por ser de mucha presion, puesto que ¢l objetivo es
despachar lo mas rapido posible los pedidos y brindar el mejor trato posible a nuestros
clientes. Esto conlleva a realizar estas actividades en muy corto tiempo, por lo cual
hay que llevar a cabo el trabajo en equipo, donde las funciones de cada persona estan
claramente identificadas y ademas cada uno de ellos se presta apoyo en las diferentes
tareas que tengan que realizar. En otras palabras se tiene que notar una verdadera
actitud positiva tanto de los empleados como de los directivos.

Nosotros consideraremos a nuestros empleados como personas que estaran trabajando

para el desarrollo de la empresa.

Por esta razon la empresa estara abierta a cualquier inquietud o problema que se le
presente a nuestros empleados asi como a sus sugefencias. Asi lograremos que el
empleado cumpla con su trabajo.

Los administradores tendran que cambiar su filosofia de una trato igual para todo el
mundo, por otra que reconozca las diferencias y responda a aquellas de manera que

garantice la conservacién de empleados y al mismo tiempo que no sea discriminatoria.
2.2.2 SISTEMAS DE INFORMACION.

Los sistemas de informacién de la compaiifa se dardn de manera ascendente y
descendente, existiendo total apertura a los criterios de los empleados hacia los

directivos y viceversa.

La empresa tiene que llevar una excelente relacién con sus clientes y proveedores, para
poder manejar la informacién de forma correcta esta parte es fundamental porque

siempre sé esta en contacto y manejando informacién sobre pedidos, promociones,
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entrega de mercaderia etc. Si esta informacién no se maneja de forma adecuada seria

causante de graves problemas.

Se realizaran periédicamente reuniones cada 15 dias entre los directivos y empleados

de la compaiiia donde se trataran temas concernientes al desarrollo de las actividades de

la compaiiia como por ejemplo:

Problemas de la semana en las diferentes areas, Ventas e la semana, despachos, Nuevas

estrategias de compras y ventas, créditos etc.

223

224

ESTRATEGIAS.

Reducir los procesos, implementando sistemas con tecnologia de punta.

En funcién del incremento de las ventas se buscara la manera de comprar
otro camidn para realizar las entregas en un tiempo mas corto y asi poder
brindar un mejor servicio a nuestros clientes.

Ampliar nuestras instalaciones para un mejor desenvolvimiento de nuestros
empleados.

POLITICA DE COMPRAS.

Las persona encargadas de realizar los pedidos es el Jefe de Ventas y el
Gerente General.

Para tener un mejor control de los pedidos se tendra que manejar rotacién. (
Maximos y minimos.

Los pedidos se les puede realizar via fax, mail, teléfono, orden de pedido.
Los pagos se realizaran de acuerdo a la negociacion con nuestros

proveedores.

ALBERTO CULVER: CREDITO A 90 DIAS.

El precio de la mercaderia siempre sera FOB o C Y F dependiendo el puerto de

embarque.

PROVEEDOR PAIS PRECIO PUERTO

ALBERTO CULVER PERU CYF CAYAOS



NOTA: PRECIO FOB (FREE ON BOARD. - Es el precio de la mercaderia
puesta en el barco incluida todos lo gastos de: Comisiones, corretajes, derechos
arancelarios pagados en el exterior por envio de mercaderia, derechos consulares,
gasto de carga, gasto de estiba, certificados (como de origen, sanitario,

fitosanitario.).

PRECIO C Y F.- Al valor FOB se aiiade el flete desde el pais exportador al pais
importador y tenemos el valor Costo y flete C y F Cost and Freight.

e El tiempo de entrega de la mercaderia desde que se realiza el pedido

hasta ponerla en el puerto va a ser de 35 dias aproximadamente.

2.2.5 POLITICA DE VENTAS.

e Nuestro margen varia dependiendo de cada producto, este margen se lo
establece teniendo mucho en cuenta los gastos de cada tipo de marca o

producto por ejemplo. : Publicidad y gastos de operacion, flete, etc.

e Un porcentaje del margen de utilidad va destinado para los gastos

operativos del mismo producto o marca.

NOTA: Para calcular el factor gastos que para nuestro proyecto es de 7% se

tiene que dividir los costos de la importacién para el total de la factura.



52

DESCUENTOS Y BONIFICACIONES POR CLIENTE:

AUTOSERVICIO.

Generalmente cadenas de locales, tienen perchas donde el cliente sé auto sirve.

Descuento 30% 6 20%, 12 +2

DISTRIBUIDOR.

Tiene estructura para hacer distribucién horizontal, Fuerza de ventas y dispone de

logistica para entregas, por tanto tiene costos operativos importantes.

Descuento 34 %.

MAYORISTA.

Es un local fijo donde acuden clientes minoristas, compra volimenes significativos

minimo $5.000 al mes.

Descuento 34 %

TIENDAS DEPARTAMENTALES.

Disponen de areas grandes y comodas, especificas para cada categoria, son locales muy

bien decorados y dispuestos.

Descuento 25%
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FARMACIAS.
Descuento 25% 6 20%,12 +1
MINORISTAS.

Descuento 20% 12+1 menosde $ 500
Descuento 20% 12 +2 masde $ 500

Nota: - Como la unidad de manejo de nuestros productos es por docenas o
por 6 unidades hemos bonificado de esta forma a nuestros clientes: Por la

compra de una docena se les bonifica 1, 2 hasta 3 unidades, dependiendo

del cliente y del volumen de compra.
FORMAS DE VENTA Y PLAZQS DE PAGO POR CLIENTE.
AUTOSERVICIOS :
CREDITO 30 a 45 dias
DISTRIBUIDOR:

CREDITO 60 dias.

MAYORISTA:
CREDITO, EFECTIVO O CHEQUE CONTRAENTREGA.

30 a 45 dias de crédito.
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TIENDAS DEPARTAMENTALES:

CREDITO 30a45 Dias.

FARMACIAS Y MINORISTAS:
CREDITO, EFECTIVO O CHEQUE CONTRAENTREGA.

CREDITO 30 Dias.

DESCUENTO POR PRONTO PAGO:

Hasta un 5% adicional de descuento si nos paga en los 20 primeros dias.

COMISION Y SUELDO DE LOS VENDEDORES:
Nuestros vendedores comisionaran de la siguiente manera:
Se le pagara el 1.50% del valor de las ventas totales ademas de esto los

Vendedores tendran una base fija de $ 250.
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PROCEDIMIENTOS PARA REALIZAR LA VENTA:

e Tener un amplio conocimiento de todos los productos y para que sirven.

e Verificar que tengamos todos los productos en stock para realizar la
respéctiva venta.

e Llenar nota de pedido.

e Llenar solicitud de crédito.

e Comprobar que este bien llena la solicitud de crédito.

e Pasar la solicitud de crédito a contabilidad para su respectivo ingreso a la

base de datos.

2.2.6. POLITICA DE LOS TRABAJADORES:

Horarios de trabajo:

Lunes a Viernes:
ENTRADA: 8:30 AM
ALMUERZO :1:30 PM HASTA 2: 30PM
SALIDA: 5:30PM
Sabados:
ENTRADA: 9: 00 AM
SALIDA : 12:00 AM

Horas extras:

Las horas extras seran reconocidas a partir de las 6: 30 PM. Y se les pagard el

valor que estipula la Ley.
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Seguridad Industrial:

e Todos los trabajadores de bodega deberan utilizar cinturén de fuerza.

e Todos los de bodega deberan llevar mandil

Seguridad:

e Todos y cada uno de los trabajadores deberan dejar sus bolsos, mochilas o
chompas en un lugar especial designado para dejar estas pertenencias.

e Todos los trabajadores seran revisados por el jefe de bodega al final del dia.

Uniforme:
e Los trabajadores deberan utilizar uniforme todos los dias excepto los dias
viernes.
e El personal de bodega tendrdn como uniforme camisas tipo polo con el

logotipo de la compaiiia.

Adelantos de sueldo:

e Para realizar un adelanto de sueldo de los trabajadores, se tiene que analizar
el desempefio que ha tenido el empleado durante el mes.

e El adelanto de sueldo tiene que tener la autorizacion del gerente general.

Vacaciones:
e Para obtener vacaciones los empleados tendran que estar en la empresa
minimo un afio.
e Las vacaciones seran de 15 dias.
e Las vacaciones de cada empleado seran solicitadas por escrito un mes antes

de la fecha escogida.
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Contratos:

e Laempresa va a manejar 2 tipos de contratos:

- El contrato a prueba 3 meses.

- El contrato fijo a un afio.

Sueldos:
La empresa realizard un incremento de los sueldos cada afio dependiendo del

desempefio y el grado de importancia de cada trabajador en la empresa.

CARGO EN SUELDO
LA EMPRESA MENSUAL ( incluido beneficios anuales. )
Gerente General $ 638
Jefe de ventas $572
Gerente Financiero y Adm. $ 509
Jefe de bodega $322
Asistente de Gerente $284
Asistentes de Bodega $284
Asistente de contabilidad $ 284
Vendedores $ 322.
Secretaria $ 284.

Todas las personas que entren en la empresa se le tendrd que hacer un contrato a

prueba 3 meses con los sueldos establecidos anteriormente.

Pago de Sueldos:

e Selo realizara cada fin de mes.
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2.2.7 ANALISIS FODA

FORTALEZAS.

e Es una empresa que persigue un
objetivo colectivo de mejora

modernizacion y crecimiento a

DEBILIDADES.

e La empresa cuenta con pocos
vendedores.

e Es una empresa nueva en el

beneficio de todos. mercado.
e Nuestros productos son
reconocidos y de alta calidad.
e Variedad de nuestros productos.
e Buena imagen en el exterior.
e Servicio personalizado a nuestros
clientes.
e (Crédito en el exterior.
e Margen de utilidad justo.
e Tenemos la mejor presentacion de
nuestros productos en el mercado.
OPORTUNIDADES. AMENAZAS.

e Desarrollo de nuevos productos y
lineas.

e Existe una tendencia grande de usar
productos naturales en el Ecuador.

o Preferencia de la gente por usar

productos importados.

Entrada potencial de nuevos
competidores.

Inestabilidad Politica.

Burocracia e ineficiencia en

tramites legales.
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2.3 ESTRATEGIA COMERCIAL.

2.3.1 PRODUCTO.

/N

30% MAS MUESTRAS GRATIS
DE PRODUCTO (SAMPLING DE PRODUCTOS)

l l

Es una estrategia muy comun, se paga

Lo mismo pero viene en el envase un 30%
Mas de lo normal, esto es lo que esta
Buscando el cliente mas producto por igual
O menor precio.

Esta estrategia de regalar muestras

de nuestros productos es la mejor
manera para que la gente los pruebe
y se den cuenta que nuestro producto
Es de excelente calidad.

2.3.2 PRECIO

Como estrategia de precio lanzaremos nuestros
Productos con un 30% o 35% menos que el precio
Del lider del mercado.

2.3.3 DISTRIBUCION

DIRECTA
Nuestra empresa realizard cobertura
Con nuestra propia fuerza de ventas
Para Mayoristas, autoservicios,
Tiendas departamentales, etc.

INDIRECTA

Basicamente la distribucion indirecta
se la realizard por medio de algunos
Distribuidores, ya que ellos tienen
La logistica y la fuerza de ventas
Necesaria para realizar cobertura

Horizontal por todo el Pais.
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2.3.4 PUBLICIDAD:

A continuacibn  mencionamos  algunos de los mas importantes medios de
comunicacion que utilizaremos como estrategia publicitaria para llegar a la gente.

MATERIAL PUBLICITARIO:
Flyers.

Hojas vendedoras.

Sampling.

Banners.

e DEMOSTRACIONES Y EVENTOS:

Show de belleza.
Demostraciones cosmetolégicas.
Demostraciones punto de venta.

e REVISTAS.

Cosas.

Caras.

Super ofertas
Revista Bienestar.
Sociedad..

e CINES.

Multicines.
Cinemark.

TELEVISION:
ECUAVISA.

Tele amazonas.
TC.
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CAPITULO 3
3.1 ADUANA

3.1.1 DECLARACION ADUANERA.

El propietario, consignatario, en su caso personalmente o a través de su representante
legal o de un Agente de Aduana, presentara la declaracion de las mercancias
provenientes del extranjero o con destino a él, en la que solicitard el régimen aduanero

al que se someteran.

En las importaciones, la declaracion aduanera se presentara en la aduana de destino,
desde siete dias antes hasta quince dias habiles siguientes al ingreso de las mercancias a
la zona primaria aduanera.

En la importacién y en la exportacién a consumo, la declaracién comprenderd la

autoliquidacién de los impuestos correspondientes.

3.1.2 PRESENTACION Y ACEPTACION DE LOS DOCUMENTOS: ( Ver

Anexos varios).

Una vez presentada la declaracion, la aduana verificara que esta contenga los datos que
contempla el formulario respectivo, los cotejard con los e los documentos de
acompafiamiento y comprobard la exactitud de la autoliquidacién. Si no hay
observaciones, se aceptara la declaraciéon fechidndola y otorgandole un niimero de
validacion para el pago de los tributos. Efectuando el pago, se sujetara al mecanismo
de seleccion aleatoria; si este se activa, se procedera el aforo fisico; caso contrario sin

mas tramite se entregara las mercancias.

En caso de existir observaciones a la declaracion, se devolvera al declarante para que
corrija dentro de los tres dias hébiles siguientes. Corregida la declaracion, la aduana lo

aceptara.
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Si el declarante no acepta las observaciones, la declaracién se considerard firme,
proceder4 al pago de los tributos y se sometera obligatoriamente al aforo fisico de las

mercancias.

La declaracion aceptada por la aduana es definitiva, y no podrd ser enmendada ni

anulada.

El declarante es personal y responsable por la exactitud de los datos consignados en la
declaracion. En el caso de personas juridicas, la responsabilidad recae en la persona de

su representante legal.

3.1.3 DOCUMENTOS DE ACOMPANAMIENTO: ( Ver anexos Varios)

Los documentos que acompaiian a la declaracién aduanera son los siguientes:

e Original o copia negociable del conocimiento de embarque, guia aérea o carta
de porte.

e La factura Comercial.

e Los demas exigibles por las regulaciones expedidas por la Junta Monetaria, de
conformidad con el articulo 63 de la Ley de régimen Monetario y Banco del

Estado.

La falta de acompafiamiento de uno a més de estos documentos no impedird la
aceptaciéon de la declaracion por parte de la aduana, ni el pago de los impuestos, ni el
despacho de la mercancia, siempre que se garantice la presentacién posterior de los

documentos faltantes, y que no se trate de mercancias de prohibida importacion.
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3.1.4 EL IMPORTADOR.

Cualquier persona natural o juridica puede realizar importaciones, previo el
cumplimiento de las disposiciones del presente titulo y de las normas operativas que

constan en el reglamento de Comercio Exterior del Banco Central.
3.1.4.1 Requisitos para ser importadores:

Persona Naturales y juridicas cuya actividad es el comercio:

e Afiliacién a la Camara de Produccion.
e Obtener el Registro unico de Contribuyentes (RUC.
e Registro de firmas en el Banco Corresponsal.
El Banco corresponsal es el banco privado que ha firmado un convenio con el Banco

Central de Ecuador, para realizar los tramites de importacion y exportacion.

Sector Publico:

o Debe obtener el nimero de registro inico de contribuyentes y registro de firmas
en el banco corresponsal.

e Se debe elaborar la nota de pedido.

Con la Nota de Pedido el importador dependiendo del tipo de mercaderia procedera a
obtener las autorizaciones en el ministerio o entidad pablica de acuerdo con lo

establecido en la ley.
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3.1.5 AFORO

Aforo fisico es el acto administrativo de determinacion tributaria, mediante la cual, la
aduana procede al reconocimiento fisico de la mercancia, para establecer la naturaleza,
cantidad, valor y clasificacion arancelaria.

El aforo fisico serd obligatorio en los siguientes casos:

A) Si efectuado el pago de los tributos, el declarante activa el mecanismo de
seleccion aleatoria.

B) Cuando el declarante no acepte las observaciones formuladas por la aduana a
su declaracion.

C) Cuando el administrador del Distrito conociere del cometimiento de un delito
aduanero u observaré hechos que le hagan presumir el cometimiento de un
ilicito aduanero.

D) Cuando por razones de fuerza mayor no funcione el mecanismo de seleccion
aleatoria, el Administrador de Distrito dispondra el aforo fisico, de conformidad

con el reglamento de esta ley.
3.1.5.1 PLAZO PARA EL AFORO FISICO.

En los casos sefialados anteriormente, el aforo fisico serd obligatorio y se realizard
inmediatamente. El aforo sera publico, con la presencia del declarante o su Agente de
Aduana. El funcionario que deba efectuarlo se determinard también de manera

aleatoria.

Si el aforo fisico se estableciere presunciones de responsabilidad por infracciones
aduaneras, se observaré el procedimiento establecido en la ley para su juzgamiento y
sancion, sin perjuicio de practicar la liquidacién complemenfaria respectiva y de que se
contintie con los demés procedimientos, si se trata de contravenciones o faltas

reglamentarias.
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3.1.6 ENTREGA DE LA MERCADERIA.
El administrador de Distrito autorizara la entrega de las mercancias:

A) Cuando no se haya activado el mecanismo de seleccion aleatoria.

B) Si realizado el aforo fisico no apareciere observaciones que formular a la
declaracion.

C) Cuando no aparecieren hechos que puedan presumirse constitutivos de delito

aduanero.

En base a las observaciones de la declaracion, el Administrador de Distrito formulara la
liquidacién complementaria respectiva, la que pondrd en conocimiento del declarante

para que acepte o formule la impugnacién administrativa.

La liquidaciéon complementaria firme o ejecutoriada dara lugar a la emision del titulo
de crédito, o cobro o la nota de crédito segun corresponda.

Cuando se impugne la liquidaciéon complementaria que estableciere diferencia en contra

del sujeto pasivo, para el despacho de las mercancias se rendird una de las garantias

previstas en la ley.

En las exportaciones a consumo, la impugnacién no impedird que se continie con los

procesos de embarque. Ordenando el despacho de la mercancia, ninguna autoridad

aduanera podra disponer o realizar un nuevo reconocimiento fisico.
3.2 TRIBUTOS ( Ver anexos varios).

Los tributos al comercio exterior son los derechos arancelarios establecidos en los
respectivos aranceles; los impuestos establecidos en leyes especiales y las tasas por

servicios aduaneros.



66

3.2.1 DERECHOS ARANCELARIOS. ( Ver anexos Varios).

Son aplicables al universo arancelario, salvo las exenciones de la ley sobre el valor CIF
de cada importacion.
Los niveles arancelarios son 5%, 10%, 15% y 20%, seglin estructura aprobada en la

decision 370 del arancel Externo comiin de la comunidad Andina de Naciones.

3.2.2 TASAS ESPECIALES PARA SERVICIOS ADUANEROS.

Se aplican en funcién de los servicios que presta la aduana segun el tipo de importacion
de que se trate. Su tasa es variable dependiendo del servicio prestado por la institucion;
las mas importantes es la tasa de control Aduanero, que se impone a las importaciones
amparadas en regimenes aduaneros especiales sobre su valor CIF, y la tasa de
almacenaje, que se cobra en funcién del peso de las mercancias importadas y su

tiempo de almacenaje en las bodegas que la aduana mantiene bajo su responsabilidad.

Se encuentran vigentes las siguientes tasas por servicios aduaneros:

e Tasa de Modernizacion.

e Tasa de Control.

e Tasa de almacenaje.

e Tasa de andlisis de Laboratorio.

e Tasa de vigilancia aduanera.

3.2.2.1. TASA DE MODERNIZACION.-

Fue creada en 1994 para el mejoramiento de la administracién aduanera se paga el
0,10% del valor CIF de las mercancias que se importen a consumo que se pagard a la
aceptacion de la declaracion por la aduana.

La tasa de modernizacién, servira especialmente para cubrir los gastos que demande el
equipamiento, adecuaciones fisicas, capacitacion y automatizaciéon, del Servicio

Nacional de Aduanas.
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No estan sujetas al pago de esta tasa, la importacion de la siguiente mercancia. :

Efectos personales de pasajeros.

Envios de socorro por catéstrofes.

Donaciones provenientes del exterior, a favor de entidades del sector publico o

del sector privado, sin fines de lucro, destinados a cubrir servicios de

salubridad, alimentaci6n, asistencia técnica, beneficencia, asistencia médica,

educacion, investigacion cientifica y cultura. ‘
Féretros o anforas que contengan restos humanos o cadaveres.

Muestras sin valor comercial.

Las mercancias que ingresen en sustitucién de otras bajo el procedimiento de

devolucién de mercancias nacionalizadas.

3.2.2.2 TASA DE CONTROL. - Se aplica cuando la mercaderia se despacha bajo los

regimenes aduaneros especiales a excepcién del depésito industrial, equivalente

a USS$ 40.

a) 0.50% del Valor CIF, con un tope maximo de quince ( 15) UVC para las
mercancias que se declaren bajo los regimenes aduaneros especiales de
admision temporal con reexportacion en el mismo estado; Depo6sito
aduanero comercial; almacén libre ( Duty Free) y zona franca.

b) Vehiculos de uso comercial que se declaren bajo regimenes especiales
de admisién temporal con reexportacion en el mismo estado:

e Aeronaves y naves maritimas y fluviales: Treinta ( 30 ) UVC.
o Terrestres : (6 ) UVC.

¢) Cinco ( 5) UVC en mercancias que se declaran bajo el régimen
especial de transito aduanero internacional.

d) Dos (2) UVC en mercancias, por cada guia de transito que se declaran

bajo el Régimen de Transito Aduanero Nacional.

NOTA : Cada UVC tiene un valor equivalente a USS$ 2.63
No esta sujeto a esta tasa, el ingreso al pais o la salida de €1, de vehiculos de

transporte de uso comercial internacional de personas y mercancias, los vehiculos

particulares de turismo y las unidades de transporte o carga.

Se exceptua de esta tasa de control los envios de socorro.
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3.2.2.3 TASA DE ALMACENAJE.-

De mercaderias y unidades de transporte o carga, en almacenes temporales del

Servicio de Aduanas, que se aplicara de la siguiente manera:

Tasa de almacenaje de EMSA:
Peso en Kilos. TARIFAS
Desde Hasta EN DOLARES US$

0 50 7
51 100 12
101 300 18
301 500 25
501 750 40
751 1.000 70
1001 2000 90
2001 3000 120
3001 5000 180
5001 10000 240
10001 20000 350
20001 30000 450
30001 40000 600
40001 en adelante 750

Las tarifas indicadas comprenden almacenaje por 7 dias calendario, a partir del octavo
dia se cobrara la tarifa basica mas 0.005 por dia calendario por Kilo de carga o fraccién

mas el IVA.
NOTA:

Para carga que se requiera de cuarto frio se cobrara USS$ 10.00 de 0 a 100 Kilos y
USD $ 15.00 de 101 Kilos en adelante.
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3.2.2.4 TASA DE ANALISIS DE LABORATORIO.-
Cuando la aduana preste este servicio: seis ( 6) UVC, por analisis.

Nota: Cada UVC tiene un valor equivaiente a USS 2.63

3.2.2.5 TASA DE VIGILANCIA ADUANERA.-

Para el transito aduanero USS$ 25 por cada miembro del servicio de vigilancia aduanera

por cada medio de movilizacion custosdiado.

3.2.3 IMPUESTOS ESTABLECIDOS EN LEYES ESPECIALES: (Ver anexos
Varios).

1) TASA DE FODINFA .- Mediante la Ley No. 92 publicada en el registro
oficial No. 934 el 12 de Mayo de 1998 se creo el fondo de desarrollo
para la Infancia.

Entre los otros recursos de este fondo se encuentra el impuesto de 0.5% del

valor CIF, aplicable a todas las importaciones, con excepcion de los

productos utilizados en la elaboracion de farmacos de uso humano y

veterinario, destinado a cubrir el costo de programas de inversiones para

atencion y cuidado de los nifios Ecuatorianos.

2) IMPUESTO AL VALOR AGREGADO

Impuesto al valor agregado IVA = 12% ( CIF + T).

En todos los casos en los cuales se reconozcan exoneraciones de derechos
arancelarios o tarifa cero para el impuesto al valor agregado IVA, al momento de
la nacionalizacién se efectuara obligatoriamente el aforo fisico independiente del
valor declarado por las mercancias.
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3) CUOTA REDIMIBLE DE LA CORPEL-

La ley de Comercio Exterior e inversiones establece que sus recursos para el
cumplimiento de sus funciones de la Corporacion de Promocién de

exportaciones e Inversiones.
CORPEI LOS SIGUIENTES:

e Las cuotas redimibles de 1.5 por mil sobre el valor FOB de las
exportaciones del sector privado.

e 0.50 por mil del valor FOB de las exportaciones de petroleo y sus
derivados.

e 0.25 por mil sobre el valor FOB de toda importacion.

Estas cuotas redimibles serdn entregadas por los exportadores de bienes y servicios al
momento de la venta de divisas y por los importadores de mercancias y servicios a la
presentacién del documento tnico de importacion en los bancos y entidades financieras
del pais en que se instrumenten las referidas transacciones quienes tienen la funcién de

acreditar diariamente los valores correspondientes a la CORPEI.

3.3 EXENCIONES.

Algunos articulos estdn exentos de pago de impuestos aduaneros ya sea para la

importaciéon como para la exportacién a consumo, a continuacién mencionamos cuales

son:

A) Efectos personales de pasajeros.

B) Menajes de casa y equipos de trabajo.

C) Envios de socorro por catdstrofes naturales o siniestros analogos, a favor de
entidades del Sector Publico o de organizaciones privadas de beneficencia o de
SOCOITO.

D) Donaciones provenientes del exterior, a favor de entidades del sector publico o

del sector privado, sin fines de lucro, destinadas a cubrir servicios de salubridad,



71

alimentacion, asistencia médica, beneficencia, asistencia técnica, educacion,
investigacion cientifica y cultura.
No se concedera exencién de impuestos aduaneros en las donaciones de
vehiculos para usos especiales, tales como ambulancias, vehiculos clinicos o
radiolégicos, coche bibliotecas, camiones bomberos, etc. y siempre que su

funcién sea compatible con la institucion beneficiaria.

E) Féretros o anforas que contengan cadaveres o restos humanos.
F) Muestras sin valor comercial.

G) Todas las demas amparadas en leyes especiales.

El Ministro de Finanzas es el Ginico que tiene facultad para que de manera general
regule o limite las exenciones previstas en la ley, con el propdsito de precautelar el

interés nacional.
3.4 INCOTERMS.

PRECIO EXW.- Comprende el precio del producto, mas el primer embalaje, mas el
certificado de calidad peso o medida determina el precio ex fabrica, las siglas EXW, en
inglés Ex work, y significa que el comprador o importador adquiere la mercaderia a u
costado de la fabrica o lugar de expendio produccién. El vendedor pone los productos a
disposicion del comprador en sus instalaciones y el comprador soporta todos los riesgos

y gastos a partir de ese punto.

PRECIO FOT -FOR. - En inglés Free on Truck o free on railroad, libre sobre camion
o ferrocarril. Al valor Ex fabrica s le debe afiadir un segundo o tercer envase o embalaje
con la finalidad de que la mercaderia ( dependiendo de la misma) se encuentre
debidamente protegida, mas el gasto de acarreo que puede ser manual o a través de una

maquina para subir la mercaderia al camion o al ferrocarril.

PRECIO FAS.- Este precio free alongside ship, libre a un costado del barco, al precio
FOT- FOR se le suma los gastos que se producen tales como transporte interno en el

pais exportador, tributos internos en el pais exportador y el gasto de descarga del
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camién al muelle. En este caso el vendedor transporta los productos hasta el muelle, y
soporta todos los gastos hasta ese punto de entrega.

El comprador toma la entrega y soporta todos los costos y gastos a partir de alli.

PRECIO FOB.- Este precio free on board en inglés o libre a bordo en espafiol al
precio FAS se afiade los siguientes gastos enunciativos mas no limitativos: Comisiones,
corretajes, derechos arancelarios pagados en el exterior por €l envié de la mercaderia,
derechos consulares, gasto de carga, gasto de estiba, certificados (como de origen,
sanitario, ﬁtosanitario ....... ), etc. En este caso la responsabilidad del vendedor termina

cuando los productos estan cargados a bordo de ( barco, avién o camién. ).

PRECIO C y F .- Al valor FOB se le afiade el flete desde el pais exportador al pais
importador y tenemos el valor Costo y Flete C y F Cost and Freight.

PRECIO CIF.- Al valor Costo y flete se le suma el seguro que se debe adquirir en
nuestro pais y se obtiene le valor CIF Cost Insurrance and Freight o sea Costo, seguro
y Flete. En este caso el vendedor debe pagar el costo de transferencia y de seguro hasta

el destino final.

PRECIO DDP.- ( Delivery Duty Paid ) El vendedor debe entregar los productos al
lugar especifico del pais importador, es decir todos los gastos pagados , incluyendo los

gastos de aduana.

Esta terminologia debe utilizarse sin importar el tipo de medio de transporte que se
utilice sera en la nota de pedido y en la factura comercial y en el contrato que se

identificard plenamente el medio de transporte ( aéreo, maritimo o terrestre).

Estos INCOTERMS se utiliza sin importar el medio de transporte que puede ser,

maritimo, aéreo o terrestre.



3.4.1 RESUMEN DE COSTOS.

Precio de la mercaderia
Primer embalaje
Certificado de calidad peso o medida.

PRECIO EX FABRICA:
Segundo embalaje

Tercer embalaje
Gasto de carga de la fabrica al camion.
PRECIO FOT - FOR:
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Transporte interno en el pais del exportador.

Tributos internos en el pais exportador.
Gastos de acarreo del camién al muelle.
PRECIO FAS:

Comision.

Corretaje.

Derechos arancelarios a la exportacion.
Derechos consulares.

Certificados.

Gastos de carga y estiba.

Otros.

PRECIO FOB:
Flete

PRECIO CY F:
Seguro.

CIF.
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3.4.2 MECANISMOS PARA IMPORTAR: ( Ver Anexos Varios)
Los mecanismos para importar son arancelarios y para arancelarios:

Mecanismos Arancelarios.- Estdn determinados por el arancel, se entiende como tal el
documento de caracter legal en el que constan todas las mercaderias, que en su
clasificacion sigue una norma internacional denominada Sistema Armonizado de
Clasificacién y Designacién de la mercaderia conocido comunmente como Sistema

Armonizado.

Cuando la comunidad Andina adopté el Sistema Armonizado tom6 el nombre de
NANDINA, Nomenclatura Armonizada para el grupo Andina y los paises que lo
integran son: Ecuador, Colombia, Venezuela, Bolivia y Perti con estos paises cuando se
importan productos originarios no se pagan ni derechos arancelarios, ni cldusula de
salvaguardia. ( Resolucién No 129 del COMEXI publicado en el registro oficial No 510
del 6 del febrero del 2002).

Como norma de excepcion se tendria la Comercializacion con el Peru, que se debe ver

si el producto que se va a comercializar esta o no-negociado en la rebaja arancelaria.

Cuando el Sistema Armonizado adopté ALADI Asociacion Latinoamericana de
integracién, Los productos originarios de esa region y que estan negociados deben
pagar los derechos arancelarios con un trato de preferencias de aranceles.

Los paises de ALADI son: Venezuela, Colombia, Ecuador, Peru, Bolivia, Chile,
Argentina, Uruguay, Paraguay, Brasil, México y Cuba.

Venezuela, Colombia, Pert y Bolivia son miembros de la Comunidad Andina y las

ventajas de desgravacion son totales.

Con los paises de Chile, Uruguay, Cuba, el Ecuador ha firmado convenios de

complementacién econdmica.
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3.4.3 MEDIDA DE SALVAGUARDA.-

Aplicar una medida de salvaguarda provisional, por un periodo de doscientos dias a las
importaciones procedentes y originarias de los paises miembros de la Comunidad
Andina consiste en un derecho ad valoren equivalente al arancel nacional vigente a la
fecha de presentacién de la declaracién a consumo. Esto sirve para salvaguardar la

produccion nacional. Ejemplo.

La medida de salvaguardia es del 15% para los siguientes productos.

PARTIDA DESCRPCION CUPO DE IMPORTACION

Placas y baldosas, de cerdmica sin barnizar ni esmaltar para pavimentacién y
revestimiento; cubos dados, articulos similares, de cerdmica, para mosaicos, barnizados

y esmaltados, incluso con soporte.

690710.00 sin barnizar ni esmaltar 0 toneladas.
6907.90.00 Los dem4s sin barnizar ni esmaltar 1.674
toneladas.

6908.10.00 Sin barnizar ni esmaltar 0
toneladas

6907.90.00 Las dema4s sin barnizar ni esmaltar 6903 toneladas.

Esta medida se aplicard cuando las importaciones de los sefialados productos hayan
superado los cupos de importacién determinados anteriormente.

( Resolucién del COMEXI No 158 publicado en el registro oficial No 649 del 27 de
Agosto del 2002).
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3.4.4 Definicién de Arancel.

Sistema de gravamenes que se aplica a la importacion de las mercaderias para proteger
la industria nacional o el 4rea de una integracion, genera recursos fiscales, orienta la

estructura, €l consumo o sirve para corregir los desequilibrios de la balanza de pagos.

3.4.4.1 ARANCEL EXTERNO COMUN.

De conformidad con el articulo 92 del acuerdo de Cartagena mediante la decision 370
de Noviembre de 1.994 los paises miembros de la Comunidad Andina aprobaron el
arancel externo comun, a partir del 6 de marzo del 2002, se adopté un nuevo arancel
basado en la decision No 507 de la comisién de la comunidad Andina el mismo que fue
publicado en el registro oficial No 547 del 3 de abril del 2002.

3.4.4.2 ESTRUCTURA DEL ARANCEL.

Estadistica: Esta integrado por ocho digitos los cuales no se pueden cambiar a nivel de
la Comunidad Andina, y se denomina la subpartida arancelaria regional.

A nivel de 6 digitos esta codificacion no puede cambiar los paises por disposicién de la
OMC, y se denomina subpartida arancelaria internacional.

A nivel de 4 digitos se denomina la partida arancelaria.

A nivel de 2 digitos se denomina capitulo.

El Ecuador tiene sub partida a nivel de 10 digitos y se denomina subpartida arancelaria
nacional.

Subpartida arancelaria Nacional. 0000.00.00.00

Subpartida arancelaria regional 0000.00.00

Subpartida arancelaria Internacional  0000.00
Partida arancelaria 0000

Capitulo 00
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REQUISITOS NECESARIOS PARA LA IMPORTACION. ( Ver anexos
Varios.)

3.4.5 Certificados:

3.4.5.1 CERTIFICADO DE ORIGEN.- Es un documento que nos envia el exportador

a peticion del importador y nos indica que la mercaderia es producida y fabricada en ese

pais, y sirve para que el importador tenga un trato de preferencias de aranceles por
parte de las autoridades ecuatorianas, documento necesario cuando se importa de los
paises del CAN y ALADI.

3.4.5.2 CERTIFICADO DE CALIDAD.- Certifica que la mercancia se ha elaborado
con las normas internacionales de fabricacion internacional las cuales son las normas
ISO 9000, 9002, 9003,9004 o ISO 9000/2000, ISO 14000

En la actualidad debido a la apertura de fronteras y a las politicas de globalizacion, el
crecimiento de la competencia en calidad es mas Intensa tanto en el campo industrial
como en el tipo de vida de la sociedad, a punto de que la calidad se ha constituido en el
factor mas critico del comercio mundial, esto debido a multiples razones las cuales las

podemos sintetizar en las siguientes:

e Demandas mas exigentes.

e Competencia cada vez més agresiva.
e Exigencias de mayor rentabilidad.

e Responsabilidad de los productos.

e Leyes y regulaciones.

3.4.5.3 CERTIFICADO DE INSPECCION.- Otorgan las veriﬂcadoras de acuerdo
con las disposiciones legales vigentes, si la mercaderia tiene un valor FOB de US$
4.000 o més se debe efectuar la verificacién en el lugar de embarque o de origen de la
mercancia, el importador debe pagar por este servicio un minimo de US$ 180 maés el
IVA.

Mediante resolucion No 11-2002- R3 publicado en el Registro oficial No 619 de 16 de
Julio de 2002, El directorio de la Corporacion Aduanera Ecuatoriana.( CAE ) .

Establece una tabla para las verificadoras.
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1.- MERCADERIA EN GENERAL

embarques. TARIFA % SOBRE
desde hasta ’ VALOR FOB
USS USS
------------------ 100.000 0.70
mas de 100.000 500.000 0.65
mas de 500.000 1.000.000 0.55
mas de 1.000.000 2.000.000 ‘ 0.40
mas de 2.000.000 0 mas 0.30
2.- GRANELES

500.000 0.30
mas de 500.000 1.000.000 0.25
mas de 1.000.000 0.20

3.- TARIFA MINIMA

180 doblares.

Como carga a granel se tiene otras tales como: pescado, hortalizas, frutas, café, té,
especies, malta, aceites, cacao, azufre, sal, tierras, minerales, urea, gas, quimicos,

abonos, latex, algodén, lino, cafiamo, yute, chancaca, etc.

Mediante resolucion No 9485 la Gerencia General de la Corporacién Aduanera
Ecuatoriana deroga las Resoluciones # 0316 del 20 de Junio del 2002 y # 0355 del
15 de Julio del 2002.
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Mercaderia cuyo valor FOB es menor de US$ 4.000 la verificacién fisica se realiza en

el Ecuador, los valores que se paga a la verificadora en el paifs de destino son los

siguientes:
Menos de US$50 25% del valor FOB con un minimo de $ 10
De mas de USS 50 hasta USS$ 99 30% del valor FOB
De mias de USS 99 hasta USS 149 '35% del valor FOB
De mis de US$ 149 hasta US$ 199 40% del valor FOB
De mas de US$ 199 hasta USS 1999 USS 80
De mas de US$ 1999 hasta US$ 3999 USS$ 120
De miés de US$ 3999 ‘ USS 200

Mercaderia que entra como liberaciéon tal como menaje de casa y muestras sin valor
comercial deben pagar US$ 90 A estos valores se le debe afiadir el 12% por concepto

del IVA.

Mediante resolucion No 18-2002-R6

Publicado en el Registro oficial No 7290 del 20 de diciembre de 2002, se establece que:
El certificado de origen serd necesario cuando venga la mercaderia del CAN o de
ALADL |
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3.4.5.4 Registros:

REGISTRO SANITARIO. '

Antes de realizar la importacién se debe solicitar al Ministerio de Salud que se aplique
la clasificacidn de los productos los cuales son los siguientes:

Los alimentos procesados o aditivos, medicamentos en general, productos naturales
procesados, drogas o dispositivos médicos, productos médicos naturales, cosméticos,
productos higiénicos o perfumes, plaguicidas de uso doméstico, industrial o agricola,
_fabricados en el Ecuador o en el Exterior deberan contar con el registro Sanitario.

Para importar determinados tipos de productos se requiere en forma previa la
autorizacién de alguna entidad publica razén por la cual se debe conseguir el permiso

antes de realizar cualquier tramite.

3.4.5.5 - Documentos:

DUL- ( Documento tnico de importaciéon) .- Este documento se estd aplicando
obligatoriamente desde el 4 de Septiembre de 1.995.

El DUI, consiste en un formulario unico que sirve para redactar las declaraciones de
importacion de mercaderias que por obligacion nacida de la Ley de Régimen Monetario
y Banco del Estado y de la ley Orgéanica de Aduanas, se deben presentar primero, ante el
Banco Central del Ecuador y, luego, a las administraciones distritales aduaneras.

La creacion y aplicacion del DUI constituye un paso mas para la simplificacién del
procedimiento  administrativo del comercio exterior y tiene como objetivo la
facilitacion del despacho de las mercancias importadas al pais, lo cual solo ha sido
posible por la activa coordinacion de los funcionarios del Servicio Nacional de
Aduanas y del Banco Central del Ecuador, enriquecidos con las sugerencias de los

Agentes de Aduanas y las Camaras de produccion.
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BANCO CORRESPONSAL.- Se debe proceder a llenar el Documento Unico de

Importacion DUI para presentarlo al Banco Corresponsal.

El1 DUI esta integrado de tres formularios los mismos que son los siguientes:

Formulario A.
Es un documento que siempre debe estar presente debe obtener el visto bueno del
banco corresponsal en forma previa al embarque de la mercaderia y sirve para importar

una sola partida arancelaria.

Formulario B.
Sirve cuando se requiere importar 2 o mas subpartidas arancelarias, este documento

debe ser aprobado por el Banco Corresponsal antes del embarque de la mercancia.

Formulario C.
Sirve para que el importador determine la autoliquidacién de los tributos.
Si la mercaderia llega al pais sin visto bueno de parte del Banco Corresponsal la

mercaderia debe ser reembarcada.

Sélo la Corporacién Aduanera Ecuatoriana puede autorizar embarques parciales cuando
se trata de maquinaria, aparatos de gran volumen que requieren de grandes embarques

o por falta de espacios de las naves.
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CASOS QUE NO REQUIEREN VISTO BUENO DEL BANCO
CORRESPONSAL.

° Aquéllos cuyo Valor FOB por embarque no exceda de los 4.000 délares FOB.

e Efectos personales.

e Menaje de casa y equipo de trabajo.

e Envios de socorro.

e Donaciones.

e Féretros y anforas que contengan restos humanos.

e Muestras sin valor comercial.

e Mercaderia que fuere exportada y regrese al pais por causas establecidas en la
legislacion aduanera.

e Las que se introduzcan por el trafico internacional o courier.

e Las que se importen en reposicion de aquellas devueltas o extraviadas o
perdidas, dafiadas en importaciones efectuadas al amparo de declaraciones de
importacion que cuenten con el reSpectivo ﬁsto bueno.

e Las importaciones que realicen las compaiiias extranjeras para el cumplimiento
de contratos de exploracion o explotacion de hidrocarburos suscritos con
Petroecuador y sus filiales.

e Las que importan al pais al amparo y dentro de las limitaciones que para el

efecto establecen la ley de inmunidades privilegios y franquicias diplomaticas.

PLAZO DE VALIDEZ DEL DUI UNA VEZ QUE SEA APROBADO POR EL
BANCO CORRESPONSAL.

Si la mercaderia no tiene ningiin tipo de restricciones es indefinido y sirve para un solo
embarque.
Si la mercaderia tiene restricciones el plazo estd determinado en las autorizaciones y

sirve para un solo embarque.
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DAV. — ( Declaracién en aduana del Valor.) Este documento sera utilizado para la
determinacion del valor en aduana de las mercancias importadas, para cuyo objetivo las
Gerencias Distritales exigiran al importador cumplir con este requisito. E1 DAV consta
de 2 formularios: Formulario 1 DAV ( 1) y formulario 2 DAV( 2).

El importador serd responsable directo de la veracidad, exactitud de los datos
consignados en el DAV, asi como de los documentos que se adjunten y que sean

necesarios para la determinacion del valor aduanero de las mercancias.

El formato de la DAV esta designado para consignar los datos de los productos que
ampara una solo factura comercial. De existir mas facturas se tendrdn que llenar
formularios adicionales, en los que se debe detallarse 1a descripcién de las mercancias a
importarse. La declaracién en Aduana del valor servird como base para el llenado del

DUI, ser4 obligatoria la presentacién y tendra aplicacién a nivel nacional.
3.4.6 SEGURO.
Personas que intervienen en la péliza de seguro:

e Compailia aseguradora.
e Asegurado
e Peticionario.

e Beneficiario.

Formas de Cobertura:
e Libre averia Particular.
e Con averia particular.

e Contra todo riesgo.
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3.4.6.1 Seguro con libre averia particular.

El asegurador es responsable por perdidas y danos que sufre la mercaderia
asegurada unicamente cuando .son consecuencia directa de uno de los siguientes
eventos, llamados accidentes especificos.

Terremotos, erupcién, marejada, inundacién, encalladura, buque haciendo agua
y buscando puerto de refugio, colisién con una sustancia sélida, volcadura,
descarrilamiento, caida de puentes, caida de aeronaves, explosion, incendio, asi
como también perdida total del bulto completo ( mercaderia y empaque) que
ocurra durante la carga, descarga y trasbordo entendiéndose para tales fines de
esta clausula como perdida total de la desaparicion fisica de un bulto por caida

al agua mismo.
3.4.6.2 Seguro con averia particular.

El asegurador es responsable por perdida o danos que sufra la mercancia
asegurada, con exclusion de los riesgos especiales que constan a continuacién a
menos que se cubran expresamente mediante Condiciones Particulares.

e Mojadura por agua dulce o exudacion del buque.

e Oxidacion.

e Rotura.

e Derrame.

e Perdidas o danos causados por ratas.

e Perdidas o danos causados por bichos provenientes por fuente externa.

¢ Contaminacion por olores extrafios.

e Robo, rateria o por falta de entrega.

Estos riesgos especiales estan sin embargo cubiertos si la perdida o dafio ha sido

causado por una accidente especifico.

3.4.6.3 Seguro contra todo riesgo.
e La compafiia de seguros protege la mercaderia contra cualquier clase de

riesgo.
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3.4.6.4 CAUSAS QUE ANULAN EL SEGURO.

a. Si el asegurado hubiese declarado con falsedad o retinencia aquellas
circunstancias que conocidas por la compafiia le hubieran hecho desistir
de la celebracion del contrato o estipular condiciones mas gravosas.

b. La mala fe del asegurado en la reclamacién o comprobacién del derecho
al pago del importe de determinado siniestro.

c. La falta de pago de la prima del seguro o parte del solicitante en el
momento de la expedicién de la péliza o aplicacién, o segiun Io
establecido en las condiciones particulares de la misma.

d. Si el seguro ha sido contratado con posterioridad a la ocurrencia del
siniestro, tomando como base la fecha de emisién de la correspondiente

poliza o la aceptacion de la aplicacion.

De acuerdo con la legislacion Ecuatoriana se debe obtener una péliza de
seguro en una compaifiia aseguradora radicada en el pais.

Si no se obtiene el seguro la gerencia del distrito procedera a efectuar un
ajuste por no haber obtenido la péliza de seguro en el pais, este ajuste se
lo realiza al valor costo Costo y Flete de la mercancia equivalente al 2%

del Valor Costo y Flete.

3.4.6.5 VALOR DE LA POLIZA DE SEGURO.
e Prima % sobre el valor o suma asegurada
e 3.5% de contribucién a la Superintendencia de Bancos 3.5% CSB del
valor de la prima Derecho de emisién (DE).
e IVA 12% de la suma de prima + 3.5% CSB + DE

3.4.6.6 VALOR ASEGURADO

Valor asegurado que término debemos aplicar ( FOB, CyF ).
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3.4.7 BILL OF LADING ( Conocimiento de embarque).

Es uno de los documentos de mayor importancia dentro del transporte de mercancias
por mar; presentan las siguientes caracteristicas:

Es una evidencia del contrato de transporte
Es un recibo de las mercancias embarcadas.
Es un documento de titulo de propiedad de las mercaderias sin el cual no
se puede normalmente retirar la mercaderia.
Puede haber varios originales de conocimientos de embarque, los que deben estar
numerados y deben indicar él numero de originales expedidos; El conocimiento
principal ( primer original) queda en poder del capitan, los demds sirven para el
adelanto de gestiones a realizarse por parte de los interesados ( créditos) La correcta
presentacién del original ante la empresa de transportacion maritima.
Dentro de los conocimientos de embarque podemos destacar los siguientes:
e Conocimiento de embarque On Board.

Son extendidos por el capitdn de la nave o sus agentes, una vez que la mercaderia ha
sido embarcada.

e Conocimiento de embarque limpio
Es aquel que no guarda reserva alguna en cuanto al estado y condicién de la mercancia
embarcada, indica que las mercancias han sido recibidas en aparente buen estado.

e Conocimiento de embarque aéreo o Guia Aérea.
Es el documento a través del cual la compafiia aérea reconoce haber recibido las
mercaderias para su transporte hasta lugar de destino.

e (Carta Porte.

Es el documento que se utiliza para la via terrestre.



CAPITULO 4

4) INVERSIONES DEL PROYECTO.

Las inversiones que MAURICIO DOUSDEBES CIA Ltda. Debe efectuar, previas a la

puesta en marcha del proyecto son las que se detallan a continuacion:

INVERSIONES.
4.1 INVERSIONES EN ACTIVOS FLJOS. ( Ver anexo 2).

Constituyen todas aquellas inversiones que se deberan realizar en los bienes tangibles

que sirven de apoyo en la operacion normal del proyecto:

e MUEBLES Y ENSERES: Se compraran por un valor de USD 1.500.
e EQUIPOS DE COMPUTACION: valorados en USD 2.500
e VEHICULOS: Una camioneta Hyundai valorada en USD 11.200

4.2 DIFERIDOS.( Ver anexo 2)

Son todas aquellas que se realizan sobre activos constituidos por los servicios y

derechos adquiridos necesarios para la puesta en marcha del proyecto.

e REGISTROS SANITARIOS: USD 7,700
e CONSTITUCION DE LA EMPRESA: USD 800
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4.2.1 GASTOS DE PUESTA EN MARCHA. ( Ver anexo 4).

Aqui se incluyen ciertos desembolsos previos que se efectian antes de la puesta en
marcha del proyecto como: publicidad necesaria para dar a conocer al publico
consumidor de nuestra presencia en el mercado y de las ventajas que ofrecen nuestros
productos en cuanto a buenos precios, calidad y stock suficiente para abastecer a

nuestros clientes sin ocasionarles quiebres de stock.

Por regla general solo debe incluirse como inversiones aquellos costos en que se debera

incurrir, solo si se decide llevar a cabo el proyecto.
4.2.2 DEPRECIACIONES Y AMORTIZACIONES. ( Ver anexo 3)

Se considerara la pérdida de valor contable de los activos diferidos anteriormente
mencionados. ‘
Segun la ley vigente estos son los porcentajes que se deben utilizar para €1 calculo de la

depreciacion de activos fijos y diferidos.

ACTIVOS FLJOS.
VEHICULOS :  20%

MUEBLES Y ENSERES: 10%
EQUIPOS DE COMPUTACION: 33%

ACTIVOS DIFERIDOS.
REGISTROS SANITARIOS: 20%
GASTOS DE CONSTITUCION: 20%
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‘4.3 INVERSIONES EN CAPITAL DE TRABAJO. ( Ver anexo 4)
Esta inversion esta dada por los activos corrientes, necesarios para la operacién normal
de este proyecto durante un ciclo productivo, una capacidad y tamafio determinados
para el caso de MAURICIO DOUSDEBES CIA Ltda.
1) Se inicia con el primer desembolso para adquirir la mercaderia, es decir 1.50
meses antes del despacho de la mercaderia por parte del proveedor.
2) Procedimientos aduaneros, tramites de importacion y desaduanizacién de la

misma, la cual trae una duracioén aproximada de 5 dias habiles.

3) Procedimientos de liquidacion de precios de la mercaderia importada y el

respectivo bodegaje, esto toma 2 dias.
4) Comercializacion y recuperacion de cartera, esto toma 2 meses.

En total el ciclo productivo considerado para él calculo del capital de trabajo serd
de 112 dias.

4.4 CALCULO DEL CAPITAL DE TRABAJO. ( Ver anexo 4)

1) SUELDOS.- El pago de los sueldos es un monto mensual, incluido beneficios
de ley, por un valor de USD 3.500.

2) ARRIENDO.- El arriendo es por la bodega y oficina por una valor de USD 550.

3) UTILES DE OFICINA.- Por un valor de USD 80.
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4) MANTENIMIENTO Y COMBUSTIBLE.- Por un valor de USD 100.
5) LUZ Y AGUA.- Por una valor de USD 110.

6) TELEFONO.- Por un valor de USD 80.

7) VARIOS.- Por un valor de USD 70.

8) REGALIAS.- Por un valor de USD 444,

9) PUBLICIDAD Y PROPAGANDA.- Por un valor de USD 444.

10) GASTO GESTION SOCIOS.- Por un valor de USD 111.

11) TELEFONOS MOVILES.- Por un valor de USD 222.

12) FLETES EN VENTAS.- Por un valor de USD 222.

13) EVENTOS Y DEMOSTRACIONES.- Por un valor de USD 267.

14) MUESTRAS.- Por un valor de USD 222.

15) MOVILIZACION Y VIATICOS.- Por un valor de USD 115.

16) DEPRECIACIONES Y AMORTIZACIONES. Por un valor de USD 410.

17) COMISIONES MATRIZ.- Por un valor de USD 333.
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4.5 ) FINANCIAMIENTO.

Para poner en marcha el proyecto se necesitara USD 90.000 los cuales seran aportados
de la siguiente manera: 62.2% por aporte de los socios y el otro 37.7% seria un crédito
financiero bancario.

Debido a que la inversién es grande se solicitara un crédito financiero al banco por un
valor de USD 34.000 pagaderos a 12 meses al 16 % de interés anual.

El aporte de los socios sera USD 56.000.

El costo total de la inversion es de USD 76,666.95 el cual se lo puede apreciar en la
siguiente tabla.

NOTA: El saldo de USD 13,333.05 ser4 utilizado como reserva cuando el proyecto
se quede sin liquidez por las ventas a crédito, todos sabemos que en nuestro pais
no se paga cuando debe de ser y siempre se pasan del tiempo de vencimiento de la

factura, por lo cual nos obliga a tener este fondo de reserva.



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA

INVERSION INICIAL DEL PROYECTO

(EN DOLARES )
ACTIVOS FIJOS
MUEBLES Y ENSERES 1,500.00
VEHICULOS 11,200.00
EQUIPO DE COMPUTO 2,500.00
[TOTAL INVERSION ACTIVOS FIJOS [ 15,200.00]
OTROS ACTIVOS
REGISTROS SANITARIOS 7,700.00
GASTOS DE CONSTITUCION 800.00
[TOTAL INVERSION OTROS ACTIVOS | __ 8,500.00]
CAPITAL DE TRABAJO
[TOTAL CAPITAL DE TRABAJO [ 52,966.95]
[TOTAL DE LA INVERSION [ 76,666.95)

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR : MAURICIO DOUSDEBES

12.50

186.67

68.75

267.92|depreciacion |

128.33

13.33

141.67|amortizacion |




MAURICIO DOUSDEBES CIA LTDA

CAPITAL DE TRABAJO INICIAL DEL CICLO PRODUCTIVO

( EN DOLARES)
CICLO PRODUCTIVO
MENSUAL [112 DIAS

COSTO DE VENTAS 42,399.95 158,293.15
GASTOS ADM Y GENERALES

SUELDOS ADM. 2,000.00

UTILES DE OFICINA 80.00

ARRIENDO 550.00

DEPRECIACION Y AMORT. 210.00

LUZ Y AGUA 110.00

TELEFONO 80.00

VARIOS 20.00

TOTAL GASTOS ADM. Y GENERALES 3,250.00 12,133.33]
GASTO DE VENTAS

SUELDOS AREA COMERCIAL 1,500.00

REGALIAS 444,00

PUBLICIDAD Y PROPAGANDA 444.00

GASTO GESTION SOCIOS 111.00

TELEFONOS MOVILES 222.00

FLETES EN VENTAS 222.00

EVENTOS Y DEMOSTRACIONES 267.00

MUESTRAS 222.00

MANTENIMIENTO Y COMBUSTIBLE 100.00

VARIOS IMPREVISTOS 50.00

MOVILIZACION Y VIATICOS 115.00

COMISIONES MATRIZ 333.00

TOTAL GASTOS DE VENTAS 4,030.00 15,045.33]
GASTOS FINANCIEROS

INTERESES Y CAPITAL EL CREDITO 3,287.00

TOTAL GASTOS FINANCIEROS 3,287.00 12,271.47)
[TOTAL CAPITAL DE TRABAJO DEL CICLO |  52,966.95] 197,743.28]

PROYECTO DE IMPORTACIONES

ELABORADO POR: MAURICIO DOUSDEBES



TABLA DE AMORTIZACION DEL PRESTAMO DEL PROYECTO

ANO 01 |
VALOR DE CAPITAL 34000
TASA 16%
PLAZO 12 MESES

DIVIDENDOS TRIMESTRALES ( EN DOLARES)

[CUOTA CAP[ INTERES | DIVIDENDO
TRIMESTRE 01 8,500 1,360 9,860
TRIMESTRE 02 8,500 1,020 9,520
TRIMESTRE 03 8,500 680 9,180
TRIMESTRE 04 8,500 340 8,840

[ TOTALES | 34,000 | 3,400 | 37,400 |

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR: Mauricio Dousdebés.

16%
16%
16%
16%

CAPITAL
REDUCIDO
34000
25500
17000
8500
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CAPITULO $

5 )ESTUDIO FINANCIERO DEL PROYECTO.

5.1 EVALUACION DEL PROYECTO.

Para realizar la evaluacion del proyecto se van a analizar a continuacién, los diferentes
gastos en que se va a incurrir y su respectiva estimacion, la medida en que cambian los
resultados de los balances, asi como también la aplicacion de los ratios financieros
respectivos, para demostrar los resultados que se van a obtener con la puesta en

marcha del proyecto. En conclusion si conviene o no el desarrollo del mismo.

5.2 GASTOS ESTIMADOS.

Para la estimacion de los gastos se ha considerado un incremento anual, como se detalla

v

a continuacion:
5.2.1 ADMINISTRATIVOS: ( Ver anexo 7)

e SUELDOS: 10% De incremento anual.

e SUMINISTROS: 5% De incremento anual

e SERVICIOS PUBLICOS: 5% De incremento anual.

e VARIOS IMPREVISTOS: Se han calculado con un incremento del 50% anual.
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5.2.2 DE VENTAS: ( Ver anexo 6).

e Los gastos de ventas varian dependiendo del incremento o disminucion de las

mismas de acuerdo con la siguiente tabla:
e REGALIAS: 2% de las ventas totales.
e COMISIONES FUERZA DE VENTAS: 1.50% de las ventas totales.
e MOVILIZACION Y VIAJES: 0.520% de las ventas totales.
e PUBLICIDAD Y PRPAGANDA: 2% de las ventas totales.
e GASTO GESTION SOCIOS: 0.5% de las ventas totales.
e TELEFONOS Y CELULARES: 1% de las ventas totales.
e FLETES EN VENTAS: 1% de las ventas totales.
e EVENTOS Y DEMOSTRACIONES: 1.200% de las ventas totales.
e MUESTRAS : 1% de las ventas totales.
e MANTENIMIENTO Y COMBUSTIBLE: 0.450% de las ventas totales.

e VARIOS IMPREVISTOS: 0.227%. De las ventas totales.
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NOTA: Las ventas aumentan para el segundo afio un 8% y para el tercer aiio en

un 10%.

5.2.3 DEPRECIACIONES Y AMORTIZACIONES. ( Ver anexo 3)

e Las depreciaciones y amortizaciones del proyecto, se han calculado sobre la

base de lo dispuesto por la ley.

5.2.4 GASTOS FINANCIEROS: ( Ver anexo 5).

Estos gastos varian deacuerdo al requerimiento del crédito. En nuestro caso solo
tenemos gastos financieros en el primer afio, porque en este mismo afio se acaba de
pagar el valor total de la deuda por USD 34.000. Los gastos financieros al final del
afio 1 son de USD 3.400.

5.2.5 INGRESOS: ( Ver anexo 6)

Nuestro margen de utilidad varia desde un 132% como minimo y un 150% como

méximo, sobre el costo de ventas.

En los 3 afios de duracion del proyecto los precios de los productos son los mismos, no

aumentan, lo unico que varia es el costo de ventas.
Para el afio 1: 40%

Paraelafio2: 42%

Paraelafio3: 43%
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5.2.6 VENTAS: ( Ver anexo 6)

En nuestro proyecto las ventas se incrementan por volumen y no por aumento de

precio, las variaciones de las ventas son las siguientes:

e Para el afio 2 las ventas se incrementan en un 8% mas, con respecto a las ventas
de afio 1.
e Para el afio 3 las ventas se incrementan en un 10% mas con respecto a las ventas

de afio 2.

NOTA: En una empresa pequefia que comercializa productos de consumo masivo
el inargen de crecimiento anual puede variar desde 1% como minimo hasta 12%

como maximo
5.3 FLUJO DE CAJA. ( Ver anexo 8)

El estudio del flujo de caja del proyecto constituye uno de los elementos mas
importantes, ya que la evaluacién del mismo se efectuara sobre los resultados que en
ella se determinen.

e Enelafio 1 el flujo de caja arroja una cifra positiva de USD 56.137

e Los valores que se encuentran en el flujo son tomados del Estado de Perdidas y

ganancias.
e Enelafio cero del proyecto se incluye el valor total de la Inversion inicial.

e Para la proyeccion del afio 3 se toma en cuenta el valor residual de los activos

fijos al final del proyecto.
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Nota: Es Necesario mencionar que todos aquellos rubros que no impliquen pago
de dinero, tales como las depreciaciones y amortizaciones, se consideran para ¢l

cilculo del flujo de caja solo para efectos tributarios.
5.4 ESTADOS FINANCIEROS PROYECTADOS.
5.4.1 Estado de Resultados. ( Ver anexo 9)

Estado financiero que presenta los ingresos, gastos y beneficios neto de una empresa a

lo largo del periodo.

La conformacién del estado de resultados se lo efecta sobre la base de las ventas netas
de cada afio, con su respectivo crecimiento sefialado anteriormente, de igual forma el
costo de ventas, los gastos de indole administrativa, ventas y financieros se proyectan

para tres afios que es el tiempo de duracion del proyecto.

5.4.2 Balance General. ( Ver anexo 10)

El Balance General refleja los activos, pasivos y patrimonio de la empresa.

5.5 RATIOS FINANCIEROS.

Tomando como base los estados de resultados proyectados se calculan los ratios
financieros, los cuales son una herramienta til para evaluar la situaciéon de la empresa
siempre y cuando se realice un anlisis comparativo de los mismos. Los ratios que se

tomaran en cuenta para el analisis del proyecto son:

Ratios de eficiencia, de liquidez, de apalancamiento y rentabilidad.
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5.5.1 RATIOS DE LIQUIDEZ.
La liquidez de una empresa representa la capacidad de sus activos de convertirse
répidamente en efectivo, a un bajo costo, es decir, indican la capacidad de la empresa de

cumplir con sus obligaciones a corto plazo.

5.5.1.1 Ratio Circulante o Corriente.

Activo corriente/ Pasivo Corriente.

En nuestro anélisis, este indice se mantiene en 2.24 lo cual indica que por cada délar
de obligaciones a corto plazo, la empresa cuenta con un minimo de 2.24 délares de su
activo corriente para cubrir las mismas.

5.5.1.2 Ratio de la prueba 4cida.

Caja + Cuentas por cobrar / Pasive corriente

Este indice considera las cuentas mas liquidas para cubrir con el pasivo corriente, por
ende no considera los inventarios. Para este proyecto se encuentra en 0.89, es decir la
empresa puede cubrir minimo 0.89 veces sus pasivos a corto plazo con sus activos mas
liquidos.

5.5.2 RATIOS DE EFICIENCIA.

5.5.2.1 Rotacién de activo total: Ventas / Activos totales medios.

Muestra la intensidad con que se estan utilizando los activos de la empresa.

Cada ddlar invertido en activos soporta USD 1.60 como minimo y USD 1.80 como

maximo.

Nota : Para este cilculo el inventario se mantiene igual para los tres afios.
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5.5.2.2 Rotacién de activo fijo: Ventas / Activo fijo Medio.

El indice de rotacion de las ventas de la empresa con respecto a los activos fijos medios
se incrementa cada afio y va desde USD 15.41 a USD 38.41, es decir, que por cada
ddlar invertido en activo se genera minimo USD 15.41 en ventas. Esto se debe a que

anualmente se incrementan las ventas y los activos fijo varian en una proporcién menor.

5.5.2.3 Rotacion de stock: Costo de Ventas / Existencias medias.

Es la tasa a la que las empresas rotan sus existencias, es considerada a menudo como un

signo de eficiencia.
La rotacion del inventario se mantiene en 3 veces al afio.

Nota : Para él calculo de la rotacidn se toma en cuenta el costo de ventas anual /

existencias medias que es un contenedor promedio.

5.5.2.4 Existencias equivalentes a las ventas diarias: Existencias medias / ( Costo

de Ventas/ 365.

Indica €l numero de dias que se tarda en vender el nivel actual de inventario.

39.420/317.34

Para nuestro caso es de 124 dias.

Nota: Las existencias medias equivalen a un contenedor.
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5.5.2.5 Periodo medio de cobro: Cuantas por cobrar medias / ventas medias
diarias.

Mide la velocidad con la que los clientes pagan sus facturas.

En nuestro caso es de 40 dias.

5.5.3 RATIOS DE APALANCAMIENTO.

5.5.3.1 Ratio de Endeudamiento total: Pasivos Totales / Activos totales.

Este indice se mantiene en 40%, con respecto al activo total, este porcentaje esta

financiado por es pasivo total. Entre mayor proporciéon de deuda sea utilizado para

financiar al activo, el riesgo de la empresa es mayor.

5.5.3.2 Ratio del patrimonio sobre activo: Patrimonio/ sobre activo total.

La empresa financia su activo total en un 60% con su capital propio.

5.5.3.3Ratio de cobertura Intereses: Utilidad antes de intereses e impuestos/
intereses.

Este ratio varia de acuerdo al pago de intereses en cada afio, es asi que para el afio 1 se

tiene USD 23.63 de utilidades, antes de intereses e impuestos para cubrir cada délar de

interés.

" Nota: Cabe recalcar que solo se paga intereses en el afio 1 porque la deuda se

acaba de pagar en el mismo aiio.
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5.5.4 RATIOS DE RENTABILIDAD.

5.5.4.1 Margen de beneficio neto: ( Utilidades antes de intereses e impuestos-

impuestos)/ ventas.

Indica la proporcion de las ventas que termina siendo utilidad.

En el proyecto, este indice es del 18% de rentabilidad neta frente a las ventas.

5.5.4.2 Rentabilidad sobre los activos:

Utilidad antes de intereses e impuestos - impuestos / activos medios totales.

La rentabilidad de la empresa es positiva del 34% para el afio 1.

5.5.4.3 Rentabilidad sobre ventas: Utilidad neta / Ventas.

Este ratio se mantiene durante los pr6ximos afios entre un 14% a 17% de rentabilidad

sobre ventas.

5.5.4.4 Rentabilidad sobre activos (ROA): Utilidad neta sobre/ activo total

La rentabilidad neta que tiene la empresa sobre sus activos totales es del 28%.

5.5.4.5 Rentabilidad sobre patrimonio: Utilidad neta/ Patrimonio.

La rentabilidad de los accionistas al invertir su capital en la empresa es del 48%.
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5.6 PUNTO DE EQUILIBRIO. ( Ver anexo 11)
El punto de equilibrio nos muestra el nivel minimo de ventas para que la empresa logre

cubrir sus costos fijos, lo cual se calcula con esta formula:

Costos Fijos.

1- ( Costos variables / Ventas)

Como se puede apreciar las ventas proyectadas superan el punto de equilibrio en todos
los afios del proyecto; asi que para el afio 1 debera venderse como minimo USD

196.205,95 lo que representa el 43.58% de las ventas proyectadas para ese afio.

NOTA: Para los costos variables se tomo en cuenta el costo de ventas y las

comisiones en ventas.

5.7 VALOR ACTUAL NETO ( VAN).- ( Ver anexo 8).
El anilisis del VAN determina hasta donde puede modificarse el valor de una
variable, para que el proyecto siga siendo rentable.

o En nuestro proyecto el VAN es de $ 69,219.02

5.8 TASA INTERNA DE RETORNO ( TIR ).- ( Ver anexo 8).
Es la tasa de descuento que hace igual a cero él VAN del flujo de caja proyectado.
Por definicion él VAN es igual a cero cuando la TIR es igual a la tasa descuento.

En nuestro proyecto la TIR es de 69 %.

NOTA: LA TASA DE DESCUENTO PARA EL CALCULO DEL VAN
SE COMPONE DE :

TASA T -BILL= 3% ( BONOS DEL ESTADO DE E.U.)

RIESGO PAIS = 11.02%

TASA DE INFLACION = 7.07%

TASA DE DESCUENTO = 22%
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MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA

VALOR RESIDUAL ACTIVOS FIJOS ( EN DOLARES)

MUEBLES Y EQUIPOS DE
DETALLE ENSERES COMPUTACION VEHICULOS
VALOR EN LIBROS 1,500.00 0.00 11,200.00
VALOR DE SALVAMENTO 900.00 1,500.00 7,200.00
UTILIDAD O PERDIDA 600.00 1,500.00 4,000.00
IMPUESTO (36.25%) 217.50 543.75 1,450.00
VALOR NETO RESIDUAL 382.50 956.25 2,550.00 w,mww.ﬂm_

Proyecto de importaciones

Elaborado por : Mauricio Dousdebes.



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA

CUADROS DE DEPRECIACION ( EN DOLARES)

ACTIVOS FIJOS
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[VEHICULO 11,200.00
2,240.00 2,240.00 2,240.00 5 ANOS
2,240.00 4,480.00 6,720.00
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[EQUIPOS DE COMPUTACION 2,500.00 3 ANOS
825.00 825.00 825.00
825.00 1,650.00 2,475.00
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[MUBLES Y ENSERES 1,500.00
150.00 150.00 150.00 10 ANOS
150.00 300.00 450.00
ACTIVOS DIFERIDOS
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[REGISTROS SANITARIOS 7,700.00
1,540.00 1,540.00 1,540.00 ~ 5ANOS
1,540.00 3,080.00 4,620.00
ANO 1 ANO 2 ANO 3
IGASTOS DE CONSTITUCION 800.00
160.00 160.00 160.00 5 ANOS
160.00 320.00 480.00

Proyecto de importaciones
Elaborado por : Mauricio Dousdebes.



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA.

CALCULO DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

( EN DOLARES)

ANO 1 ANO 2 ANO3
VENTAS 289,579.00 312,745.00 344,018.00
COSTOS VARIABLES 120,176.00 136,044.00 154,693.00
COSTOS FIJOS 114,780.00 123,399.00 140,769.00
PUNTO DE EQUILIBRIO | 196,205.95| 219,467.16] 255,788.03|
% PUNTO DE EQUILIBRIO SOBRE VENTAS | 43.58%| 70.17%]| 74.34%|

Proyecto de importaciones
Elaborado por : Mauricio Dousdebes



MAURICIO DOUSDEBES CIA LTDA.
BALANCE GENERAL DEL PERIODO
ESTADO DE SITUACION ( EN DOLARES)

ACTIVOS ANO 1
CORRIENTE

Caja 33,251
Cuentas por Cobrar 30,680
Inventario 96,168
Total Corriente 160,100
ACTIVO FIJO

Activo Fijo al Costo 15,200
Depreciaciones -3,215
TOTAL ACTIVO FIJO 11,985
OTROS ACTIVOS

Otros Activos 8,500
Amortizacion Acumulada -1,700
TOTAL OTROS ACTIVOS 6,800
TOTAL ACTIVOS 178,885
PASIVO

CORRIENTE

Proveedores del Exterior 39,420
Obligaciones Fiscales 3,116
Provisiones 29,127
TOTAL PASIVO CORRIENTE 71,662
PATRIMONIO

Capital Social 56,000
Utilidades ejercicio 51,222
Utilidades acumulada

Reserva Legal

TOTAL ‘PATRIMONIO 107,222
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 178,885

Proyecto de importaciones

Elaborado por : Mauricio Dousdebes.
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5.9 PERIODO DE RECUPERACION DE LA INVERSION.- ( Ver anexo 8).
Al observar los flujos proyectados del proyecto, observamos que el periodo de

recuperacion de la inversién es a partir del segundo aiio.
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CAPITULO 6

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

6.1 CONCLUSIONES.-

Al finalizar este proyecto nos damos cuenta que es completamente rentable.

En el desarrollo de este proyecto he podido poner en practica todos los

conocimientos aprendidos en la Universidad desde lero hasta Sto afio.

Desde el punto de vista social, la ejecucion de este proyecto va a permitir
generar empleo, mejorar el nivel de vida del elemento humano y contribuir para

que el mercado se desarrolle bajo condiciones mas justas .

Con el desarrollo del proyecto, no solamente se generaran utilidades para la
empresa ,sino también mayores tributos en beneficio del pais, dadas las

circunstancias actuales de contrabando y evasion tributaria.

La importacion directa de los productos es muy conveniente para nosotros ya

que nos permite, obtener mejores precios de compra y un abastecimiento

adecuado, que satisfaga la demanda y cumpla las exigencias de nuestros clientes.
La gestion financiera desarrollada de este proyecto es muy importante, puesto

que ha permitido determinar su viabilidad a través de una amplia evaluacion.

Con la implementaciéon de este proyecto MAURICIO DOUSDEBES CIA

LTDA. Estamos seguros de obtener los resultados esperados.
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6.2 RECOMENDACIONES.-

e Es importante que las empresas importadoras de productos de consumo,
investiguen constantemente la introduccion de nuevos productos como

alternativas para satisfacer las necesidades de sus clientes.

e Se recomienda que las empresas jévenes que recién comienzan, consideren la
aplicacion de nuevas estrategias que le permitan posicionarse y estar siempre a

la vanguardia de los cambios y exigencias que presente el mercado.

e La industria Ecuatoriana debe actualizar sus procesos y mejorar la calidad de sus
productos, de manera que pueda competir con la oferta extranjera, y de esta

forma aportara con beneficios econémicos y sociales al pais.

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR: MAURICIO DOUSDEBES CORREA.
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- ANEXO 1



ENCUESTA PROYECTO MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA. [M

. ALERTO VO5
PREGUNTAS:
LE GUSTA CUIDARSE EL CABELLO?
‘ Si B) NO C) AVECES

2) QUE TIPO DE SHAMPOQ.PREFIERE USTED ?
A) NACIONAL IMPORTADO

3) QUE TAN SEGUIDO SE LAVA EL CABELLO?
ODOS LOS DIAS B) PASANDO ALGUNOS DIAS C) UNA VEZ AL MES

4) QUE.TIPO DE PRESENTACION DE SHAMPOO UTILIZA?
@ RASCO B) SACHET C) OTROS

5) AL COMPRAR UN SHAMPOO USTED BUSCA?
A) CALIDAD B) CANTIDAD C) PRECIO ODAS

6) HASTA CUANTO DINERO PAGARIA POR UN SHAMPOO?
A) $1 B) $2 3 D) $4

7) CONOCE EL SHAMPOO ALBERTO VO5?
ﬂ sl B) NO

8) USARIA SHAMPOO ARBERTO VOS5 S| ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?
A) Sl B) NO C) PORQUE?

9) QUE SHAMPOO UTILIZA CONSTANTEMENTE?
A) WELLA B) GLEMO EDAL D) OTROS

10) CUANDO COMPRA-AJN SHAMPOO BUSCA TAMBIEN EL ACONDICIONADOR ?
31 B) NO C) AVECES

14)-CON QUE FRECUENCIA UTILIZA ACONDICIONADOR ?
w ODOS LOS DIAS B) AVECES C) NUNCA

12)-HSTED UTILIZA GEL DE CABELLO?
A) S ; @ O C) A VECES

13) QUE ES LO QUE UTSED BUSCA CUANDO COMPRA UN GEL?
A) CALIDAD B) CANTIDAD C) PRECIO D) TODOS

14) QUE TIPO DE GEL PREFIERE USTED ?
A) NACIONAL B) IMPORTADO C) LOS DOS

15) CUANTO ESTUVIERA DISPUESTO A PAGAR POR UN GEL?
A) $1 B) $2 C) $3 D) $4

16) LE GUSTARIA USAR GEL ALBERTO VO5 Sl ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?

A) SI B) NO C) PORQUE?



ENCUESTA PROYECTO MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA.

ALERTO VOS5
PREGUNTAS:
1) LE GUSTA CUIDARSE EL CABELLO?
A) SI+ B) NO C) A VECES

2) QUE TIPO DE SHAMPOO PREFIERE USTED ?
A) NACIONAL B) IMPORTADO W

3) QUE TAN SEGUIDO SE LAVA EL CABELLO?
A) TODOS LOS DIAS B) PASAND&ALGUNOS DIAS C) UNA VEZ AL MES

4) QUE TIPO DE PRESENTACION DE SHAMPOO UTILIZA?
A) FRASCO & B) SACHET C) OTROS
5) AL COMPRAR UN SHAMPOO USTED BUSCA?
A) CALIDAD B) CANTIDAD C) PRECIO D) TODAS

6) HASTA CUANTO DINERO PAGARIA POR UN SHAMPOO?
A) $1 B) $2 C) $3 D) $4 w

7) CONOCE EL SHAMPOO ALBERTO VO5?
A) Slg B) NO

8) USARIA SHAMPOO ALBERTO VOS5 SI ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?
A) Sl ¢ B) NO C) PORQUE?

9) QUE SHAMPOO UTILIZA CONSTANTEMENTE?
A) WELLA B) GLEMO C)SEDAL D) OTROS
10) CUANDO COMPRA UN SHAMPOO BUSCA TAMBIEN EL ACONDICIONADOR ?
Ay SIL B) NO C) A VECES
11) CON QUE FRECUENCIA UTILIZA ACONDICIONADOR ?
A) TODOS LOS DIAS B) AVECES® C) NUNCA
12) USTED UTILIZA GEL DE CABELLO?
A) S| B) NO v~ C) A VECES
13) QUE ES LO QUE UTSED BUSCA CUANDO COMPRA UN GEL?
A) CALIDAD B) CANTIDAD C)PRECIO D) TODOS

14) QUE TIPO DE GEL PREFIERE USTED ?
A) NACIONAL B) IMPORTADO C) LOS DOS

15) CUANTO ESTUVIERA DISPUESTO A PAGAR POR UN GEL?
A) $1 B) $2 C) $3 D) $4

16) LE GUSTARIA USAR GEL ALBERTO VOS5 Sl ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?

A) Sl B) NO C) PORQUE?



ENCUESTA PROYECTO MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA. %

ALERTO VO5
PREGUNTAS:
1) LE, GUSTA CUIDARSE EL CABELLO?
A s B) NO C) A VECES

2) QUE TIPO DE SHAMPOO PREFIERE USTED ?
--,-NACIONAL B) IMP ADO

3) UE TAN SEGUIDO SE LAVA EL CABELLO?
A) TODOSKOS DIAS B) PASANDO ALGUNOS DIAS C) UNA VEZ AL MES

4) QUE TIPO PE PRESENTACION DE SHAMPOO UTILIZA?
A) FRASCO B) SACHET C) OTROS

5) AL COMPRAR UN SHAMPOO USTED BUSCA?
A) CANZAD B) CANTIDAD C) PRECIO D) TODAS
6) HASTA CUANTO DINERO PAGARIA POR UN ww?
D)

A) $1 B) $2 C) $3

7) CONOCE EL SHAMPOO ALBERTO VO5?
A) B) NO

8) USARIA SHAMPOO ALBERTO VOS5 S| ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?
A B) NO C) PORQUE?

9) QUE SHAMPOO UTILIZA CONSTANTEMENTE?

A) WELLA B) GLEMO C)SEDAL  D)OTROS + AZ3EANTY Jobo

10) CUANDO COMPRA UN #HAMPOO BUSCA TAMBIEN EL ACONDICIONADOR ?
A) B) NO C) AVECES

11) CON QUE/FRECUENCIA UTILIZA ACONDICIONADOR ?
A) TODO S DIAS B) A VECES C) NUNCA

12) USFED UTILIZA GEL DE CABELLO?
A) S| - C) A VECES

13) QUE ES LO QUE UTSED BUSCA CUANDO COMPRA UN GEL?
A) CALIDAD B) CANTIDAD C) PRECIO D) TODOS

14) QUE TIPO DE GEL PREFIERE/USTED ?
A) NACIONAL B) IMPORTADO C) LOS DOS

15) CUANTO ESTUVIERA DISPUESTO A PAGAR PORMN GEL?
A) $1 B) $2 C) $3 D) $ d

16) LE GUSTARIA YSAR GEL ALBERTO VOS5 S| ES BUENA CALIDAD Y BUEN PRECIO?

'S ~B) NO C) PORQUE?



ANEXO 2



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA

INVERSION INICIAL DEL PROYECTO

(EN DOLARES )
ACTIVOS FIJOS
MUEBLES Y ENSERES 1,500.00
VEHICULOS 11,200.00
EQUIPO DE COMPUTO 2,500.00
[TOTAL INVERSION ACTIVOS FIJOS [ 15,200.00]
OTROS ACTIVOS
REGISTROS SANITARIOS 7,700.00
GASTOS DE CONSTITUCION 800.00
[TOTAL INVERSION OTROS ACTIVOS | 8,500.00]
CAPITAL DE TRABAJO
[TOTAL CAPITAL DE TRABAJO [ 52,966.95]
[TOTAL DE LA INVERSION [~ 76,666.95]

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR : MAURICIO DOUSDEBES

12.50

186.67

68.75

267.92|depreciacion |

128.33

13.33

141.67[amortizacion |




ANEXO 3



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA

CUADROS DE DEPRECIACION ( EN DOLARES)

ACTIVOS FIJOS
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[VEHICULO 11,200.00
2,240.00 2,240.00 2,240.00 5 ANOS
2,240.00 4,480.00 6,720.00
ANO1 | ANO2 ANO 3
[EQUIPOS DE COMPUTACION 2,500.00 3 ANOS
825.00 825.00 825.00
825.00 1,650.00 2,475.00
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[MUBLES Y ENSERES 1,500.00
150.00 150.00 150.00 10 ANOS
150.00 300.00 450.00
ACTIVOS DIFERIDOS :
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[REGISTROS SANITARIOS 7,700.00
1,540.00 1,540.00 1,540.00 5 ANOS
1,540.00 3,080.00 4,620.00
ANO 1 ANO 2 ANO 3
[GASTOS DE CONSTITUCION 800.00
160.00 160.00 160.00 5 ANOS
160.00 320.00 480.00

Proyecto de importaciones
Elaborado por : Mauricio Dousdebes.
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ANEXO 4



MAURICIO DOUSDEBES CIA LTDA

CAPITAL DE TRABAJO INICIAL DEL CICLO PRODUCTIVO

( EN DOLARES)
CICLO PRODUCTIVO
MENSUAL (112 DIAS

COSTO DE VENTAS 42,399.95 158,293.15
GASTOS ADM Y GENERALES

SUELDOS ADM. 2,000.00

UTILES DE OFICINA 80.00

ARRIENDO 550.00

DEPRECIACION Y AMORT. 410.00

LUZ Y AGUA 110.00

TELEFONO 80.00

VARIOS 20.00

TOTAL GASTOS ADM. Y GENERALES 3,250.00 12,133.33)
GASTO DE VENTAS

SUELDOS AREA COMERGIAL 1,500.00

REGALIAS 444.00

PUBLICIDAD Y PROPAGANDA 444,00

GASTO GESTION SOCIOS 111.00

TELEFONOS MOVILES 222.00

FLETES EN VENTAS 222.00

EVENTOS Y DEMOSTRACIONES 267.00

MUESTRAS 222.00

MANTENIMIENTO Y COMBUSTIBLE 100.00

VARIOS IMPREVISTOS 50.00

MOVILIZACION Y VIATICOS 115.00

COMISIONES MATRIZ 333.00

TOTAL GASTOS DE VENTAS 4,030.00 15,045.33]
GASTOS FINANCIEROS

INTERESES Y CAPITAL EL CREDITO 3,287.00

TOTAL GASTOS FINANCIEROS 3,287.00 12,271.47|
[TOTAL CAPITAL DE TRABAJO DEL CICLO | _ 52,966.95] 197,743.28)

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR: MAURICIO DOUSDEBES
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TABLA DE AMORTIZACION DEL PRESTAMO DEL PROYECTO

ANO 01 |
VALOR DE CAPITAL 34000
TASA 16%
PLAZO 12 MESES

DIVIDENDOS TRIMESTRALES ( EN DOLARES)

CUOTA CAP| INTERES | DIVIDENDO
TRIMESTRE 01 8,500 1,360 9,860
TRIMESTRE 02 8,500 1,020 9,520
TRIMESTRE 03 8,500 680 9,180
TRIMESTRE 04 8,500 340 8,840
| TOTALES | 34,000 | 3,400 | 37,400 |

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR: Mauricio Dousdebés.

CAPITAL

REDUCIDO
16% 34000
16% 25500
16% 17000
16% 8500
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Panamericana Norte km 6.5 Parkenor Bod. 86
Quito-Ecuador

NOTA DE PEDIDO # 002

Fecha:

Quito, 12 de Junio del 2003

MAURICIO DQUSDEBES

Embarcador: PRODUCTOS FAVEL S A. Telefono: (511) 2610707
Atencién: Departai'nento de Importaciones
Direccion: Daniel Olachea 136 Jesus Maria
Importador: MAURICIO DOUSDEBES Telefono: 02-481249
Direccion: Panamericana Norte km 6 1/2 Parkenor # 86 Fax: 02-481253
Beneficiaro del Giro: Los mismos Seguro: Tomado focalmente
Forma de Pago: giro directo Embarcador: PRODUCTOS FAVEL S.A.
Pais de origen: Perl Embarque: Maritimo
Puerto de embarque: Callao Embalaje: Propio de exportacion
Peso neto. {21230 kG Peso bruto:  21.630 KG
PARTIDA DESCRIPCION CANTIDAD PESO VALOR VALOR
ARANCELARIA UNITARIO |TOTAL
U.S.$ U.S.$
3305.10.00.00-3 Preparaciones Capilares
Shampoos
Pera & Mango Sh. 15 oz Reg. San.: C-AC-00628/11-00 500 DC 3,150.00 KG 11.400| 5,700.00
Frambuesa Sh. 15 0z Reg. San.: C-AC-00634/11-00 500 DC 3,150.00 KG 11.400| 5,700.00
Fresia Sh. 150z Reg San.: C-AC-00637/11-00 500 DC 3,150.00 KG 11.400| 5,700.00
Kiwi & Lima Sh. 15 0z Reg. San.: C-AC-00636/11-00 500 DC 3,150.00 KG 11.400| 5,700.00
3305.90.00.00-9 Preparaciones Capilares : Las Demas
Acondicionadores y tratamientos para el
cabello
Frambuesa Cond. 15 oz Reg. San.: C-AC-00635/11-00 250 DC 1,550.00 KG 9.600{ 2,400.00
Pera & Mango Cond. 15 oz Reg. San. C-AC-00625/11-00 250 DC 1,550.00 KG 9.600] 2,400.00
Fresia Cond. 15 0z Reg. San.: C-AC-00627/11-00 250 DC 1,550.00 KG 9.600( 2,400.00
Kiwi & Lima Cond. 15 02z Reg. San.: C-AC-00794/04-01 250 DC 1,550.00 KG 9.600{ 2,400.00
Gel Extra Firme 200 gr Reg. San.: C-AC-00616/10-00 300 DC 810.00 KG 7.800| 2.340.00
Gel For Men 200 gr Reg. San.: C-AC-00633/11-00 300 DC 810.00 KG 7.800f 2,340.00
Gel Normal 200 gr Reg. San.: C-AC-00616/10-00 300 DC 810.00 KG 7.800( 2,340.00
TOTAL 3900 [ DC 21,230.00[ KG 39,420.00
FOB 39,420.00
FLETE 1,040.00
CYF 40,460.00
SEGURO 548.56
CIF 41,008.56
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GASTOS PERU/ECUADOR

" GASTOS ECUADOR
LIQUIDACION ADUANA 214.89
VERIFICADORA 263.70
SERVICONTEI B 22.40
FLETE GYE -QUITO 560.00
AGENTE AFIANZADO - 151.20
SEGURIDAD 179.20
TOTAL 1391.39

GASTOS PERU

FLETE CALLAO -GYE 1040.00
SEGURO 548.56
TOTAL 1588.56

FACTOR DE GASTOS
TOTAL GASTOS/ VALOR FACTURA

2979.95/39420 = 0.07

FACTOR = 7%

IVA= 4945.63

TOTAL GASTOS

GASTOS PERU

1588.56

GATOS ECUADOI 1391.39

TOTAL

2979.95



UNIDADES DE VENTA

Dcbre/03

9,300

1.45

1.01

13,505
9,393

4112
70%
30%

Dcbre/03

4,500
1.37
0.85

6,147

3,825

2,322
62%
38%

4,100
0.998
0.695
4,090
2,850
1,240

70%

30%

23,742
16,068
7,674
68%

LINEA VO5
SHAMPOO
Octbre/03 Nvbre/03
Unidades 7,000 7,700
Pvp 1.65 1.66
Costo 1.01 1.01
Venta Total 11,531 12,789
Costo Total 7,070 7,777
Margen 4,461 5,012
% Costo 61% 61%
% margen 39% 39%
ACONDICIONADORES
Octbre/03 Nvbre/03
Unidades 3,500 4,000
Pvp 1.36 1.36
Costo 0.85 0.85
Venta Total 4,763 5,425
Costo Total 2,975 3,400
Margen 1,788 2,025
% Costo 62% 63%
% margen 38% 37%
GELES
Octbre/03 Nvbre/03 Dcbre/03
Unidades 3,100 3,600
Pvp 0.996 1.002
Costo 0.695 0.695
Venta Total 3,089 3,607
Costo Total 2,155 2,502
Margen 934 1,105
% Costo 70% - 69%
% margen 30% 31%
TOTAL LINEA VO5
VENTAS 19,383 21,821
COSTO 12,200 13,679
MARGEN 7,183 8,142
Cost % 63% 63%
Marg % 37% 37%

~

PROYECTO DE IMPORTACIONES
ELABORADO POR: MAURICIO DOUSDEBES.

32%
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ANEXO 9



MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA.

ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS PROYECTADO

( EN DOLARES)

ANO 1 ANO 2 ANO 3
VENTAS NETAS 289,579.00 | 312,745.00 | 344,018.00
-COSTO DE VENTAS 115,832.00 | 131,353.00 | 147,928.00
UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 173,747.00 | 181,392.00 | 196,090.00
-GASTOS DE OPERACION
De administracion 34,080.00 37,422.00 | 41,148.00
De ventas 51,003.00 55,444.00 73,860.00
Depreciaciones y amortizaciones 4,915.00 4,915.00 4,915.00
TOTAL 89,998.00 97,781.00 | 119,923.00
-GASTOS FINANCIEROS 3,400.00
UTILIDAD EN OPERACIONES 80,349.00 83,612.00 76,168.00
- 15% PARA TRABAJADORES 12,052.00 12,542.00 11,425.00
-25% IMPUESTO A LA RENTA 17,074.00 17,767.00 16,186.00
UTILIDAD A FAVOR DE LOS ACCIONISTAS 51,222.00 53,302.00 | 48,557.00

Proyecto de importaciones.

Elaborado por: Mauricio Dousdebes
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MAURICIO DOUSDEBES CIA LTDA.
BALANCE GENERAL DEL PERIODO
ESTADO DE SITUACION ( EN DOLARES)

ACTIVOS ANO 1
CORRIENTE

Caja 33,251
Cuentas por Cobrar 30,680
Inventario 96,168
Total Corriente 160,100
ACTIVO FIJO

Activo Fijo al Costo 15,200
Depreciaciones -3,215
TOTAL ACTIVO FIJO 11,985
OTROS ACTIVOS

Otros Activos 8,500
Amortizacion Acumulada -1,700
TOTAL OTROS ACTIVOS 6,800
TOTAL ACTIVOS 178,885
PASIVO

CORRIENTE

Proveedores del Exterior 39,420
Obligaciones Fiscales 3,116
Provisiones 29,127
TOTAL PASIVO CORRIENTE 71,662
PATRIMONIO

Capital Social 56,000
Utilidades ejercicio 51,222
Utilidades acumulada

Reserva Legal

TOTAL ‘PATRIMONIO 107,222
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 178,885

Proyecto de importaciones
Elaborado por : Mauricio Dousdebes.
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MAURICIO DOUSDEBES CIA. LTDA.

CALCULO DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

( EN DOLARES)

ANO 1 ANO 2 ANO3
VENTAS 289,579.00 312,745.00 344,018.00
COSTOS VARIABLES 120,176.00 136,044.00 154,693.00
COSTOS FIJOS 114,780.00 123,399.00 140,769.00
PUNTO DE EQUILIBRIO | 196,205.95] 219,467.16] 255,788.03]
% PUNTO DE EQUILIBRIO SOBRE VENTAS | 43.58%] 70.17%) 74.34%)

Proyecto de importaciones
Elaborado por : Mauricio Dousdebes
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FORMULARIO CAE-A (SEGURIDAD)

2~ CORPORACION DOCUMENTO UNICO DE |MPORTAC|ON A
ADUANERA DECLARACION AL BANCO CENTRAL Y VISTO BUEN
comonaon o = CUATORIANA | DECLARACION ADUANERA o. 1 9 05290
A ADUANA / BANCO
01 No. ORDEN 02| ADUANA copiGo 'OSIREGIMEN |04 ciupap iosiaA'riEo o CHA PRESENTAC. |
| ! P Ao | Peaimieo ! tmmany || 16/06/40
B IMPORTADOR / AGENTE /AUTORlZAClONES / TRANSACCION ' c REGISTRO DE ADUANA
08 [ IMPORTADOR O CONSIGNATARIO {091 VISTOBUENOBANCO |~ " FECHA  ;10[No.DOC. o T
MAORMGO DOOSOERES ! . ... |recrasecer
11 | DIRECCION | i " i FECHA NUMER.
! !
pL\N/\\"\"cQ\U\N‘\ NQW_T\’- K\V\ bs A %DIGITADO POR:
12| TIPO DE DOCUM: RUC / C.I. / CATASTRO/PASAPORT. | 13 | SECTOR | SUIETO A:
| HO%)Q()S'\' G Py a DIGO " |comen.
14| No.- AUTORIZACION PREVIA FECHA 18| No.- FECHA ivnsmmamoa
I f
LLOSLS68Q _116/06hanl L oo can
16| CIIU CONSIG. DECLARANTE / AGENTE CODIGO 18| FORMA DE PAGO CODIGO | 19| MONEDADE TRANSACCION  CODIGO
IO DiReT O L1105 $ Duaes AMERY, DU
D EMBARCADOR / REMITENTE ;
20| NOMBRE DEL REMITENTE |2 21 | PUERTO DE EMBARQUE ’ coDIGO 77 722 FECHAFACTURA | 23; FECHACART. CRED.”
i T Do
I U N AU B R !
24| DIRECCION - 25| PAIS DE PROCEDENCIA CODIGO ' 26 ! BENEFICIARIO DE GIRO
N .
E CERTIFICADOS
27| No. CERTIFICADO DE INSPECCION 26| EXON. CERT. 129! No. CERTIFICADO DE ORIGEN FECHAEMISION 30 OTROS 31 1 No. DESP. PAR.
| ] 3
_ - : L .
o TRANSPORTE
32 VIA DE TRANSPORTE' CODIGO | 33| FECHA EMBARQUE :34? FECHA LLEGADA 35| T.GARGA  COD.,36]BANDERA COD. , 37 . No. REGISTRO - ANO
| P by | P
- RSN IR [T R FUR P R _ ~
38| LINEA DE TRANSPORTE CODIGO | 33| AG. CARGA / TRANSP. CODIGO ;407 N. NAVE/L. AEREAMAT. VE 141 No. CONOCj G. AEREAT C. PORTE
| | Pl P
G . TRANSlTO Y REGlMEN PRECEDENTE
42| LINEA TRANSPORTE / TRANSITO coiGo {43 NOM. \INAVE/MATRIC /VEHIC/TRANS. ’ MlREGIMEN | PRECEDENTE “copiGo
45| No. DOCUMENTO 46| FECHA VENCIMIENTO | 47 | ALMACEN T conigo !’“ asjoeposmo - CODIGO
Lot
49| ADUANA SALIDA CODIGO {50! ADUANADESTING CcoDIGO Tm "PAIS DESTINO o " copico
| - -
H DETERMINACION DE LA BASE IMPONIBLE TOTAL MONEDA TRANSACGION | TOTAL EN DOLARES USD TOTAL EN MONEDA NACIONAL
52| TIPO DE CAMBIO USD 53 FoB T TroTmT
54| T. CAMBIO USD-NAC. 55 Flere o
56 | TOTAL SERIES PARTIDAS 571 T'seeuro T |
58| PESO NETO EN KILOS 59 -

60 | PESO BRUTO EN KILOS No. TOTAL UNIDADES FISICAS

e e e o ) e e e e [ S mtrt — e e R
] i GARANTIAS
63] TIPO DE GARANTIA CODIGO | 64| No. GARANTIA/PAPELETA """'i‘eerECHRVENuMIENTo‘ 7661 CODI.MONEDA 67 PLAZO SOLICITADO ™
1 H i b ]
I Pl [ : ! i
L S e . JE T S :
68| GARANTE / DEPOSITARIO “copico ; 69/ MoNTO 'DE GARANTIA '7o PLAZO CONCEDIDO 1
I 1 ‘ H H
J DECLARACION DE "LAS MERCANCIAS
71| No. SERIE 72| ESTADO 73| PAIS DE ORIGEN TcoDiGO T} 74] PAIS DE ADQUISICION cﬁmeo”'Tm?Thci TTTTRR{TPNG T TT7UTPNE
ot ! . t
1 i ’ : : C o *
— L4 [ 1 U JRLOVINES S U U SO —
7? CT. BULTOS 79| CLASE 80| CANT. U. FISICAS |81 TIPO u. FIS 82 PESO NETO KlLOS’ 531 PESO BRUTO KILOS ‘ FOB MONEDA TRANSACCION
. | i 4 ~
2000 'S b A 02 300,90
; i
- (R TP IO JE O A
85| SUBPARTIDA NANDINA _ 1/ 86| SUBPARTIDA NALADISA ™. r7 CIF MONEDA NACIONAL
3305.10.0.Ww-> ! ,
1 4
| S — ,‘, o ——— i ——— . —— —
88| DESCRIPCION ARANCELARIA 89| DESCRIPCION GOMeERCIAL ~ T T T T T 90 MARCAS Y NUMEROS
o PRECALACINES _(APUMALES L
2 S RAMPOS R e
a3 :
9 ' ;
K
- T © o
LN
s
FIRMAIMPORTADOR FIRMA DECLARANTE }' OBSERVACIONES FIRMA VISTAFORADOR
ORIGINAL: ADMINISTRACION DISTRITAL TASK! EDITORA S.A. R.U.C.: 1790716147001 ACUERDO 0450 11-07-85
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FORMULARIO CAE-B (SEGURIDAD)

oy s corRPORACIoN | DOCUMENTO UNICO DE IMPORTACION B
it W i ADUANERA DECLARACION AL BANCO CENTRAL Y VISTO BUENO
cansonnaon woumwes scmromnns ECUATORIANA DECLARACION ADUANERA
A ADUANA /BANCO
01 No. ORDEN 02] ADUANA CODIGO 03 No. FORMULARIO A 04| REGIMEN
B8 IMPORTADOR / AGENTE / AUTORIZACIONES CC REGISTRO DE ADUANA
05 | IMPORTADOR O CONSIGNATARIO 06| VISTO BUENO BANCO FECHA 07 No. DOC.
MO DNIROERES FECHA RECEP.
08 | DIRECCION FECHA NUMER.
PrnarEn Adn ontE. KM <h 0 G DIGITADO POR:
09 | DECLARANTE / AGENTE CODIGO SUJETO A:
| FIRMA Y CODIGO COMPR.
10 { No.- AUTORIZACION PREVIA FECHA 11 No.- AUTORIZACION PREVIA  FECHA VISTAFORADOR
| 10%,5674 L6/06 /200
J DECLARACION DE LAS MERCANCIAS
71 [ No. SERIE 72| ESTADO 73| PAIS DE ORIGEN coDIGO 74 | PAIS DE ADQUISICION  CODIGO 75| TPCH 76| TPNG 77} TPNE
78{CT.BULTOS |79 CLASE 80] CANT. L. FISICAS 81| TIPOU.FIS. |82| PESONETOKILOS| 83| PESO BRUTOKILOS {84} FOB MOMENS TRANSARCION
~
1900 IS ey 16,620, oo
85 [ SUBPARTIDA NANDINA 5’_\()5,%.03.‘ DD+ ¢ |es| suspARTIDA NALADISA TM. |87| vALORCIF
88 | DESCRIPCION ARANCELARIA 89 | DESCRIPCION COMERCIAL 90| MARCAS Y NUMEROS
o | PREPRIACLIES OFPWHNAES |
2[ACOND Y IRAAMIENTOS PAIA
s3] B ARELLD
94
J DECLARACION DE LAS MERCANCIAS
71| No. SERIE 72| ESTADO 73| PAIS DE ORIGEN coDIGo 74 | PAIS DE ADQUISICION CODIGO 75} TPCH 78| TPNG 77| TPNE
78{cT.BULTOS  [78[CLASE 80 [ CANT. U. FISICAS {81} TIPOU. FIS. |82 PESO NETOKILOS |33 | PESO BRUTOKILOS |84 FOB MONEDA TRANSACCION
85 | SUBPARTIDA NANDINA 86 | SUBPARTIDA NALADISA ™. |e7| vaLorCIF
|88 | DESCRIPCION ARANCELARIA 89 | DESCRIPCION COMERCIAL 90 | MARCAS Y NUMEROS
91
92
93
54
J DECLARACION DE LAS MERCANCIAS
71 | No. SERIE 72| ESTADO | 73| PAIS DE ORIGEN COBIGO- |74 | PAIS DE ADQUISICION cobigo {7s{ TPCH 76} TPNG 77| TPNE
78fCT.BULTOS |79 CLASE 80| CANT. U. FISICAS {81) TIPOU.FIS. |82 | PESO NETO KILOS {83 | PESO BRUTOKILOS |84 | FOB MONEDA TRANSACCION
85 | SUBPARTIDA NANDINA 86 | SUBPARTIDA NALADISA ™. 87| vaLorCIF
88 [ DESCRIPCION ARANCELARIA 89 | DESCRIPCION COMERCIAL 80 { MARCAS Y NUMEROS
91
92
93
% ;
J DECLARACION DE LAS MERCANCIAS
71 | No. SERIE 72| ESTADO 73| PAIS DE ORIGEN. CODIGO |74 | PAIS DE ADQUISICION CODIGO 75| TPCi 76| TPNG 77| TPNE
78|cT.BULTOS |78 | CtasE 80| CANT. U.FISICAS [81| TIPOU. FIs. |82 | PESONETG KiLOS |83 | PESOBRUTO KILOS 84 | FOB MONEDA TRANSACCION
85 | SUBPARTIDA NANDINA 86 | SUBPARTIDA NALADISA TM. |87 VALORCIF
|88 | DESCRIPCION ARANCELARIA 83 | DESCRIPCION COMERCIAL 80 | MARCAS Y NUI
91
92
93
” .

ORIGINAL: ADMINISTRACION DISTRITAL

TASKI EDITOAA 5.A. R.U.C.: 1790716147001 ACUERDO 0450 1107 85

Autorizacitn de la CAE pars FEDA segin resolucién No. 381 de Noviembra 24 del afio 1997
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DOCUMENTO DE IMPRESION INFORMATICA

FORMULARIO DAV 1 (DOCUMENTO DE SEGURIDAD)

13. Consngnatano <] |mpon d

MAUI\\(.\Q

i

1.4. Nivel Comercial 4+

D\s\ix\r)-W\‘.m\q )

Cédigo

CORPORACION) 'DECLARACION ANDINA '
elDNANERAA| DELVALOR DAV (1) |Wh 0733030
B 1.ADUANA ' '
Ho;as adxcu)nales N° Formulario DUI ’ Régimen , 1.1 Aduana .~ Cédigo }1.2. RUC/C.l./Catastro / Pasaporte . Cédigo |2. REGISTRO DE ADUANAS
e \‘40%%\1 0\ 1 \O 6RUL-M 013 1303 Losi-6l A ~ - -

1.5. Otros (especifique) . - -

3. PROVEEDOR

1834

oo»év\\‘

N Y0 \\lL\

3.1. Nombre / Razén social - ,|3.2. Condicion * ' Cédigo | 3.3. Dlreccnén
e A ;
I , " F/\M\&Ama 4 -
13s. Pais , /." ' Codigo {3.6.Fax -:l-- 3.7. Telétono | E-mail "1

Q0r S\~ 7@0101

C(O()V\c\d 'v()bc\ n. fe

4. TRANSACCION

41, Naturateza

1.2 Incoterms

Lugar

T

T la

° de Resolucién de Aduana

4.4.Fecha

’ 4.5 N° de Factura

OO0 AdY

4.6. Fecha de Factura

16/66/101

\ Fraccionado ]~ Uniéa” [ ]

4.15. N°de envios

S FMADAY LMY

FCALAQPE 5B

D-_GUAAGU L 1349

by N S A B -

©oa) == CEN | (3\ )Aj AGOTLS By )M);o\ L L

4.7. N° contrato u otro documento 4.9. Tipo de cambio 4.11. Moneda 4.12. Pais de origen Cédigo 4.13. Pais de procedencia  Cédigo
Loy ~ e Ao (Cédy T I R ‘
4.14, Formadeenvio  ~. | 4.16. Modo de Transporte ", Codigo {4.17. Puerto de embarque ~ Codigo |4.18. Puerto de descarga Cédigo 4.19. Forma de Pago Cédigo

G ke O

5. DESCRIPCION DE LA MERCANCIA

Total
tem 51Subparﬁda‘(Nandina) ‘15.2. Descnpmén Comercial 5.3. Caracteristicas/tipo 5.4. Pais de origen
1_13505,10.00 St WTASAY \r\lAM\B ESA ASFO¥ X V) Ut\\ PR
3308 10. 0. ERAAY PR MANGY 15 01 X W T
- F = s A3 g
(8

5.7. Ao

5.8. Estado de mercancia

5.10. Unidad Com.

11, FOB unit. US$

3

TR0 Y

~

NUEND-

3%

- NJUENO

/

pet

E,

NQF\IQ?

RO

T o

6. INTERMEDIARIO ENTRE COMPRADOR Y VENDEDOR

:

7.3. Exnsten  pagos mdwectos relatwo

mercaderlas Y \ -

[ I NO |x 6.2. Nombre de! intermediario e ! ,
6.3. Dlrecclon ’,,‘.’ g - -'16.4. Ciudad ~ g + 6.5. Pais A ' 6.6. Tipo de intermediario
7. CONDICIONES DE LA TRANSACCION
7.1, Existe vingulacién-con ol provee SN N / i ; St NO
7:2. Ha influido la vinculacion en él‘p' itio/de mercancias importadas \ y / ‘,'( s NO
= T " 7

4
relaﬂvos a las

74, Emsten a [

da i

\ 3
lmyu! tadas que (i esta obhg a | pagar diacta

e

6n de‘venta

7 5 Esté la venta condicionada por un acuerdo, segun ol cua! una parte del| producto de cualquler revema cesnén o uti lzamén‘postenor da fas mercancnas cmpar‘adas se revierta directa o mduectamente asu Proveedor extranjero? St

7 6 Exnmen restricciones para la cesxbn % utlhzacnén de las mercanclas por el |mponador de a«*uerdo alo senalado en et amculo 1 del Acuerdo del Valor GATT

7 7 Depende’la venta o el precio; de condlcmnes o contraprestacmnes en relacién a Ias mercancias. a' valorar

N 1

7. 8 ‘Puede determinarse el valor de las condicionas o conlraprestacnones

- -

vt
- 1

PP DX X

{

8. DETERMINACION DE LA TRANSACCION

8.1 Base del calculo:- - X

1

8.2. Adiciones a importes no mcluldos enBiya cavgo ‘del comprador

usg

8:1.1." Precio Factura

8.1.2. Pagos indirectos, :descuentos retraactivas -otros

18 3. Doducclonos, Impnrtos mcluldos ‘en 8 1

--Total 8.1, |-

’f‘ “*lum

8.2.1. Comisiones, Corretaje, salvo comisiones de ccmpra

8.2.2. Envases y embalajes

1

uss

:)q L‘lo { k ! 8:2.3 Bienes v servicios suministrados por el importador gratuitaments o a precu)

reducido y utilizados en la produccion y venta de las mercancias |mponadas

8.2,4 Canones y derechos de licencia

la 3.1 Gastos de entrega postenores a Ia |mpm1ac|6n (transpone etc )}

8.2.5. Producto de cualquier reventa, cesion o utifzacion posterior que revieda &f gr 2o

8 3 3 ‘Asisteicia tecnlca armado monta;e, ingtala

8.2.6. Gastos de entrega hasta el lugar de importacion .

8.2.7. Gastos de transporte hasta el lugar de embarqde

8 3.4. Dsrechos de Aduana'y olros |mpuestos

8.2.8. Gastos de transporte desde e! lugar de embarque hasta el lugar de importacion -

10403

e

8.3.5. Otros' gastos B

i

Total 8.3.

8.4. Valorenaduana=81+az BS

I tos casillnros 8.24.y 8.2, 5. g

la 5. Tiene cardct:

two o pr

8 2.9. Gastos de carga, descarga. manipulacién

H ‘ (D\)% S() 8 2.10. Gastos de seguro

SHR, HE

) w0 x|

: [ Total 8:2: "

FSRG 0

U,

9.1. FOB US;,

0. DESAGREGACION DEL VALOR EN ADUANA

k) qu Spzree uss |1 OUO es semouss | SH3 Y6

10. IMPORTADOR

J§.4. Otros US$ I

TRE

10.1 Nombre del Importador 1 AA 101 73

DY O\E 0T

—

!10.2. Camo:!

103 Feenad VG 750 7. )




'ORMULAR(O DAV 2 (DOCUMENTO DE SEGURIDAD) DOCUMENTO DE IMPRESION INFORMATICA

p= cg';';g':,‘gggh' * DECLARACION ANDINA No. DAV 1

.E_CQAT'OR,IAQA DEL VALOR DAV (2)_ Q}SQSS(J\

. 1ADUANA

Hojas adncnonales -N® Formu|ano DUl / 1 1.2.C.I./RUC / Catastro / Pasapone . Cédigo’ 2. REGISTRO DE ADUANAS g
A\ a5 r i .
}.\ et I O%l(;os\~ A

"4 1.4. Nivel Comercial {' Codlgo

| DASTRIR, WS X<

5. DESCRIPCION DE LA MERCANCIA

TOTAL ITEMS
Iltem | 5.1 Subpartida (Nandina) 5.3. Caracteristicas/tipo 5.4. Pais de origen
/55/0/\ ‘10/ DY IS 8 XV O PEQ\) L
2 TRy
SISOEEX \\ \n\\“"
\th X R\ ) A}
' - 100 (ﬁx n VINE
\jnn LOUXNY Jn) T “\
Ln 6-1 X \1 \)N '\
3
I ~
ltem | 5.5. Marca come?cial - T ‘ 5.6. Modelo ) o 5.7. Afo (5.8 Estadode mercancia 5.9. Cantidad 5.10. Unidad Com. 511 POB unit. US$ ]
" Tl ‘ IS0 T DO 1H0), 097
IS0 DD - 1 “IUJ O
LSO O L TNSY Ou\-

D(ﬂ - 1 Ll\D Ok.)

Lso

I\ 2 4. O]
: ,MT\] i) ; L S"‘\J Q.)
N \IQ*/ : -Ly qu (>

TACW I EMITORAC A DI - 170NTIR1AYANT AudarynniAn o i 3



- . e e eemm as [Ep——— — - - - = . — -
OFFSETEC S.A., 1790149749001. 1281. FECHA DE IMPRESION- 2003711632

BANCO CENTRAL DEL ECUADOR

AUTORIZACION PREVIA PARA IMPORTACION

Seftores:

MANSTELO. DR SAWD. ol (A

Anexo ‘

al DUI

408 ) gﬂ

DE CONFORMIDAD A LO DISPUESTO POR LA JUNTA MONETARIA, SOLICITO SE CONCEDA LA AUTORIZACION PREVIA PARA IMPORTAR AL PAIS LA(S) SIGUIENTE(S) MERCANCIA(S).

SugrARTIDS DESCRIPCION COMERCIAL DE LA MERCANCIA umoi:‘)\ D N e ™™
1 2308 1omal PareanAciones (ACWANES
S hAM Booy , :
Flamdyesn ST 1S 0 HeySon - CACooRsGAray S0 BC IS0 Ko| 3, Toow
PEapy MANGO. SH. 1S Do Ka: C_A(_mm/n 2S00 3150 KG | S 30,00
Fles\n SH \Say QoySan & /ic PV WAL 0ol SLOBSOKG] S, W,
Kowh Lien, S W 155 05 Sam (=AC 0064100 S00OC | 35066 | S0,081
WOsA0000M_ Pasernoones (Weunnes LAy QEMAS
ACONOL WD AN ES Y ThATAMIENTON PN B OGHR
LoD EAAMBIESA S5y D¢ Seny £-A= 000g/Avod ) SO O ISSOR6E | ] 4o 03
OoND. BEAA Y MANGo S0y BEG San £ AC-D0BI/ 0y 150 o [1e50 86 | ), uus' Co
CoMD FAESIA S0y REGSAN /-AC-OOGN?\\-OQ 2500¢ [1$sORG | ) oy e
ond K i S0y Rep San G- AC-goewt-o) 250 OC | 1SSOKG ') L, g,_):
GEL EIOA TOme 200 61 DigSa CAC GGG/ AN | Qo Ko |y s»mg,g'
GEY N0 MA) Joo 60 ReeSan CACWO/1-D DD OC 40 K6 |1y gquW!
6E) Fon MEN 00 (2 OxeSANE-ACOOBYIOD 200 OC | Yo K6 | ) YN 05
TOTAL: 2>°\OO ¢ 1\1500.)«9 56] YIS OO
PAIS DE ORIGEN: LUGAR DE EMBARQUE: LUGAR DE DESTINO: f 1
CALLAQ GIAYAQUIL ECUA DO,
PROVEEDOR/EXPORTADOR: EMBARCADOR: ViA DE TRANSPORTE:
J Lo Mis MOS MALLITY M D
ANEXOS: OTROS:
NOTA O 0EdDy , DU .
NOMBRE O RAZON S(f)C.AL. FIRMA AUTQRIZADA: 7 W CED/RUC/CATASTRO:
MAOLLO DOISDER S - % VIR LEOS\: 6

DE ACUERDO CON LO ESTABLECIDO EN

AUTOR{ZACION PREVIA

Vi

[

AUTORIZO LA IMPORTACION DE LA MERCANCIA DETALLADA ANTERIORMENTE QUE DEBERA SER EMBARCADA DENTRO DE LA VIGENCIA DE ESTA AUTORIZACION

AUTORIZACION No.: FECHA DE APROBACION: FECHA DE CADUCIDAD:
OBSERVACIONES:
FIRMA AUTORIZADA FIRMA AUTORIZADA
DESTINATARIO: DIRECCION NACIONAL DE SERVICIO DE ADUANA PV.P.US $ 040 FORM UPN-184

0

521797



FO 20-21-601/v4
COTECNA INSPECTION S.A. (Sucursal Ecuador) ED. No 02

QUITO: Av. Naciones Unidas 1014 y Amazonas, Edif. La Previsora, Torre A, Piso 10, Of. 1002, Teléfono: 2463 101 Fax: 2463 102 / 2463 103, Fax Marketing (593-2) 2446 061
GUAYAQUIL: Ciudadela Kennedy Norte, Av. Francisco de Oreltana, Edif. World Trade Center, Torre B, Piso 6, Ofic. 608, Teléfonos: (04) 2630 030, Fax: (593-4) 2630 062 /2630 108
CUENCA: Av. de las Américas S/N y Paseo Cayambe, Edif. Horizontes, Of. 9, Telefax: (07) 838 205
AMBATO: Cevallos y Ayllén 0701 (Esq.) Teléfono: (03) 829 696 / Telefax: (03) 410 610
MANTA: Calle 7 y Avenida 4ta., Edif. Filanbanco, Of. 701, Telefax: (05) 621 608
TULCAN: Calle Bolivar entre Junin y Ayacucho, Edif. Yoly's, Piso 3, Oficina 202, Teléfonos: (06) 985 738/984 111
ESMERALDAS: Hilda Padilla y Barbisoti, esquina. Sector Las Palmas, Telfs. (06) 725471 1725944

MACHALA: Primera Diagonal y Napole6n Mera, Telefax: (07) 960 315
HUAQUILLAS: Representante Teff.: (07) 907 548, Cel.. 099 314 896 LOJA: Representante Telf.: (07) 572 436

: SOLICITUD DE INSPECCION
imPORTADOR: _NMAJMAO DS DHEMEN
Direccin: PANAMENLC AnA noE KM & [y B0 "B —
R ' . ~ Responsable: MALAGO  DOUSDENEY
Ciudad: QYO AN ADACE) Fax: 243 1) E-mail: oot daasde @ ot e\ . Goen
. __FAuR N. A . .
: VENDEDOR AL _ Responsable: MARY yICARNA
Direccion: DANEY  OLATCWEA \XE SESN MAIA
Ciudadzw— Tel: 2OV OO0 Fax: LEOVNY  E-mail: NV Icenian @ \'!0\33\ COM . (QEA
EMBARCADOR: _ TAURY S A
Direccion: DANIEY  OVABCUEA W6 ST MAA

Cludad:_w_.nl:m Fax: AGOUNY  E-mail: Myidwio © \110“30\ . Ld‘m;gﬁ

‘Responsable: _WALY  \J DN AN

DOCUMENTACION ANEXA: Nota de pedido  [] Factura proforma: ] Otro:

Numero: _ QoY Fecha (606,03, Térm. de compra: Exw[] Fos[] CFR& ciF[J otro:

Fol-'n-\a de Pago: CJ‘ W O\ TY Medio de transp.: M2\ Y\ MO Aduana de ingreso: OUANM QAL ‘L
Pais de origen:__?_E_q—U_ Pais proveedor: _(’_E&L)__ Pais y lugar de embarque: LALLAC - PE2Y)  Fechaemb. N VYO
DATOS DELD.UL:  Nimero de D.U.\. Aprobado: _ {40529} Fecha de D.U.I. Aprobado: 25 /06703

Vo DESCRIPCION COMERCIAL DE LA MERCADERIA Cantidad[ynid:| Valor | TOTAL FOB | Boi® o Codige

ADIunTo  NOTA OF PEnQ) No QO

Flete Declarado: (5 Sp 1 04 0. OO Seguro Declarado:\b ) MY ‘ S6 TERMINOS Y VALORES DE FACTURA
Embarques Parciales Sl hy( MONEDA DE LA TRANSACCION: TOTAL VALOR FOB: 551 , L| ).C) \ O
Bienes Usados sI | NO | Ao de fabricacion: OTROS CARGOS: ' Y
Carga peligrosa SI | NO | Especificar : FLETE: TOLTe) L
Sustancias Psicotropicas ) SEGURO: SHY | A

0 estupefacientes sI | MO | Especificar TOTAL VALOR: 4 1L.00& <
Embarque en FCL Sl Certificado de Inspeccién a Entregarse en: i ' /
Inspeccién en destino 1 s rgQ Quito & Gquil. D Cuenca D Ambato [:] Tulcan D Manta D Machala D Esmeraldas E]
NIVEL COMERCIAL: Mayorista []  Minorista [] ~ Usuario ] Distribuidor k] Fabricante [_] Otro:

VINCULACION COMERCIAL: Representante [] Distribuidor Exclusivo ] Concesionario Unico []  Agente Comercial O oto:
VINCULACION FINANCIERA: Sucursal D Fitial (] Firma Asociada [] Otra:

OBSERVACIONES: : - IMPORTADOR

ATT: SUTA. 0o =N
p. COTECNA INSPECTION S A.

-

A Firna y sello Firma y sello

Declaro que he leido y comprendido los términos %ondlciones impresos en el reverso de la Solicitud de Inspeccién

(*) CODIGO LIBERATORIO: Si el lmponadpr‘s/e acoje a las negociaciones del Pacto Andino o acuerdos Bilaterales

o et Al g maa A pmpnmsn o men -t it Aen A A s



ARTES GRAFICAS SENEFELDER CA. Goud 2440794 - Ouio 2445450 - Cura 817704 RUC 0990004272001 - AUTORIZACION No 1077

%gﬁfﬂh»&@noz;m; DE SEGUROS SA RATEN

MATRIZ GUAYAQUIL
KENNEDY NORTE

SUCURSAL QUITO

.~-PABLO ARTURO SUAREZ # 105 Y ANTONIO NAVARRO
JUSTINO CORNEJO S/N ENTRE AV. FCO. DE ORELLANA Y AV. LUIS ORRANTIA CORNEJO (SECTOR LA PRADERA)

TELFS.: 2690430 FAX: 2283099 CASILLA 09-04-491  E-MAIL: sequros @ atlas.com.ec - sistemas @atlas.com.ec 3L o) - TELES: mmmqum_.umxm.mmmwwmqwmmtmm.mmmid
. R.U.C. 0990697000001 T .

E-MAIL: atlasuio @interactive.net.ec
APLICACION DE SEGURO DE TRANSPORTE

APLICACION No. o

La siguiente mercaderia se declara en aplicacién a la POLIZA _ur_o.;z._,m Nno)G-4762 Emitida a favorde MAUR\(\O DOUSDEEES
para el viaje desde CALLAO - PERU

hasta bodegas el asegurado sobreel MARITIMO -~ CAMION

{Vapor, camion. avion)

de ..
(Bandera, Agencia, Compafiia)
Anunciado para

consignada a MAURIC1o DOUSDEBES

Embarcado por

Lugar y Fecha Quito, ¢ \00 del 2003

Marcas/Clase

Peso Bruto

Cantidad ~

—

Embalaje (Kigs.) Bultos - [CONTENIDO SR ,.‘_.4M“,_“..ﬁvw.mlmnmos.mm. i
PARTIDAL120S 100000y, 3 Todo Riesgo.
r muu.ﬂuv}PCozmw m\/ﬂ WAL S Usp H&.u.nm.a:Cu ’.Wrwu.o J WO. Omww
L SWAMPeos o : ,_n,mm\o 0,10 .
. P . , S . ‘ :wn__‘*w Deducible.
| FAntion 1308, 40,0004 T 25333 | 102 del alor del sinies
@Pﬁﬂapvh,cwpnuwh\vo/rapm,v Sl e = L= tro minimo USD. 200,00
ACHDCNDON T, YTRAT| - - w&w~mmv
N By 3o c
- PROW0 L 00
' m
v |
De conformidad con las condiciones de la pdliza, los Asegurados o sus ..,.: ~. -7 ELASEGURADO LA COMPANIA
Embarcadores llenaran este formulario en duplicado y lo remitirdn'a S
Atlas Compaiiia de Seguros S.A., en , S
0 sus Agentes autorizados antes de efectuado el embarque o despachado. .
La compariia o el Agente devolvera el duplicado debidamente seflado y AT <
firmado. A A

MNOTA: El Anracormts $mermme o’ o L ———



e ? >t
. [}

N 337 — | -
K%TvT( .N°V'SR‘. . L | UALERO Y OCHOA C.A.

LTQUIDACION PARA DESATXIANYT ZACION DE MERCADERTA

Fecha :. 0%/ o?/ms - Hora Lia.:17:55 Pigina : 1
| (JP)
Tramite 1 2110674 Cliente : MagRicio DOUSDEBES -
_Pedido  : - Mercaderfa : PRODUCIOS DE TOCADOR
p. U. L. = 1408509 Moneda :DOLAR AMERICANO
" Partida ¢C 1 F CIF oo USS  %/Sal. Derechom Ar. Liberacién  Tot. Der.Ar.
0B 1q.420 00
LETE : 1. 040. 00
SEGURO . gH3.56 .
- (.:TF "___: q l qm% ‘-Se_‘;__—_“_h_‘—“—_—“--——__-” _ _— ) L
3305.10.0000_ 20/0 (100.00% A 0.00
5305. 900000, 20/0 £100.00% A 0.00
, 0.00

3, 2OV{.H Nota : - Favor revigar esta liquidacion

. Derechos Arancelarios uss
LIBERACION s - 3. 201 ?‘l y confirmar disponibilidad
: , et A% | de Fondos para presentar
TOTAL, DERECHOS ARAN. 4 0,00 Declaracién a la Adusna
IVA 1aHS 65
_ S -~ Fe da : '0:/03%./200
F.D.1. e Fecha de llega 0:/03- /2003
TOTAL LIQUTDACTON us$ 550,63
CUOTAS CORPFI 4,88
DEBITO POR UN VALOR DED US$ 5]60 SL
:::;::::i:__;g
VTOP. BUENO : Us$ 130,00
GARANBTIA US4 800,00
DEMORAJE US§ 100,00
ALMACENAJE US$ 200,00
GASTOS uss$ 300,00
CHEQUE A NOMBRE DE VALERO Y US$ 1.530,00

OCHAO POR ====E:;;::==::

NOTA: NEVE ¢ ©ARTA DE COMPROMSIO A NOMBRE DE CREENANDES (VER FORMATO)



CERTIFICADO DE ORIGEN -
Asociacién Latinoamericana de Integracion

Associacao latino-Americana de Integracao Certiﬁcado\‘“
PERU ECUADoﬁ’Qﬁ—
Pais Exportador: Pais importador:
N? de Orden(1)| NALADISA o Denominacion de las Mercaderias
01 3305.10.00.00 SHAMPOQOO AVO5 1000 CJSx12 UN
02 3305.90.00.00 ACONDICIONADOR AVO5 00O  CJSx12 UN
03 3305.90.00.00 FIJADORES EN GEL VO5 Qog CJSx12 UN

MALAICI 0 DQUSDEBES .
PANAMERICANA NORTE KM. 5 1/2, PARKENOR BODEGA #86, QUITO - ECUADOR

DECLARACION DE ORIGEN

’ (Declaracién Jurada)
DECLARAM l erias indicadas en el presente formulario, correspondientes a la Factura
comercial Nsaigfﬁoaa&ﬁ{ﬁi cumplen con lo establecido en las normas de origen del Acuerdo (2)
....... teessesessesneenn. . CAN....... de conformidad con el siguiente desglose:
N¢ de Orden Normas (3)
01,02,03 DECISION 416 CAP. Il ARTICULO 2DO. LITERAL E, INCISO I.
Fecha LIMA, 25 DE JUNIO . DEL 2003 <
Raz6n Social, sello y firma del exportador o productor: /JWALTER BOLANOS R.
| EX}’ORTACIONES Lo
Observaciones . °
R
: 1)\)§A_*

. , .\
Certifico la veracidad de la pre AaLé n.@ue sc(yo ﬁrmoﬁ@la ciudad de
~dwmara de merceo de ma
A A

a los

;’/ﬁombre. selloy firma Entidad Certificadora

~* 1868
e
Nota: (1) Esta columna indica el orden en que se individualizan las mercaderias comprendidas en el
presente certificado. En caso de ser insuficiente, se continuara la individualizacién de las
mercaderias en ejemplares suplementarios de este certificado, numerados correlativa-
mente.
(2)  Especificar si se trata de un Acuerdo de alcance regional o de alcance parcial, indicando
namero deregistro.
(3)  Enestacolumnase identificaré lanorma de origen con que cumple cada mercaderia individualizada por

et ntirvvmara Ao ~Aerdar



T e emr -

B
R

A

AR A e ———— et A 1 4 Wl MW IINNGD

SM 8 L No.
RODUCTOS FAVEL S.A. _ CAO/GY/02401/00
CALLE DANIEL OLAECHEA N°136 .
JESUS MARIA, LIMA - PERU
TELF: 537-0070 FAX ANX 311 ’
FAX.. §37-0040 | &
Consianee e —
* -+ DOUSDEBES - == ==
PANAMERICANA NORTE KM 6 1/2, PARKE NOR BODEGA #56 ===
QUITO - ECUADOR RUC: - -
TELF: (593-2) 248-1249FAX.: (593-2) 248-1253 —
. 1.t X OPERATED BY:
Notty address - FCU LINE PERU S.A
EDUARDO DOUSDEBES REPRES. JR.PEZET Y MONEL 2452 LINCE
- PANAMERICANA NORTE KM 6 172, PARKE NOR BODEGA #86 [.LIMA-PERU
QUITO - ECUADOR RUC: . ! TEL. 511-421-2000 FAX, 511-222-2456
TELF: (593-2) 248-1249FAX.. (393-2) 248-1253 FORWARDRK y At b BHA
i R b NE DEL 1PC S
Prc—Lamdsc vy~ Place of receipt by pre-carrier® ECU-LINE DEL ECUADOR S.A.
. AV. QUITO N°806 Y 9 DI OCTURBRE
Vessel Port of loading LEDIF. IN])UAUT(), PISO 1 1, OF1C. 1103
J T AFRICA V.0022-006N CALLAO-PERU GUAYAQUIL-ECUADOR
o , .scharge Place of delivery by on-carrier® ' TEL. 5934-229-2075/6784 ['AX. 5934-229-6784
GUAYAOQUIL - ECUADOR
Marks and Nos.: Number and kind of packages; description ot goods Gross weight Measurement
01x10' SAID 1O CONTAIN : KGS 52.000M3
+CAJAS STC:
) ’ SnaMPOQ, REACONDICIONADOR, .Y GLLES
GSTU 624629-7 X40 ST »CAJAS DI SHAMPOO VOS5 X 12 LINID C/U
SEALS: 039144-0664362 . CAJAS DE CONDITIONER VOS X 12 UND C/U
G.W.: 23950.00 . . . N
PACKAGES: » CAJAS DE GELES VOS5 X 200
FCL/FCL :
AT IR A iy Re cei
:‘)/l\Jf.[.IURA. 064-0000132 eived on board
. ’ . l\
“SHIPPER'S STOWAGE, 1L.OAD, SFFAL & COUNT" "—-——_\!~ :
l‘l‘.
\
CLEAN ON BOARD L
FREIGIIT PREPALID : }? ’ G ’ N A L
Particulars furnished by the Merchant
mignt details, charges etc. BILL OF LADING
FREIGHT PREPAID uss RECIVED by the Carrier the Gooxls as specifie=! above in apparent good order and conait:2r

otherwise stated, to be transposted to such place as agreed, authonsed or permitted here
subject to all the terms and canaiions appeanng on the ront and reverse of this Bill ¢t La.
which the Merchant aqrees by accepting this Bill of Lading any local prvileges ana ¢.
notwhithstanding.

The particulars given atove as stated by the hipper and the weight measure <
conditions, contents and value of the Goocds are unknown to the Carner.

In WITNESS, whereof one (1) onginal Bill of Lading has been signea if Not Atheraise

hereatter the same being accomplished the other(s), if any, to be voxd, ff required b the:

one (1) original Bill of 1 ading must be surrenclered duly endorsed in exchange for the Gz

delivery order.

“Any clam or dispute arising uncier this Bill of Lading shall be the determined by the couns
country where the Carriers operation office, as mentioned on the front of this Bill of La
domiciled and accorchng to the law of the country where the operating office is domicile«1 ¢,

\
to the estent that anything has <.t dlieadly been dealt with by the provisions of this B of | 33+ -
(Terms to continue on by ¢

Excess value geclaration refer to clause 6 (4} (B) + (C) on reverse side

TOTAL '  uss

Shipped on board freight payat.ie at Place and date of issue
: ORIGIN CALLAO

ﬁ
aF}‘{pn r

>
Date [Signed by b
’ . i Number of original Bs/1. Signature
(03 THREY L H('J}/ PF RU
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LOS 30 CENTROS POBLADOS MAS GRANDES DEL ECUADOR EN EL 2001
POR SEXO Y GRUPOS DE EDAD

Grupos Guayaquil Quito Cuenca
de Edad Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres
0-4 afos 217.542 106.358 111.184 153.691 74.131 79.560 33110 15.649 17.461
5-9 afos. . 205.865 100.648 105.217 150.219 . 72455 77.764 35.238 16.655 18.583
10-14 afios . 212.203 103.747 108.456 139.397 67.235 72.162 30.918 14.613 16 305
15-19 afos 198.807 97.188 101.609 138.102 66.611 71.491 29.883 14.124 15759
.20-24 afios 193.874 94.786 89.088 - 137.044 - 66.100 70.944 26.607 12.576 14 0N
25-29 afios 189.329 92.564 96.765 133.154 64.224 68.930 22.110 10 450 11 660
30-39 afios 323.366 158.095 165.271 222535 107.335 115.200 32.028 15.138 16 890
40-49 afos 206.298 100.860 105.438 152.483 73.547 78.936 25.666 12131 13838
50-59 afos 114.235 55.850 58.385 81.452 39.287 42.165 17.246 8.151 9.095
" 60 mas 123.860 60.556 63.304 91.301 44.037 47.264 24.568 11.612 12.956
Total 1.985.378 970.662 1.014.717 1.399.378 674.962 724.416 277.374 131.099 146.275
Grupos Machala Santo Domingo Manta
de Edad Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres
0-4 afos . 22890 11.406 11.484 21.946 10.806 11.140 22.535 11.050 11485
5-9 aftos " 21585 10.746 10.819 21.451 10.562 10.889 20.903 10 250 10 653
" 10-14 aflos ' 21474 10.701 10.773 19.906 9.801 10.105 21.266 10.428 10.838
15-19 aflos 23.194 11.558 11.636 19.721 9.710 10.011 21.992 10.784 11208
20-24 afios 21.838 10.881 10.954 19.570 9.636 9.934 19.204 9.417 9.787
25-29 afos 18.672 9.803 9.869 19.014 9.362 9.652 14.316 7020 7296
30-39 aftos 29.318 14.610 14.708 31.777 15.646 16.131 23.622 11.583 12039 °
40-48 aflos 20.401 10.166 10.235 21.774 10.721 11.053 16.258 7.972 8.286
50-59 afos 11.643 5.802 5.841 11.631 5.727 5.904 11.167 §.476 5.691
60 mas 12.586 6.272 6.314 13.037 6.419 6.618 11.842 5.807 6.035
Total 204.578 101.945 102.633 199.827 98.390 101.437 183.105 89.787 93.318

FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICAS Y CENSOS - INEC
PROYECCION : MARKOP
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DISTRIBUCION RELATIVA DE LA POBLACION DEL ECUADOR POR
REGIONES, AREAS Y CAPITALES PROVINCIALES

POR NIVELES soclio ECONOMICOS - 2002
NIVELES SOCIOECONOMICOS
MEDIO MEDIO

ALTO MEDIO 'BAJO BAJO

(AB) __te) (D) (E)

% % % %
TOTAL PAIS 26 14.7 35.6 471
Total Slerra 26 14.2 379 45.3
Sierra Urbana 47 238 40.4 313
Capitales Siefra 5.6 253 425 26.6
Resto Urbano Siefra 1.7 18.5 330 46.8
Rural Sierra c.0 19 348 63.3
Total Costa 29 16.8 36.3 44.0
Costa Urbana 4.2 23.2 36.8 : 35.8
Capitales Costa 6.0 26.6 42.3 251
Resto urbano Costa 1.5 18.1 28.6 51.8
Rural Costa 0.0 22 35.1 62.7
Region Amazénica, Insulery ZND. 00 0.4 10.6 89.0 ]

MEDIO MEDIO
ALTO MEDIO 8:J0 BAJO
(AB) (C). (0) LE)
% % % %

CAPITALES SIERRA 26 25.3 425 26.6
Tulcan 20 18.6 328 39.6
Ibarra 22 19.4 40.1 38.3
Quito 73 26.5 44.3 2241
Latacunga 2.0 19.7 329 38.4
Ambato 35 246 399 320
Guaranda 1.3 18.2 39.0 415
Riobamba 36 19.4 38.6 38.4
Azoquez : 1.2 183 38.2 42.3
Cuenca 44 28.4 39.2 28.0
Loja 4.1 24.7 440 27.2
e .
CAPITALES COSTA - 6.0 26.6 423 25.1
Esmeraldas 1.7 18.3 38.4 418
Portoviejo 3.6 25.7 421 28.6
Babahoyo 3.1 25.2 420 29.7
Guayaguil 6.7 272 42.4 237
Machala 3.9 26.2 43.0 26.9

+ZND=ZONAS NO DEFINIDAS ENTRE PROVINCIAS

e

FUENTE: Estudios de Markop 2001
ELABORACION: MARKOP

|
|
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Director General del INEC

REPUBLICA DEL ECUADOR: EVOLUCION DE LA POBLACION URBANA Y RURAL
Censos 1950 - 2001 '

1974

1982

D AREA URBANA ] AREARURAL

:s : . REPUBLICA DEL ECUADOR POBLACION POR SEXO, TASAS DE CRECIMIENTO E
iNDICE DE MASCULINIDAD, SEGUN REGIONES Y PROVINCIAS CENSO 2001
P OBLACION M Prov. | Pais
REGIONES Y PROVINC TOTAL TCA % HOMBRES % MUJERES % (H1M)*100 %
TOTAL PAIS 12 156.608 21. 6.018.353 49,5 6.138.255 50,5 98,0 100,0
IREGION SIERRA '5.460.738 19 2.640.020 48,3 2.820.718 51,7 93,6 44,9
IJAZUAY 599.546 1,5 279.792 46,7 319.754 533 87,5 49
BOLIVAR 169.370 03 83.156 491 86.214 50,9 96,5 14
CANAR 206.981 08 95.010 459 111.971 54,1 84,9 1,7
CARCHI 152.939 0,7 75.834 49,6 77.105 50,4 98,4 1.3
COTOPAXI 349.540 18 169.303 48,4 180.237 516 939 29
CHIMBORAZO 403.632 0.9 190.667 47,2 212.965 52,8 89,5 33
IMBABURA 344.044 2,0 167.818 48,8 176.226 51,2 95,2 28
LOJA 404.835 05 197.595 48,8 207.240 51,2 953 33
PICHINCHA 2.388.817 28 1.167.332 489 1.221.485 51,1 95,6 19,7
TUNGURAHUA 441.034 1,6 213.513 484 227.521 51,6 93,8 36
REGION COSTA 6.056.223 2,1 3.044.045 50,3 3.012.178 49,7 101,1 49,8
EL ORO  525.763 2,2 266.716 50,7 259.047 493 103,0 43
ESMERALDAS 385.223 2.1 197.150 188.073 48,8 104,8 3.2
GUAYAS 3.309.034 25 ' 1648398 498 1660636 50,2 99,3 27,2
LOS RIOS 650.178 19 335.279 51,6 314.899 484 106,5 53
MANAB_l o 1.186.025 13 - 596.502 50,3 589.523 49,7 101,2 9.8
REGION AMAZONICA ., - 548.419 3,2 286.296 62,2 262.123 47,8 109,2 45
MORONA SANTIAGO 115412 1.7 57.425 49,8 57.987 50,2 99,0 0.9
NAPO * 79.139 24 40.284 50,9 38.855 49,1 103,7 0,7
‘IPASTAZA 61.779 3,5 31.988 51,8 29.791 48,2 107.4 0,5
ZAMORA CHINCHIPE - 76.601 13 39.662 51,8 36.939 48,2 1074 0,6
SUCUMBIOS 128.995 4,7 70.139 544 58.856 456 119,2 1.1
ORELLANA 86.493 - 46.798 54,1 39.695 45,9 1179 07
R_EGION}INSULAR 18.640 59 10.204 54,7 8.436 453 121,0 0,2
GALAPAGOS 18.640 59 10.204 54,7 8.436 453 1210 0,2
SAMAC MA PE] IMITANRAC Iy BRR nn 27 78R 52 1 24 200 479 108 6 ne




REPUBLICA DEL ECUADOR

PIRAMIDE DE POBLACION

POBLACION POR GRANDES GRUPOS

CENSO 2001 DE EDAD. Censo 2001
EDADES f \
HOMBRES MUJERES 45-64 85y+ 0-14 )
B 5 W 13% T 33%
g so-8 N
B 57 B
B o7+ 1
Il s I
B o NN
Bl - N 25-44
o 20%
I > 27% J
= :2 ] :i = DEPENDENCIA DEMOGRAFICA "
. s5.20  [EEEEE POR AREAS. (En porcentajes)
- -
N
I -
B -0
I -«
I .0
6,0 4,0 2,0 6,0 0,0 2,0 4,0 6,0 \ TOTAL URBANO RURAL J
. PORCENTAJES 1/ DD = ( Pob. <15 afios + Pob. 65 afios y + ) / Pob. entre 15y 64 afios * 100
ECUADOR TASAS DE ANALFABETISMO DE LA POBLACION DE 10 ANOS Y MAS,
‘ 'POR AREAY SEXO, SEGUN PROVINCIAS. Censo 2001
PROVINCIAS TOTAL AREA URBANA AREA RURAL
TOTAL HOMBRES MUJERES TOTAL HOMBRES MUJERES TOTAL HOMBRES MUJERES
TOTAL PAIS 8,4 7,3 9,5 5,2 4,6 58 137 11,6 16,0
AZUAY 7.9 5,2 10,2 4,0 2,8 5,1 125 8,1 16,0
BOLIVAR 152 11,6 18,6 6,7 5,1 8,0 18,4 139 22,7
CARAR 13,4 9,5 16,5 7,0 52 8,7 17,2 123 21,0
CARCHI 6,6 5,2 8,0 44 34 53 8,7 6,7 10,6
CoToPAX! 153 102 20,1 59 4,0 75 19,1 12,7 25,0
'CHIMBORAZO 165 116 20,7 4,9 34 6,3 24,6 17.3 30,9
EL ORO 52 4.9 56 45 4,2 49 74 6,8 8.2
ESMERALDAS 11,0 10,9 11,1 6.7 6.6 6.9 14,1 13,8 14,5
GUAYAS 6,8 6,5 7.1 5.4 4,9 58 136 137 135
IMBABURA 11,9 8,8 14,9 53 3,9 6,5 19,1 138 243
LOJA 7.2 6.4 7.9 38 3,5 4,0 10,1 8,6 1,6
Los Rios 10,8 11,5 10,1 76 8.1 7.1 14,2 14,8 135
MANASI - 11,6 11,5 11,6 7.5 7.1 7.8 16,2 16,2 16,2
MORONA SANTIAGO 8.9 7.0 10,9 53 4.1 6,4 11,0 85 135
NAPO 9,5 6,9 12,2 5,7 4,2 7.1 15 8,3 15,2
PASTAZA 93 6,8 11,9 46 35 56 13,2 9.4 17,7
PICHINCHA 5,3 42 6,5 41 3,2 49 87 6.6 10,8
TUNGURAHUA 9,0 6,1 17 43 3,1 53 12,7 8.4 16,7
ZAMORA CHINCHIPE 73 59 8,8 48 4,0 5,6 8,8 7,0 10,8
GALAPAGOS 28 2,5 3,2 25 2,3 2,8 48 39 6.1
sucumslos 8,1 6,8 9,6 6,0 5,2 6,8 9,5 78 17
ORELLANA 8,2 6,3 10,6 6.1 52 7. 9,2 6,7 124
ZONAS NO DELIMITAD 11,5 11,5 114 - - - 11,5 115 |1 114

La Tasas de Analfabetismo es la relacién entre la pol

biacién analfabeta con el total de la poblacién de 10 afios y mas.

2ec




TOTAL VIVENUAY FARTIVVLANREY Ve UT AVAY Lod ot e . ¥
PROVINCIAS DE CON PERSONAS PRESENTES CION SION DAD
VIVIENDAS NUMERO OCUPANTES |PROMEDIO TOTAL Km? Hab / Km?
TOTAL PAIS 3.456.103] 2.848.088 12.068.651 4,2 12.156.608]  256.369,6 a1.4
AZUAY 211.517 143.684 593.759 4 599.546 7.994,7 75.0
BOLIVAR 52.848 39.253 168.623 43 169.370 3.926.0 43,1
CARAR 72.449 48.784 206.173] 42 206.981 3.1416 65.9
CARCHI 43.594 36.198 151.189] 42 152.939 37497 40,8
COTOPAXI 109.235 80.545 348.103 43 349.540 5.984,5 58,4
CHIMBORAZO 131.739 9.343 400.933 40 403.632 6.470,4 62,4
EL ORO 146.675 122.681 520.238 42 525.763 5.817,3 90,4
ESMERALDAS " 100.620 84.249 382.801 45 385.223 15.895,7 242
GUAYAS 865.562 766.705 3.296.837 43 3.309.034 20.566,0 1609
IMBABURA 98.123 82.166 341.591 42 344.044 46146 746
LOJA 1124.947 93.320 400.820 43 404.835 10.994.9 36,8
LOS RiOS 168.539 145.726 647.586 44 650.178 7.150,9 909
MANABI 301.533 252111 1.181.485 47 1.186.025 18.893,7 628
MORONA SANTIAGO 33.763 23.843 113.087 47 115.412 23.796,8 48
NAPO 20.739 14.918 77.283 452 79.139 124834 63
PASTAZA 16.783 13.212 59.646 45 61.779 20.325,0 2.1
PICHINCHA _ 709.088 610.668 2.370.525 39 2.388.817 132701 180,0
TUNGURAHUA 143.847 109.411| " 438.707 ‘a0 441.034 3.369,4 130,9
ZAMORA CHINCHIPE 22.743 16.191 75.567 47 76.601 10.456,3 73
GALAPAGOS 5.697 4.766 16.844 35 18.640 8.010,0 23
sucuMBios 34.758 27.616 122273 44 128.995 18.008,3| 72
ORELLANA 22.089 16.964 82.085 48 86.493 21.675,1 40
- ZONAS NO DELIMITAD 19.215 16.734 72.496 46 72.588 7752 936

VIVIENDAS PARTICULARES OCUPADAS "
SEGUN SERVICIO ELECTRICO Y TELEFONICO

VIVIENDAS PARTICULARES SEGUN
TIPO DE VIVIENDA

+

Césé o \ﬂlla,' '

\

[«
~
©
- .
©
R
-

VIVIENDAS PARTICULARES OCUPADAS POR TIPO DE TENENCIA SEGUN TIPO DE VIVIENDA
CENSO 2001
TIPO DE TIPO DE TENENCIA
VIVIENDA TOTAL PROPIA ARRENDADA ANTICRESIS GRATUITA SERVICIOS OTRA
TOTAL 2.848.088 1.919.576 665.394 11.729 155.654 74.871 20.864
Casa o Villa 2.048.769 1.583.517 287.069] . 7.949 104.231 51.490 14.513
Departamento 282.053 98.456 159.238 1.562 17.155 4.039 1.603
Cuarto casa en inquil. 191.899 0 ©179.399 661 8.256} 2914 669
Mediagua 172.014 115.353 29.704 783 14.928 9.233 2.013
Rancho 88.485 69.537 5456} 473 7.391 4.664 964
Covacha 35.347 26.595 3.160 261 '2.996 1.5583 782
Choza 20.085 20.085 0 0 0 0 0
Otro 9.436 6.033 1.368 40 697 978 320

OFICINAS DEL INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA Y CENSOS (INEC)

. . .ADMINISTRACION CENTRAL

Quito

Juan Larrea N1536 y Riofrio
Teléfoncs: 2233208 - 2529858 - 2544326




REPUBLICA DEL ECUADOR

ESCOLARIDAD MEDIA SEGUN PROVINCIAS

POBLACION DE 5 ANOS Y MAS POR NIVELES DE INSTRUCCION
SEGUN AREAS DE RESIDENCIA. Censo 2001

Censos 1990, 2001
CENSO CENSO
A TOTAL NACIONAL
PROVINCIAS 1990 | 2001 . - :

TOTAL PAlS 6,3 74 NODECLAR. § 1.7% |

AZUAY 5,8 6,6 " SUPERIOR 1/ R L

BOLIVAR 4,6 54 sscunbA_moz/ N

CANAR 47 54 R

CARCHI 5,5 6,1 - PRMARD R

COTOPAXI 48 55 C. ALFABET.

CHIMBORAZO 49 59 NINGUNO AR Y 7.2%

ELORO 6,7 7,0 ;

ESMERALDAS 53 58 AREA URBANA

GUAYAS 7,0 7,2 . NO DECLAR "2 A 7.6%

IMBABURA 54 6,1 - —

oA ) 58 66 SUPERIOR 1/ :

LOS RIOS 52 5,8 SECUNDARIO 2/ |8 id 2008901  31,4%

MANABI 52 59 " PRIMARIO BN %

MORONA SANTIAGO 52 54 I 7% :

nwO ] 50 61 || FRTT R

PASTAZA 6,0 6.6 -7 NINGUNO AN 3,8% '

PICHINCHA 7.7 8,1 ‘

TUNGURAHUA 59 6,6 _ AREA RURAL

ZAMORA CHINCHIPE . 53 59 NO DECLAR. ;I/,s% 11 Incluye Postgrado

GALAPAGOS 80 8.4 “superior 1 3129793 3,1% 2/ incluye Postbachilierato -

sucumsios 5,0 56. RPN . )

ORELLANA . 55 SECUNDARIO 2/

ZONAS NO DELIMITAD - . 4,5 4,9 e "

La escolaridad mgdia se refiere al nimero promedio ‘ e l{LF- ABET. ' 23.584 2.507.701 60,7%
‘| de afios aprobados por la poblacién de 10 afios y R " \ Y 12,69

. . NING Ao i 519.
mas de edad, en los diferentes niveles de instruccion. NINGUNO Eoaml g °19-862 8%
) REPUBLICA DEL ECUADOR
POBLACION DE 12 ANOS Y MAS, POR ESTADO CIVIL O CONYUGAL, SEGUN SEXO. .
CENSO 2001
: ESTADO CIVIL O CONYUGAL
SEXO :

: - TOTAL UNIDOS SOLTEROS CASADOS | DIVORCIADOS VIUDOS SEPARADOS | NO DECLAR-
AMBOS SEXOS 8.917.360] 1.579.712] 3.406.236] 3.198.205 122.484 339.484 256.362 14.814
HOMBRES 4.375.430 777.149 1.817.592 1.570.138 43.181 81.078 78.873 7.419
MUJERES 4.541.930 802.563 1.588.644 1.628.067 79.303 258.469 177.489 7.395

“POBLACION DE 12 ANOS Y MAS, POR ESTADO CIViL O CONYUGAL, SEGUN GRUPOS DE EDAD

. CENSO 2001

GRUPOS DE ESTADO _CIVIL O CONYUGAL

EDAD TOTAL - UNIDOS SOLTEROS CASADOS | DIVORCIADOS |  viupos SEPARADOS | NODECLAR-
TOTAL 8.917.360}] 1.579.712] 3.406.236f 3.198.205 122.484 339.484 256.362 14.814
12A17 1.556.383 49.417 1.474.927 23.869 492 992 3.338 3.348
18 A40 4.411.691 1.026.159 1.5651.730 1.628.165 47.612 27.866 123.434 6.725
41Y MAS 2.949.286 504.136 379.579 1.546.171 74.380 310.689 129.590 4,741

ESTRUCTURA PORCENTUAL

TOTAL 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
12A 17 17,5 3,1 43,3 0,7 04 0,3 1.3 22,6
18 A 40 49,5 65,0 45,6 50,9 38,9 8,2 48,1 454
41Y MAS 33,1 31,9 111 48,3 60,7 91,5 50,5 32,0

3EC




ECONOMICOS, SEGUN PROVINCGIAS. Lenso <ULV

De la Poblacion Econémicamente Activa entre 5

TOTAL SECTOR SECTOR SECTOR NO TRABAJADOR
PROVINCIAS NUMERO % PRIMARIO | SECUNDARIO | TERCIARIO [ESPECIFICADO  NUEVO
TOTAL PAIS 4.585.575|  100,0 1.289.750 774.813|  2.077.613 416.796 26.603
AZUAY 232.664 5,1 56.486 61.145 98.045 16.171 817
BOLIVAR 63.151 14 38.183 5.667 16.574 2.526 201
CANAR 72.319 1,6 33.013 13.273 21.772 3.991 270
CARCHI 58.471 1,3 25.139 6.580 22.243 4.274 235
COTOPAXI 141.062 3.1 71.614 22416 41.645 4.862 525
CHIMBORAZO 164.009 36 82,577 21.644 52.885 6.329 574
EL ORO 195.046 4,3 61.488 22.655 89.334 20.508 1.061
ESMERALDAS 129.655 28 50.220 14.640 51.116 12.527 1.152
GUAYAS ,1.220.389 26,6 203.766 211.442 647.500 147.745 9.936
IMBABURA 132.200 29 34.661 32.182 55.093 9.675 589
LOJA 137.885 3.0 60.941 16.328 51471 8.689 456
LOS RiOS 225.875 49 113.860 19.775 72.511 18.509 1.220
MANABI ' 382.106 8,3 151.074 " 46.779 150.417 31.618 2.218
MORONA SANTIAGO 40.911 0.9 22.774 3.981 12.227 1.835 94
NAPO : 30.375 07 15.997 2.982 9.842 1.415 139
PASTAZA 24.332 05 9.466 3.171 10.542 1.071 82
PICHINCHA 995.452 21,7 117.077 213.034 5653.985 105.611 5.745
TUNGURAHUA 197.033 43 67.742 44.034 75.116 9.404 737
ZAMORA CHINCHIPE 26.076 0,6 15.095 2.350 7.269 1.309 53
GALAPAGOS 8.772 0,2 1.508 1.213 5.310 689 52
SUCUMBIOS 49.509 1,1 22729 . 4.822 17.616 4.129 213
ORELLANA 33.706 0,7 20.160 2.392 8.546 2492 116
ZONAS NO DELIMITADAS 24,577 0,5 14.180 2.308 6.554 1417 118
PORCENTAJE POR
SECTORES ECONOMICOS 100,0 28,1 16,9 45,3 9,1 0,6
DEL TOTAL NACIONAL
TRABAJO INFANTIL RELACION NINOS / MUJERES

Promedio de hijos nacidos vivos tenidos por las
mujeres durante toda su vida.

y 11 afos de edad, se declararon OCUPADOS Hijos Poblacién | Nuamero
31.829. de los cuales 20.362 son nifios y 11.467 | [AREAS Nacidos | femenina | promecte
. . _ vos de hijos
~son ninas. CENSO 1990 ( 15 afios y +)
De acuerdo al Area de Residencia, 7.463 viven TOTAL 8.849.646| 3.018.042 2,9
- - URBANO 4.473.696|  1.807.764 25
en el area urbana y 24.366 en el area rural. Con RURAL aarsosol 1210278 36
respecto al total de la P.E.A. del Ecuador, esos | [CENSO 2001 ( 12 arios y +)
menores de edad representan el 0,7 % del total. | |TOTAL 11.100.313| 4.541.930 2,4
URBANO 6.287.846]  2.906.745 2.2
RURAL 4.812.467|  1.635.185 2,9

ECUADOR: POBLACION FEMENINA DE 12 ANOS Y MAS, POR ESTADO CIVIL O CONYUGAL,
SEGUN HIJOS NACIDOS VIVOS Y PROMEDIO DE HIJOS POR MUJER

CENSO 2001
ESTADO CIVIL O CONYUGAL
UNIDAS SOLTERAS CASADAS DIVORCIADAS VIUDAS SEPARADAS | NODECLAR.
TOTAL MUJERES 802.563 1.588.644| 1628.067 79.303 258.469 177.489 7.395
TOTAL DE HIJOS 2.522.436 585.143 5.775.923 214.815 1.405.923 588.450 7.523
PROMEDIO DE HIJOS 3.1 0.4 3,5 2,7 54 33 1,0

4ec




REPUBLICA DEL ECUADOR

ESTRUCTURA DE LA POBLACION ECONOMICAMENTE ACTIVA

POBLACION DE 5 ANOS Y MAS ACTIVA E INACTIVA

GRUPOS DE EDAD

E INACTIVA POR GRUPOS DE EDAD. Censo 2001 Censo 2001
@P.E.L
EP.E.A. NO
Goy+ DECLAR.
6% P.E.A.

42%

P.E.l.
52%

REPUBLICA DEL ECUADOR

POBLACION ECONOMICAMENTE ACTIVA DE 12 ANOS Y MAS, POR ESTRUCTURAS PORCENTUALES Y
. TASAS DE CRECIMIENTO, SEGUN RAMA DE ACTIVIDAD ECONOMICA. CENSOS 1982, 1990, 2001

: RAMAS DE ACTIVIDAD 1.982 1.990 2.001 TCA %
. POBLACION "% POBLACION % POBLACION % 8290 90-2001
TOTAL 2.346.063] 100,0 3.327.550] 100,0 4.553.746) 100,0 4,4 29
AGRICULTURA, SILVICULTURA, CAZAY PESCA 786.972] 33,5 1.018.561] - 30,6 1.244.686| 27,3 3.2 1.8
EXPLOTACION DE MINAS Y CANTERAS 7.406 0,3 20.795 0,6 24.607 0,5 12,9 1,5
MANUFACTURA ] 286.530] 12,2 368.937f 11,1 471.548] 10,4 3,2 2,2
ELECTRICIDAD, GAS Y AGUA ' 13.183 0,6 12.649 04 13.803 0,3 -0,5 0,8
CONSIR}JQQJQLQ_ o ~ ~ 158.009 6,7 . 196.293 59 287.735 6,3 2,7 35
COMERCIO 271.914] 11,6 474.1801 14,3 878.465] 19,3 7,0 5,6
TRANSPOBTE . 101.321 43 131.002 3,9 227.619f 5,0 3.2 5,0
ESTABLECIMIENTOS FINANCIEROS 44.116 1,9 81.357 2,4 163.165 3,6 77 6.3
SERVICIOS =~ o 554.915] 23,7 832.471 25,0 802.630f 17,6 5,1 -0,3
ACTNIDADES NO éIEN ESPECIFICADAS * 38.594 1,6 154.006 46 412.885 9,1 17,3 9,0
TRABAJADOR NUEVO 83.103 35 37.299 11 26.603, 0,6 -10,0 -3,1
* EN EL ANO 2001, INCLUYE A NO DECLARADO "TCA = TASA DE CRECIMIENTO ANUAL
REPUBLICA DEL ECUADOR

POBLACION ECONOMICAMENTE ACTIVA DE 12 ANOS Y MAS, POR ESTRUCTURAS PORCENTUALES Y
' TASAS DE CRECIMIENTO, SEGUN CATEGORIA DE OCUPACION. CENSOS 1982, 1990, 2001

CATEGORIA DE OCUPACION 1.982 1.999 2.001 TCA %
: . POBLACION % POBLACION % POBLACION % 8290 90-2001

TOTAL 2.346.063; 100,0 3.327.550f 100,0 | 4.553.746] 100,0 4,4 2,9
Patrono_'q‘SOt.:io Activo - 79.180] 3,4 218.173] 6,6 4123971 9,1 12,7 58
Cuenta Pr&)ia | ' 795.233] 33,9 1.308.679| 39,3 1.567.067] 34,4 6,2 1.6
Empleado o Asalariado 1.116.543| 47,6 . 1.422.308| 42,7 1.912.447| 42,0 3,0 27

DeI'S-eétor' Pﬁblico 316.381] 13,5 383.586] 11,5 386.546] 8,5 24 0,1
- Del Sector Privado - 800.162f 34,1 1.038.722| 31,2 | 1.525901] 33,5 33 35
Trabajador Familiar Sin Iierﬁuneracnén 136.1;17 - 5,8 136.654 41 240.310 53 0,0 - 51
Otros ‘ 39.363] 1,7 o - o - - -
No Declarado 96.494 4,1 204.437 6,1 394.922 8,7 94 6,0
Trabajador Nuevo. . 83.103] 3,5 37.299] 11 26.603] 0,6 -10,0 -3,1

TCA = TASA DE CRECIMIENTO ANUAL




Laboratorios Garbu | Departamento de Sistemas
Cuales son los productos ‘que mas vendemos (Valores Netos)

Ano 2003 Desde el mes 1 hasta el mes 6

Productos Total
SH. CABELLO LACIO ( 4231) 82962~ . L5 44
SH. PAPAYA + VITAMINA E (91292) : 75,556
SH. MANZANILLA + MIEL (91307) 63,926
HIERBAZID ( 288) A 58,493
SH. ANTIC.CLIMB.Y EXTR.HIERBAS (91219) 54,548
BLONDOR IMPORTADO ( 2996) 51,164
SH. MAXIMA HIDRATACION ( 4134) 48,440
CREMA P'PEINAR CABELLO LACIO ( 4704) 48,391
SH. MULTIVITAMINAS+JOJOBA ( 91252) 43,378
ACOND. CABELLO LACIO ( 4233) 43,147
SH. 8 HIERBAS + VITAMINA C (91212) 42,983
WELLOXON 30 VOL. ( 118) 40,128
KOLESTON KIT6646( 3714) - 39,856
KOLESTON KIT5546( 3713) 39,161
SH. CABELLOS RIZADOS ( 4138) 36,687
SH. SOL INTENSO ( 4693) 35,435
CREMA TRATAMIENTO LACIOS ( 4705) 31,256
SH. ANTRACIL+EXTRACTO BOTANICO ( 91226) 31,067
WELLOXON 20 VOL. ( 116) 28,829
SHAMPQO CRISAN CASPA ( 233) 28,528
REGENAL TONICO ( 312) *, 27,788
KOLESTON KIT 20( 1556) 27,664
SH. CABELLO LACIO ( 4230) 24,159
KOLESTON KIT7744( 3715) 23,971
SH. PROTECCION ( 4136) 23,556
SH. SABILA + COLAGENO (91238) 23,269
ACONDIC. MULTIVITAMINAS+JOJOBA ( 4144) 22,884
KOLESTON KIT 46( 1636) 22,790
ACONDIC. CABELLOS RIZADOS ( 4150) 22,441
SH. HIERBAZID ( 91258) 22,349
KOLESTON KIT 773 ( 1644) 21,177
KOLESTON KIT 73( 1621) . 20,490
CREMA P'PEINAR SOL INTENSO ( 4698) 19,827
SH.REGENAL ANTICASP. CAB.GRASO (91316) 19,205
KOLESTON KIT 67 ( 1651) 18,321
KOLESTON KIT 71( 1581) 18,310
ACOND. SOL INTENSO ( 4696) 18,214
KOLESTON KIT 50( 1566) 18,108
SH.REGENAL ANTIC.CAB.SECO/MALT ( 91314) 17,525
KOLESTON KIT 30( 1559) 17,510
ACOND. CABELLO LACIO ( 4232) 17,170
KOLESTON KIT 673 ( 1641) 17,163
KOLESTON KIT 40( 1561) ' 16,714
ACONDIC. MAXIMA HIDRATACION ( 4146) 16,312
SH.REGENAL ANTICASP.CAB.NORMAL (91312) 16,091
KOLESTON KIT 72{ 1598) 15,759
. WELLAFLEX FUERTE ( 294) _ 15,719
WELLAFORM ( 302) 14,830
KOLESTON KIT 873 ( 1646) 14,789
HIERBAZID ( 282) 14,613

CREMA TRATAMIENTO SOL INTEN ( 4697) 14,517
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Consulta de Autorizaciones Frevias por £xportacion 0 1importacioil

l CONSULTA DE TOTALES DE EXPORTACIONES E IMPORTACIONES I

1 agv 1 VL

http://www.portal.bce. fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotExpImp. 1Sp

[ (En miles de kilos y de US Délares)
Desde (aaaa/mm): I 2002/01 [Hasta (aaaa/mm): 20_0_2/12
BALANZA
} COMERCIAL
ANO - MES EXPORTACIONES (X) IMPORTACIONES (M) (BC)

[ PESo (kilos) || FOB [ PESO (Kilos) || FOB [ cF ][ xroB - MFoB |

{2002-01 \l 1,719,754.97|| 349,684.11) 660,824.70)| 495,331 31|[ 539,103.73][  -145,647.20]
{2002-02 I 1470,03027|| __ 345718.76|[ _ 459,305.85|[  402,698.34] 436,095.80)| -56,979.58]
[2002-03 Il 1,561,525.84]( 404,576.34[ 453,558.04| 424,833.27| 459,256.27| -20,256.93|
[2002-04 [ 1,846,997.58| 446,775.69| 651,313.06)| 580,225 57|[ 623,654.62][ 133,449 88|
[2002-05 1,628,788.35|| 446,702.64 489,446.35]| 521,308.80|[ 560,657.16|f -74,606.16]
[2002-06 1,599,677.19| 403,982.94 582,592.42)  504,924.01|[ 545,307.84][  -100,941.07|
[2002-07 I 165865595 - 419,900.96] 423,837.06|f 501,017.33|[ 541,662.25|| -81,116.37|
[2002-08 I 1,695,902.49| 442,95115|[  460,658.39| 548,752 82| 590,437.75|[  -105,801.67|
{2002.09 It 1,707,566.60][ 449,087.91| 562,695.95|]  505,820.14) 54757859  56,732.23|
[2002-10 I 1,521,460.23]| 42713969 _ 530,016.94] __ 540,879.93][ 583,669.12| -113,740.24]
[2002-11 | 1,743,729.70|| 446,301.73|( 379,060.42]| 451,773.91|[ 488,269.65]| -5,472.18)
[2002-12 (] 1,647,173.22]| 446,929.00]  478,811.55| 475,860 81| 515,372.38]| 28,931 81|
onpRAL: 19,801,262.34 5,029,750.87 6,132,120.68 5,953,426.21{6,431,065.11 923,675.34
8/29/03



http://www.portal.bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotExpImp.jsp

Tipo: Subpartida Nandina: Deasde (aaaa/mm): rasia (aadaa/mmj;.
[importaciones [ 3305100000 ’l 2003/01 ’j 2003/06
SUBPARTIDA % / TOTAL
NANDINA DESCRIPCIONI{|PESO - KILOS||FOB - DOLAR||CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR
[3305100000  |[cHAMPUES - || 2,391.15| 403820  4,279.38| 100.00}
[roTaL GeNERAL:] { 2,391.1s]  4,038.20| 4,279.38{ 100.00|

http://www.portal.bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina jsp

8/27/03


http://www.portal.bce.fin.ee/vtobueno/comercio/consuItaToiXNandina.jsp

~ Consulta de Autorizaciones Previas por Exportacion o Importacion

Page 1 of 1
[ CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA
li (En miles)
Tipo: Eabpartida Nandina: Desde (aaaa/mm): ~ ||Hasta (aaaa/mm):
[Importaciones +] || 3305100000 [ 2002/01 [ (2002712

SUBPARTIDA % / TOTAL
NANDINA ||[DESCRIPCION|[PESO - KILOS||FOB - DOLAR||CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR

3305100000  |[cHAMPUES || 4,187.33 781880|  8,355.06|| 100.00]

[rovaL GENERAL;] [ 4,1872.33) 7,818.80] 8,355.06|( 100.00|

http://www.portal.bce fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp 8/29/03


http://www.portal.bce.fin.ec/vto
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http://www.portal.bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp

8/29/03

[ CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA |
| (En miles)
Tipo: Subpartida Nandina: Desde (aaaa/mm): Hasta (aaaa/mm):
[Importaciones | 3305100000 ° rzm—l rz—oﬁi'/'fz‘l
SUBPARTIDA % / TOTAL
NANDINA ||DESCRIPCION|[PESO - KILOS||FOB - DOLAR||CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR
[3305100000  J[cHAMPUES | 2,970.35)| 6,078.65|  6,493.28) 100.00j
[TOTAL GENERAL:| 2,970.35| 6,078.65] 6,493.28]] 100.00|


http://www

consuita dc AUtorizaCioncs ricvias pol LXpoitatliUil O 1H1pUl aL1ull

A

[ CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA
[ (En miles)
Tipo: Subpartida Nandina: |Desde (aaaa/mm): Hasta (aaaa/mm):
j Importaciones r33_05900000 . f‘ZO—Oé-/-(;Tj r'zﬁé/—fz—l
SUBPARTIDA | % / TOTAL
NANDINA ||DESCRIPCION||PESO - KILOS|[FOB - DOLAR||CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR
3305900000  |[LAS DEMAS || 787.22|( 2,687.72[  2,911.20]f 100.00|
[ 787.22][ 2,687.72][  2,911.20| 100.00]

http://www.portal bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp

8/29/03



http://www.portal.bce.fin.ec/vto
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http://www.portal.bce.fin.ec/vto
http://www.portal.bce.fin.ec/vto

Consulta de Autorizaciones Previas por Exportacion o Importacion Page 1 of 1

{ CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA

| (En miles)

ITipo: Subpartida Nandina: |Desde (aaaa/mm): Hasta (aaaa/mm):

[[importacione | 3305900000 | 2002000 i 2002/12
SUBPARTIDA " % / TOTAL

NANDINA _ [IDESCRIPCION||PESO - KILOS||FOB - DOLAR||CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR

[3305900000 ~ }lLAs DEMAS || 2,963.03|| 7,765.28|  8,414.91}f 100.00|
{[rovAL GENERAL:] [ 2,963.03][  7,765.28][  s,a14.91 100.00]{

http://www.portal.bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp 8/29/03


http://www.portal.bce.fin.ec/vtobueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp

consulta de AUtorizacionces rrevias por Sxporatliuil O LHUpUItauivil +445 +

CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA ]
(En miles) 1
Tipo: Subpartida Nandina: Desde (aaaa/mm): Hasta (aaaa/mm): :
[Importaciones [ 3305100000 [ o000t F‘ZFBéTﬁJ
SUBPARTIDA [ % / TOTAL
NANDINA ||[DESCRIPCION{|PESO - KILOS||FOB - DOLAR|(CIF - DOLAR|| FOB - DOLAR
[3305100000  |[cHAMPOES ][ 1.482.04| 311554  3,368.01)| 100.00]
| 1,482.04|| 3,115.54|( 3,368.01|| 100.00]

http://www.portal.bce.fin.ec/vto_bueno/comercio/consultaTotXNandina.jsp 8/29/03



